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PRESENTACION

En la vasta historia del derecho, la palabra ha sido la herramienta mds pode-
rosa con la que los juristas han construido y defendido la justicia. La oratoria
forense y el debate juridico no solo son disciplinas esenciales para los aboga-
dos, sino también pilares fundamentales de la cultura juridica que enmarca
nuestra sociedad. En este contexto, la coleccion editorial “Rumbo al Bicentena-
rio, se presenta como un esfuerzo monumental por conmemorar los 200 anos
del Poder Judicial del Estado de México, y “Oratoria Forense y Debate Juridico”, se
erige como un testimonio vivo de esa celebracion.

Esta obra es una compilaciéon que reune la sabiduria y experiencia de des-
tacados académicos y juristas. Su objetivo es claro: formar y perfeccionar a
los futuros abogados en el arte de la palabra, dotandolos de las herramientas
necesarias para ejercer su profesion con excelencia. La obra aborda desde los
fundamentos de la retorica hasta las técnicas mds avanzadas de argumenta-
cion y persuasion, ofreciendo un recorrido completo por los elementos que
constituyen un discurso juridico eficaz.

La relevancia de esta obra radica en su capacidad para transformar el co-
nocimiento teoérico en habilidades practicas. Cada capitulo esta disenado para
guiar al lector a través de un proceso de aprendizaje que incluye la planeacion
del discurso, la estructura de los argumentos, el uso correcto del lenguaje y la
importancia del lenguaje corporal. Los autores, con sus diversos enfoques y
experiencias, enriquecen el texto, proporcionando una vision integral y mul-
tidimensional del arte de hablar en publico y debatir en el ambito juridico.

Dentro de la coleccion editorial “Rumbo al Bicentenario”, esta obra destaca
no solo por su contenido, sino también por su propoésito. Es un homenaje a la
evolucion del derecho y alos hombres y mujeres que han dedicado sus vidas a
la defensa de la justicia. Al mismo tiempo, es una herramienta invaluable para
las nuevas generaciones de juristas, quienes encontraran en estas paginas la
guia necesaria para enfrentar los desafios del ejercicio profesional con com-
petencia y ética.

El impacto de esta obra se extiende a todos los rincones del sistema de jus-
ticia. En cada sala de audiencia, en cada debate parlamentario, en cada foro
de discusion, la influencia de una oratoria bien estructurada y convincente
puede ser decisiva. Asi, esta obra se convierte en un recurso imprescindible,
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no solo para los estudiantes de derecho, sino para todos aquellos que buscan
mejorar su capacidad de comunicacion y persuasion en el ambito legal.

En definitiva, este titulo, como parte de la coleccion “Rumbo al Bicentena-
rio”, simboliza el compromiso continuo del Poder Judicial del Estado de Méxi-
co con la excelencia y la justicia. Es una invitacién a todos los juristas a redes-
cubrir el poder de la palabra y a utilizarla para construir un sistema de justicia
mas justo, equitativo y eficaz.

Ricardo Alfredo Sodi Cuellar
Magistrado Presidente del Tribunal Superior de Justicia
y del Consejo de la_Judicatura del Poder Judicial del Estado de México



INTRODUCCION

El mundo que conocemos es una serie de construcciones lingtisticas, que
implica o revela un proceso de trasmision racional de la realidad a través del
lenguaje. De acuerdo a Vygotsky'!, éste es pensamiento y hace posible que se
lleve a cabo la capacidad de representacion de las ideas que se albergan en
un individuo. Articular palabras, formular pensamientos y atribuir significado
son funciones que permiten conceptualizar la realidad, porque el lenguaje es
la vestimenta del pensamiento, es la forma de proyectar la introspeccioén cog-
nitiva en el entorno social, partiendo desde la cultura como macro-entorno
de significados comunes.

En esa misma linea, el lenguaje es la capacidad de expresar pensamientos a
través de la palabray una forma de representacion de la realidad; se compone
de un sistema de signos escritos para representar o expresar algo —referir,
plasmar la imagen mental de algo o alguien. El lenguaje es también una serie
de secuencias sonoras y signos graficos; puede ser oral o escrito, de ahi que
existan herramientas como: signo, icono y simbolo. Por lo tanto, la expre-
sion de ideas a través del lenguaje ayuda a construir la realidad, puesto que
el emisor y el receptor adjudican significado a las palabras y construyen una
narrativa que sera reproducida.

Los abogados construyen una realidad dentro de los escenarios judiciales
a través del lenguaje, la principal herramienta de un abogado es la palabra
tanto escrita como verbal; sin ella resulta imposible debatir, interpretar, narrar
la historia de los clientes para que la autoridad judicial pueda conocer la litis.
La manera en la que los abogados representan los hechos, las pruebas y el de-
recho, determina la resolucion del caso. De ahi la importancia de la oratoria
forense y el debate juridico, pues no solamente se construyen narrativas, sino
que a su vez se rebate y se pone en tela juicio el discurso de la parte contraria.
La confrontacion de ideas es parte del quehacer cotidiano de los abogados,

Lev Semiénovich Vygotsky pedagogo ruso, destacado teérico de la psicologia del desarro-
llo, y estudioso de la semidtica, retomo en gran medida las ideas de Jean Piaget sobre el
desarrollo cognitivo del nino; llegé6 a la conclusion de que el lenguaje es una construccion
cultural que ayuda a interiorizar las conductas, dichas ideas, asi como las criticas entorno
al pensamiento de Piaget se desarrollan en: Vygotsky, Lev Semionovich, Pensamiento y Len-
guaje. Rotger, M. M. (trad.), Ediciones Fausto, México, 1995.
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tanto en juzgados, tribunales y asambleas legislativas. Los escenarios pueden
cambiar, pero la dialéctica es una constante.

El abogado no solo tiene la encomienda de conocer el marco legal aplica-
ble a cada caso, sino también dominar el arte de hablar en publico y de rebatir
las ideas de la parte contraria y del 6rgano jurisdiccional o legislativo. Para
lograr tal encomienda, los estudiantes tienen la tarea de aprender a hablar
en publico, con elegancia, conocimiento de causa, utilizando argumentos y
sin incurrir en falacias. En este libro se presentan, entonces, una compilaciéon
de textos que abonan en lo anteriormente senalado. Lo anterior permite al
lector vislumbrar la pertinencia del texto que tiene en sus manos.

Los temas abordados en este libro corresponden a los senalados en la ma-
teria Oratoria Forense y Debate Juridico del actual Plan de Estudios de la
Facultad de Derecho de la UNAM, pero han sido reordenados con el fin de
adecuarlos mejor a los manuales de retérica mas acreditados. De esta manera,
consideramos que el estudiante no s6lo cumplira con el contenido del pro-
grama, sino que ademas tendra a su disposicion un manual que lo introducira
en el arte de la palabra.

En el capitulo 1 intitulado “Hablar en publico”, el maestro José Manuel
Ramirez Tovilla, describe en qué consiste el arte de hablar en publico, con el
fin de persuadir y convencer al auditorio de acuerdo con los fines y tipos de
discursos; cierra con la eristica y la importancia del lenguaje corporal.

Una vez establecido el marco conceptual y la pertinencia de la confeccion
de un discurso eficaz, es importante conocer cudles son los elementos del
discurso, como se planea, qué elementos se deben considerar de acuerdo con
el tipo de causa, como se abordan los hechos, las pruebas y el derecho. En
el capitulo 2 intitulado “Elementos del discurso forense”, Gerardo Ramirez
Vidal lleva de la mano al lector con ejemplos practicos actuales y presenta el
contenido de las partes del discurso: exordio, narracion y epilogo, pero no
la “confirmacion y la refutacion”, que es la parte toral del discurso donde se
prueban los hechos, asunto abordado por Carlos Martinez Loza en el capitulo
3. Ahi el autor expone la argumentacion retorica y los esquemas argumentati-
vos llamados raciocinio y la coleccion, el orden que pueden tener (dispositio) y
sus elementos, ademas de exponer las formas de contrargumentar: objecion,
recusacion y refutacion. Tanto la confirmacion como la refutacion se recrean
en los alegatos de apertura y de clausura.

Para presentar un discurso no basta ordenar los hechos, los argumentos y
los contrargumentos. También es necesario elegir las palabras y su distribu-
cion; su pronunciacion, correccion, estilo y tono, de acuerdo con el estilo, que
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puede ser literario, artistico, coloquial, cientifico o técnico. Diana Osmara
Mejia Hernandez aborda en el capitulo 4, bajo el titulo de “Elocuciéon”, las
virtudes del estilo: claridad, concision, sencillez, uso correcto del lenguaje,
elegancia y refinamiento, ademas de la seleccion de palabras, énfasis en tér-
minos, frases cortas, ritmo, figuras, fuerza, preguntas retoricas y preguntas al
publico, que deben siempre caracterizar a la presentacion de un discurso.

En el capitulo 5, “Accién y pronunciacion”, Roberto Carlos Fonseca Lujan
profundiza en esos aspectos del discurso: la prosodia, la cadencia, la entona-
cion, los ritmos, el énfasis en ideas relevantes y técnicas de elocucion, brindan-
do sugerencias como el ensayo frente al espejo, el dominio del escenario y el
control de las gesticulaciones, ademas de evitar las malas posturas.

Cabe destacar que los primeros cinco capitulos son el preludio de la ejecu-
cion del discurso, la cual se estudia en el capitulo 6 titulado “Debate politico,
juridico y cientifico”. De nueva cuenta Roberto Carlos Fonseca Lujan expone
al debate como un proceso dialéctico, que debe contar con los siguientes re-
quisitos para ser exitoso: el conocimiento profundo del tema —lo que implica
la investigacion sobre el tema, las fuentes bibliograficas, hemerograficas, en-
trevistas y el ciberespacio—, los elementos de apoyo, las evidencias, los argu-
mentos, razonamientos, la imagen, los ensayos y entrenamientos que deben
preceder a todo buen debate. Finalmente, el autor expone la estructura del
discurso con base en el razonamiento que puede ser deductivo, de causa-efec-
to, ejemplificativo, comparativo y de problema-solucion.

Una vez agotado lo anterior, Yvonne Georgina Tovar Silva abona en la pre-
paracion del debate en el capitulo 7 intitulado “Estructura, evidencias y ad-
vertencias”. Estos elementos permiten presentar un debate estructurado que
inicia con saludos, introduccion y objetivo, pues es necesario contextualizar
al publico para presentar de manera ordenada los argumentos con evidencias
demostrables, recientes, localizables, imparciales, relevantes y verificables. En
la parte final, la autora detalla la distribucion del tiempo en un debate para la
exposicion inicial, la refutacion, la contra refutacion y la conclusion.

Con el fin de poner en practica todo lo anterior, en el capitulo 8 “Iécnicas
de preparacion de un debate” Aida del Carmen San Vicente Parada detalla
las técnicas de preparacion fisica que implican vocalizar o calentar la voz, los
ejercicios de respiracion; la preparacion emocional, cuyo fin es la actitud po-
sitiva; la motivacion y el control de las emociones. La preparacion intelectual
es indispensable. Por ello, la autora sugiere recursos para la investigacion y
estudio del tema mediante resimenes, mapas conceptuales y fichas con men-
sajes clave, sin olvidar que la concentracion es fundamental para presentar
un debate. En la parte final, se hacen advertencias para ejercer la libertad de
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expresion durante el debate, pero sin incurrir en dano moral, emplear decla-
raciones falsas ante la autoridad y dar informacion falsa, evitando desde luego
la pomposidad y grandilocuencia.

Sin embargo, no podemos hablar de un buen debate sin tomar en cuenta
a la logica y el sentido comun. En el capitulo 9, “Argumentos de un debate”,
Miguel Eduardo Morales Lizarraga expone de manera clara y con ejemplos el
extenso repertorio de falacias en las que se puede incurrir durante un debate.
La finalidad es que el estudiante sea claro en la redaccion de sus argumentos
y contrargumentos, observando un debate racional, sin incurrir en falacias de
autoridad.

Finalmente, el libro no solo se avoca a la expresion oral sino también a la
expresion escrita, pues muchas veces los debates se realizan a través de textos
juridicos como demandas, contrademandas, promocion, recursos y articulos
académicos entre otros. En el capitulo 10 intitulado “Redaccion de textos juri-
dicos”, Manuel de J. Jiménez Moreno brinda los elementos que se deben con-
siderar para desarrollar una redaccion juridica que no abuse de tecnicismos y
sea accesible, tomando en cuenta los estilos de redaccion, los estilos para citar
de acuerdo con APA o el sistema Vancouver y las técnicas de parafraseo que
ayudan a construir un discurso juridico eficaz.

Como el lector puede apreciar, tiene en sus manos un texto que aborda de
manera teorico-practica los temas, de la mano de diversos autores expertos en
un area diferente, lo que garantiza la riqueza de los contenidos. Finalmente
agradecemos al Poder Judicial del Estado de México, en especial al Magistra-
do Dr. Ricardo Sodi Cuellar y al Dr. Juan Carlos Abreu y Abreu, la publicacion
de esta obra colectiva que puede convertirse en una herramienta fundamen-
tal para cualquier estudiante y estudioso del derecho.

Gerardo Ramirez Vidal
Aida Del Carmen San Vicente Parada

Septiembre del 2023.



Capz’tulo b
HABLAR EN PUBLICO

José Manuel Ramirez Tovilla*

Objetivo Particular: 1as y los alumnos descubrirdn la importancia de hablar bien
en publico, como requisito indispensable para alcanzar éxito en el ambito ju-
ridico, politico y social.

Todos tienen el logos, pero solo los despiertos lo saben
Heraclito

1.1. EL ARTE DE HABLAR EN PUBLICO: LA RETORICA
COMO CIENCIA RESPONSABLE DEL ARTE DE HABLAR

Consideramos a la Retorica como el arte mas excelso de la expresion oral y
escrita, siendo la Retorica el género y la especie la Oratoria.

La palabra retérica procede del griego “rhetoriké’, “retérica”, “oratoria”.
Otros vocablos griegos de la misma raiz son: discurso que corresponde al ora-
dor o retérico, discurso estético; elocuencia; arte oratoria. Ser orador, pro-
nunciar un discurso, hablar en publico.!

Una de las mas acertadas descripciones es como afirma Marco Favio Quin-
tiliano “Que es el arte del bien decir”?si recurrimos al diccionario de lalengua
espanola observa en su parte final la misma definicion y refiere que retorica es

Académico de la Facultad de Derecho de la UNAM, en las materias de Filosofia del De-
recho, Oratoria Forense y Debate Juridico, asi como Metodologia para la Investigacion e
Interpretacion Juridica con Posgrados en Administraciéon Publica y Derecho y estudios
de Filosofia en la UP, fue servidor publico en diversas dependencias y entidades de la
administracion publica federal. Orador profesional primer lugar y mencién honorifica en
el Instituto Cultural y de Relaciones Humanas A.C., Campeoén de Oratoria. Redactor de
discursos y asesor de altos Funcionarios Publicos utilizando diferentes métodos del cono-
cimiento y desde luego entre ellos la Retérica, la Dialéctica y la Hermenéutica Filosofica.
Cfr. Chichi, Graciela Marta y Sunol, Viviana, “La Retérica y la Poética de Aristoteles: sus
puntos de confluencia”, Didnoia vol.53 no.60, México, 2008.

Fernandez Lopez, Jorge, Quintiliano y la retérica, disponible en: https://dialnet.unirioja.
es/descarga/libro/131630.pdf (29de agosto 2023, 14:46 hrs.).
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“el arte del bien decir”, de dar al lenguaje escrito o hablado eficacia bastante
para deleitar, persuadir, conmover y convencer.’ Podemos decir también que
retorica es ese arte que nos sirve para elaborar discursos gramaticalmente
correctos, elegantes y sobre todo persuasivos, o el arte de extraer de manera
especulativa de cualquier asunto una construccion de caracter disuasorio.

Por su parte, la oratoria etimologicamente se deriva del latin oratoria-ae. Su
antecedente dentro de la misma lengua latina se encuentra en el verbo orare,
derivado de (os, oris, boca), que significa hablar, decir, hablar como un orador,
rogar, suplicar. Es entendida como el arte de hablar con elocuencia esta parte co-
rresponde a la elocutio,” entendiendo a la misma como la parte de la retérica a
la que le corresponde la expresion linguistica de los pensamientos. El arte de
conferir una forma linguistica a las ideas, con todos los embellecimientos de
lo que se queria comunicar y transmitir. Suele confundirse la oratoria con la
elocuencia, pero ésta es la que le da vida a la oratoria.

Uno de los rasgos que caracteriza al ser pensante como ser social es su
capacidad de comunicarse con sus semejantes mediante el lenguaje, a través
de un complejo sistema de signos que comprende desde los idiomas, hasta c6-
digos especiales como el de las ciencias, pero también de las artes, la musica,
la danza; en consecuencia, la comunicacién es una actividad humana funda-
mental que permite la cohesion de cualquier grupo social y de la sociedad en
su conjunto. Existen numerosas modalidades de comunicacion y entre ellas
una de las mas importantes es la oratoria.

Hablar de manera correcta, fluida, coherente y congruente requiere de
una solida preparacion y sobre todo de un verdadero arte (tekhne) como lo
denominaban los antiguos griegos donde surge ésta maravillosa disciplina.

El discurso oral se utiliz6 para alcanzar grandes y profundos logros ya des-
de la época arcaica, como se muestra con Homero, cuyas obras —la [liaday la
Odisea, del género épico— son un verdadero portento con sus 15690 versos
escritas en verso y hexametro dactilico. Se ha afirmado inclusive que ésta es la
primera obra de Retérica que existe.’

Real Academia Espanola, disponible en: https://dle.rae.es/ret%C3%B3rico (29 de agos-
to 2023, 14:41 hrs.)

Real Academia Espanola, disponible: https://dle.rae.es/orar (29 de agosto 2023).
Munozcano Eternod, Antonio, Apunites y reflexiones de retorica jurisdiccional, en Duenas Sanz,
Beatriz, Fernandez Fernandez, Eduardo, Vela Valdecabres, Daniel, Retorica y oratoria: es-
trategias persuasivas en la realidad, Tribunal Superior de Justicia de la Ciudad de México,
México, 2017, p. 21.

Cfr. Quintana Tejeda, “Luis, Retérica y literatura desde Homero”, La Colmena: Revista de la
Universidad Autonoma del Estado de México, nim. 81, enero-marzo, México, 2014, p. 41.

ot
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Hace casi 2500 anos, la retorica surgié precisamente en Sicilia, en el seno
de Grecia. Platon menciona una palabra cuyo significado encierra algo de
gran trascendencia para el orador: psicagogia, cuyo significado etimologico es
conduccion de almas. Manejar las emociones es piedra de toque para un adecua-
do control del auditorio, del publico, del receptor.7 En esa misma linea, en los
tiempos actuales es de suma importancia el estudio de la retérica, que el gran
estagirita Aristoteles, en su obra homoénima aborda en tres libros. La técnica
utilizada lograba llegar al corazon del auditorio, del receptor, de los oyentes.
También el gran helenista, poligrafo y maximo escritor en las letras mexicanas
de la primera mitad del siglo XX Don Alfonso Reyes hace referencia a esa pa-

labra en el tomo XIII de sus obras completas: “La Antigua Retoérica”.®

De acuerdo con la definiciéon anterior se pueden destacar los siguientes
elementos:

e  Eldiscurso tiene que ser persuasivo, lo cual es uno de los fines funda-
mentales del discurso.

®*  Debe de elaborarse con una adecuada correccion gramatical, es decir,
atender todas las reglas de construccion y estilo.

e Versa sobre cualquier asunto, no importa la disciplina del conoci-
miento o la materia.

° La construccion puede ser de caracter disuasorio.

Las técnicas adecuadas de oratoria y comunicacion oral son las columnas
que sostienen al 7étor.

1.2. IMPORTANCIA DEL ORADOR Y DEL PUBLICO:
¢EL ORADOR NACE O SE HACE?

Puesto que el acto del habla se produce la mayoria de las veces entre un emi-
sor y un receptor y por lo general es individual, es decir, en una relaciéon entre
un td y un yo, entonces la accion oratoria se realiza siempre entre un emisor
individual, o sea un yo, y un receptor colectivo, es decir, ustedes; se trata en-
tonces de un nitido acto socio-colectivo.

Para abordar este tema, me permito recordar mi primer acercamiento con
la oratoria. Desde muy pequeno tuve contacto con el publico en el escenario.
Debido a la formacién familiar recibida, fue posible que me iniciara con lo

Disponible en: https://etimologias.dechile.net/?psicagogia.
8 Idem
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que se conoce como ‘recitacion’. Recitar un poema primero en el salon de
clases y después en diferentes escenarios, me permitié con el tiempo pude
constatar que el primer secreto para estar en posibilidad de disertar, discurrir
o expresar una idea de manera correcta y 6ptima es la lectura en voz alta, de
preferencia viendo la imagen de uno mismo ante el espejo.

Es importante recalcar que el orador nace y se hace. La energia en mo-
vimiento y el autocontrol hace posible que el »étor tenga el pleno dominio
del escenario, de la tribuna, del podium, del atril y del estrado en el tribunal
judicial. Todo orador requiere de algo que es fundamental: disciplina, cons-
tancia, perseverancia e intensa preparacion de manera gradual y permanente.
El lenguaje corporal es trascendental.

Se dice con certeza que la palabra construye grandes caminos para llegar
a la meta deseada; une destinos, suma voluntades y también —es cierto—
construye o destruye, porque como dice el hoy tan reconocido a nivel global
historiador Noah Yuval Harari en su primer obra con la que se dio a conocer,
De Animales a Dioses dice al final del capitulo 1 que, aunque el tamano del
cerebro del hombre de Neanderthal era mayor, quien prevaleci6 fue nuestro
ancestro el Homo Sapiens, hace 70000 afos, precisamente por la cognicion y
el lenguaje.’

Para que un buen orador se exprese con elocuencia y posea el don de la
palabra, cabe destacar que todo lleva un proceso. Dominar el arte oratorio
requiere hacer de la paciencia una ciencia y del reloj un duro e inflexible
aliado. Confluyen muchos elementos. LLos buenos oradores que se expresen
con propiedad y elocuencia son la excepcion y no la regla, se requiere el cono-
cimiento de la retorica clasica y de los principales oradores de la historia que
han logrado educar y modular su voz, posee entonacion y una tesitura plena-
mente conocida, impostacion cuando se requiere, ritmo, cadencia, mimica,
ademanes, la utilizacion plena de los sentidos, las vibraciones magnéticas del
auditorio, su capacidad para hacer un diagnéstico situacional antes de empe-
zar a hacer uso de la palabra. En fin, son muchos y diversos los secretos que
el verdadero orador encierra en su interior y que en el momento oportuno
exterioriza.

El fil6logo e historiador Werner Jaeger, en su la Paideia, refleja la verdadera
educacion del orador en las grandes escuelas antiguas como la de los antiguos
sofistas, los logografos y grandes personajes de Grecia de la talla de Demoste-

9 Cfr. Harari, Yuval Noah, De animales a dioses: Breve historia de la humanidad (Sapiens), Debate,

México, 2020.
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nes, Isocrates, Gorgias, Hipias, Lisias y Antifonte y de Roma, como Julio César,
Ciceron o Quintiliano.

Shakespeare afirmaba que, de todos los talentos concedidos al hombre,
ninguno es mas preciado que el don de la oratoria, de la palabra, quien lo
detente esgrime un poder mds perdurable que el de un gran rey.!’

Por esta razén era una ineludible obligacion e imperiosa necesidad que se
contemplara en el plan de estudios de la Facultad de Derecho la materia de
Oratoria Forense y Debate para guiar, orientar, capacitar, adiestrar y transmi-
tir a los alumnos(as) los secretos y la verdadera técnica de ese arte supremo
que es la verdadera Oratoria. A continuacion, examinemos la persuasion y la
oratoria.

1.3. PERSUADIR Y CONVENCER COMO OBJETIVO
DE LA ORATORIA

La nocion de persuadir y convencer a alguien para que actie de determinada
manera requiere que el mensaje cumpla dos funciones: informar y mover a
la accion mediante el aporte de datos comprobables, hoy tan de moda, por
cuanto se ajusta a lo que el receptor desea. De lo anterior se desprende que la
persuasion es: convencer a alguien para que actie de determinada manera.!!

La informacién que el orador proporciona esta sesgada, ya que su verda-
dera intencion es precisamente ser persuasivo frente al auditorio al que se
dirige. Entonces la persuasion, es una parte muy importante de la retorica y
su finalidad es convencer al auditorio. Las acciones de convencimiento son
multiples; por ejemplo, hay que recordar la utilizacion de falacias o las labores
estilisticas o de elocucion de las que puede hacer uso.

En resumidas cuentas, la persuasion conlleva una fuerza que impone, una
creencia o una relativa conviccion de algo, mientras que el argumento siem-
pre lleva consigo aparejadas razones, por lo cual es mas fuerte desde luego el
argumento que la persuasion.

Es importante resaltar la distincion entre persuadir y convencer. La gra-
matica permite observar, por ejemplo, que la persuasion se refleja como algo

10 Manual de oratoria y liderazgo democritico, disponible en: https://libros.uchile.cl/fi-

les/presses/1/monographs/17/submission/proof/files/assets/basic-html/page47.html
(29de agosto 2023, 16:47 hrs.).

1 Real Academia Espafiola, disponible en: https://dle.rae.es/persuasi%C3%B3n (29 de
agosto 2023 15:24 hrs.).
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impuesto, mientras que la conviccion'? tiene como algo obtenido, de manera
que el caracter pasivo del sujeto de la persuasion contrasta con el caracter
activo del sujeto de la conviccion.

A guisa de ejemplo, segiin Toulmin, un modo de comportamiento lo cons-
tituye la practica de dar razones a otros a favor de lo que hacemos, pensamos
o decimos. Entre la variedad de usos de lenguaje, es procedente distinguir
entre un uso instrumental y un uso argumentativo. El primero tiene lugar
cuando las emisiones linguisticas consiguen directamente sus propositos sin
necesidad de dar razones adicionales; por ejemplo, cuando se da una orden
o se solicita algo.!?

El uso argumentativo por el contrario supone que las emisiones linguisti-
cas fracasan o tienen éxito si se apoyan o no en razones, argumentos o prue-
bas. Por ejemplo, cuando se plantea una pretension juridica (X tiene derecho
a recibir una herencia), cuando se comenta el ejercicio de un acto juridico en
si, o cuando se apoya a determinado candidato a un puesto de elecciéon po-
pular, a un empleo, entre otros. Las situaciones y problemas respecto de a los
cuales se argumenta pueden ser muy distintos, de modo que el razonamiento
puede cambiar. Sin embargo, es posible plantear algunas cuestiones que son
comunes.

Quien argumenta manifiesta su racionalidad o su falta de ésta segin se
muestre abierto a la fuerza de las razones, o bien el hablante es sordo al argu-
mento, porque ignora las razones contrarias o réplicas a ellas con aversiones
dogmaticas.

Entonces, la persuasion en un elemento constante y permanente en la acti-
vidad juridica y politica. La elocuencia era tan importante en la vida politica en
la antigua Grecia, que Platon critico acremente a los que ensenaban retorica
como arte de convencer en la asamblea. Los Sofistas, contra quienes despotrico
Aristocles, el verdadero nombre de ese gran pensador, eran nada mas y nada
menos que los mas importantes y sobresalientes de su época, como se observa
en la Paideia de Werner Jaeger y en El efecto sofistico de Barbara Cassin”. *

En el didlogo Gorgias o de la Retorica, Platon refiere que el discurso mate-
matico en Gorgias difiere de la retorica y esta orientado a la persuasion, asi

12 Real Academia Espaniola, disponible en: https://dle.rae.es/convicci%C3%B3n (29 de
agosto 2023, 15:28hrs.).

Cfr. Toulmin, Stephen, Los usos de la argumentacion, Peninsula, Barcelona, 2023, p. 51.
Cfr. Werner, Jaeger, Paidea, 10a. reimpresion, México, Fondo de Cultura Econémica, 1998,
p- 321 y vid Cassin, Barbara, El efecto Sofistico, FCE, Argentina, 2008.

13
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también el mayéutico y dialéctico Socrates pregunta y obtiene respuesta po-
sitiva: hay otros discursos que también persuaden puesto que el profesor de
matematicas también lo hace. Entonces, ¢en qué se diferencia la retorica de
los otros discursos que persuaden? Gorgias responde: “la retorica es autora de
la persuasion que tiene lugar ante los tribunales y en las restantes reuniones

» 15

de los ciudadanos. Y que tiene que ver con lo justo y lo injusto”.

Aristoteles, en fin, “La Retorica es algo que sucede en los tribunales y en la asam-
blea y en general en la actividad politica”'® La cita anterior se refiere a la im-
portancia de la retorica en el derecho y en la politica. La retorica continu6
vigente en el mundo juridico pre moderno como lo atestiguaban los progra-
mas de las Universidades, hasta antes de la llegada del positivismo. Asimismo,
el Codigo de Napoleon de 1804 marco el fin de esos estudios, porque desde
entonces se empezaron estudiar métodos hermenéuticos.!”

En la época actual posmoderna, se desconoce o se cree que la retorica es
una actividad impropia y carente de ética, pues se suele asimilarla a uno de sus
elementos: la persuasion. En otras ocasiones, se considera que esta alejada de
la practica judicial y que solo es propia del discurso elocuente.

Como se ha venido analizando, la retorica es propia tanto del discurso
escrito como del oral, por lo cual los abogados e incluso los jurados en los
sistemas juridicos anglosajones forzosa y necesariamente tienen que ver con
esta disciplina.

1.4. FINES DEL DISCURSO

El fin del discurso es persuadir, conmover, convencer al receptor o auditorio.
El discurso del latin discursus es la facultad racional con que se infieren unas
cosas de otras obteniéndolas por consecuencia de sus principios o conocién-
dolas por indicios o senales.!”® También es una serie de palabras y frases em-
pleadas para manifestar lo que se piensa o siente, y razonamiento o exposi-
ci6én sobre algun tépico que se lee o se pronuncia en publico. De una manera

15 Platén, Didlogos. Vol. II: Gorigas, Menexeno, Eutidemo, Men6n, Cratilo. Traducciones,

introducciones y notas por J. Calonge [Gorgias], E. Acosta Méndez (Menéxeno), F. J. Oli-
vieri (Eutidemo y Menén) y J. L. Calvo (Cratilo), Gredos, Madrid, 1987, p. 87.

Chichi, Graciela Marta y Sunol, Viviana, “La Retorica y la Poética de Arist6teles: sus puntos
de confluencia”, op. cit.

Cfr. Pulido Lazaro, Manuel, Principios educativos de la educacion occidental: la Edad
Media, Revista Brasileira de Educacao, no. 23, 2018.

Real Academia Espanola, disponible en: https://dle.rae.es/discurso (29de agosto 2023,
15:47 hrs.).
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mas directa se puede decir que un discurso es un razonamiento, mientras que
la oratoria es el arte de hablar.

Entonces, el fin esencial del discurso es transmitir y convencer plenamente
a los oyentes; es lograr que la respuesta del auditorio sea positiva al aceptar el
mensaje emitido.

Esta conformado por tres elementos:
1. Tema.

2. Oradory
3. Auditorio

De acuerdo con la fuente citada, para la elaboracion del discurso deberdn
tomarse en cuenta los siguientes aspectos formales previos:

v Averiguar en qué momento se debe hablar.

v Estudiar el camino que seguira al podio, atril, tribuna, escenario o
estrado.

v Prestar atencion a todo aquello que le rodea.
v Acudir de preferencia con la vestimenta adecuada.

v Captar la atencion del publico con uno de los dones mas preciados la
palabra y no desviar la atencién con otros argumentos.

Lo anterior no sera posible si el lenguaje corporal demuestra lo contrario:
nerviosismo, inseguridad, a veces inclusive el llamado panico escénico.

La accién oratoria no consiste meramente en hablar, puesto que el acto
del habla la mayor parte de las veces se produce entre un emisor y por lo ge-
neral es individual, es decir, una relacion entre un yo y un tu. Asi entonces la
accion oratoria se realiza siempre entre un emisor individual, o sea un yo, y un
receptor colectivo, por lo general ustedes; se trata entonces de un nitido acto
socio-colectivo. El orador se debe adaptar al publico ante el que va a hablar,
ante los oyentes, asi como adecuarse a las circunstancias en las que va a diser-
tar, pues, segin maxima del filésofo espanol Ortega y Gasset, “Yo soy yo y mi
circunstancia y si no la salvo a ella no me salvo yo”.

Los componentes del acto oratorio son el orador o persona que habla en
publico, en el auditorio, pronuncia discursos, imparte conferencias y demas
actos del habla y el oyente o publico, la persona que escucha al orador.

Caton definia al orador como un hombre bueno, experto en el decir.
En su actividad comunicativa, el orador persigue la wutilitas de la causa, el
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interés de la posicion retorica en la que estd situado y que defiende con su
discurso."?

El buen orador entonces es aquel que:

¢ Informa bien. Informar viene del latin informare, significa enterar, dar
noticia de algo.?

* Argumenta solidamente. Argumentar proviene del latin argumentare,
que significa sacar en claro, descubrir, probar, aducir, alegar, poner
argumentos, disputar, discutir, impugnar una opinion ajena, expresar
con solidez razones verdaderas, firmes, fuertes, estableciendo con ello
razones fundamentales.?!

®  Hace presente las fuentes que utiliza. La palabra fuente proviene del
latin Fons, -tis,®> que quiere decir manantial de agua que brota de la
tierra, materia que sirve de formacion a un investigador, o de inspira-
cion a un autor.

*  Transmite credibilidad, confianza y con ello logra ganarse el respeto
de la audiencia.

¢ Domina diferentes técnicas que aprehendera a través del tiempo y
que garantizan la eficacia de la palabra oratoria.

Por el contrario, no puede considerarse orador a quién miente, manipula,
elude expresar sus puntos de vista verdaderos o evita informar sus intenciones
reales.

El saber, el estar seguro de lo que se va a exponer, ayuda a enfrentar el
natural nerviosismo que hablar en publico genera; y en ocasiones es natural
las sensaciones que el orador percibe, siente o sea la emocion (energia en
movimiento) y que puede ser positiva o negativa, pero esto lo podra superar
si recuerda que eso le pasa a los mas grandes oradores y que esta preparado
para el desafio. Lo anterior desde luego requiere una preparacion intensa,
cuya técnica de manera gradual se va a perfeccionar con el tiempo.

Si la imagen que se quiere dar de si mismo es la de una persona que sabe
a donde va, que tiene una actitud positiva hacia la vida, con ideas dinamicas

19 Cicerén, Marco Tulio/Pimentel Alvarez,_]ulio (edicion, notas y traduccién), Catén el Ma-

yor: de la vejez. Lelio: de la amistad, UNAM, México, 2017, p. 33.

20 Diccionario etimolégico, disponible en: https://etimologias.dechile.net/?informar (29
de agosto 2023, 16:46).

2L Ibidem, https://etimologias.dechile.net/?argumentar.

22 [Ibidem, https://etimologias.dechile.net/?fuente.
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y don de gente, entonces el lenguaje es el principal instrumento que debera
utilizar para transmitir esa imagen a quienes le rodean.

1.5. TIPOS DE ORATORIA

De acuerdo con José Munoz Cota, maestro de muchas generaciones incluyen-
do a quien suscribe este capitulo, senalaba que una clase de Oratoria deberia
ser con hablantes, pero no con oyentes, lo que significa que, en el arte de la
palabra, la practica es fundamental respecto a la teoria. Sin embargo, no de-
bemos soslayar lo que Kurt Lewin nos expresa en un aforismo “No hay nada
mads practico que la teoria”.* Entonces, para aprender este arte, se necesita
entonces la buena teoria, pero el ejercicio de esta debe ser de manera cons-
tante y permanente.

En esta disciplina, los preceptos guian y orientan al orador, de modo que
éste debe observarlos y aplicarlos. Por ello, es oportuno destacar que el Dr.
José Davalos refiere que Las Reglas de la Oratoria son los preceptos que el orador
aprende de los libros y de los Maestros y las técnicas cada orador las va aprendiendo
por si mismo, a partir de su propia experiencia.** Continuando con el andlisis de la
oratoria, veamos en qué consiste la oratoria forense.

1.5.1. Oratoria Forense

Este tipo de oratoria se caracteriza por darse ante el foro. Ejemplos de ella
son los grandes discursos de Demostenes, como la Olintiaca, la Corona y las
Filipicas, y los de Ciceron, como las famosas Catilinarias, 1os tres discursos ante
César vy las Filipicas, entre muchos otros.?

La Oratoria Forense o Judicial: Se produce en el ambito de la administra-
ci6én de justicia, abarca el discurso de las partes y los fallos o sentencias que
constituyen el discurso del poder institucionalizado del campo de la justicia.?

% Moreno Lépez, Salvador, “Un didlogo entre la practica y la teoria”, Revista Electrénica
Sinéctica, nim. 25, agosto-enero, pp. 89-97 Instituto Tecnoldgico y de Estudios Superiores
de Occidente Jalisco, México, 2004, p. 89.

Davalos Morales, José, Oratoria, Porraa, México, 2021.

Los distintos géneros oratorios, diferentes tipos de intervencion segun las finalidades: entre-
tener, informar, persuadir, Caracteristicas de cada género, en Duenas Sanz, Beatriz, Fernan-
dez Fernandez, Eduardo, Vela Valdecabres, Daniel, Retorica y oratoria: estrategias persuasivas en
la realidad, Tribunal Superior de Justicia de la Ciudad de México, México, 2017, p. 91.

Los distintos géneros oratorios, diferentes tipos de intervencion segun las finalidades:
entretener, informar, persuadir, op. cit. p. 94.
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En la actualidad, a raiz de la Reforma Constitucional en materia penal del
18 de junio de 2008 y con posterioridad en materia civil, mercantil y familiar, se
intensifico la capacitacion para todo el gremio, en principio en el Poder Judicial
Federal, las entonces procuradurias, las instituciones académicas y demas ambi-
tos. Es decir, se otorgé a la oratoria forense la verdadera importancia que debe
tener. A mayor abundamiento, se convirtié en materia obligatoria en el nuevo
plan de estudios de la Facultad a partir del ano de 2019, aunque se empez6 a
impartir con la nueva generacion en el ano de 2020. Para estar en aptitud de
poder impartir la materia se impartié un curso de formacién de profesores.

1.5.2. Oratoria Jurisdiccional

El proceso de interacciéon enunciativo-interpretativo nos remite al analisis de
los distintos enunciadores, a las relaciones que se establecen con los destina-
tarios y a las verdaderas estrategias argumentativas que se ponen en escena,
que se dan dentro de un ritual comunicativo especifico del campo juridico
del Tribunal.

El funcionario judicial debe establecer sus resoluciones adjetivas y sustan-
tivas con base a una estructura analitica de argumentacion, cuyos pensamien-
tos lineales traeran como consecuencia un juicio especifico. Para establecer
dicho juicio el juzgador debe como ineludible obligacion hacer uso adecuado
de la retorica al plasmarlos en su sentencia.

1.5.3. Oratoria politica

El discurso politico tuvo una gran importancia en la Retorica clasica, como lo
testimonian los manuales de esa disciplina: la Retorica de Aristoteles, diferen-
tes obras de Cicerén y Retorica a Herenioy la Institucion Oratoria de Quintilia-
no. Como se ha demostrado, con la palabra se iniciaron y terminaron guerras
alo largo de la historia, como sucedi6 con el dramatico siglo XX con dos gue-
rras mundiales donde mucho tuvo que ver la retérica de los grandes lideres,
como Hitler, Churchill, Stalin, Roosevelt, Gandhi y otros. Revisemos algunos
aspectos a considerar en la oratoria forense:

Género deliberativo.

Tipo de participacién del auditorio: Arbitro
Tiempo aludido: futuro

Objetivo Discursivo: lo que puede suceder o no.

Finalidad: Persuadir sobre lo util/ danoso.
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A continuacion, examinemos la oratoria parlamentaria.

1.5.4. Oratoria Parlamentaria

Esta clasificacion de la oratoria se da precisamente en los Parlamentos,
segun el sistema politico del pais, puede ser:

* Parlamentario
* Presidencialista
¢  Monarquia Parlamentaria

Es precisamente en esa alta tribuna donde los representantes populares sesionan y
hacen uso de su oratoria para proponer iniciativas de ley, debatir y someter a con-
sideracion del pleno la aprobacién o no de los ordenamientos juridicos. Se requie-
re una verdadera formacion y técnica especializada para el logro de los objetivos
que son la persuasion y convencimiento. Mediante los argumentos esgrimidos, la
mayoria aprueba la normatividad que ahi se ha debatido en la cimara bajay en la
camara alta, asi como en el Congreso de la Union en el caso de nuestro pais.

1.5.5. Oratoria Militar

Debemos recordar que existen dos estructuras verticales la Iglesia y el ejército.
La oratoria militar tiene una caracteristica muy especial. Al tener jerarquias muy
establecidas, el principio de orden vy la estricta disciplina castrense, no ha lugar
a desobediencias. Entonces, el don de mando se respeta y se acata de manera
cabal en la milicia; las 6rdenes no permiten mas que la obediencia jerarquica,
sin contemplaciones.?’ Los ejemplos mds sobresalientes de arengar a la multitud
en la historia reciente se dieron en el siglo pasado con Benito Mussolini en Italia,
Adolfo Hitler en Alemania y Vladimir Ilich Ulianov (Nicolas Lenin) en Rusia.

1.5.6. Oratoria Diddctica

En este tipo de oratoria dinicamente mencionaremos que se refiere a la uti-
lizacion de herramientas, habilidades y competencias necesarias para la ade-
cuada ensenanza y praxis de la ensenanza, utilizando los recursos y auxiliares

2 Gelvan, Silvia, Oratoria, técnicas teatrales y liderazgo militar. Fundamentacion de la experien-
cia pedagogica en el Colegio Militar de la Nacion, disponible en: https://www.colegiomilitar.
mil.ar/rediu/pdf/ReDiU_1439_art20ratoria_Tecnicas_Teatrales_y_Liderazgo_Militar.
pdf (29de agosto 2023, 17:09 hrs.).



Hablar en publico 35

que muestran de manera objetiva por parte del educador para el educando la
consecucion de las metas y objetivos propuestos.?

1.5.7. Otros: Sentimental, artistica, popular

Existe una conjuncion entre lo sentimental y lo artistico. La filosofia del arte,
la estética, influye en ambas, y en el caso de la oratoria, cuando el mensaje
se expresa con un sentimiento profundo y reflexivo, los resultados que se
obtienen son sorprendentes. Una verdadera pieza oratoria donde se asocia el
pensar en el ejercicio intelectual la podemos encontrar en aquellos grandes
escritores que han sido galardonados con el Premio Nobel por el contenido
y la profundidad del mensaje retorico que mueve los corazones de auditorio.
Ejemplos: el discurso de Albert Camus de la corriente de pensamiento de la
filosofia de la existencia, Octavio Paz en 1990 o el gran José Saramago, quien
al recibirlo dijo entre otras cosas: “E1 hombre mads sabio que conoci no sabia
leer, ni escribir y era campesino”.?? Se referia a su abuelo: qué mejor ejemplo
de conmover y evocar emociones y sentimientos.

1.6. TIPOS DE DISCURSOS (TTPOS DE ALOCUCIONES)

Entendemos por discurso el razonamiento extenso dirigido por una persona
a otra u otras generalmente con el fin de persuadir.

En cuanto a los tipos de discurso, no existe solo un tipo de discurso, sino
que son demasiadas sus variantes dependiendo del publico o auditorio a
quien van dirigidos. Podemos clasificarlos de la siguiente manera:*

Discurso argumentativo: En este tipo de discurso el éxito o el fracaso de
determinada decision dependera de las razones que se expongan. La clave,
el secreto mas importante en este tipo de discurso es el entendimiento l6gico
que se emite al receptor.

Discurso narrativo. Se refiere a la exposicion de una serie de hechos a tra-
vés de una trama en la que se pueden utilizar numerosas figuras retoricas
como la metafora, metonimia, hipérbaton, sinécdoque, entre otros.

2 Cfr. https://concepto.de/oratoria/ (29 de agosto 2023 17:10 hrs.).

2 Cfr. https://prensarural.org/spip/spip.phprarticle4191 (29 de agosto 2023 17:12 hrs.).

30 Para la elaboracién de este apartado se consult6: https://concepto.de/discurso/ (29 de
agosto de 2023, 17:18 hrs.).
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Discurso expositivo. Se busca explicar de manera concisa, clara y objetiva
una tematica en particular. Su estructura comprende una introduccion, una
explicacion y un resumen.

Discurso Publicitario. Su principal funcién es promover, vender algun pro-
ducto o servicio. Una de sus caracteristicas es la brevedad y las imagenes lla-
mativas.

Discurso normativo. Este desde luego es el que reviste singular importancia
para los abogados en el ejercicio de la profesion en todos los ambitos de su
competencia, requiriéndose el conocimiento pleno de la normatividad para
poder motivar y fundamentar las proposiciones.

Discurso Informativo. El lenguaje es el instrumento para la consecucion
de determinados propositos, sin necesidad de utilizar razones. También se le
denomina referencial.

Discurso Racional. En mi particular opinioén es uno de los mas importantes
y trascendentales, que contiene un conjunto de razones interconectadas con
las cuales se busca comprobar una verdad. Utiliza el método cientifico y llega
inclusive a corregir determinadas premisas que forman parte del silogismo.

Queremos también referirnos al enunciado y su clasificacion diciendo que
uno de los rasgos que distinguen al khomo sapiens de sus ancestros antropoides
es el lenguaje y un rasgo tipico del lenguaje humano es el uso de argumentos,
los cuales precisamente se conforman con unidades lingtisticas que lo inte-
gran y éstos son los enunciados.

Manuel Garrido senala que el enunciado es: “Un segmento linguistico que
tiene un sentido completo y que puede ser afirmado con verdad o falsedad”.?!
Se puede pensar que la importancia que tienen los enunciados en el area
juridica es nula, en palabras del autor en comento, lo cual es una falsedad,
ya que las normas se expresan a través del lenguaje y este lenguaje se traduce
a los enunciados normativos que contiene la propia norma, como afirma el
maestro de la Universidad de Alicante, Espana, Manuel Atienza.??

La interpretacion de un enunciado dependera del contexto situacional en
que se produce y de la informaciéon que en ese contexto compartan los in-
terlocutores, asi como de los elementos paralingtiisticos que acompanen su
produccion en el discurso emitido.

' Garrido, Manuel, Ligica simbélica, Editorial Tecnos, Madrid, 1977, p. 17.
%2 Atenza, Manuel, Las razones del derecho: Teorias de la Argumentacion Juridica, UNAM-Instituto
de Investigaciones Juridicas, México, 2005, p. 85.
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Una clasificacién de los enunciados puede ser:*?

Enunciados practicos. Son aquellos que dirigen una conducta y por ello
tiene efectos practicos, estos a su vez se dividen en:

v Normativos: se traducen de una norma propiamente dicha.

v Valorativos: son valores que sustentan a un determinado ordenamien-
to juridico.

v No prdcticos: son definiciones que no tienen caracter prescriptivo,
pero que informan sobre algin elemento que haya que precisar.

v Enunciados consistentes: se refiere a cuando los enunciados unidos
no son contradictorios entre si.

v Enunciados inconsistentes: cuando dos de ellos (al menos) se contra-
dicen necesariamente.

Cabe destacar que existe una teoria importante que es la légica de los
enunciados o (légica proposicional), que trata de enunciados mediante co-
nectores (y, o, si) y se fundamenta en el principio de bivalencia, segun el cual,
todo enunciado es verdadero o falso, pero nunca ambas cosas a la vez, por lo
que podemos encontrar una subclasificacion de la siguiente manera:

e  Simples o atémicos: no tienen conectores de ninguna clase.

¢  Compuestos o moleculares: utilizan conectores que unen varios seg-
mentos linguisticos.

1.6.1. Exposicion

De acuerdo con la Retdrica de Aristoteles® y la Invencion retérica de Cicerdn,
esa disciplina busca que el orador convenza al auditorio de sus ideas con un
manejo adecuado del lenguaje.

Segun la Retorica de Aristoteles, en todo discurso hemos de contar con tres
elementos basicos: el emisor o persona que habla, el asunto sobre el que ha-
bla el emisor y la persona a quien se habla. El fin del discurso oratorio es el
receptor u oyente, quien es o espectador o arbitro. Si es arbitro es por cosas
sucedidas o bien futuras. El Estagirita fija su atencion en el receptor y luego

3 Este apartado se elaboré con la ayuda del texto: Russ, Jacqueline, Los métodos en filosofia,
editorial Sintesis, Madrid, 2001, p. 101.

34 Cfr. Artistoteles, Retorica, Centro de Estudios Constitucionales, Madrid, 1990.



38 José Manuel Ramirez Tovilla

anade el criterio del tiempo, y divide los discursos en demostrativo, delibera-
tivo y judicial.?

La exposicion entonces consiste en hacer del conocimiento de los oyentes
el topico de donde desarrolla sus argumentos por medio del habla y de ma-
nera convincente. A continuacion, examinemos la descripcion y la narracion.

1.6.2. Descripcion

Habra que distinguir entre enunciados descriptivos y normativos y entre enun-
ciados positivos o facticos o prescriptivos, por lo que se trataria de distinguir
entre aquellos que pretenden describir hechos o estados del mundo tal cual
son, frente a enunciados referidos a como deben ser las cosas.

1.6.3. Narracion

La narracion es una de las partes del discurso donde se exponen los he-
chos. En su Diccionario de Retorica y Poética, Helena Beristain dice: “Uno de los
tipos de discurso (descripcion, narracion, didlogo, monologo) que resultan del
uso de distintas estrategias discursivas de presentacion de conceptos, situacio-
nes o hechos realizados en el tiempo por protagonistas relacionados entre si

mediante acciones”.?6

1.6.4. Didlogo

Este término procede del latin, dialogusy a su vez del griego didlogos, derivado
de dialegomai, que significa conversar, discurrir.’’ Se da en la conversacion
entre varios hablantes a través de preguntas y respuestas por alguna investiga-
cién o tema en comun. El didlogo se encuentra en todas las manifestaciones
de la dialéctica.

Desde la época de Platon, el didlogo es una de las formas del pensamien-
to filosofico que se realiza mediante el intercambio de argumentos y como
expresion literaria. En décadas recientes, desde la hermenéutica y la filosofia
critica se hace referencia constante a los didlogos platonicos. E1 hermeneuta
Hans Georg Gadamer identifica el didlogo con un instrumento epistémico y

¥ Idem

Beristain, Helena, Diccionario de Retorica y Poética, Porraa, 2006, p. 262.

Diccionario etimolégico, disponible en: https://etimologias.dechile.net/?dia.logo (30 de
agosto 2023, 16:39 hrs.).
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con un modo efectivo del lenguaje, que no es solo un medio mas entre otros,
sino que guarda precisamente una relacion especial con la comunidad poten-
cial de la razén, que es una comunidad de didlogo, y en la que, cuando preci-
samente dos personas intercambian impresiones, se confrontan entonces dos
visiones del mundo.*® A continuacién revisemos en qué consiste la apologia 'y
la eristica.

1.6.5. Apologia

Proviene del griego apologia y significa ‘accion de hablar en defensa de al-
guien’.? Entender la trascendencia de la defensa de algo o alguien, es com-
prender la funcién social del abogado como defensor de las causas y del fin
del derecho, en atencion a lo anterior recomendamos la lectura obligada de
la Apologia de Socrates, y el didlogo Criton. Addendum: Con la experiencia que
se tiene en la elaboracion de discursos y exposicion oral de los mismos en los
diferentes tipos de auditorio, considero muy importante los siguientes temas:

*  El orador asume que en la dialéctica el auditorio puede convertirse en
argumentador o contra argumentador.

®  Se considera discurso convincente el que utiliza como premisas argu-
mentos universales, ya que seran aceptables a los oyentes y maneja los
valores.

* Los topicos son enunciados ampliamente aceptados por la generali-
dad.

Eristica

Surge en la Grecia clasica, en la escuela de Mégara y fue utilizada por los
sofistas. Es un arte de la esgrima verbal de la refutacion, el arte de pelear sin
discutir. Vale la pena consultar la obra de Arthur Schopenhauer Dialéctica Eris-
tica, El arte de tener razon compuesta en 38 estratagemas”.** Veamos las principales
caracteristicas de los estilos.

Los estilos

En la Oratoria de todos los tiempos, pueden distinguirse tres estilos:

Cfr. Balzer, Carmen, “El sentido del dialogo en Hans Georg Gadamer”, Teologia, tomo
XXXIX, no. 80, pp. 93-111, 2002, UCA, Buenos Aires, 2002, p. 97.

Disponible en: https://etimologias.dechile.net/?apologia.

Schopenhauer, Arthur, Dialéctica Eristica, El arte de tener razon compuesta en 38 estratagemas,
Trotta, Madrid, 1997.
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Estilo atico o humilde. Es el que se observa en un discurso que se carac-
teriza por una gran correccion de lenguaje y una expresiéon muy sobria, sin
grandes lujos formales, ni imagenes poéticas, ni giros, ni ironias, ni metaforas
en general. Lo que le importa al orador sobre todas las cosas es la claridad
conceptual, y por eso evita el lujo y el adorno en expresion.

Estilo rodio o medio. Se caracteriza por la suavidad del tono, por una be-
lleza armonica del discurso, aqui se atiende mucho a la claridad conceptual,
como en el estilo atico pero no se evita por completo el lucimiento de la ex-
presion; pueden aparecer moderadamente metaforas, muestras de ingenio y
Otros recursos.

Estilo asianico o vehemens. Es amplio, copioso, atiende a la ornamenta-
cion, a la brillantez de la expresion; puede incluso ser punzante, apasionado
y ardiente, tiende a conmover al auditorio e impactarlo emocionalmente; se
caracteriza por ser frondoso, imaginativo y espectacular. Revisemos como se
configuran el lenguaje, la lengua y el habla en este proceso.

Lenguaje, lengua y habla

El lenguaje se define como un conjunto de elementos (fonemas, voz, diccion,
mirada, postura, mimica, morfema) y una serie de rasgos para combinarlos
(morfosintaxis).

La lengua es considerada un sistema de signos, pues sus elementos apare-
cen relacionados entre si mediante reglas, de forma que, si un elemento se
altera, se altera todo el sistema. Asimismo, es un sistema abstracto de unidades
y reglas de conversacion que los hablantes disponen para formar su mensaje;
por tanto, equivale al c6digo y es comun a todos los hablantes de un idioma,
tiene un caracter social.

El habla es el uso concreto e individual que cada hablante realiza de su
lengua; los mensajes, una vez codificados y emitidos, pertenecen al ambito
del habla. Tiene un caracter individualista frente al componente social de la
lengua.

Para cualquier hablante, el habla es una habilidad automatica. Aunque
pueda parecer un hecho compacto, requiere conjuntar varios procesos como
son:

1. La produccion de un sonido se obtiene del aire al pasar a través de las
cuerdas vocales.

2. Laarticulacion o modificacion del sonido que sale de las cuerdas vo-
cales al cambiar la forma de la caja toraxica por la que va a pasar; esta
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caja tiene forma de F y se forma por la faringe, la cavidad oral y la
cavidad nasal. Estos cambios de la caja se hacen desde la lengua que
asciende hasta contactar con el paladar o colocarse en una posicion
determinada; en términos académicos y en el argot de los verdaderos
oradores suele llamarse diccion.

3. La resonancia se produce cuando el sonido se produce en toda su
plenitud. Resonar significa amplificar, lo que se consigue de forma
natural aumentando la cavidad al hacer descender la lengua.

A continuacion, veamos la importancia del lenguaje corporal.

El lenguaje corporal

Este lenguaje es un componente de la comunicacion que proporciona in-
formacion sobre el caracter, emocionesy reacciones de las personas. El estado
de animo se expresa mediante el lenguaje corporal, pues mediante €l se refle-
jan todas nuestras expresiones a través de los movimientos, posturas o gestos
que se hagan con las diferentes partes del cuerpo.

El lenguaje corporal habla con las posturas, los gestos, la mirada y la expre-
sion facial, asi como con el atuendo, ya que este tipo de lenguaje puede ser
interpretado de diversas maneras, segun el nivel cultural, el estrato social, los
contextos, el orden de los gestos. Sin embargo, existen reacciones corporales
que suelen interpretarse de manera universal. Es la herramienta mas potente
de la comunicacion y se alimenta de si mismo. Esto implica la forma de pensar
y como se expresa el pensamiento.

La postura es muy importante para expresar nuestro estado de animo,
nuestros sentimientos y hasta nuestros deseos. LLa mirada es determinante
para la expresion. Una mirada serena y una cara sonriente seran la mejor
tarjeta de presentacion o entrada de cualquier orador. Lo anterior implica
la presencia fisica, el atuendo, la vestimenta y el arreglo personal. Vestir
adecuadamente es preparar el preambulo del encuentro ante el auditorio
o Tribunal.

La mimica

Otro punto a destacar es la mimica del latin mimicusy del griego miutoa.*!
Es un tipo de expresion o comunicacion no verbal en la que se recurre a ges-

41" Diccionario de etimologias, disponible en: https://etimologias.dechile.net/?Mi.mica#:~:-

text=La%20palabra%20%22M %C3%ADmica%22 %20viene %20del, %2C%200tras %20
ra%C3%ADces %20griegas %2C%20mimo. (30 de agosto 2023 14:35hrs.).
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ticulaciones y movimientos corporales para transmitir una idea. La mimica es
también una expresion artistica que se utiliza para enfatizar los sentimientos
y emociones en diferentes disciplinas artisticas como la danza y las represen-
taciones dramaticas.

La comunicaciéon mimica es una habilidad expresiva propia que permite a
un individuo comunicarse sin la necesidad de los signos linguisticos. Esta forma
de comunicacion no verbal natural se manifiesta en diversas especies animales y
permitio la evolucion de la comunicacion humana antes de que se desarrollara
la comunicacion oral y escrita. El origen de la mimica se ubica en el tiempo en
que surge el drama y la danza. El hombre primitivo desarroll6 la danza como
un medio de comunicacion; diversas culturas como las tribus nativas de Aus-
tralia y de la Polinesia desarrollaron el baile como un medio de comunicacion
no verbal en el que se recurria a la mimica para la representacion de historias.
Con frecuencia nos ayuda a expresarnos con mas exactitud y a veces con gestos
y miradas expresamos todo lo que queremos transmitir a otra u otras personas.

Sumario final.
1. Las cinco operaciones retoricas:
v Inventio.
v Dispositio.
v’ Elocutio
v Memoria
v Actio o pronuntiatio
2.  Los tres elementos fundamentales de un discurso:
v Exordio o introduccion
v Cuerpo o desarrollo
v Peroracién o conclusion.*?
3. Elementos que deben utilizarse para preparar un buen discurso:

v En la técnica de la retérica no hay elemento mas importante que
el uso permanente de la mejor palabra posible, por ello es esen-
cial disponer de un vocabulario variado y amplio.

42 Cfr. Garcia Avalos, Rosa Icela, Como construir un discurso, ano 7, no. 19, Ecos Socia-
les, 2019 disponible en: https://revistas.ujat.mx/index.php/ecosoc/article/down-

load/3213/2409/16220 (29 de agosto 2023, 17:17 hrs.).
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4.

5.

6.

v

v

v

v

La utilizacion de ritmo, éste se basa en el equilibrio particular en-
tre las frases, el cual da como resultado una cadencia mas cercana
al verso que a la prosa.

Acumular argumentos que se refieran a hechos que sustenten una
conclusion logica.

Considerar a las analogias como una de las armas mas formidables
de un retorico.

Los comunicadores necesitan a veces un toque de extravagancia,
por lo que su vocabulario debe ser particular y llamativo.

Cualidades del lenguaje

4
4
4
4
4

Orden.
Claridad.
Entusiasmo.
Persuasion.

Eficacia.

La actitud del orador ante el publico es la siguiente:

v

R X N

AN

Mirada directa ante autoridades y publico.
Cara distendida, sonriente.
Mirar a la audiencia para captar la atencion.

Si hay sectores o grupos del auditorio hablando, mirarlos directa-
mente; si conocemos a alguien de ellos, mencionarlo por su nom-

bre.

Citar a un orador anterior, a otra persona destacada o alguien del
publico.

Nunca decir: “no estoy muy bien preparado”, o “yo no sé mucho

de esto”. Si no se esta preparado es mejor no hablar.

Tampoco usar “esto no es importante”. Hay que tener presente
que aprender a hablar se logra en dos anos, pero aprender a ca-
llar demora mucho mas.

Los recursos de la oratoria

En los multiples cursos de oratoria se recomiendan los siguientes to-

picos:
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Bases elementales de la oratoria.

Discurso preparado, improvisado y leido.

La conferencia, el debate publico y el arte de la negociacion.
El liderazgo.

Las virtudes morales del orador.

La técnica de la argumentacion.

El uso de los pensamientos y sentimientos.

La importancia de la cultura clasica y de la cultura contempora-
nea en el orador.

Estudio psicolégico de las masas (psicagogia)
El uso de las imagenes verbales.

El control de las emociones, la carga emotiva.
El manejo y control de un auditorio adverso.

La voz, diccion.

El lenguaje corporal, no verbal.

7. La comunicacién corporal requiere:

S X X <

AN

4
4

Hablar de pie.

Inclinar el cuerpo hacia adelante.

Colocar la cabeza ligerisimamente hacia un lado.
Tener brazos y cuerpo abiertos.

Tener las manos abiertas, mostrando las palmas con movimientos
dindmicos y sugerentes.

Los gestos de valuaciéon (mano en la barbilla) suelen ser muy po-
sitivos para el interlocutor.

Mostrar una cara destensada con el gesto de la sonrisa.

Mostrar la mirada serena, porque se esta disfrutando lo que se
hace y ayuda a producir una dilataciéon pupilar.

Como lo examinamos en este apartado, brindamos informacién importan-
te en materia de comunicacion, especialmente a través del lenguaje y todos
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sus componentes, a continuacion, revisaremos los elementos del discurso fo-
rense.

BIBLIOGRAFIA

ANDER-EGG, Ezequiel, Hablar en Publico y Saber Comunicar, Lumen, Buenos
Aires-México, 2006.

ARISTOTELES, El Arte de la Retorica, EA. Eudeba, Buenos Aires, 2005.
ARISTOTELES, Retorica, Gredos, Madrid, 1990.
ATIENZA, Manuel, El Derecho como Argumentacion, Ariel, Espana, 2006.

MANUEL, Atienza, Las Razones del Derecho, Instituto de Investigaciones Juridi-
cas-UNAM, México, 2003.

CICER()N, Marco Tulio, Retorica a Herenio, UNAM-Instituto de Investigaciones
Filologicas, México, 2010.

— De la Invencion Retorica, UNAM, Instituto de Investigaciones Filologicas,
México, 2010.

— Pimentel Alvarez, Julio (edicion, notas y traduccion), Catén el Mayor:
de la vejez. Lelio: de la amistad, UNAM, México, 2017.

BARTHES, Roland, Investigaciones Retoricas, Tomo 1, editorial Tiempo Con-
temporaneo, Buenos Aires, 1974.

BERISTAIN, Helena, Diccionario de Retorica y Poética, Ed. Porraa, México, 2008.

BALZER, Carmen, “El sentido del didlogo en Hans Georg Gadamer”, Teolo-
gia, tomo XXXIX, no. 80, pp. 93-111, 2002, UCA, Buenos Aires, 2002.

CASSIN, Barbara, El Efecto Sofistico, Fondo de Cultura Econémica, México,
2008.

COPI, Irving y COHEN, Carl, Logica, Ed. Limusa, México, 2004.

CHICHI, Graciela Marta y Sunol, Viviana, “La Retorica y la Poética de Aristo-
teles: sus puntos de confluencia”.

DEHESA DAVILA, Gerardo, Introduccion a la Retorica y la Argumentacion, edi-
cion de la Suprema Corte de Justicia de la Nacion, 2° Ediciéon, México,
2005.

DI BARTOLO, Ignacio, Oratoria Contemporanea para Aprender a Hablar en Publi-
co, Corregidor, Buenos Aires, 2006.



46 José Manuel Ramirez Tovilla

DUENAS SANZ, Beatriz, Fernandez Fernandez, Eduardo, Vela Valdecabres,
Daniel, Retorica y oratoria: estrategias persuasivas en la realidad, Tribunal
Superior de Justicia de la Ciudad de México, México, 2017.

FERNANDEZ LOPEZ, Jorge, Quintiliano y la retérica, disponible en: https://
dialnet.unirioja.es/descarga/libro/131630.pdf.

IGARETA, Juan, Oratoria para todos, expresion verbal y no verbal, Ensayos Practi-
cos, Santiago de Chile, 2006.

GELVAN, Silvia, Oratoria, técnicas teatrales y liderazgo militar. Fundamenta-
cion de la experiencia pedagogica en el Colegio Militar de la Nacion, dis-
ponible en: https://www.colegiomilitar.mil.ar/rediu/pdf/ReDiU_1439_
art20ratoria_Tecnicas_Teatrales_y_Liderazgo_Militar.pdf.

GARCIA AVALOS, Rosa Icela, Como construir un discurso, ano 7, no. 19, Ecos
Sociales, 2019, disponible en: https://revistas.ujat.mx/index.php/ecosoc/
article/download/3213/2409/16220.

GARRIDO, Manuel, Ldgica simbdlica, Editorial Tecnos, Madrid, 1977.

LEC)N, Alexei, Preceptos Formales y Fundamentales de la Oratoria, (s/Ed), 1999,
México.

MORENO LOPEZ, Salvador, “Un dialogo entre la practicay la teoria”, Revista
Electrénica Sinéctica, nim. 25, agosto-enero, pp. 89-97 Instituto Tecnolé-
gico y de Estudios Superiores de Occidente Jalisco, México, 2004.

WERNER, Jaeguer, Paideia, Fondo de Cultura Econémica, México, 1995.

PLATON, Dialogos. Vol. II: Gorigas, Menexeno, Eutidemo, Menén, Cratilo.
Traducciones, introducciones y notas por J. Calonge [Gorgias], E. Acosta
Méndez (Menéxeno), F. J. Olivieri (Eutidemo y Men6n) y J. L. Calvo (Cra-
tilo), Gredos, Madrid, 1987.

PERELMAN, Chaim y OLBRECHTS-TYTECA, Lucie, Tratado de la Argumenta-
cion, La Nueva Retorica, Gredos, Madrid, 1999.

PULIDO LAZARO, Manuel, Principios educativos de la educacion occidental: la
Edad Media, Revista Brasileira de Educacao, no. 23, 2018.

PUJANTE, Manuel, Manual de Retorica, Castalia, Madrid, 2003.

QUINTILIANO, Marco Favio, Institucion Oratoria, CONACULTA, México,
1999.



Hablar en publico 47

QUINTANA TEJEDA, Luis, “Retorica y literatura desde Homero”, La Colme-
na: Revista de la Universidad Autonoma del Estado de México, nam. 81,
enero-marzo, México, 2014.

RODRIGUEZ-CONSUEGRA, Francisco, “La filosofia del lenguaje: su natura-
leza y su contexto”, Dianoia, vol. XLVIII, nam. 50, mayo, 2003, pp. 41-68
Universidad Nacional Auténoma de México Distrito Federal, México.

RUSS, Jacqueline, Russ, LLos métodos en filosofia, editorial Sintesis, Madrid,
2001.

SCHOPENHAUER, Arthur, Dialéctica Eristica o el Arte de Tener Razon Compuesta
en 38 Estratagemas, 2° edicion, Trotta, Espana, 1997.

TOULMIN, Stephen, Los usos de la argumentacion, Peninsula, Barcelona, 2023.

VEGA RENON, Luis y OLMOS GOMEZ, Paula, Compendio de Logica, Argumen-
tacion y Retorica, Trotta, Espana, 2011.

Diccionario de etimologias, disponible en: https://etimologias.dechile.ne-
t/?Mi.mica#:~:text=La%20palabra%20%22M % C3 % ADmica%22 %20
viene%20del, %2C%200tras%20ra%C3%ADces%20griegas % 2C%20

mimo.

Manual de oratoria y liderazgo democratico, disponible en: https://libros.
uchile.cl/files/presses/1/monographs/17/submission/proof/files/as-
sets/basic-html/page47.html.

Diccionario de la Real Academia de la Lengua Espanola, [en linea], https://
dle.rae.es/improvisarrm=form.






Capitulo 2
ELEMENTOS DEL DISCURSO FORENSE

Gerardo Ramirez Vidal*

Objetivo Particular: Las y los alumno (as) estructuraran un discurso desde su pre-
paraciéon hasta su desarrollo y conclusion, organizando sus partes y recursos
para mantener la atencién del publico.

OBSERVACIONES PREVIAS

Como el discurso es el instrumento de trabajo de los operadores juridicos,
en particular del abogado, ademas del juez y del iusfilosofo, lo mejor es tener
conciencia de ello y procurar ser competente en el manejo eficaz de la pala-
bra hablada y escrita. En general, las competencias se adquieren después de
egresar de la licenciatura gracias a una practica constante. Durante los estu-
dios universitarios, debe prepararse al estudiante en la adquisicion de esas
competencias y permitirle alcanzar un mayor nivel de eficacia en el discurso.
Ese es el propésito de la retorica forense.

Desde un punto de vista practico, la retérica o ars rhetorica, en general, se
divide en dos partes: preliminares o prolegémenos y preceptos. En los prole-
gémenos, que son una introduccion al arte, se abordan los siguientes puntos:

Investigador ordinario de carrera titular C de T.C., SNI nivel II. Doctor en Letras clasicas
por la Universidad Nacional Auténoma de México (UNAM), investigador del Centro de
Estudios Clasicos (CEC) del Instituto de Investigaciones Filologicas de la misma Universi-
dad. Coordinador de Centro de Estudios Clasicos (2010 a 2011y 2023-) y director de Noua
Tellus, anuario del mismo CEC (2011 a 2014). Sus lineas de investigacion son sofistica, reto-
rica clasica, educacion y politica en la Grecia antigua y hermenéutica. Ha sido responsable
de numerosos proyectos de investigacion colectivos. Su proyecto individual es “Antifonte.
Discursos y tratados”. Desde 1995 ha dirigido proyectos sobre retérica. Ha impartido cursos
en la licenciatura y el posgrado en la UNAM y en otras universidades de México y del ex-
tranjero, ademas de numerosas ponencias y conferencias nacionales e internacionales. Ha
sido presidente fundador de la Asociacion Latinoamericana de Retorica (ALR, 2010-2012),
Asociacion Mexicana de Retérica (AMR, 2012-2014) y de la Organizacion Iberoamericana
de Retérica (OIR, 2014-2017). Entre sus libros de autor pueden mencionarse: La palabra y
el puno. Perfiles de la retorica nazista en el Mein Kampf de Adolfo Hitler. México: UNAM,
2013y 2023; La invencion de los sofistas. México: UNAM, 2016; El arte de la memoria en la
Rhetorica Christiana de Diego Valadés. México: UNAM, 2016.
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* A qué género pertenece el arte de la palabra: al género politico
¢  (Cual es la funcion de la retérica: hablar de manera eficaz

e  (Cual es su fin: producir confianza en el juez y persuadirlo

e (Cual es su materia: las palabras y las ideas (ves et verba)

*  En cuantas partes se divide la materia: se divide en tres géneros: foren-
se, deliberativo y epidictico)

° Cuadles son las partes de la retorica (invencion, disposicion, elocucion,
memoria y actuacion).

Los preceptos, a su vez, constituyen propiamente el contenido del arte; son
las ensenanzas practicas que el maestro (vhétor) transmite al joven para su for-
macion oratoria. Estas ensenanzas se dividen en dos momentos: planeaciéon
del discurso, y elaboracion y circulacion discursiva.

En este Manual de oratoria forense y discurso juridico hemos de tratar del gé-
nero judicial o forense, de manera que no se abordaran los preliminares de la
retorica, sino so6lo las reglas del arte en relacion con el género indicado, en-
tendiendo por “reglas” los patrones discursivos estandares que en los hechos
el abogado habra de adecuar a las circunstancias particulares.

2.1. PLANE~ACI(’)N DEL DISCURSO
(DISENO DE UN GUION)

Suele pensarse que la retorica consiste solo en la elaboracion de un discurso be-
llo o brillante; es una idea del todo equivocada: la oratoria juridica empieza en
el momento mismo en que se elabora una demanda y contempla como primer
momento la preparacion de la teoria del caso que confluye en el disenno de un
guion. Esta planeacion implica un arduo trabajo previo de reconocimiento del
terreno y conocimiento del caso particular necesario para elaborar el discurso
concreto, ya sea de acusacion ya sea de defensa, lo que se conoce como “teoria
del caso” y que aqui designamos simplemente como “planeacién del discurso”
cuya meta es la composicion oral o escrita de un discurso forense.

Esta tarea del abogado litigante es larga y pesada. Cicerén acostumbraba
primero a reunirse con su cliente para que éste lo informara con sinceridad
sobre el hecho mismo y sus circunstancias y posteriormente hacia una revi-
sion minuciosa del caso tanto en relaciéon con los hechos como en el aspecto
legal; recogia las pruebas, las seleccionaba y las ordenaba, teniendo siempre
en mente el punto o los puntos del conflicto o controversia. En su tratado



Elementos del discurso forense 51

Acerca de la invencion, escrito cuando era joven, muestra la técnica retorica
recomendada.

2.1.1. Qué se va a decir o tratar

La planeacion tiene el siguiente derrotero. Una vez presentada la deman-
da (nominis delatio), el patrono o abogado debe obtener un conocimiento pre-
ciso del caso antes de delimitar la causa, con una serie de estrategias bien
conocidas: primero debe definir si se trata de una quaestio infinita o finita;
luego, establecer si la causa es consistente o inconsistente, con la finalidad de
desechar la causa en caso de ser inconsistente; en tercer lugar, conocer a qué
estado de la causa pertenece, conocimiento que permite al orador establecer
la estrategia argumentativa partiendo de una serie de topicos que utilizara al
elaborar la confirmatioy la confutatio; luego, establecer a qué género discursivo
pertenece el caso (habiéndose ya estudiado en los prolegomenos los tres géne-
ros); en seguida, establecer punto preciso de la controversia (iudicatio o to
krinomenon), que el orador tomarda como guia en la elaboracion del discurso,
aun cuando puede recurrir a otros argumentos extra causam, es decir, que no
tienen que ver con la wudicatio; por ultimo, el orador debe considerar si debe
pronunciar el discurso de manera directa o indirecta (sutil, oblicuo, mixto).
Una vez conocidos estos elementos, el orador forense estara en condiciones
de tomar decisiones importantes en la planeacion del discurso. Ahora veamos
con mayor detalle las tareas antes indicadas.

2.1.2. Objetivos a conseguir. La doctrina de las quaestiones

a. Las quaestiones o problemas

La primera parte consistia en abordar el tipo de quaestio o problema. Exis-
ten dos tipos de quaestiones: 1a infinita o general y la finita o particular (concre-
ta, personal). A la primera se le denominaba thesis, y se referia a problemas
generales; a la segunda, hypothesis o causa. Se pueden distinguir una de la otra
con el siguiente ejemplo clasico:

¢El hombre debe casarse o no? (quaestio infinita)

¢Caton debe casarse con Salonia o no? (quaestio finita).'

1 Cfr. Quintiliano, Marco Fabio, Sobre la formacion del orador, Tomos I-V, Traduccién y co-

mentarios de A. Ortega Carmona. Salamanca, Publicaciones Universidad Pontificia, 1997-
2000, cf. IIT 5.8.
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Naturalmente, el litigante debia conocer las circunstancias tutiles a su cau-
sa: quién, qué cuando, donde, como, por qué, con qué medios. Detengamo-
nos en el quién, es decir, los actores concretos: el acusador (el fiscal) y el
acusado (el defensor o su cliente), ambos sujetos discursivos, quienes deben
valorar sus fortalezas y debilidades en relaciéon con el caso. Del mismo modo,
el abogado debe conocer las demas circunstancias concretas del caso para po-
der elaborar la narrativa. Asi, por ejemplo, en relaciéon con el déonde se realizo
el hecho y si se puede encontrar alguna prueba a favor: en una calle oscura,
en el campo, en la habitacion, en la calle, etc. Se procede a analizar este y los
demas elementos indicados con el objeto de tener claridad en lo sucedido en
el caso concreto.

Toda quaestio finita se vincula a una quaestio infinita, o problema general,
que también es el campo compartido de la filosofia, la ética, la ciencia o la
politica. Todo asunto judicial se refiere a lo legal, lo justo, lo bueno, lo malo,
lo noble o lo innoble y sus diferentes especies, que constituyen la materia de
la cuestion general.

b. Cuestiones consistentes

Una vez entendidas las anteriores quaestiones, sera necesario desechar aquellas
cuestiones que no tienen solucion o son absurdas. El derecho no puede nor-
mar las innumerables conductas de los seres humanos, sino s6lo una parte,
que es la materia del derecho positivo. Por ejemplo, tener encendidos los
focos durante toda la noche puede desagradar al vecino quien presenta la
demanda, pero no la fundamenta legalmente, o bien cuando el acusado no
tiene ninguin argumento para defenderse de la acusacion, de modo que el
proceso es innecesario en cuanto a la realizacion del hecho o no.

Sin considerar los casos inconsistentes, el abogado debe definir a qué tipo
de delito pertenece el hecho acerca del cual se debate. Para ello hay una tipo-
logia util conocida como “estados de la causa” (status causae) que pueden ser
de hecho (quaestio facti) o de derecho (quaestio iuris).

En el primer caso, la controversia podia caer en o referirse a cuatro situa-
ciones:

a) Sielacusado realizé o no el hecho
b) La definicién del hecho

c¢) Lacualidad del hecho, que a su vez se refiere a si se hizo con el apego
a la ley, si se debe atribuir al propio acusador o a una tercera persona
o si el acusado no tenia otra salida o si cometio el delito con todas las
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agravantes, de manera que en este ultimo caso su estrategia es pedir
clemencia o perdon por el acto cometido

d) Translacion o prescripcion del hecho. En este caso, simplemente se
busca detener el proceso o reenviarlo

La quaestio turis es util para definir el hecho o para debatir sobre la cualidad
del hecho, para lo cual el fiscal o el litigante defensor requieren de tener un
conocimiento profundo de las leyes y tener técnicas para interpretarlas a su fa-
vor. Las cuestiones legales se refieren a cuatro situaciones: (a) la ambigiedad;
(b) laletray el espiritu; (c) leyes contrarias; (d) lagunas legislativas.?

La mecdnica es como sigue: el fiscal aplica una ley especifica y tasada en
referencia al hecho realizado; el abogado defensor niega el delito observando
que la ley es ambigua; en seguida uno y otro esgrimen argumentos para mos-
trar que la ley es ambigua o que no lo es. Asi sucede en los demas casos: una
de las partes defiende el sentido directo y el otro la intencionalidad de la ley;
uno defiende el texto de una ley y el otro el de otra ley, y, en fin, uno observa
que el hecho no esta tipificado como delito y el otro recurre a la analogia
para demostrar que si lo es. El conocimiento profundo de las leyes, el ingenio
de los abogados y sus competencias discursivas podran lograr una sentencia
condenatoria o absolutoria.

2.1.3. Conocimiento del tema. La definicion del punto del conflicto (juicio o
iudicatio)

Ademas de las doctrinas de las quaestiones, debe especificarse con claridad cual
es el punto o los puntos de la controversia. En este caso, se aplica la doctrina
de la udicatio, que consiste en una serie de preguntas para especificar con
precision el acto criminoso, como podemos observar en seguida:

I.  A(cusador). Golpeaste a Nigerio Numidio.

D (efensa). No lo golpeé.

Q(uaestio). ¢Aulo Agerio golpe6 a Niguerio Numidio o no?
II. A. Sobornaste a los trabajadores.

D. No los soborné; les di una gratificacion.

Cuestion. ¢Aulo Agerio sobornoé o gratifico a los trabajadores?

2 De la invencion retérica, México: UNAM, 1997, 11, 116-156.
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III.  A. Mataste a tu madre.
B. Si, la maté, pero justamente.
Causa: Porque ella mat6 a mi padre.
A. Tu madre debi6 haberla juzgado un tribunal, no tu.
Juicio: Orestes mato6 justamente a su madre o no.

IV. Pueden darse otras justificaciones, hasta el punto de apelar a la miseri-
cordia de los jueces.

Una vez definidas las anteriores cuestiones, el orador podra presentar las
pruebas del hecho (testimoniales, documentales y periciales) y tendra ele-
mentos para interpretar las leyes y los textos de las pruebas.

2.1.4. Estudio profundo de los temas seleccionados: Temas polémicos, de
actualidad, culturales y de alto impacto social

Podemos presentar el caso de los mas de 90 influencersy artistas que presunta-
mente hicieron proselitismo politico un dia antes de las elecciones celebradas
el 6 de junio de 2021 en México pues se pronunciaron en favor del Partido
Verde durante la veda electoral, un dia antes de las votaciones del 6 de junio
en favor del Partido Verde, por lo cual recibieron un pago.

Se hicieron denuncias ante la Fiscalia Especializada en Delitos Electorales.
De tal manera, la Fiscalia debera estudiar el o los asuntos de acuerdo con la
técnica de las quaestiones. Primero estudiara el caso de acuerdo con la quaestio
finita, que se refiere a personas concretas con nombre y apellido en un mo-
mento y lugar determinados. No es necesario que incluyamos sus nombres,
pero se debe subrayar que el juicio no sera igual para todos, sino que cada
uno deberd enfrentar su propio proceso. De esta manera, la quaestio finita es,
por ejemplo, la siguiente:

¢Lambda Garcia puede promocionar al Partido Verde durante la veda elec-
toral de junio de 2021 o no?

Esta quaestio depende de o estd vinculada a la cuestion general que podria
expresarse asi:

¢Tienen derecho los ciudadanos de promocionar a algun partido durante
una veda electoral o no?

Algunos casos tal vez seran inconsistentes: “Admito mi error y asumo las
consecuencias”. En este caso, el acusado no tiene defensa y el proceso seria
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innecesario, aunque el conflicto podria tener como materia no el hecho en
si, sino el monto de la pena.

Supongamos que la Fiscalia encuentra consistentes las acusaciones y deci-
de aplicar las penas respectivas en los casos de acuerdo con los articulos 7'y
15 la Ley General en Materia de Delitos Electorales que penaliza una serie de
conductas consideradas delictuosas. El altimo articulo estatuye lo siguiente:

Articulo 15. Se impondra de mil a cinco mil dias multa y de cinco a quince
anos de prisién al que por si o por interpésita persona realice, destine, utilice
o reciba aportaciones de dinero o en especie a favor de algin precandidato,
candidato, partido politico, coalicién o agrupacién politica cuando exista una
prohibicién legal para ello, o cuando los fondos o bienes tengan un origen
ilicito, o en montos que rebasen los permitidos por la ley.

La pena prevista en el parrafo anterior se aumentara hasta en una mitad
mas cuando la conducta se realice en apoyo de una precampana o campana
electoral.

En este caso, la Fiscalia tiene elementos para confirmar, de acuerdo con
las pruebas, que los acusados realizaron el hecho y definir, de acuerdo con la
Ley General, si el hecho constituye un delito (hecho dudoso) y si lo hicieron
en circunstancias agravantes o atenuantes. En este caso, hay dos quaestiones:
¢realizo proselitismo o no? ¢recibi6é aportacion de dinero o no?

Por su lado, los abogados habran de estudiar el caso interpretando los arti-
culos 7y 15 a su conveniencia y fundar la defensa ya sea mediante la negacion
del hecho, la redefinicion del hecho o la justificacién o atenuacion del delito.
Para ello haran una interpretacion de los hechos, de los dichos y de las leyes.

Tanto el fiscal como el demandado deben establecer con rigor el punto (o
los puntos) de la controversia:

Fiscalia. Te pronunciaste en favor de un partido y recibiste un pago por ello
D1. No me pronuncié ni recibi dinero.

Q1. ¢Se pronuncio y recibi6 dinero o no?

D2. Si, me pronuncié, pero lo hice a titulo personal y no recibi dinero
Q2. Lo hizo a titulo personal y no recibi6 dinero?

D3. Si, me pronuncié y recibi dinero, pero lo hice legalmente (o por otros
motivos).

Juicio. ¢Lo hizo legalmente?
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Al final, el juez debera valorar los argumentos de una parte y de la otra
para en seguida decidir si condena o absuelve.

Por el momento, los involucrados ya han hecho su propia defensa, que
no es legal, sino social, para justificarse ante sus seguidores, pero en las di-
versas defensas podemos observar las tres lineas de defensa que habran de
SegUIr.

Algunos de los acusados han optado por el estado conjetural: se niega el
hecho, argumentando el acusado que no envié ninglin mensaje o que no se
recibi6 dinero por ello, de manera que no hay delito que perseguir. Fernanda
Moreno arguye en esta linea:

debo decirles que en mis historias yo jamas los invité a votar por cierto partido,
tampoco dije que yo iba a votar por ese partido, inicamente los invité a revisar
las propuestas que tenian ellos®

La influencer anterior sigue la primera linea de defensa: negar el hecho. En
general, los involucrados siguen las otras lineas de defensa: admiten haber en-
viado mensajes (la prueba contundente son los mensajes mismos en poder de
la autoridad electoral), y no niegan haberse manifestado en favor del Partido
Verde durante la veda electoral (el hecho es evidente), pero niegan haber he-
cho ‘proselitismo’, argumentando que lo hicieron a titulo personal, de modo
que no existe delito tipificado. El fiscal puede argumentar que se trata de un
delito electoral, pero el acusado lo puede negar. “Realizar proselitismo” y “re-
cibir aportaciones de dinero” para el fiscal resultan expresiones claras; para la
defensa resultan ambiguas, pues debe definirse qué es “hacer proselitismo”,
no se especifica que significa “aportar” y no se establece la cantidad recibida.
Por ejemplo, la artista Barbara del Regil expreso:

Todo lo hago de corazon, yo etiqueto a todo mundo, yo hablo de lo que quiera,
siempre opino de lo que sea. No es un pecado salir y opinar; todo el mundo es
libre de opinar y decir. Eso no es un pecado, que la gente senale es otra cosa.

En vez del término ‘delito’, emplea la palabra ‘pecado’, y en vez de ‘pro-
mocionar’ emplea ‘opinar’. No se trata de un estado de conjetura, sino de
definicion. Pero también apela indirectamente a la libertad de expresion,
queriendo decir, que actu6 legalmente. Esta es la tercera linea de defensa, a
la que habra de recurrir el abogado en caso de que sea sometida a proceso.

Las declaraciones se han obtenido de Famosos acusados de propaganda politica en redes
sociales hablan del tema. 08 de Junio del 2021 por @TVNotasmx.
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Esta linea corresponde a una de varias especies de estado cualitativo llama-
do “absoluto”, en el que se encuentran la mayoria de los involucrados. En este
mismo sentido, el influencer Lambda Garcia se defiende diciendo:

Todos tenemos derecho a decir nuestra opinién. No soy una mala persona pue-
de que tome decisiones equivocas. Seguiré apoyando ideologias y propuestas
que vayan con mi forma de pensar.

Este estado cualitativo absoluto apela a la legalidad del hecho. Hay otras
especies de estado cualitativo en los que también se acepta la comision del
ilicito, pero se atribuye la culpa al propio acusador o a una tercera persona.

Otra especie de estado cualitativo es el de la comparacion, que también
utiliza Fer Moreno:

Ni siquiera fue una campana millonaria como estan diciendo por ahi, en reali-
dad fueron nada mas diez mil pesos o al menos eso fue lo que se me pagé6 a mi.
Por lo mismo no lo vi como algo que pudiera generar un problema, porque me
han pagado campanas con mucho mas dinero y sin problemas.

Una influencer, Romina Marcos, acept6 el hecho y la recepcion de dinero,
pero senala que la cantidad fue minima: diez mil pesos, y manifiesta su arre-
pentimiento.

Hablo desde el fondo de mi corazén. Quienes me conocen saben quién soy
y que mis palabras estan llenas de verdad. Soy consciente de que hablé en un
momento erréneo y lo acepto, no vi con claridad el impacto que mis palabras
podrian tener, sobre todo por la situacién que estamos viviendo en el pais.

En todos estos casos, el fiscal podra optar por un castigo ejemplar; la defen-
sa por una ponderacion atenuante, siguiendo una o varias lineas.

2.1.5. Ordenacion de ideas para piiblicos diversos. Obtencion de argumentos

Una vez realizada la ardua tarea anterior, serd posible obtener ideas, premisas
o lugares de donde obtener premisas generales. Como se trata del discurso
judicial o forense, deberan utilizarse los topicos propios de ese género, rela-
tivos a lo justo o a lo injusto y sus especies: ¢es justo imponer una pena por
recibir dinero de un partido y hacer promocién durante la veda electoral o
no es justor? Es justo porque segun la ley es un delito tasado; no es justo por-
que se coarta la libertad de opinar, derecho garantizado en la Constitucion.
Es mas justa la equidad en la contienda electoral que la inequidad. Es impo-
sible que una simple opinion modifique las intenciones de los ciudadanos.
Se podran encontrar muchos mas argumentos légicos (es decir, relativos al
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hecho) propios del género forense y lugares comunes aplicables de manera
universal. También habia una amplia serie de rabricas que podrian tomarse
en consideracion en relaciéon ya no con el hecho, sino con las personas (ar-
gumentos €éticos). Por ejemplo, en cuanto a la rabrica de la edad: el éthos del
joven podria servir para decidir sobre aspectos estratégicos: €l joven es por na-
turaleza impulsivo, generoso y audaz (los influencers son en general jovenes);
el viejo lo contrario: Aulo Agerio es un joven generoso, dispuesto a ayudar a
una amiga que le ha pedido un favor, etc. Ademas, se puede optar por utilizar
argumentos de caracter emocional para producir en los jueces calma, amor,
confianza, compasion, etc., o sus contrarios, como en el caso de la influencer
que muestra su arrepentimiento, que debe parecer sincero.

Hay por lo tanto un arsenal de ideas, premisas y lugares que se pueden
emplear como material argumentativo, ademas del material narrativo, des-
criptivo o expositivo.

2.1.6. Delimitacion deideas principales. Ductus o estilo directo / estilo figurado

Sin embargo, no es todavia el momento para elaborar el discurso. Se debe
observar si el asunto que se va a tratar se puede expresar de manera franca y
directa o bien se debe retorcer el lenguaje, hablar con franqueza aparente,
decir verdades a medias, etc.

El ductus puede ser literal (ductus simplex), caando lo dicho y la intencionalidad
del orador coinciden. A veces se puede hablar con entera franqueza. Sin embar-
go, puede haber casos en los cuales existe algtin motivo por el que no se puede
hablar directamente. Entonces es necesario hacerlo de manera indirecta.

e Subtilis. Cuando la intencion del abogado es decir una cosa diferente
o contraria (skhéma enantion, contrarium) de lo que quiere decir. Es el
caso tipico de la ironia.

®  Figuratus. Cuando el orador no dice las cosas directamente por pudor;
esto es, no coincide lo que dice con el tema, como cuando se trata de
asuntos de adulterio o incesto. Emplea un lenguaje alegérico o enfatico.

®  Oblicus. Cuando no habla claro, abierta o franca por el temor al peli-
gro que sus palabras pueden ocasionar en el propio emisor.

®  Mixtus. Cuando no se habla claro por pudor y por temor. Es una combi-
nacion del figurado y del oblicuo o incluso de los tres ductus figurados.

Podriamos suponer que los influencers preferirian un ductus figurado: se-
ria una verguenza hablar con franqueza sobre lo ocurrido, en caso de que
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estuvieran conscientes del ilicito cometido. El abogado deberia ser ain mas
cuidadoso con sus palabras.

2.2. PARTES DEL DISCURSO

Tomemos un pasaje de Ciceron que habra de servirnos como parrafo de
transicion:*

Por ello, una vez encontrados los argumentos de manera cuidadosa y segun las
reglas del arte y estudiados con atencion el punto a juzgar y los argumentos que
son convenientes para el punto a juzgar, ahora finalmente se deben ordenar
las demds partes del discurso. Nos parece que las partes del discurso son seis
en total: exordio, narracién, particién, confirmacion, refutacién y conclusion.

Ya cumplida la tarea de reconocimiento del terreno y conocimiento del
caso particular, es momento de comenzar a elaborar el discurso judicial acu-
satorio, para lo cual debemos considerar las partes canonicas de que consta y
que son las siguientes:

1. Exordio (exordium, proemium). Predomina el éthos, orientada a la capta-
tio benevolentiae.

2. Narracion (katastasis o diégesis, narratio). Clara, breve, verosimil. Prepa-
ra a la argumentacion. Contiene hechos y descripciones.

3. Division (partitio, divisio). Es un parrafo de transicion, donde se senala
el plan que se va a seguir en el desarrollo de la argumentacion.

4. Argumentacion (pistis, argumentatio), que se divide en:

e Confirmacion (kataskeué, confirmatio). Exposicion de los argumen-
tos a favor.

e Refutacion (lysis, confutatio).

5. Epilogo (epilogos, peroratio). Predomina el pathos, con el fin de conmo-
ver (movere).

La division del discurso judicial en cinco partes es la taxonomica. La division
economica (de oikeios, ‘familiar’, cf. Rh. Her 111 16: ad casum adcomodata) es aque-
lla que se adecua a los destinatarios o al asunto, mediante cambios generados
sobre el esquema estandar, de manera que siempre tendremos la posibilidad
de innovar. Por ello decia un antiguo maestro lo siguiente:

4 Ciceron, Marco Tulio, On Invention. The Best Kind of Orator. Topics, Translated by H. M. Hub-
bell. Loeb Classical Library 386, MA: Harvard University Press, Cambridge, 1949, p. 14.19.
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Puesto que la disposicion es aquella tarea mediante la cual ponemos en orden
aquellas ideas que hemos encontrado, de manera que cada cosa se pronuncie
en su lugar propio, se debe pensar en qué método seguir al disponer el discur-
so. Los modos de disposicion son dos: uno es el que proviene de la instruccién
técnica; el otro el que se acomoda a las circunstancias.’?

Por otra parte, es necesario aclarar que el orador no va a elaborar su discurso
siguiendo el orden del esquema, sino que va a empezar por déonde mejor le pa-
rezca: la vez la narracion, tal vez la argumentacion; el exordio se elabora al final.

Por eso afirma Ciceron:

Consideradas todas estas cosas, s6lo después de esto, acostumbro reflexionar lo
que primero debo decir, qué tipo de exordio debo decir. En efecto, si alguna
vez he querido encontrar primero el exordio, no me ha llegado a la mente
alguna idea que no fuera débil, sin valor, vulgar o comun.®

Una segunda aclaracion es que cada parte del discurso tiene su propia
materia encontrada, su propio orden interno, su propio estilo acomodado a
la parte, su propia memorizacion, y su propia pronunciacion y actuacion. Por
eso se afirma que la elocucion es la “acomodacion a la invencion de palabras y
pensamientos apropiados”,7 de acuerdo con las partes del discurso. De la mis-
ma manera, la memoria es no sélo recolecciéon o mantenimiento (perceptio) en
el pensamiento de pensamientos y palabras, sino también de la disposicion.
Es el recuerdo de las partes del discurso. En fin, para Quintiliano, la actio o
ejecucion oral del discurso se da de acuerdo con las partes del discurso.

Asi, el eje o espina dorsal de la retérica es la dispositio, a la que se aplicaran
las operaciones discursivas, como se representa en el siguiente esquema:

Ibidem, p. 16.
Ibidem, p. 315.
Ibidem, p. 3.

g o o
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Lo repetimos de otra manera, porque es muy importante: la retérica peda-
gogica ensena como se elabora un exordio mediante la invencion, la disposi-
cion y la elocucion, ademas de que ensena como memorizar los esquemas del
exordio y como ejecutarlos, con la voz, el gesto del rostro, el movimiento de
las manos y cuerpo, y el vestuario. De la misma manera procede con las demas
partes del discurso, hasta llegar al epilogo.

2.2.1. El exordio

La importancia del exordio radica en que esa parte es la primera que escu-
cha el juez; es la primera impresion que éste tiene del abogado, quien debe
ser muy cuidadoso en prepararlo y predisponerlo a su favor.

Las funciones del exordio son tres: hacer al juez benévolo (attentum parare),
conocedor del asunto (docilem parare) y atento (attentum parare). Para lograr
cada uno de esos objetivos se sigue una serie de estrategias.

El abogado debe conocer al juez y saber si es favorable o no lo es. En el
primer caso, el exordio es llanamente un inicio; en el segundo, se procede
por insinuacion, que es un modo mas cuidadoso de hablar para no producir
rechazo en €l hacia el que habla y hacia el caso.

Un exordio judicial puede contener los elementos ttiles para hacer al juez
benévolo (attentum parare), conocedor del asunto (docilem parare) y atento (at-
tentum parare). Para lograr cada uno de esos objetivos se sigue una serie de
estrategias.

a) El docilem parare consiste en hacer que los jueces sepan el asunto que
se va a tratar en el discurso, lo que se logra mediante una exposicion
sumaria del caso. En el exordio pueden aparecer la proposicion, que
anuncia aquello que se va a tratar o a debatir, y la division, que es la
informacion sobre las partes y el orden que habra de seguir, aunque la
primera es el inicio de la argumentacion y la segunda puede ser una
parte en si misma y aparecer varias veces en el discurso. Esa funcion se
logra mediante una exposicion breve del asunto.

b) Hacer que estén atentos (attentus), para lo que se siguen tres procedi-
mientos: senalar la importancia, inverosimilitud y novedad del asunto;
indicar que la decision de los jueces podria afectar a los propios jueces,
al estado o a la religion, y pedir a los jueces que escuchen con atencion.

c¢) Obtener subenevolencia (benevolus). La benevolencia se capta median-
te diversos recursos: uno es la presentacion adecuada de si mismo. En
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los tribunales de Atenas, el orador acostumbraba a presentarse como
joven e inexperto. También se puede hacer la adulacion de los jueces,
exagerando sus rasgos positivos. Asimismo, se obtiene benevolencia
del destinatario mediante las pasiones (pathos), dando una imagen ne-
gativa de los adversarios o subrayando las consecuencias nefastas que
originaria una decision equivocada. Otro recurso era la alabanza de
las leyes, las instituciones o la patria. Se pueden presentar las leyes
como soberanas.

El abogado puede elaborar el exordio siguiendo el orden indicado antes
o bien adecuar el orden al asunto; ademas, puede adoptar una forma expo-
sitiva o bien una argumentativa. Por ejemplo, un exordio podria contener el
siguiente argumento'* Los refrescos producen graves males al organismo, ||
?como bien podemos observar; ” ‘puesto que es un asunto que nos afecta a
todos, *debemos prohibir su venta no s6lo en las escuelas sino en cualquier ex-
pendio de alimentos; " Sese producto provoca danos irreversibles a la nifez.

Luego de elegir los elementos que conforman la materia del exordio con
base en los criterios estudiados antes, el orador debera dar forma con base en
el prepon o decorum a su propia obra. Se tienen ya las fichas de trabajo a dispo-
sicion que contienen material expositivo o argumentativo diverso obtenido
con base en los criterios de eleccion, que incluye tal vez sentencias o refranes,
etc. Se ha ya previsto la distribucion de ese material en cierta estructura, ya
sea con base en los primeros esquemas o “figuras del discurso” ensenadas en
los manuales de “ejercicios previos” o progymndsmata, o a partir de un discurso
judicial (como hacia Aristoteles o Cicerén) adecuado.

Se debe pasar ahora al proceso creativo, al trabajo de elaboracion discursi-
va de las partes del exordio, yendo de los miembros a los incisos y a los soni-
dos, cuidando que el estilo sea simple: breve, claro, apropiado y que parezca
improvisado, esto es, disimulando el artificio. Podremos tomar como ejemplo
el discurso que Socrates pronunci6 en su defensa y que Platon recre6 en su
Apologia:

No sé, atenienses, la sensacion que habéis experimentado por las palabras de
mis acusadores. Ciertamente, bajo su efecto, incluso yo mismo he estado a pun-
to de no reconocerme; tan persuasivamente hablaban. Sin embargo, por asi
decirlo, no han dicho nada verdadero. De las muchas mentiras que han urdi-
do, una me causo especial extraneza, aquella en la que decian que teniais que
precaveros de ser enganados por mi porque, dicen ellos, soy hdbil para hablar.
|| 2En efecto, no sentir vergiienza de que inmediatamente les voy a contradecir
con la realidad cuando de ningin modo me muestre hdbil para hablar, eso me
ha parecido en ellos lo mas falto de vergiienza, si no es que acaso éstos llaman



Elementos del discurso forense 63

habil para hablar al que dice la verdad. Pues, si es eso lo que dicen, yo estaria
de acuerdo en que soy orador, pero no al modo de ellos. En efecto, como digo,
éstos han dicho poco o nada verdadero. " SEn cambio, vosotros vais a oir de
mi toda la verdad; ciertamente, por Zeus, atenienses, no oiréis bellas frases,
como las de éstos, adornadas cuidadosamente con expresiones y vocablos, sino
que vais a oir frases dichas al azar con las palabras que me vengan a la boca; ||
‘porque estoy seguro de que es justo lo que digo, y ninguno de vosotros espere
otra cosa. Pues, por supuesto, tampoco seria adecuado, a esta edad mia, pre-
sentarme ante vosotros como un jovenzuelo que modela sus discursos. Ademas
y muy seriamente, atenienses, os suplico y pido que si me ois hacer mi defensa
con las mismas expresiones que acostumbro a usar, bien en el dgora, encima
de las mesas de los cambistas, donde muchos de vosotros me habéis oido, bien
en otras partes, que no os cause extraneza, ni protestéis por ello. En efecto, la
situacién es ésta. Ahora, por primera vez, comparezco ante un tribunal a mis
setenta anos. Simplemente, soy ajeno al modo de expresarse aqui. " Del mismo
modo que si, en realidad, fuera extranjero me consentiriais, por supuesto, que
hablara con el acento y manera en los que me hubiera educado, también ahora
os pido como algo justo, segiin me parece a mi, que me permitdis mi manera
de expresarme —quiza podria ser peor, quizd mejor— y consideréis y pongais
atencién solamente a si digo cosas justas o no. Este es el deber del juez, el del
orador, decir la verdad.®

Notemos en el ejemplo anterior una gran diversidad de estrategias, algu-
nas de las cuales podrian se apropiadas en los juicios orales actuales. A conti-
nuacion veamos las caracteristicas e importancia de la narracion.

2.2.2. La narracion

La narracion es un objeto de estudio que hoy esta en boga gracias a los enor-
mes aportes que introdujo el formalismo y el estructuralismo (sobre todo con
Vladimir Propp 1928, Gerard Génette, Tzvetan Todorov, Claude Bremond y
otros muchos autores). También en la Antigtiedad, la narracion (diégésis, na-
rratio) tuvo gran importancia, como se muestra, en primer lugar, en la antigtie-
dad de esta teoria, cuyos creadores son Platon y Aristoteles y en la ensenanza
y practica que se difundido desde Homero hasta el final de la antigtiedad
grecolatina; y en segundo, por la enorme difusiéon que tuvieron la teoria, la
ensenanza y la practica del fenémeno narrativo en el mundo de Grecia y de
Roma. Por ejemplo, debera considerarse que la narracion es el elemento mas
importante que Aristoteles aborda en su Poética, dividida —como todos sa-

8 PL Apol. 17a-18a. Trad. Gredos.
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ben— en tragedia y épica. Esta ultima es propiamente la diégesis o narratio.
Posteriormente, tanto los rétores griegos como latinos abordaron siempre ese
asunto, e incluso se dieron debates sobre esa doctrina entre corrientes educa-
tivas (apolodoreos y teodoreos, por ejemplo).

En particular, en el género judicial llegé a considerarse que la narratio, “el
momento mas literario del discurso, era también el momento crucial de la
orientacion y de la manipulacion facciosa de los datos en funcién probato-
ria”. Sin embargo, ni los estudios diegéticos y narratoldgicos se basaron en
las teorias antiguas, fuera del uso y abuso de los términos griegos y latinos, y
tampoco las actualizaron o enriquecieron. En la actualidad, la diégesis o narra-
cion retodrica ha recibido poca atencion, y la descripcion del legado antiguo
elaborada por Lucia Calboli Montefusco 1988, es una excepcion. Es, por lo
tanto, una necesidad en la ensenanza de la retérica judicial recuperar las teo-
rias antiguas sobre la narratio, de la que aqui ofrecemos una breve introduc-
cion. En este tenor, la definicion es muy importante, veamos en qué consiste.

Definicion

Apegandose a la tradicion griega, los maestros latinos definian la narracion
como “la exposicion de los hechos realizados o tal como hubieran sido reali-
zados "1 Para Quintiliano, la narratio es “la exposicion de una cosa sucedida o
supuestamente sucedida con el fin de persuadir o bien, segun la definicion de

Apolodoro, es un discurso que ensena al oyente lo que esta en controversia”.!!

Existen varias especies de narraciones (la fabula, la historia) diferentes tan-
to en su forma como en sus fines de la narracion retérica, que es, como hemos
visto, una relaciéon o exposicion (expositio) de los hechos como sucedieron o
como pudieron o debieron haber sucedido, con el fin de informar al juez,
pero sobre todo para persuadirlo. El éxito del caso depende en buena medida
de como elaboremos la narracion de los hechos.

Gazich, Roberto, ‘Exemplum’ ed esemplarita in Properzio. Milano: Vita e pensiero, 1995
(Pubblicazioni dell’Universita Cattolica),1995, p. 99.

10 Cicerén, Marco Tulio, On Invention. The Best Kind of Orator. Topics, Translated by H. M. Hu-
bbell. Loeb Classical Library 386, MA: Harvard University Press, Cambridge, 1949, p. I, 27
= RhHer. 1, 4y 111, 23.

Quintiliano, Marco Fabio, Sobre la formacion del orador, Tomos I-V, Traduccion y comenta-
rios de A. Ortega Carmona. Salamanca, Publicaciones Universidad Pontificia, 1997-2000,
p- IV 2.31. Cfr: Cicerén, Marco Tulio, On Invention. The Best Kind of Orator. Topics, Translated
by H. M. Hubbell. Loeb Classical Library 386, MA: Harvard University Press, Cambridge,
1949, p. 19.27.

11



Elementos del discurso forense 65

La narracion debe presentarse de manera que sea ttil a la persuasion y que
sirva para introducir a la argumentacion.

Materia y orden de la narracién

La narracion se caracteriza por una secuencia temporal de estados que se
transforman y de acciones o acontecimientos que se conjugan o entran en
conflicto, y que pueden llevar a un desenlace. Las relaciones de las accio-
nes pueden darse por conjuncion, antitesis y disyunciéon. Una narraciéon por
antitesis puede seguir el siguiente esquema: estado inicial, complicacion, re-
accion, solucion y estado final. Sin embargo, existen numerosos esquemas
irreductibles a un modelo tnico: los discursos narrativos son infinitos. De
cualquier modo, existe una serie de patrones o esquemas narrativos predo-
minantes adecuados para las diversas clases, géneros y especies de discursos.

Las normas retoricas. Criticas de Quintiliano

En el capitulo 2 del libro IV de su Institucion oratoria, Quintiliano presenta las
diversas teorias conocidas por €l en relacion con la narracion y presenta una
serie de criticas que es interesante conocer.

En primer lugar, se refiere a la narraciéon necesaria y la innecesaria (cuan-
do el asunto es breve, cuando los hechos son evidentes, cuando los jueces
conocen el caso, etc.). Hace notar que se debe partir primero de si es nece-
saria la narracion y no presuponer su inclusion en el discurso. Luego, aborda
varios tipos de narraciones, incluyendo las ficticias'? y presenta una observa-
cion interesante para el abogado: “la narratio no ha sido concebida s6lo con la
finalidad de que el juez conozca los hechos (ut cognoscat iudex), sino para que
€l piense lo mismo que uno (ut consentiat)”. Esta es propiamente la narratio
retorica, aquella finalizada u orientada a producir determinados juicios en
sus destinatarios. Debe haber narratio solo cuando sea tutil o ayude a lograr el
proposito de hacer que el juez piense como uno quiere que piense.

En segundo lugar, aborda el lugar en que debera ir la narratio, que es ya
sea después del exordio o después de haberse defendido al acusado y antes
de atacar al adversario.'® Luego se vera que la narratio puede ocupar diversas
partes del discurso. Lo anterior es muy importante porque nos indica que
las reglas retoricas al respecto no son fijas, sino que todo ello depende de las
circunstancias de quién hablay a quién, del asunto (si es sobre la culpabilidad

12 Ciceron, Marco Tulio, On Invention. The Best Kind of Orator. Topics, Translated by H. M. Hu-
bbell. Loeb Classical Library 386, MA: Harvard University Press, Cambridge, 1949, p 19.
1 Ibidem p. 25-30.
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o la definicion), de la especie (si es de acusacion o defensa), del tiempo, del
lugar, de la finalidad, etcétera.

En tercer lugar, introduce el modo de narrar (narrandi ratio), es decir, las
virtudes que debe tener una narracion: claridad, brevedad y verosimilitud,
cada una de las cuales tiene una funcion: que el juez entienda, recuerde y crea
en lo dicho por el orador.!*

Quintiliano explica con detenimiento cada virtud, comenzando por la cla-
ridad, descuidada por muchos autores. Enlista las estrategias practicas para
hacer que nuestro discurso sea claro, e indica que la brevedad no es hablar
menos sino no decir mas de lo que sea oportuno decir. La narraciéon no debe
ser tan breve que sea oscura, ni tan larga que provoque aburrimiento. Asimis-
mo, debe estar ornamentada, pues el placer engana y hace sentir que las cosas
son menos largas. Podemos observar que los criterios de Quintiliano son en-
teramente pragmaticos. El adorno es un auxilio para la persuasion; no se trata
de ornato por el ornato en si, sino de la funcién de éste.

En cuarto lugar, aborda el asunto de la estructura o esquema narrativo,'®
que consta de una parte inicial o partitio: “diré cudles hechos tuvieron lugar;
primero esto, luego aquello, después esto otro”, etcétera. A la partitio podra
seguir la primera narracion, y a ésta un breve parrafo de transicion: “habéis
escuchado las cosas que han sucedido primero; ahora escucharéis lo que suce-
di6 después.”'® Continda el orador con una segunda narracién y su respectivo
parrafo de transicion. Se termina con un resumen de lo dicho.

Podemos observar lo poco tedrico que es Quintiliano. Parece llevar de la
mano al estudiante, indicandole lo que debe hacer en tales casos y como ha-
cerlo.

En seguida aborda como hacer creible o verosimil la narracion, y explica
una serie importante de estrategias, como no decir nada que contradiga los
hechos, construir personajes (personas) adecuados; hacer referencia a los ar-
gumentos que seran expuestos ampliamente en las pruebas; utilizar un estilo
cotidiano, adaptado al destinatario.

En la seccion relativa a los casos dificiles, es decir, cuando las circuns-
tancias estin en contra de la parte,'” se pregunta: ;de qué modo podemos
evitar la narracion sin perjudicar nuestra causa? El acusador ha hecho su

o Ibidem p. 31.

15 Ibidem pp. 49-51.
16 Idem.

17 Ibidem pp. 75-78.
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narracion, pero no se ha limitado a exponer los hechos sucedidos, sino que
ha agregado palabras que incitan al odio; ha agregado pruebas; la perora-
ci6n ha inflamado a los jueces y los ha irritado completamente contra no-
sotros. Los jueces quieren escuchar nuestra version, y si no decimos nada al
respecto creeran en el relato del adversario. Si el acto cometido es evidente,
debemos decir las mismas cosas, pero no de la misma manera: presentaré
otros motivos del hecho, una intencion diferente, una reconstruccion de
los hechos diversa. Se deberan emplear palabras que maticen lo dicho por
el adversario: en vez de ‘lujo’, se hablara de ‘generosidad’, a la avaricia se
le llamara ‘prudencia’; a la ‘negligencia’, ‘simplicidad’, luego jugar con el
rostro, la voz, la postura, con la finalidad de obtener el favor o un poco de
compasion; a veces la propia confesion lleva a las lagrimas. En ese momento
habra que preguntar a los adversarios si tienen la intencion de continuar
con sus pretensiones o no.

Quintiliano aconseja el uso de la narracion en estos casos adversos. Se pre-
gunta: ¢qué diferencia hay entre una prueba y una narraciéon? La narracion —
dice— es una proposicion continua de la prueba; la prueba una confirmacion
congruente de la narracion.'® Podra observarse entonces ese estrecho vinculo
de ambas partes del discurso judicial, intimamente relacionadas: proposicion
y confirmacion. Luego observa las diversas circunstancias: amplitud, empleo
de argumentos, orden, introduccion de varias narraciones y no solo de una
y presentar pruebas para cada narracion. También hace una serie de reco-
mendaciones de como enganar al juez; por ejemplo, introducir testigos falsos,
como Publio Clodio, quien basandose en testigos aseguraba que se encontra-
ba en Terni la noche en que habia cometido incesto en Roma, o la forma en
que se debe fingir, adecuando el fingimiento a la persona, el lugar, el tiempo,
que tenga un sentido y un orden creibles. Y explica minucias de las argucias
de abogado, como mantener una version unica de los hechos, evitando que al-
guien mas intervenga y pueda contradecir de manera involuntaria, o afirmar
las cosas una y otra vez, etcétera.

Se debe notar que este maestro no es tan moralista como se cree; no se basa
en las cosas verdaderas, sino en verosimiles; no rehuye la manipulacion, sino
que la promueve. Es, pues, un litigante de carne y hueso.

Luego pasa a refutar otras normas de los tratadistas:

1. No introducir ninguna digresion en la narracién.!?

18 Ibidemp. 79.
19 Ibidem p. 103
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No olvidar que se debe dirigir al juez.?

No dar la palabra a personas extranas a la causa.?!

2

3

4. No recurrir a la exposicion de las pruebas.?
5. No apelar a los sentimientos.?

Para cada uno de estos puntos presenta razones para no seguir siempre
esas reglas, con ejemplos que corroboran lo que €l dice.

Luego insiste en la importancia del embellecimiento del discurso para se-
ducir a los jueces, con un léxico cuidadoso, expresivo y variado.?* Observa
también que la auctoritas®® del narrador confiere credibilidad a la exposicion,
y que esa autoridad se debe ante todo a su forma de vida, pero también al
estilo discursivo: cuanto mas sea serio y honesto (gravius ac sanctius), mas peso
tendra necesariamente aquello que afirmamos. Quintiliano esta en consonan-
cia con las teorias clasicas sobre el éthos, en el que intervienen como medios
no solo la palabra sino también el prestigio de la persona.

Se aconsejaba también que la narracion terminara precisamente con el
punto de la discusion?® y Quintiliano aprueba este consejo, pero senala que
sOlo era valido para el acusador no para el acusado.

Con lo hasta aqui expuesto podran observarse las caracteristicas de la pro-
puesta Quintilianea y podran entenderse tal vez las caracteristicas de las teo-
rias actuales.

1. Se trata de una propuesta basada en la utilidad. Se debe narrar para
persuadir a los jueces.

2. Lafinalidad de Quintiliano no es teorizar ni analizar textos, sino ense-
nar a producir narraciones ya sean orales o escritas.

3. No existen normas infalibles, sino adecuacion a los casos particulares,
de acuerdo con las circunstancias especificas.

4. Sus ejemplos sirven para explicar procedimientos no para ilustrar una
teoria.

20 Ibidem p. 106.
2 Ibidemp. 107.
2 Ibidemp. 108.
% Ibidemp. 111.
2 Ibidem pp. 116-124.
% Ibidemp. 125.
2% Ibidemp. 132.
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Sin embargo, también debe quedar claro que Quintiliano es selectivo; ela-
bora su método de ensenanza de acuerdo con su propia ideologia y limitado
por las circunstancias. En la antigiedad existian otras doctrinas exitosas a las
que alude el autor, pero desgraciadamente no se conservan sino fragmentos.
Pero los textos conservados de Ciceron, el autor anonimo de la Retorica a He-
renio y Quintiliano presentan numerosas ensenanzas que el futuro abogado
debe conocer, imitar y practicar de manera constante, y cumplir asi con su
importante tarea.

2.2.3. Confirmacion y refutacion

La probatio o argumentatio se dividia en confirmatio y refutatio o confutatio. Los
autores antiguos abordaron con gran minuciosidad esta parte del discurso, al
que se asigna el siguiente capitulo.

2.2.4. Conclusiones y propuestas

3. El epilogo o conclusion del discurso.

El epilogo es la ultima parte y el remate del discurso. Exordio y epilogo,
son pertrechos de la argumentacion. Ambos partes estan en correspondencia,
ya sea por sus semejanzas como por sus diferencias. Ambas tienen como fun-
cion poner a los jueces del lado del orador y en contra de los adversarios y se
emplean las mismas estrategias, pero el exordio mira al futuro y el epilogo al
pasado (lo que se va a decir y lo que ya se ha dicho); en el exordio se anuncia
el pathos; en el epilogo se amplifica y se remata; en el primero el estilo es me-
dido y calmo, en el segundo apasionado y agitado.

Aristoteles aborda en el libro III de su Retoricalas funciones del epilogo, de
la siguiente manera:

El epilogo consta de cuatro partes: el disponer a favor de uno mismo al
oyente y en contra al adversario, el amplificar y disminuir, el llevar al oyente a
las pasiones y el hacer que recuerde?’.

Segun Aristoteles, en el epilogo se incluyen cuatro puntos:

a) Inclinar al auditorio a nuestro favor y en contra del adversario. Se
trata de atraer la benevolencia o la misericordia de los oyentes y el

27 Aristételes, Retorica. Introduccion, traduccion y notas de Quintin Racionero, Gredos, Ma-

drid, 1999, p. 1319 b10-12.
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b)

d)
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odio o la ira contra el adversario mediante la alabanza o elogio de si
mismo y el vituperio o censura del oponente. Es la parte del éthos. Los
argumentos se obtienen de los topicos relativos al elogio.

Amplificar y minimizar. Engrandecer o exagerar los puntos favorables
y disminuir y atenuar los desfavorables mediante una serie de técnicas
topicas: es preferible lo que es mayor que lo que es grande (la salud
al placer), o lo que los causa, lo que es preferible en si (la fuerza a la
salud, pues esta depende de otras cosas), o lo que esta orientado a un
fin o lo que no necesita de otra u otras cosas.

Excitar las pasiones en el oyente. Producir ira, odio y envidia contra
los adversarios y compasion o piedad para el orador.

Hacer que recuerde. Se trata de la recapitulacion que consiste en enu-
merar los argumentos esgrimidos ya sea en orden en que se habian
expuesto o en orden inverso. La funcién consiste en hacer recordar
lo expuesto en la argumentatio mediante una recapitulacion (anakepha-
laiosis, repetitio).

Las anteriores partes pueden reducirse a tres o dos. “La conclusion es la
salida y el término de todo el discurso. Tiene tres partes: enumeracion, indig-
nacion y lamentacion®®”. Cicerén elabora una minuciosa explicacion de los
quince modos de crear indignacion en los jueces y de los dieciséis modos para
producir lamento o misericordia, que aqui no vamos a repetir, pero si a invitar
a la lectura de esos textos.

Quintiliano ofrece un interesante resumen de las dos partes del epilogo,
que aqui nos limitamos a resumir:

La peroracion (epilogos, peroratio, cumulus, conclusio) es de dos tipos: la basada
en los hechos (in rebus) y la basada en los afectos (in adfectibus). La repeticion
(en griego, anakephalaiosis; para otros, enumeracion) y la acumulacién tienen
dos funciones: recordar los hechos a los jueces y poner ante ellos toda la cau-
sa. Si los detalles no persuadieron a los jueces la acumulacién si lo lograra.
La recapitulacion debe ser muy breve y por puntos capitales. Los argumentos
enumerados se deben pronunciar de manera seria, avivarlos con sentencias y
figuras adecuadas y de manera variada. La repeticiéon no debe ser plana. Citas
de algunas de las innumerables peroraciones. Senala el impacto que tiene ha-
cer preguntas al adversario o acerca de él: “;Qué dird a estas acusaciones?” O
bien, son importantes las observaciones sobre las acusaciones o las palabras del

28

Ciceron, Marco Tulio, On Invention, op. cit. p. 152.98 y II 30.47.
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adversario. Las oportunidades se encuentran en los hechos, las palabras del
2

adversario o las circunstancias.?’

La recapitulacion puede aparecer mediante una reflexion “no sé cudl sera

su peor accion; haber robado, haberse burlado o haber matado”, un recuento

“he demostrado que robo, que se burlé y que mat6”, una toma de posicion “se

debe considerar el mal que provoca quien”, de manera fingida “no es nece-

sario insistir en que rob6” o mediante un contraste “El, un hombre honesto,
robo, se burlo, asesino”.

Ademas de la recapitulacion, el epilogo puede contener estrategias para
producir conmiseracion o indignacion en los destinatarios. Existia una serie
de “lugares comunes” para lograr lo anterior, que se veran en la parte de la
argumentacion.

La amplificacion o disminucién eran importantes en esta parte para pro-
ducir emociones en el destinatario, aunque la técnica se aplicaba a todas las
partes del discurso. El arte de alargar y de acortar el discurso era el nicleo
central de la técnica retérica en la escuela de los sofistas, aunque no debe en-
tenderse como una ampliacion injustificada, sino para dar mayores elementos
de juicio.

El epilogo puede ser simple o compuesto. Es simple cuando contiene s6lo
la recapitulacion; compuesto, cuando ademas incluye elementos éticos y pa-
téticos. La recapitulacion es un esquema que se presenta no solo al final del
discurso sino también de los bloques discursivos® donde se repite lo ya dicho
en el orden expuesto o en sentido inverso o por lo mds o menos importante.

En este capitulo examinamos las principales caracteristicas del discurso
forense como: planeacion, ordenacion de ideas, obtencion de argumentos,
partes del discurso, entre otras. En el siguiente capitulo examinaremos la con-
firmacion y la refutacion.
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Capz’tulo 3
CONFIRMACION Y REFUTACION

Carlos Martinez Loza"

Objetivo particular: 1as y los alumnos(as) elaborardn argumentaciones retoricas.

3.1. LA ARGUMENTACION RETORICA

Alos espiritus 16gicos y ergotistas les desagrada que se hable de «argumentacion
retorica». Parten de aquella premisa de que argumentacion y retérica se contra-
ponen. Mientras que la primera denotaria la idea de “racionalidad”; la segunda
se despena en el valle de lo falaz, la palabreria, la manipulacion y el chantaje.
Este ampuloso desagrado por la retérica es una aleacion de “chovinismo deduc-
tivista” y desprecio por los fundamentos del milenario arte retérico.

La retorica, en la cultura grecorromana, no se limitaba a un “superficial”
arte de convencer a través de los discursos o a una simple ornamentacion de
la palabra, sino que se estructuraba en un complejo sistema de fases para la
produccion del discurso auxiliado por sobresalientes esquemas argumentati-
vos. La retorica clasica se dividia en cinco etapas o fases:

1) invencion, o etapa cognitiva de busqueda metodica de argumentos,

2)  disposicion, etapa en la que se organizan la sucesion de los argumen-
tos y las partes del discurso,

3) elocucion, fase en la que se dota a los argumentos de un especial y
adecuado ropaje linguistico,

4) memorizacion, es la apropiacion de los argumentos e ideas en un re-
servorio cognitivo, de tal suerte que puedan pronunciarse o escribirse
con exactitud y precision.

Licenciado y maestro en Derecho por la UNAM. Actualmente es profesor de la Facultad
de Derecho de la UNAM, en donde ha impartido las asignaturas: Argumentacion Juridica,
Retorica para la Interpretacion y Argumentacion Juridica, y Oratoria Forense y Debate
Juridico.

La expresion hace referencia a la postura que sostiene la superioridad del razonamiento
l6gico formal, deductivo, frente a aquellos que se apartan de €l.
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5) accion, o también denominada pronunciacion, es la puesta en escena
del discurso frente a un auditorio. La técnica oratoria es aqui del cuer-
po, del gesto, de la voz.?

La inventio® o invencién, derivada del griego héuresis, es la primera gran
etapa en el proceso de produccion del discurso persuasivo. Su significado no
es, como pudiera sugerir a primera vista, el de “inventar”, el sentido es otro y
va dirigido mas bien a la busqueda y hallazgo de los argumentos que sean con-
fiables y plausibles para soportar una tesis. Aqui encontramos la esencia de
la «<argumentacion retorica», perfilada a construir técnicas que nos permitan
hallar argumentos con las virtudes de probabilidad, verosimilitud y razonabi-
lidad respecto a un tema que requiera una solucion o decision.

Hacia mediados del siglo XX, Chaim Perelman, felizmente el gran recu-
perador de la argumentacion retorica de la Antigiiedad, construye su teoria
oponiendo las demostraciones de la l6gica formal, en donde no existe en un
estricto sentido «argumentacion», pues solo son medios de prueba demostra-
tivos, y el verdadero campo de la argumentacion, que “es el de lo verosimil, lo
plausible, lo probable, en la medida en que este ultimo escapa de la certeza
del cdlculo”.* El razonamiento juridico es el ejemplo por excelencia del cam-
po de la argumentacion perelmaniano; en la resolucion de los llamados casos
dificiles se precisa de un conjunto de argumentos no matematicos o formales,
sino creibles, convincentes, razonables y competentes en términos cognitivos.

Bajo esta perspectiva, puede decirse que la retorica pone su énfasis en los
procesos comunicativos para “provocar o aumentar la adhesion de las perso-

2 Cfr. Charaudeau, Patrick y Dominique Maingueneau, Diccionario de andlisis del discurso,
Buenos Aires, Amorrortu editores, 2005, p. 507.

No hay que ignorar a la intellectio o inteleccion. Para algunos autores como Tomas Alba-
ladejo y Gerardo Dehesa Davila, se instituye como la actividad intelectual anterior a la
inventio y como el primer elemento del discurso. Su relevancia se fundamenta en que
por medio de ella el argumentador examina en primera instancia y profundamente la
naturaleza del caso o cuestion que va a defender. Conocer la causa legal y si puede ser
defendible o procedente: “La funcién fundamental de la intellectio es hacer posible que el
orador sepa si la materia de la causa tiene consistencia, es decir, si tiene status, si su estado
es suficientemente firme para proceder en la elaboracion del discurso retorico. El status
es la cuestion principal, es la constitucion y la caracterizacion de la causa, el status es, por
tanto el elemento sobre el que se establece la causa y del que depende el tratamiento de
ésta.” Albaladejo, Tomas, Retorica, Madrid, Sintesis, 1991, p. 66. Véase ademas, Dehesa Da-
vila, Gerardo, Introduccion a la retorica y la argumentacion, 7a. ed., México, Suprema Corte
de Justicia de la Nacion, 2015, pp. 113 y ss.

Perelman, Chaim y Lucie Olbrechts-Tyteca, Tratado de la argumentacion. La nueva retorica,
Madrid, Gredos, 1994, p. 30.
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nas a las tesis presentadas para su asentimiento”;> mas contundente, se presen-

ta “como una pragmatica o arte de la argumentacion eficaz”.’

La relevancia de la argumentacion para la retorica hizo que Cicerén, quiza
el mas grande abogado de su tiempo,’ considerara a la inventio como la maxi-
ma parte de la retorica, prima ac maxima parte rhetoricae,® y dedicara todo un
libro (De inuentione o De inuentione rhetorica) a su desarrollo. Sin una busqueda
de los argumentos se incurre en el desvario de crear un discurso mutilado,
y por defecto, Ginicamente se obtendra un texto haragan de razones y orna-
mentado en el mejor de los casos, que para describirlo podemos acudir a una
famosa analogia biblica: discursos que son como sepulcros blanqueados, que
por fuera dan la impresion de hermosura y justicia, pero por dentro estan
llenos de huesos de muerto e inmundicia. Un discurso forense sin argumen-
tacion es un discurso muerto.

En la segunda fase del sistema retorico, la dispositio o disposicion, se planifi-
ca el orden y sucesion de los argumentos y las partes del discurso. La particion
del discurso tradicionalmente se estudiaba en la inventio, sobre todo por los
principales tratadistas latinos; sin embargo, las partes del discurso son un fe-
noémeno de la disposicion’y estas son:

1. Exordio

2. Narracion

3. Argumentacion

4. Epilogo o peroracion

La argumentacion, en tanto parte del discurso, a su vez, se fortalecié con
diversos esquemas argumentativos como la collectio y 1a ratiocinatio. Es impor-

5 Idem.

Marraud, Hubert, ;Es logica? Andlisis y evaluacion de argumentos, Madrid, Catedra, 2013, p. 17.
7 Para un desagravio de la figura de Cicer6n véase el texto de Ramirez Vidal, Gerardo, “Ci-
cerén vy la retorica judicial” en Ensayos sobre retorica juridica, México, UNAM, Instituto de
Investigaciones Filologicas, 2019, pp. 19-37.

Cicerén, La invencion retorica, Madrid, Gredos, p. 97.

Algunos estudiosos de la retorica describen las partes del discurso persuasivo dentro de la in-
ventio, siguiendo la tradicion de los rétores latinos (¢fi: Mortara Garavelli, Manual de retorica,
5a. ed., Madrid, Cdtedra, 2015 pp. 70 y ss). Helena Beristain, en el Diccionario de retorica 'y poé-
tica, desarrolla las partes del discurso dentro de la dispositio (c¢fr: Beristain, Helena, Diccionario
de retorica y poética, Ta. ed., México, Porria, 1995, pp. 156 y ss.), este hecho representa las dos
tendencias en cuanto al desarrollo de las partes del discurso persuasivo; personalmente, he
optado por adscribirlas a la dispositio, pues considero que es su lugar natural y que se sigue
de una coherencia interna en el proceso de produccion de la pieza discursiva.
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tante senalar que el discurso judicial o forense, el primero entre los tipos de
discurso, fue la base de la que se nutri6 tanto el género deliberativo como el
epidictico. Siguiendo a Bice Mortara Garavelli, a continuacion, reproducimos
el esquema sin6ptico que contrasta las partes del discurso desde sus denomi-
naciones griegas, latinas y castellanas,'” esto permitira ubicar el lugar de la
argumentacion en el sistema retorico y a su vez a la confirmacion y refutacion:

Partes del discurso

Griego Latin Espanol
1. prodimion 1. exordium/ prooemium/ | 1. exordio/ proemio
principium
2. diégesis 2. Narratio 2. narracién/ exposicion
de los hechos
3. pistis 3. argumentatio 3. argumentaciéon

3a. kataskeué 3a. Confirmatio/probatio 3a. confirmacion/ de-

3b. anaskeué 3b. refutatio/ confutatio/ re- mostracion/ prueba

prehensio

3b. confutacion

4. epilogos

4. epilogus/ peroratio/ con-

clusio

4. epilogo/ peroracién/
conclusion

La division del discurso en estas cuatro partes es atribuida por algunos
estudiosos al célebre orador Isocrates (436 a. C. — 388 a. C.), quien a su vez
pudo haberla tomado del autor de la Retérica a Alejandro,"! obra anénima es-
crita en Grecia en el siglo IV a. C. Para Aristoteles, inicamente eran esencia-
les la narracion y argumentacion, aunque no descartaba el uso maximo del
“exordio, exposicion, persuasion y epﬂogo.”12 La oratoria forense hoy dia
es inconcebible sin el exordio y el epilogo, considerandose como elemen-
tos imprescindibles del discurso que lo dotan de una estructura solida para
el desbroce de los medios de persuasion aristotélicos: el ethos, el pathosy el
logos. A continuacion, examinemos los esquemas de argumentos, raciocinio
entre otros elementos.

10 Mortara Garavelli, Bice, Manual de retérica, op. cit., p. 69.

Véase al respecto el comentario de Quintin Racionero sobre la division del discurso en
Aristoteles, Retorica, trad. de Quintin Racionero, Madrid, Gredos, 1990, Biblioteca Clasica
Gredos, nota 282, p. 557.

12 [dem.

11
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3.2. ESQUEMAS DE ARGUMENTOS

Hemos dicho que la argumentacion es la tercera parte del discurso retorico.
En ella se desarrollan la confirmacion y la refutacion. La confirmacion (probatio o
confirmatio) consiste en enunciar las razones, pruebas y argumentos que favo-
recen y respaldan las tesis y hechos que se defienden; la refutacion (confutatio
o reprehensio) se refiere a la actividad argumentativa de “atenuar, rebajar o
debilitar las pruebas del adversario.”!?

En el discurso judicial de la antigiedad grecolatina la argumentacion era
considerada como la parte esencial de la actividad discursiva, en la que el
agente argumentador (orador) actuaba con un determinado fin: la de dar
razones a alguien (un juez o tribunal), a fin de inducirlo a asumir lo propues-
to como verdadero y demostrado por las pruebas y, por lo tanto, dictar una
sentencia en el sentido reclamado. Cicer6n parti6 de esta idea para definir a
la argumentacion como “cualquier tipo de medio concebido que demuestra
que algo es probable o que prueba que es necesario”,!* de ahi la concepcion
del argumento como aquello que produce confianza en el auditorio.

En las siguientes paginas se analizaran dos de los principales esquemas de
argumentacion retérica que pueden utilizarse para desarrollar la confirma-
cion; posteriormente se estudiaran las formas de refutacion.

3.2.1. Raciocinio

Dentro de los esquemas argumentativos sobresale el raciocinio o ratiocina-
tio, desarrollado por Cicerén en La invencion retorica. Si la argumentacion es
un medio para demostrar que algo es probable o que prueba que es necesario,
esta puede realizarse a su vez por via inductiva o deductiva. La primera es un
razonamiento que mediante proposiciones no dudosas se logra la aprobacion
de la persona con quien se discute. Un ejemplo puede ser encontrado en el
siguiente didlogo de Esquines de Esfeto, discipulo de Socrates, donde el in-
terlocutor se convence a si por lo que ha admitido en las sucesivas preguntas:

«Dime, por favor, mujer de Jenofonte, si tu vecina tuviera una joya de oro mas
valiosa que la tuya, ¢preferirias la suya o la tuya? «La suya», respondi6. «Y si
tuviera vestidos y ornamentos femeninos mds caros que los tuyos, ¢preferirias
los tuyos o los suyos?». «Los suyos, por supuesto», respondié. «De acuerdo. Y si

13 Cicerén, La invencion retorica, op. cit., pp. 163-164.

4 Ibidem, pp. 138-139.
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tuviera ella un marido mejor que el tuyo, ¢preferirias el tuyo o el suyo?» Ante
esta dltima pregunta la mujer de Jenofonte se ruborizo.'?

En lo que compete a la deduccion (ratiocinatio es el término original uti-
lizado por Cicerén), esta se refiere al epiquerema, una forma mas compleja
que el entimema o silogismo deductivo retérico y que en su estructura mas
completa se compone de cinco partes: propositio (proposicion), propositionis
adprobatio (prueba), adsumptio (asuncion), adsumptionis adprobatio (prueba de
la asuncion), complexio (complexion ). Este esquema de argumentacion puede
ilustrarse con mayor precision en los siguientes términos:

Argumentacion mediante el raciocinio o Ratiocinatio

1.Proposicion Enunciado que expone brevemente el lugar del que
conviene que emane toda la fuerza del raciocinio.

2.Prueba Razones que hacen probable a la proposicion.

3.Asuncion Aquello que se asume como pertinente para la pro-
posicion.

4. Prueba de la asuncién Razones que sostienen a la asuncion.

5. Complexion Se concluye toda la argumentaciéon de manera breve.

Ahora desarrollemos un ejemplo de argumentacion retorica con los cinco
elementos de la ratiocinatio,'® propuesto por el mismo Cicerén:

Cic. De inv. 1 34.58

Proposiciéon Se hacen con mas cuidado las cosas que se realizan
con reflexion, que las que se ejecutan sin reflexion.

Prueba La casa regida con la razén es la mejor establecida en
todos los sentidos y la mejor provista que la casa que se
administra al azar y sin inteligencia. Un ejército bajo el
mando de un general prudente y habil esta mejor diri-
gido en todos los sentidos que un ejército bajo algin
general ignorante y temerario. La misma ratio se aplica
a un navio, pues realiza su travesia de modo mas seguro
aquel navio dirigido por el piloto mds experto.

15 Ibidem, p. 147.
16 Para este ejemplo seguimos la traduccion y esquematizacién propuesta por Ramirez Vidal,
Gerardo, “La argumentacion retorica y las teorias de la argumentacion”, lexto inédito, p. 19.
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Asuncion De todas las cosas nada hay mejor administrado que
el mundo todo.

4. Prueba de la asuncién | En efecto, la salida y puesta de los astros conservan un
orden preciso y los cambios anuales no sélo se suce-
den del mismo modo necesariamente sino que se han
acomodado a la utilidad de todas las cosas y la suce-
sién de los dias y las noches nunca se ha modificado
ni ha provocado dano alguno.

5. Complexion Por consiguiente, el mundo esta administrado con in-
teligencia.

Apreciar la ratiocinatio nos predispone al contraste entre los esquemas argu-
mentativos de la tradicion latina y lo que podemos encontrar —con asombrosa
similitud— en las teorias contemporaneas de la argumentacion, pensemos en lo
que la academia universal ha denominado el modelo argumentativo de Toulmin,
compuesto por elementos como la conclusion, las razones, la garantia, el respal-
do, ylas condiciones de refutacion. De esto se sigue que no es un desvario afirmar
que el modelo de Toulmin encuentra un antecedente muy remoto en la retérica
latina. A su vez, esto demuestra que la argumentacion retorica no es ni mucho
menos manipulaciéon, mera palabreria o ausencia de argumentos, como podria
pretender afirmar alguna vision reduccionista, sino un proceso comunicativo que
integra razones y medios probatorios para sostener una proposiciéon (confirma-
cion) y en su reverso, atenuar o debilitar las pruebas del adversario (refutacion).

3.2.2. Coleccion

En la obra anénima Rhetorica ad Herennium se considera la manera de en-
contrar argumentos como el arte fundamental del orador. Esto motiva sus am-
plias paginas sobre la argumentacion, la cual es considerada como completa
y perfecta si comprende las siguientes cinco partes: proposicion (propositio),
demostracion (ratio), confirmacion de la demostracion (rationis confirmatio),
ornato (exornatio) y resumen (complexio):

En la proposicién indicamos sumariamente lo que queremos probar. La de-
mostracion es la que establece, por medio de una breve explicacién, la verdad
de la causa que sostenemos. La confirmacién de la demostraciéon corrobora
con nuevos argumentos la prueba presentada. Una vez establecida la argumen-
tacién, usamos el ornato para adornar y embellecer la causa. El resumen es un
breve resumen que recoge las diferentes partes de la argumentacion.'”

17 Retérica a Herenio, op. cil., p. 140.
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Este modelo ha recibido el nombre de coleccion o collectio, y su uso puede
mostrarse en el siguiente ejemplo cuyo contenido es una porcion famosa de
la epistola de Santiago:'®

La lengua
Epistola de Santiago 3, 1-10.
Proposicion 1 Hermanos mios, no os hagdis maestros muchos de voso-
(propositio) tros, sabiendo que recibiremos mayor condenacion.

Demostracion (ratio) | 2 Porque todos ofendemos muchas veces. Si alguno no
ofende en palabra, éste es varén perfecto, capaz también
de refrenar todo el cuerpo.

Confirmacion de la 3 He aqui nosotros ponemos freno en la boca de los ca-

demostracion (rationis | ballos para que nos obedezcan, y dirigimos asi todo su
confirmatio) cuerpo.

4 Mirad también las naves; aunque tan grandes, y llevadas
de impetuosos vientos, son gobernadas con un muy pe-
queno timoén por donde el que las gobierna quiere.
5 Asi también la lengua es un miembro pequeno, pero se
jacta de grandes cosas.

Ornato (exornatio) He aqui, jcuan grande bosque enciende un pequeno fue-
go!

6Y la lengua es un fuego, un mundo de maldad. La len-
gua esta puesta entre nuestros miembros, y contamina
todo el cuerpo, e inflama la rueda de la creacioén, y ella
misma es inflamada por el infierno.

7 Porque toda naturaleza de bestias, y de aves, y de ser-
pientes, y de seres del mar, se doma y ha sido domada por
la naturaleza humana;

8 pero ningun hombre puede domar la lengua, que es un
mal que no puede ser refrenado, llena de veneno mortal.

9 Con ella bendecimos al Dios y Padre, y con ella malde-
cimos a los hombres, que estan hechos a la semejanza de
Dios.

10 De una misma boca proceden bendicién y maldicion.
Hermanos mios, esto no debe ser asi.

18 Santa Biblia, version RVR-1960, Editorial Vida, Estados Unidos de América, 1983, p- 1246.
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Resumen (complexio) | 11 ¢Acaso alguna fuente echa por una misma abertura
agua dulce y amarga?
12 Hermanos mios, ¢puede acaso la higuera producir

aceitunas, o la vid higos? Asi también ninguna fuente
puede dar agua salada y dulce.

Véase ahora el siguiente ejemplo de argumentacion retorica aplicada a un
hipotético juicio penal:

Proposicion (propositio) | A Rémulo no se le debe enjuiciar por ese robo.

Demostracion (ratio) | Ya se le enjuici6 en el pasado por ese hecho delictivo.

Confirmacion de la La sentencia condenatoria es publica y se puede consul-
demostracion (rationis | tar en el Tribunal de Justicia. Por lo tanto, se invoca a su
confirmatio) favor el principio constitucional de que “Nadie puede

ser juzgado dos veces por el mismo delito”.

Ornato (exornatio) Senor Juez y distinguidos miembros del Tribunal:

¢Cometeremos una infamia vergonzosa al condenar nue-
vamente a un ser humano que ya ha pagado por su falta?

¢Hemos de violar flagrantemente y a plena luz del dia
uno de los principios mas gloriosos de nuestra Consti-
tucion?

¢Qué Dios nos podra perdonar de semejante desvario?

¢A qué Tribunal de Justicia Universal acudiremos para
que nos libre de semejante barbarie? Yo se os diré.

No es necesario acudir a ningun tribunal, pues sé que
vosotros sois hombres y mujeres que aman la justicia, que
tenéis en la Constitucion a la balanza de la sabiduria y
que hoy la honrareis con vuestra sentencia para absolver
a este inocente hombre.

Resumen (complexio) | Quien ha sido enjuiciado no puede volver a serlo por el
mismo hecho delito. Rémulo no debe ir a la carcel.

3.3. ORDEN DE LOS ARGUMENTOS

Cuando se habl6 de las partes del sistema retorico se hizo referencia a la dis-
positio o disposicion, que es aquella etapa en la que se planifica el orden y
sucesion de los argumentos. El vocablo dispositio tiene su origen en la palabra
griega “oitkonomia, «administracion, ordenaciéon», como la distribucion eficaz
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de los argumentos”;'? del griego pasé al verbo latino disponere, que significa
“poner por separado, poner en orden, ordenar, disponer; la particula latina
dis- indica separacion, distincion”.? En la Retorica a Herenio se dice de la dispo-
sicién que “sirve para ordenar adecuadamente los argumentos hallados”,*' y

comprende a su vez las operaciones siguientes:
1) la particion de todo el discurso y de cada una de sus secciones;
2) la ordenacion de los contenidos dentro de cada parte;
3) el orden de las palabras en la formulacién de las ideas.??

En lo concerniente a la ordenacion de los contenidos, esta tiene que ver
con la disposicion de los argumentos, para lo cual se han establecido tres mo-
delos clasicos: el modelo de fuerza creciente, el modelo de fuerza decreciente
y el modelo homérico o nestoriano.

El de fuerza creciente consiste en colocar los argumentos mas débiles al co-
mienzo y al final los mas fuertes. L.a razon que se ha dado a lo anterior es que
las expresiones finales son las que perduraran en la memoria de los oyentes.

El modelo de fuerza decreciente actiia a la inversa, primero se colocan
los argumentos mas fuertes al frente de batalla, lo cual permite atraer de in-
mediato la atencion del oyente, y al final se dejan las pruebas menos convin-
centes. El problema que podria presentar este modelo es que, si es verdad el
principio que afirma “las tltimas palabras son las que perduran en la memoria
del oyente”, entonces la tltima impresion sera la de una argumentacion floja
y tambaleante.

El modelo homérico o nestoriano consiste en colocar las argumentaciones
mas solidas al principio y al final, y colocar en el medio a las mas débiles. Esta
estrategia recibe su nombre de Néstor, personaje de la Iliada de Homero, que
en cierta batalla dispuso a sus tropas menos seguras en el centro.?® En la an-
tigiedad el modelo mas recomendado fue el de fuerza creciente —los argu-
mentos “mas contundentes al principio—, para causar impacto en el publico;
los tenidos de humor, en medio, para su solaz, y los que conmueven al final,

para desbancar a los recalcitrantes”.*

19
20

Mortara Garavelli, Bice, Manual de retorica, op. cit., p. 118.

Dehesa Davila, Gerardo, Introduccion a la retérica y la argumentacion, 7a. ed., México, Supre-
ma Corte de Justicia de la Nacién, 2015, p. 117.

Retorica a Herenio, op. cit., p. 97.

Mortara Garavelli, Manual de retorica, op. cit., p. 118.

28 Cfr. Mortara Garavelli, Bice, Manual de retorica, op. cit., p. 119.

24 Beristain, Helena, Diccionario de retérica y poética, op. cit., p. 158.

21
22
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3.4. FORMAS DE CONTRAARGUMENTAR

Los argumentos son las unidades basicas de la argumentacion. En su version
elemental se componen de una o mas premisas y una conclusion. Un ejemplo
es el siguiente: “Cain debe ir a prision. Cometié un homicidio”. El primer
enunciado es la conclusion; el segundo, la premisa. Los argumentos, por de-
cirlo de alguna manera, tienen a su reverso: los contraargumentos, que a su
vez pueden dividirse en tres categorias: objecion, recusacion y refutacion. La
funcion de las formas de contraargumentar “no es simplemente cuestionar al-
guno de los componentes de un argumento, sino dar razones para rechazar su
pretendida validez”.?> Esto se logra si se dan razones para mostrar: a) la false-
dad de las premisas; b) la invalidez de la garantia o que no es aplicable al caso;
o bien c) la conclusion es falsa. A continuacion, examinemos la objecion.

3.4.1. Objecion

Puede entenderse por objecion la presentacion de un argumento “que con-
cluye que las premisas de otro argumento son falsas o dudosas [...] su efecto
es dejar en suspenso la conclusion del argumento criticado”.?® El ejemplo de
Cain debe ir a prision. Cometié un homicidio, se podria objetar con el argumento:
“El homicidio cometido por Cain fue involuntario. El peaton al que atropello,
y que desafortunadamente murio, cruzo la avenida en estado de ebriedad y
sin las precauciones elementales. Por lo tanto, Cain no debe ir a prision.”

La premisa de que Cain ha cometido el delito de homicidio (en sentido
doloso), se “falsea” al mostrar que la conducta que originé la muerte fue in-
voluntaria; en consecuencia, el ordenamiento juridico prevé una sancién dis-
tinta a la privativa de la libertad. A continuacién, examinemos la recusacion.

3.4.2. Recusacion

La recusacion consiste en senalar que entre la premisa y la conclusion de un
argumento no hay una garantia que justifique el paso de una a otra. En la ter-
minologia de Toulmin, la garantia se caracteriza como “enunciados hipotéti-
cos generales que pueden servir como puentes y autorizar el tipo de paso con

% Marraud, Hubert, “De las siete maneras de contraargumentar”, en Quadripartita ratio: Re-

vista de Retorica y Argumentacion, ano 2, nimero 4, julio-diciembre 2017, Universidad de
Guadalajara, p. 53.
2 Ibidem, p. 54.
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el que nos compromete el argumento ofrecido”.?” Considérese el siguiente
ejemplo esquematizado en el modelo estandar de Toulmin:

1. Pretension. A Marco le han vulnerado su derecho a la informacion.

2. Razones. Le negaron informacion publica que solicit6 en la oficina de
la Presidencia de la Republica.

3. Garantia. Toda la informaciéon en posesion de cualquier autoridad,
entidad, 6rgano y organismo de los poderes Ejecutivo, Legislativo y
Judicial, 6rganos auténomos, partidos politicos, fideicomisos y fondos
publicos, asi como de cualquier persona fisica, moral o sindicato que
reciba y ejerza recursos publicos o realice actos de autoridad en el
ambito federal, estatal y municipal, es publica.

4. Respaldo. Articulo 6, fraccion A, parrafo I, de la Constitucion Politica
de los Estados Unidos Mexicanos.

Para contrarrestar este argumento se puede acudir a la recusaciéon en su
version de excepcion: “se arguye que, aunque la garantia aducida es una regla
valida, no se aplica en ese caso porque concurre alguna circunstancia excep-
cional”.?® La circunstancia excepcional podria ser que Marco ha solicitado
informacion reservada por razones de seguridad nacional; por lo tanto, se le
ha negado su peticion bajo el amparo del mismo articulo 6 constitucional que
considera circunstancias de excepcion a la informacion reservada.

Existen otros dos tipos de recusacion como la de principio y de reserva. La
recusacion de principio “alega que la garantia aducida no es una regla valida, y
por lo tanto el paso de las premisas a la conclusiéon no estd justificada”.* Un
ejemplo esta en el siguiente paragrafo:

(1) Dado que eres libre para hacer lo que quieras con tu cuerpo, y ademas es
tuyo, puedes comerciar con alguno de tus 6rganos vitales.

RP. No es verdad que eres libre para hacer lo que quieras con tu cuerpo. Eso es

ofrecer una garantia invalida, pues el articulo 327 de la Ley General de Salud

prohibe el comercio de 6érganos.

En la recusacion de reserva se identifican circunstancias en las que la infe-
rencia es cuestionable” y por consecuencia hay razones para dudar de su
oportunidad:

27 Ibidem, p. 53.
2 Ibidem, p. 54.
2 Jdem.
30 Jdem.
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(1) Zacarias tiene derecho a la herencia de su padre.

RR. A menos que incurra en causa de desheredacion.

En el modelo argumentativo de Toulmin la recusacion de reserva se co-
rresponde con las condiciones de refutacion (rebuttals), que en palabras de
Atienza son “aquellas circunstancias extraordinarias o excepcionales que pue-
dan socavar la fuerza de los argumentos”.?! Siguiendo la propuesta tedrica de
Marraud, reproducimos el siguiente cuadro®® que caracteriza a la tipologia de
la recusacion:

Recusaciéon Contenido Efecto
De principio La garantia es invalida. No se puede inferir C de A
Excepcion La garantia no es aplicable. | No se puede inferir C de A
Reserva La garantia podria no ser | Se puede inferir C de A con re-
aplicable al caso. servas

3.4.3. Refutacion

El verbo refutar significa “contradecir o impugnar con argumentos o razones
lo que otros dicen”.® Se distinguen tres formas de refutacion: contradicente, in-
validantey atenuante. La refutacion contradicente se puede resumir en la formula
A pero B, un ejemplo seria el que se escribe en seguida:

(1) Anastasia debe ir a prision. Cometi6 el delito de robo.

RC. Pero Anastasia es inimputable.

La refutacion invalidante funciona con la formula A pero también B, con
ello “se da a entender que las razones opuestas aducidas tienen el mismo o
parecido peso”.?* Considérese el siguiente ejemplo:

(1) En el aborto, la mujer tiene derecho a elegir sobre su propio cuerpo.

RI. Pero también es verdad que hay dos derechos mas: el derecho del padre y
el derecho a la vida del producto de la concepcién.

Atienza, Manuel, Las razones del derecho. Teorias de la argumentacion juridica, UNAM-Instituto
de Investigaciones Juridicas, México, 2017, pp. 87 y ss.

82 Jdem.

Real Academia Espanola, Diccionario de la lengua espanola, voz: refutar, [en linea], <https://
dle.rae.es/ret%C3%B3rico>, [consulta: 31 de mayo, 2021].

Marraud, Hubert, “De las siete maneras de contraargumentar”, op. cil., p. 54.
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La refutacion atenuante se vale de la formula A aunque B; en un estricto sen-
tido no busca negar la conclusiéon de un determinado argumento, sino justa-
mente “atenuarlo” o debilitarlo. Léase el siguiente texto:

(1) El sistema sanitario mexicano es socialmente injusto. A principios del si-
glo XXI, con una economia dominada por el sector informal, el gasto
publico en salud para la poblacién asegurada era mas del doble del gasto
para la poblacién no asegurada.

RA. Aunque hay que reconocer que ese desequilibrio se ha atenuado con Ila
implantacién en 2004 del Sistema de Proteccién Social de Salud.*

Este es el sentido genérico de refutacion en Cicerén, atenuar, rebajar o
debilitar los argumentos del adversario. Conocer a detalle las diversas formas
de contraargumentar es esencial para una eficaz defensa forense.

3.5. ARGUMENTOS DE APERTURA Y ARGUMENTOS DE
CLAUSURA SOBRE LA ACUSACION Y DEFENSA DE UN CASO
EN CUALQUIER MATERIA JURIDICA

El juicio oral se desarrolla en tres etapas: de apertura, de pruebas y de clausu-
ra. En la primera etapa suceden los alegatos de apertura, estos tienen como
fin exponer la teoria del caso (lo factico, lo juridico y lo probatorio) al juez
de control o tribunal. Los alegatos de apertura para su exposicion pueden
valerse de la metodologia que ofrece la estructura cuatripartita del discurso
judicial:

Exordio o inicio del discurso, los abogados latinos lo caracterizaban por su
fin: “hacer que el juez o el publico fuera benévolo, atento, docil (benevolum,
attentum, docilem)”,*® Cicerén opinaba que el exordio “dispone favorablemen-
te el animo del oyente para escuchar el resto de la exposicion”.*’ Iniciar con
un saludo de respeto a la autoridad judicial, con naturalidad y temple, mos-
trando un ethos digno de confianza, es lo mas recomendable para preparar el
camino que desarrollara los alegatos de apertura.

Narracion o narratio es la exposicion de los hechos. En esta parte del dis-
curso se relatan al juez los hechos sobre los que se tiene que pronunciarse
mediante una sentencia. En la Institutio Oratoria de Quintiliano la narratio es
definida como el “relato persuasivo de una accion tal como ha sucedido o se

5 Idem, p. 55.
% Mortara Garavelli, Bice, Manual de retorica, op. cit., p. 71.

37 Cicerén, La invencion retorica, op. cit., p. 111.
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supone que ha sucedido [...]; discurso que informa al oyente acerca de la
controversia”.®® La calidad persuasiva del relato presupone las caracteristicas
de verosimilitud, brevedad y claridad, virtudes que hacen de la narracion un
acto lingtistico eficaz. Ser breve (brevis), ser claro (dilucida) y ser verosimil

(verisimilis) son los tres ideales de una buena narracion de los hechos.

Por otra parte, la narracion para que sea completa debe responder a seis
preguntas que desde los autores medievales hasta los modernos comunico-
logos han tenido presente como condiciones para una buena practica de la
exposicion de los hechos: quién (persona); qué (factum); causa (por qué); don-
de (locus); cuando (quando); como (modus); con qué medios o instrumentos
(facultas).

En la argumentacion se concentran los elementos probatorios y juridicos.
Aqui se enuncian las pruebas que favorecen y respaldan las tesis y hechos
que se defienden e invocan (probatio o confirmatio). Para la exposicion de las
pruebas (elemento factico) y el fundamento legal (elemento juridico) puede
utilizarse la collectio, 1a ratiocinatio o el modelo argumentativo de Toulmin.

El epilogo o peroracion fue tratado por Quintiliano como la repeticion (a ma-
nera de resumen) de todo lo que antes se ha dicho y “que los griegos llaman
anacephaleosis, y algunos de los latinos enumeracion, no solamente refresca la
memoria del juez* poniéndole bajo un golpe de vista todo el discurso, sino
que, si antes no se movieron los oyentes con cada cosa de por si, se moveran
con todas ellas juntas”.*” Aqui aparecen los argumentos al pathos, la exaltacion
de los animos del auditorio y tribunal en favor de la causa defendida.

En lo que respecta a los alegatos de clausura, que suceden en la dltima eta-
pa deljuicio oral, lo que se busca es orientar en el juez la resolucién conforme
a la argumentacion presentada en la teoria del caso. Aqui es recomendable
hacer uso del llamado lema, un enunciado breve que consagra el hecho y la
pretension. Por ejemplo, homicidio si (hecho), pero no doloso (pretension);
el lema abre y cierra el alegato de clausura. El nicleo de los alegatos de clau-
sura lo conforma el resumen de los puntos que sostienen el elemento factico,
probatorio y juridico de la pretension, ya bien para declarar inocente al de-
fendido o culpable a la contraparte.

Traduccién de Mortara Garavelli, Bice, Manual de retérica, op. cit., p. 76.

Este es el sentido de la palabra griega andmnésis, que el Diccionario de la lengua espariola
lo define en su segunda acepciéon como “la acciéon de representarse en la memoria un
recuerdo”. Diccionario de la lengua espanola, [en linea], <https://dle.rae.es/anamnesis>,
[consulta: 2 de abril, 2021].

40 Quintiliano, Marco Fabio, Instituciones oratorias, t. VI, op. cit., p. 307.
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Autoevaluacion
1. :Qué se puede entender por «argumentacion retorica»?
2. ¢Cuales son las partes del discurso forense?

3. Enliste los elementos de la collectioy describa brevemente en qué con-
siste cada uno de ellos.

Describa la confirmacion.

Describa la refutacion.

Elabore un ejemplo de contraargumento en su version de objecion.
Dé un ejemplo de recusacion de principio.

Dé un ejemplo de recusacion de excepcion.

e A

Proporcione un ejemplo de refutaciéon contradicente.
10. Elabore un ejemplo de refutacion invalidante.

Hasta este momento hemos examinado los elementos principales de la
confirmacion y la refutacion a través de los esquemas de argumentos, racio-
cinio, coleccion, orden de argumentos, formas de contraargumentacion, re-
cusacion y refutacion, entre otras. A continuacion analicemos, las principales
caracteristicas de la elocucion.
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Capitulo 4
ELOCUCION

Diana Osmara Mejia Hernandez"

Objetivo particular: las y los alumnos (as) distinguiran los tipos de lenguajes utili-
zados en cada contexto, y los limites que se le presentan al orador atento a las
diferentes audiencias o poblacién objetivo, con el fin de utilizar los términos,
palabras y sintaxis mas apropiadas.

En este capitulo se realiza una aproximacion a la idea de la elocutio como una
de las partes fundamentales en el proceso retorico que inciden en la cons-
truccion y articulacion de un discurso. Como se vera mas adelante, ademas de
tratarse de una técnica vinculada a la oralidad que perfecciona la manera en
la que se expresan los conceptos, la elocucion es un auténtico arte retorico
que busca movilizar las palabras del lugar en el que han sido establecidas y or-
denadas, a fin de externarlas para que sean manifestadas de forma verbal con
eleganciay lindeza (ornatus). Por ello, en las paginas que aqui se presentan, se
detallaran algunas categorias gramaticales, tipologias estilisticas, asi como as-
pectos del lenguaje que son de utilidad para comprender la trascendencia del
estudio del estilo en la disciplina retérica moderna para las y los estudiantes.

4.1. TEORIA DE LOS ESTILOS

La elocucion (de la raiz latina elocutio, que significa modo de expresar la pala-
bra), asociada también con el término griego lexis (de la palabra, relacionado
con la expresion y/o diccion) ,! es una dimensién retérica que da cuenta de la
importancia de la verbalizacion de las ideas y los pensamientos que han sido
ordenados previamente por la dispositio en el proceso de elaboracion del dis-
curso. En ese sentido, la elocucion se asocia con el estudio del estilo por cuan-

Licenciada en Derecho por la UNAM y maestranda en la Division de Estudios de Posgra-
do de la Facultad de Derecho de la misma universidad. Es autora de diversos articulos en
revistas académicas y cientificas nacionales e internacionales. Sus lineas de investigacion
son Derecho y Literatura y feminismos juridicos.

Hermogenes, Sobre las formas de estilo, Gredos, Espana, 1993, p. 8.
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to hace a la habilidad expresiva y se encuentra relacionada con la “correccion
y dominio del instrumental lingtistico” en el campo de la oratoria, es decir,
con los recursos lingtisticos que se relacionan con la expresion verbal y que
se hacen presentes en los actos del habla del rhétor u orador. Por ello, en la
actualidad, hablar de la elocutio equivale a hablar de «estilo».

En la Grecia clasica el interés por los estudios estilisticos no escap6 a la
atencion de los grandes oradores, sin embargo, su apariciéon en manuales y
tratados de retorica se configuré de manera paralela a la aparicion de la labor
de los sofistas en Atenas, cuando se afianz6 el interés por impartir ensenanzas
retdricas sobre aspectos relacionados con la pronunciacion eficaz de los dis-
cursos. Ese fue el contexto en el que se configuraron las teorias del estilo en
Grecia y mas adelante en Roma, mismas que tuvieron como objetivo desarro-
llar los principios y postulados en torno a las cualidades estilisticas generales
que debian comprender los discursos para ser pronunciados adecuadamente.

Los primeros esbozos acerca del estilo fueron elaborados por importantes
sofistas griegos, entre ellos: Protagoras de Abdera, Prodico de Ceos, Hipias
de Elide, asi como Gorgias de Leontinos.? Mas tarde se hicieron presentes las
reflexiones estilisticas de Teofrasto en su manuscrito Sobre el estilo, el cual, en
palabras del fil6sofo, debia conservar como cualidades indispensables la cla-
ridad, correccion, ornatus, asi como propiedad y conveniencia. Al autor se le
atribuye la primera clasificacion de las cuatro virtudes del estilo.*

Son notables los criterios aristotélicos de 1a elocutio contenidos en el libro
tercero de su Retorica, escrito en el que el filosofo dedica un analisis acerca
de la elocucion y afirma que “no basta saber lo que hay que decir, antes tam-
bién es necesario decirlo como conviene, ya que importa mucho que el dis-
curso adopte cierta modalidad apropiada”.’ En el mismo sentido, Aristoteles
reflexiona sobre las virtudes de la lexis (diccion o elocucion), entre las que
destaca cuatro: correccion, cardacter, claridad y ornatus, y senala la importancia
de la intensidad de la voz, el ritmo y la entonacion en la expresion retérica.’
Por otro lado, destaca el estudio elocutivo de Demetrio, quien en su obra
Sobre el estilo proporciona un punto de partida para el desarrollo de las figuras

2 Fernandez Retamar, Roberto, Idea de la estilistica, 1.a Habana, Universidad de la Habana,

Comision de Publicaciones, 1963, p. 28.

Hermogenes, op.cit., p. 8

* Ibidem, p. 10.

5 Aristoteles, Retorica. Introduccion, traduccion y notas de Quintin Racionero, Gredos, Madrid,
1999, p. 1319b10-12.111, 1403a, p. 188.

6 Idem.
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estilisticas e incorpora una tipologia nueva del estilo, clasificandolo en: llano,
elevado, elegante y Vigoroso.7

Sobre los estudios romanos del estilo, Cicerén y Quintiliano ofrecen apor-
taciones sustanciales. En su Invencion retorica, Ciceron revela las habilidades
elocutivas que debe poseer todo buen orador para expresarse debidamente.
Alas tres virtudes del estilo (virtules elocutionis) agrega una cuarta: lo aptum. El
discurso debe ser apto, es decir, idéneo para el auditorio al que va dirigido.?

Por su parte, en los libros octavo y noveno de las Instituciones oratorias,
Quintiliano aborda lo relativo a esta tercera etapa del proceso retérico consi-
derandola la mas hermosa, pero, al mismo tiempo, la mas dificil. Los atributos
estilisticos que aduce son tres: claridad, ornato y correcciéon terminolégica.
Por otro lado, su division del estilo se compone de cuatro propiedades: llano,
grandioso, elegante y vigoroso.’

A pesar de las contribuciones anteriores, las teorias del estilo se consoli-
daron con las aportaciones de Hermoégenes, quien dedicé buena parte de su
vida a trabajar en un estudio del estilo mas minucioso y exhaustivo en con-
traste con el que se habian planteado sus precursores. La teoria del estilo de
Hermoégenes comprende una clasificacion tripartita del estilo (alto, llano y
medio), asi como una clasificacién mas extensa de los atributos estilisticos de
la retorica griega, que €l llama formas de estilo, nimero que aumenta a siete:
claridad, grandeza, ornato, viveza, caracter, sinceridad y habilidad.!?

Con todo, se observa que simultineamente al nacimiento de la disciplina
retorica en la antigiiedad, surgieron diversas preocupaciones en torno a las
cualidades que debian comprender los discursos pronunciados por los gran-
des oradores griegos y romanos, situacion que contribuy6 de forma significa-
tiva a la creacion de un compendio de teorias sobre el estilo para referirse a
la elocutio de los antiguos.

Por otra parte, el corpus retorico sobre el estilo en la antigiiedad grecolati-
na se oriento6 a establecer con rigurosidad los criterios a partir de los cuales se
debia practicar el arte de la expresion verbal en favor de la tradicion oratoria

Demetrio, De la elocucion, p. 36 y 41, disponible en: https://bivaldi.gva.es/va/corpus/uni-
dad.do?posicion=1&idCorpus=20000&idUnidad=47665 (31 de agosto 2023).

Bulmaro Reyes, Coria (edicion, notas y traduccion), Ciceron. De la invencion retorica,
UNAM, México, 1997, p. 33.
Cfr. Quintiliano, Marco Fabio, Sobre la formacion del orador, Tomos I-V, Traduccién y co-
mentarios de A. Ortega Carmona. Salamanca, Publicaciones Universidad Pontificia, 1997-
2000, p. or. III 5.8. VIII, 10, 58.

10 Hermogenes, Sobre las formas de estilo, Gredos, Espana, 1993, pp. 65y ss.
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de la época. Estas teorias del estilo desarrollaron tres elementos con los que
existio un criterio analogo por parte de los autores clasicos: i) clasificacion tri-
partita de los tipos de estilo (elevado, medio y llano); ii) cualidades del estilo
(correccion o puritas, claridad o perspicuitas y ornato u ornatus) y, finalmente,
iii) figuras retoricas de diccion y pensamiento (aquellas formas de expresion
del pensamiento cuya intencion consiste en alterar el sentido comun de las
palabras a fin de dotarlas de un significado distinto). A continuacion veremos
las principales caracteristicas del lenguaje literario o artistico.

4.1.1. Lenguaje literario o artistico

Este tipo de lenguaje se emplea en la escritura literaria con la intencién de
manifestar, por medio de la palabra escrita, ideas y/o sentimientos con un
sentido estético o artistico. Su finalidad consiste en alterar las expresiones de
las que se vale el lenguaje ordinario por medio del empleo de diversos recur-
sos literarios, entre ellos: “ritmo, sintaxis, metro, rima, técnicas narrativas; en
resumen, el arsenal entero de elementos literarios formales™! de tal suerte
que dichas expresiones se orienten a dotar de sensibilidad desde el punto de
vista artistico.

El lenguaje literario es util si lo que se desea expresar, ademas de comu-
nicar eficazmente, consigue suscitar efectos estéticos en el lector y renovar el
lenguaje comun de manera vivida y elocuente. En ese sentido, mediante el
empleo de figuras retoricas (metafora, simil, ironia, sinécdoque, entre otras),
asi como de recursos propios de la literatura (usos gramaticales, sintaxis, en-
tre otras), este tipo de lenguaje ofrece la posibilidad de modificar nuestra
percepcion, evocar sensaciones y desarrollar habilidades para proyectar reali-
dades a partir de la imaginacion, la creatividad, la ensonacion y la critica.

A diferencia del lenguaje comtn o técnico, el lenguaje literario presenta
como rasgo caracteristico que es polisémico, es decir, ofrece al lector una di-
versidad de interpretaciones; es connotativo, debido a que a menudo emplea
expresiones o palabras de forma simbolica o figurada para sugerir elementos
que se hallan mas alla de una realidad visible; posee una funcion poética en
virtud de que busca evocar un efecto estético con el objetivo de embelesar y
sensibilizar al lector y, finalmente, se apoya de figuras literarias o retoricas, esto
es, maneras inusuales de expresar el lenguaje cuya finalidad es embellecer la
palabray atraer al receptor del mensaje.

1 Eagleton, Terry, Una introduccion a la teoria literaria, trad. de José Esteban Calderén, Méxi-

co, Fondo de Cultura Econ6émica, 1998, p. 6.
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Finalmente, este lenguaje es expresado en forma de verso o prosa. El pri-
mero emplea para su escritura diversos recursos como la métrica, el ritmo
y/o la cadencia, de manera que pueda provocar un efecto ritmico y es comuin
encontrarlo en la poesia. La prosa, por su parte, se constituye en un tipo de
escritura que emplea habitualmente el lenguaje literario y que, a diferencia
del verso, no esta sujeta a las reglas de medida o cadencia.

4.1.2. Lenguaje coloquial (utilizacion de términos cotidianos, intimos y de
confianza)

Se le llama lenguaje coloquial o informal a la modalidad lingtistica que se
emplea en entornos de comunicacion habituales, es decir, dentro de relacio-
nes informales y cotidianas en las que se hace uso de c6digos o esquemas de
significado cuya comprension atiende a un grupo especifico de hablantes,
mismos que comparten rasgos en comun (estrato social, edad, cédigos cultu-
rales, entre otros).

Los hablantes que se valen del uso coloquial emplean a menudo un lengua-
je sencillo y directo, de facil entendimiento; un vocabulario indeterminado,
es decir, que prescinde de las palabras técnicas o rebuscadas; atienden a una
sintaxis poco ordenada y apelan a términos cotidianos (aquellos que expresan
en el entorno ordinario), intimos o de confianza (es decir, los que se hacen
presentes en situaciones familiares o en presencia de parientes, conocidos o
amigos), con la intencioén de generar mayor expresividad en la interaccion.

Veamos el siguiente ejemplo en el que se ilustra el empleo del lenguaje co-
loquial o informal: ;Ya chole, chango chilango! [Ya es suficiente, policia mexica-
no! / {Qué chafa chamba te chutas! (frase que denuncia inconformidad al traba-
jo que realizan los policias en México) / No checa andar de tacuche (vestimenta
de policia absurda o insignificante) / Y chale con la charola desprestigio a la
placa que portan los mismos elementos de seguridad.'? Este fragmento, toma-
do de una creacion musical del compositor mexicano Jaime Lopez se muestra
como una representacion sociocultural de las arbitrariedades e injusticias en
el poder. A partir del empleo del lenguaje popular o argot caracteristico de
delincuentes o pandilleros, se realiza una critica mordaz a la corrupcion de
agentes de la policia en México, al mismo tiempo que pone de relieve las
desigualdades entre autoridades que actian “conforme a la ley” frente a indi-
viduos que estan fuera de su proteccion.

12 Fragmento de la canciéon “Chilanga banda” del compositor y cantante Jaime Lopez que

anos mas tarde seria popularizada por el grupo de rock mexicano ‘Café Tacuba’.
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4.1.3. Lenguaje cientifico y técnico

Se puede comprender al lenguaje técnico o cientifico como el conjunto de
saberes técnicos y especializados de una determinada area del conocimiento
cuya finalidad estriba en facilitar entornos de comunicacion entre hablantes
que comparten una profesion, como el personal médico, juridico, académico,
etcétera. Se trata de una modalidad lingtistica que “alude al lenguaje especi-
fico que utilizan algunos profesionales y expertos para transmitir informacién
y para refinar los términos, los conceptos y los saberes de una determinada
area de conocimiento, confirmando los ya existentes, matizando el ambito de

su aplicacion y modificandolos total o parcialmente”.15‘3

Una caracteristica de este tipo de lenguaje es el empleo de «tecnolectos»,
(también conocidos como tecnicismos), locuciones propias del lenguaje pro-
fesional que posibilitan una comunicacion exclusiva entre los sujetos hablan-
tes que comparten saberes técnicos o especializados en torno a un area del
conocimiento. Los tecnolectos son vocablos que se identifican con jergas de
una profesion o ciencia y son utiles para referenciar con mayor claridad y
precision conceptos o expresiones en las que se sustenta un saber especifico.

Por lo que se refiere al lenguaje técnico-juridico, que tiene como objetivo
decir el derecho, se pueden identificar una variedad de tecnolectos legales,
entre los que encontramos vocablos como los siguientes: “fideicomiso”, “usu-

(134

fructo”, “legitimidad”, “jurisdiccion”, “querella”, expresiones que se emplean
con naturalidad en la jerga de las y los abogados.

Por otro lado, el lenguaje especializado observa algunos rasgos comunes:
univocidad, esto quiere decir que el significado de sus términos es tnico, a
diferencia de lo que ocurre con el lenguaje literario que estd sujeto a interpre-
tacion; exactitud, debido a que no se somete a ambigtiedades; precision léxica,
es decir, se busca el empleo correcto del significado de las palabras de con-
formidad con los conocimientos técnicos; el empleo de neologismos y adjetivos, es
decir, la incorporacion de términos recientes e innovadores en el campo de
una ciencia que abonan a la expresividad y precision del saber especializado.

En el ambito juridico las y los estudiantes, asi como los profesionales del
derecho requieren tener conocimiento y dominio del lenguaje técnico-juridi-
co ya que, en este a diferencia del lenguaje técnico o cientifico, observamos
que: “el derecho tropieza constantemente con imprecision y relatividad en los
conceptos juridicos. Por ello, se debe estar atento a la ambigiiedad, la homoni-

13 Alcaraz Varo, Enrique y Hughes, Brian, El espariol juridico, Barcelona, Ariel, 2014, p. 15.
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mia y la vaguedad, las cuales atentan contra la precision técnica y cientifica del
lenguaje juridico.

4.2. VIRTUDES DEL ESTILO. RECOMENDACIONES

Contrario a la tradicion retorica grecorromana en la que no parecia existir
consenso sobre cuales eran las principales cualidades estilisticas que todo
buen orador debia observar cuidadosamente en la pronunciacion correcta de
un discurso, en este trabajo se ha decidido optar por una clasificacion triparti-
ta de las virtudes del estilo,'® a saber: puritas o correccion, perspicuitas, también
conocida como claridad y ornatus, que traduce ornato o adorno.

La primera de estas virtudes estilisticas es la puritas, misma que hace refe-
rencia a la “pureza del 1éxico”'% o, lo que es 1o mismo, a la correccién gramati-
cal que se realiza del lenguaje. Dicho de otro modo, lo que se persigue es que
el lenguaje se ajuste a ciertas reglas gramaticales y de sintaxis, de manera que
la expresion de las ideas y palabras observe un orden correcto que permita
que el mensaje que se desea transmitir sea entregado al destinatario en forma
claray eficaz.

Con el término perspicuitas, por su parte, se designa a una de las cualidades
mas importantes del estilo, junto con la puritasy el ornatus. Esta virtud elocu-
tiva se asocia con el grado de claridad y comprension del material discursivo,
esto es, qué tanto se comprenden las expresiones del orador. Por ello, ademas
de conservar un empleo del lenguaje inteligible, es decir, que se eviten ambi-
guiedades y vaguedades (obscuritas), se requiere de la sujecion a determinadas
propiedades que permitan que el discurso sea claro.

Por ultimo, se encuentra el ornatus, término latino que equivale a hablar
de adorno u ornamento. Esta es una de las virtudes del estilo a la que se le
ha prestado mayor atencion, debido que ha sido asociada con la lindeza elo-
cutiva y considerada como “un lujo del discurso [que] pretende la belleza
de la expresion lingtistica”’. El ornato se identifica como aquella parte mas
fina del discurso por medio del cual se busca embellecer el lenguaje desde
el punto de vista estético. Sin embargo, a pesar de compartir elementos im-
portantes con las demas cualidades del estilo que caracterizan a la elocucion,
tradicionalmente se considera al ornatus como aquel elemento imprescindible

14 Munoz Rocha, Carlos 1., Lexicologia Juridica, México, Oxford University Press, 2008, p. 53.

Azaustre, Antonio y Casas, Juan, Manual de retérica espanola, Barcelona, Ariel, 2001, p. 80.
Beristdin, Helena, Diccionario de retorica y poética, 7a. ed., México, Porraa, 1995, p. 212.
Lausberg, Heinrich, Elementos de retorica literaria, Madrid, Gredos, 1975, p. 162.

15
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sin el cual la elocucion no podria ser considerada un arte retorico. Una idea
desacertada, claro esta, pues si bien es cierto que el ornato se concibe como
una virtud elocutiva ineludible, también lo es que la puritas 'y perspicuitas, en
tanto atributos del estilo, no pueden pasar desapercibidas ya que confieren
de misma fuerza a la elocutio en la pronunciacion adecuada de los discursos. A
continuacion, examinemos la claridad, concision y sencillez.

4.2.1. Claridad, concision y sencillez

En la ensenanza retorica actual, para comprender las cualidades del estilo hay
que volver la mirada a las virtutes elocutionis de la retorica clasica: puritas, que
se refiere a la pureza gramatical del lenguaje; perspicuitas, que expresa la clari-
dad de las palabras y ornatus, que se corresponde con el adorno, la parte vivay
bella del discurso. Dentro del contexto técnico-juridico de nuestra profesion,
para que un discurso sea pronunciado correctamente debe observar, ademas
de las cualidades tradicionales, caracteristicas como la claridad, concisiony sen-
cillez, mismas que se identifican con la perspicuitas clasica.

En principio, todo discurso ha de ser claro, esto es, debe conservar una
sintaxis adecuada, emplear un vocabulario inteligible para los oyentes, contar
con expresiones sobrias y no conceptos abstrusos u oscuros. La «claridad»
implica, por tanto, mantener usos linguisticos que permitan la comprension
en el auditorio. Ademas, debe cumplir con la propiedad de «concision o bre-
vedad». Los oradores deben cuidar en todo momento que su discurso esté
guiado por la sobriedad y exactitud, de manera que se evite caer en el empleo
excesivo de palabras carentes de significado.

Asi lo expresa el profesor José Davalos, quien considera que:

El discurso ha de ser breve y directo; sin rodeos; al término del discurso
no debe quedar sin decirse algo de lo que iba a abordarse. El discurso es
semejante a una conversacion. Ha de poseer la estructura y la sencillez de
una llamada telefénica: “Hola, ;como te ha ido? Te hablo para esto (la ra-
zo6n del telefonema). Me dio mucho gusto saludarte. Hasta luego”. “Si breve
y bueno, dos veces bueno”. Recordemos que esta enorme leccion la dicto
dentro de una sorprendente brevedad Baltazar Gracian. El discurso ha de
ser directo.'®

En efecto, todo aquel que pretenda pronunciar un discurso y transmitir
un mensaje en forma segura, debe ser cuidadoso de la terminologia que

18 Davalos, José, Oratoria, 2a. ed., México, Porrua, 2011, p. 9.
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decida emplear para expresar sus ideas. Dichas palabras y frases deben ser
precisas y necesarias para la correcta comprension. Se observa, pues, que
ademas de estar estrechamente vinculadas la concisiéon con la claridad, es
importante que el lenguaje expresado atienda a la «sencillez», es decir, que
sea de facil entendimiento, de tal suerte que se comprenda sin esfuerzo
aquello que se desea expresar. En suma: “cuando tengamos algo importante
que decir, pongamonos de pie; digamoslo enseguida, con valor, con preci-

sién y con sencillez”.!

4.2.2. Uso correcto del lenguaje

El lenguaje es la mas esencial e insoslayable herramienta de comunicacion.
Por ello, requiere cenirse a una serie de reglas estilisticas mediante las cuales
se posibilite abrir los canales de comunicacion. Para llevarlo a cabo, al igual
que en la retorica clasica, hay que acudir a la puritas, que supone realizar una
correccion gramatical del lenguaje. En ese sentido, es importante observar
los diversos rasgos del estilo que se han precisado a lo largo de este capitulo
y que dotan de especial importancia al lenguaje en tanto artilugio comunica-
tivo, desde la identificacion de las reglas 1éxicas y gramaticales, el grado de
comprension y receptividad del mensaje de los interlocutores, asi como la
intencionalidad en la expresividad de lo que desea ser transmitido.

Por su parte, es preciso destacar que, como cualquier otro tipo, el lenguaje
técnico-juridico (que es el que nos interesa a los juristas y estudiantes de la
carrera), conserva una funcién comunicativa, por lo que su uso esta destina-
do fundamentalmente a expresar debidamente el derecho, por lo que cual-
quiera que esté interesado en ponerlo en practica, debera cultivar habitos de
lectura y redaccion para ampliar sus conocimientos léxico-juridicos, tener un
dominio amplio de los rasgos del estilo que se han precisado en este capitulo
(tipologias, atributos estilisticos, figuras, entre otras), asi como acudir conti-
nuamente a diccionarios especializados y manuales de estilo para perfeccio-
nar sus habilidades expresivas, tanto verbales como escritas.

4.2.3. Elegancia y refinamiento. Ornatus

Como se estudio en el apartado de las virtutes elocutionis, la pronunciacion de
un discurso apropiado requiere observar, ademas de cierta claridad y correc-
cion léxica, virtudes como la sutileza y finura. La elegancia y refinamiento son

19 Ibidem, p. 4.
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precisamente las cualidades del lenguaje a las que se les debe prestar atencion
en el proceso de preparacion de un discurso y son aquellas que se identifican
plenamente con la virtud estilistica del ornato (ornatus).

Ambos atributos del estilo tienen que ver con aquello armonioso y parti-
cularmente bello, lo que destaca por su sencillez y encanto. Vinculadas con
la palabra y la expresion verbal, el discurso que cumpla con estas dos condi-
ciones serd considerado un discurso bien elaborado, delicado y armonioso.
Por ello, es importante emplear las palabras de manera tal que se confiera
vida a aquello que se quiere expresar. De ahi que el ornamento elocutivo se
encuentre vinculado con aquello que embellece la palabra, con la manera
en la que se disponen las palabras para alcanzar la expresividad y viveza en
el discurso.

4.3. SELECCION DE PALABRAS

Comunmente se dice que, si dominas un determinado asunto, las palabras
fluiran. No obstante, no se trata de pronunciar un discurso de manera im-
provisada, antes bien, se requiere cenirse a diversas fases que permitan su co-
rrecta articulacion. Para ello, es necesario determinar cuales son las palabras
apropiadas que han de emplearse en el proceso de creacion de los discursos.
Asimismo, es de suma importancia que las expresiones, vocablos y conceptos
por los que se opte sean oportunos para la tesis que se desea exponer, esto es,
requieren compartir un sentido que dote de solidez y precision aquello de lo
que se esta hablando.

Ademas, deben ser palabras comprensibles, de facil entendimiento, voca-
blos que no excedan el lenguaje técnico-formal pero que tampoco rocen el
lenguaje vulgar, es decir, que no se abuse del lenguaje ordinario. Deben ser
palabras que atiendan a un contexto y auditorio especificos, bien definidos.
En suma, como se vera en lo que sigue a este apartado, hay que cuidar el uso
de las palabras, permitirlas suceder con elegancia y expresividad.

4.3.1. Uso correcto de las palabras

En cualquier modalidad del lenguaje es importante emplear las palabras de-
bidamente. Esto supone el correcto y cenido cumplimiento a las reglas de
semantica (estudio del sentido y significado de las palabras), gramadtica (reglas
que se aplican a la estructura y orden de las palabras), asi como morfosintaxis
(construccion adecuada de oraciones a partir de la relacion entre las pala-
bras), por mencionar algunos rasgos linguisticos.
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Los estudiantes que se interesen en mejorar sus habilidades de expresion
verbal y escrita deben tener presente que un uso indebido o incorrecto de las
palabras puede afectar el grado de comprensiéon y comunicacion del lenguaje.
Por otro lado, la debida observancia a las reglas estilisticas y morfosintacticas
a las que se ha hecho alusion no solamente abonara al conocimiento y domi-
nio de nuestra lengua, sino al cuidado y respeto de las palabras en contextos
técnicos, académicos y cientificos que demandan claridad y comprension en
el discurso.

4.3.2. Recalcar conceptos y frases extranjeras

En el lenguaje técnicojuridico hay una clara presencia de voces extranjeras
que se conocen como extranjerismos. Como su nombre lo indica, son voca-
blos procedentes de la lengua extranjera “adaptados a la fonética, la ortogra-
fia y la morfologia del espanol”.?’ Dentro de esta agrupacion se comprenden
los galicismos (calcos de la lengua francesa) como parlamento (que deviene
de parlement) o gabinete (cabinet)y los anglicismos, es decir, expresiones del
inglés incorporadas al espanol, como software, hardware o marketing.?!

Por su parte, encontramos también las fuentes clasicas en las que se sus-
tenta el espanol juridico,?? entre las que destacan los latinismos, helenismos
y arabismos. Estas modalidades, a diferencia de los extranjerismos, no estan
consideradas dentro de esa categoria en virtud de que se trata de locuciones
de cardcter histérico que contribuyeron a la formacién del idioma,? sin em-
bargo, es preciso describirlos y ejemplificarlos.

Los latinismos son expresiones procedentes del latin: a priori, a posteriori,
sui géneris, ab initio, etc. Los helenismos, por su parte, son aquellos vocablos de
origen griego incorporados al lenguaje comun. En el caso juridico encontra-
mos, entre otros: amnistia (perdon de algunos delitos), democracia (gobierno
del pueblo) o hipoteca (gravamen que se aplica a una propiedad real). Por
su parte, los arabismos son términos procedentes del darabe que se emplean
en nuestra lengua. En el 1éxico juridico se pueden mencionar, por ejemplo:
albacea o alevosia.**

20 Garcia Negroni, Maria Marta, “Acerca del sustantivo”, en Garcia Negroni, Maria Marta

et al. (Coords.), El arte de escribir bien el espaiiol. Manual de correccion de estilo, Buenos Aires,
Santiago Arcos, 2004, p. 146.

Alcaraz Var6, Enrique y Hughes, Brian, El espariol juridico, op. cit., p. 93.

2 Cfr. Ibidem, pp. 32-42.

2% Munoz Rocha, Carlos I., Lexicologia juridica, México, op. cit., p. 92.

2t Alcaraz Varé, Enrique y Hughes, Brian, El espariol juridico, op. cit., pp. 32-42.
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Finalmente, los conceptos y frases extranjeras tienen la intencion de enri-
quecer el léxico (si esa es su finalidad se les denomina neologismos, que son
aquellas expresiones de nueva creacion cuya incorporacion obedece a necesi-
dades nuevas en su uso) sin embargo, hay que ser cuidadosos en su empleo ya
que, de conformidad con Carlos Munoz Rocha: “los extranjerismos o palabras
que llegan al espanol de otros idiomas se consideran peligrosos (...) porque
desplazan palabras de nuestro idioma que son mds exactas”® en cuyo caso se
debe optar por evitarlos. Por ello, es importante que su empleo e incorpora-
cion a nuestro léxico atienda a necesidades expresivas y su empleo se realice
en forma moderada para evitar caer en la obscuritas del lenguaje.

4.3.3. Evitar tecnicismos

Dijimos ya que los tecnicismos (también llamados tecnolectos) son recursos
del lenguaje que tienen como intencion facilitar los procesos de comunica-
cion entre hablantes que comparten saberes especializados en torno a una
profesion. En dareas de conocimiento como la medicina, la Psicologia o el De-
recho, por mencionar solo algunos, dichos tecnicismos se emplean para dotar
de precision y claridad al lenguaje especializado.

En ese sentido, no hay que perder de vista que en el caso del lenguaje técni-
co-juridico la terminologia legal debe ser 1til para sintetizar los conceptos y sa-
beres de dicha disciplina, asi como para otorgar claridad y exactitud al lenguaje,
de modo que su uso desmedido tendria como consecuencia un grado de oscuri-
dad (oscuritas) e ininteligibilidad en el intercambio comunicativo, incluso para
el propio hablante especializado. Sobre este punto Munoz Rocha aduce que:

Para lograr un uso de un lenguaje inteligible —lo que a todos interesa— es
preciso desacralizarlo, evitar al maximo los tecnicismos legales innecesarios
y recuperar la naturalidad, asi como evitar el formulismo excesivo, el 1éxico
rebuscado, el uso exagerado de oraciones subordinadas, las repeticiones y el
abuso de futuros, sin olvidar las faltas de ortografia y los problemas en la cons-
truccién gramatical.?®

Por consiguiente, la relevancia del empleo de los tecnolectos o tecnicismos
en el lenguaje juridico radica en su uso discreto, moderado y prudente en aras
de una comunicacion efectiva que abone al refinamiento de los conocimien-
tos del derecho.

25> Munoz Rocha, Carlos I., Lexicologia juridica, México, op. cit., pp. 927y 93.

2% Ibidem, p. 62.
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4.3.4. Restriccion del lenguaje vulgar o argot

En el apartado anterior se establecieron las razones por las cuales el empleo ex-
cesivo de tecnicismos legales supone la oscuritas en el discurso juridico. Pues bien,
el hecho de que se pretenda apelar a conceptos sencillos y de facil comprension
no significa que se deba acudir exclusivamente al lenguaje vulgar o argot en con-
traposicion a las expresiones técnicas. Por este motivo se considera indispensable
prestar atencion a las diferentes modalidades lingtisticas que se emplean en el
contexto de nuestra profesion y que en muchas ocasiones se presentan como
vicios del lenguaje juridico que entorpecen el intercambio comunicativo.

El argot juridico se constituye en una de estas modalidades y hace referen-
cia al lenguaje especifico “no juridico” usado comunmente entre abogados
y/o juristas que alude a situaciones propias de la profesion, pero cuya termi-
nologia no expresa un sentido técnico-juridico, por ejemplo: chicana (engano
judicial), chicanear (dilatar un asunto o proceso por medio de conductas des-
leales y artimanas, abogado chicanero (aquel que entorpece un juicio por medio
de conductas desleales y corruptas), chivatazo (soplon, delator).

Este tipo de lenguaje se emplea como una estrategia exclusiva de comu-
nicaciéon que busca dotar de identidad a grupos que comparten un entorno
profesional en comun, asi como generar mayor expresividad en la comunica-
cion, sin embargo, hay que tener cuidado en su empleo, sobre todo en con-
textos solemnes que demandan un empleo correcto del 1éxico juridico, pues
su abuso podria suscitar incomprension por parte de aquellos profesionales
que desconocen la terminologia.

4.3.5. Uso de sinénimos y anténimos para un relato

A 'la manera de relacionar semanticamente las palabras que expresan un sig-
nificado equivalente o muy similar se le conoce como sinonimia. Dichas pa-
labras (sinénimos) son empleadas a menudo en diferentes ambitos del habla
formal y pueden ser comprendidas como recursos linguisticos que tienen
como objetivo prevenir la reiteracion de palabras, hacer un uso adecuado del
vocabulario, asi como evidenciar el dominio de nuestra lengua.

De acuerdo con Munoz Rocha, destacan dos tipos de sinonimia: total y
parcial. La sinonimia total se configura cuando nos encontramos en presencia
de dos vocablos que significan lo mismo, a saber: esposa, conyuge, consorte o
bien, actor y demandante.?” Por el contrario, la sinonimia parcial se presenta

27 Ibidem, p. 106.
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cuando dos expresiones tienen significados parecidos en un contexto especi-
fico, por ejemplo: acordar, pactar, contratar, convenir, arreglar.28

Ahora bien, estaremos ante la presencia de la antonimia cuando exista una
clara oposicion semantica de las palabras, debido a que su significado se opo-
ne. A estas palabras se les conoce como anténimos y en el lenguaje juridico
sobresalen los siguientes: legitimo/ilegitimo, legal/ilegal, justo/injusto, juri-
dico/antijuridico, entre otros. Todos estos elementos estilisticos del lenguaje
posibilitan el empleo correcto del 1éxico juridico y la debida pronunciacion
del discurso legal, al mismo tiempo que enriquecen nuestro idioma. A conti-
nuacion, revisemos la frase y su uso.

4.4. LA FRASE

El uso de la frase en contextos retoricos y argumentativos reviste gran impor-
tancia en virtud de que, al momento de exponer una tesis, es comun expresar
los juicios por medio de palabras, conceptos e ideas que se estructuran a partir
de frases o enunciados. Asi, la forma adecuada y mas sencilla para verbalizar
el pensamiento y transmitir un mensaje de manera concreta y eficaz consiste
en disponer de enunciados por medio de los cuales se logre comunicar las
ideas al receptor del mensaje. Asimismo, es preciso prestar atencion al ritmo
y empleo de frases cortas como se indica a continuacion.

4.4.1. Eluso de frases cortas

Un error comun en la pronunciacion de los discursos consiste en emplear
oraciones largas y demasiado adornadas que muchas veces impiden que se
comprendan las ideas presentadas por el orador. Por esa razoén es importante
que el hablante identifique la extension de las frases que va a emplear en su
discurso, es decir, debe observar en todo momento que dichos enunciados
sean cortos, claros y concisos. No hay que olvidar que, frente a la palabreria
vacua y ornamentada, el uso de frases cortas consolida el conocimiento que
se desea transmitir y presenta las ideas en forma mucho mas determinante.

4.4.2. El ritmo de la frase

Una correcta pronunciacion de las ideas que se presentan en el proceso retorico
supone también prestar atencion a la entonacion, las pausas, asi como el énfasis

8 Jdem.
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que se aplican a las frases o palabras que estructuran un discurso. El empleo de es-
tas particularidades gramaticales y fonéticas en la expresion verbal influye de ma-
nera importante en la intencion comunicativa del orador en virtud de que per-
mite transmitir un mensaje de manera efectiva, congruente y accesible. Por ello,
es fundamental que el hablante permita a las palabras suceder con naturalidad
y expresividad por medio de la formulacion de enunciados claros y ordenados.

4.5. FIGURAS

En la concepcion clasica del arte del buen hablar destacan las figuras retori-
cas o literarias, que son aquellas construcciones verbales no habituales que
emplean a la palabra para transmitir ideas, pero alejandose de las formas de
hablar convencionales ya que comprenden una funcion expresiva y significa-
tiva distinta. Comunmente aparecen en contextos argumentativos, cotidianos
y en algunos géneros literarios como la poesia o prosa.

Las figuras retoricas se dividen en dos: figuras de dicciéon y de construccion.
Las primeras son aquellas figuras que modifican la estructura de las palabras
con el fin de alterar el significado de las expresiones elocutivas. Dentro de las
figuras retoricas de diccion cabe distinguir las siguientes:

A) Aliteracion. Consiste en la reiteracion de uno o mas sonidos (fonemas)
en las distintas palabras cuya finalidad consiste en suscitar un efecto
ritmico o musical en la estructura gramatical. Un ejemplo se observa

en el siguiente verso de Rubén Dario: “Se oyen los claros clarines”.?

B) Calambur. Es una figura que consiste en alterar el orden de las pala-
bras para modificar el significado de una idea. Dicho de otro modo,
el calambur “constituye tanto un tipo de juego de palabras como un
tipo de paronomasia, pues consiste en que dos frases se asemejen por
el sonido y difieran por el sentido”.** Ejemplo: Y mi voz que madura /
y mi voz quemadura / y mi bosque madura / y mi voz quema dura del
poeta mexicano Xavier Villaurrutia.*!

C) Paronomasia. Consiste en la semejanza fonética que se deriva de dos o
mas palabras, pero cuyo significado se contrapone. Ejemplo: El erizo
se irisa, se eriza, se riza de risa (Octavio Paz).*?

Beristdin, Helena, Diccionario de Retorica y Poética, Porraa, 2006, p. 37.
30 Ibidem, p. 86.

8L Jdem.

32 Ibidem, p. 385.
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Por otro lado, se encuentran las figuras retoricas de construccion y pensamiento,
que son aquellas figuras “cuyo valor expresivo se fundamenta primariamente
en los significados de las palabras”® y que, a diferencia de las figuras de dic-
cion, éstas no desaparecen si son sometidas a un ejercicio de traduccion. Son
figuras, ademas, que alteran elementos sintacticos de las oraciones o palabras.
A continuacion, se enumeran algunas de las mas habituales:

A) Andafora. De acuerdo con Helena Beristdin, esta figura tiene que ver
con “la repeticion intermitente de una idea, ya sea con las mismas o
con otras palabras”.?* Véase el siguiente ejemplo de Luis de Géngora:

Mientras por competir con tu cabello

oro bruniido al sol relumbra en vano;
mientras con menosprecio en medio el llano
mira tu blanca frente el lilio bello;
mientras a cada labio, por cogello,

siguen mdas ojos que al clavel temprano,

y mientras triunfa con desdén lozano

del luciente cristal tu gentil cuello.®

B) Enumeracion. Se trata de una figura retérica de construccion que
“permite el desarrollo del discurso mediante el procedimiento que
consiste en acumular expresiones que significan una serie de todos o
conjuntos o bien, una serie de partes (...) de un todo”.*® Un ejemplo
de esta figura en el discurso juridico se encuentra en el articulo 76 de
nuestra CPEUM, que enumera las facultades exclusivas del Senado.

C) Metafora. Se trata de una figura retérica empleada habitualmente en
los géneros literarios y ampliamente conocida por su intencién de
usar el lenguaje en sentido figurado al alterar el significado de las
palabras. Helena Beristain la define como una figura “importantisima
(...) que afecta al nivel 1éxico-semantico de la lengua (...) y que se ha
visto como fundada en una relacion de semejanza entre los significa-

dos de las palabras que en ella participan”.%

Azaustre, Antonio y Casas, Juan, Manual de retorica espanola, op. cit., p. 110.
Beristain, Helena, Diccionario de Retorica y Poética, op. cit., p. 50.

Azaustre, Antonio y Casas, Juan, Manual de retorica espariola, op. cit., p. 97.
Beristdin, Helena, Diccionario de Retorica y Poética, op. cit., p. 174.

87 Ibidem, p. 308.
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En suma, existen muchas otras figuras retoricas cuya intenciéon es modi-
ficar el sentido del lenguaje ya que procura evocar efectos estéticos en el in-
terlocutor, entre las que destacan también la prosopopeya, el oximoron, la
sinécdoque, entre otras.

4.5.1. Fuerzay energia

Ademas de los elementos descritos lineas arriba, existen otras cualidades dis-
cursivas que debe procurar el orador en sus expresiones. Al respecto, cabe
senalar aquellas virtudes que dotan de elocuencia y vigor al mensaje:

4.5.2. Preguntas retoricas

En entornos argumentativos y discursivos es habitual encontrarnos con
preguntas cuya finalidad no es interpelar al auditorio para obtener de éste
determinada informacion por medio de su respuesta como ocurre con las
preguntas realizadas al publico. Por el contrario, en estos contextos comun-
mente se emplean preguntas que pretenden enfatizar sobre ciertos conteni-
dos temadticos que han sido abordados puntualmente en el discurso, de tal
suerte que no se espera que el interlocutor enuncie una réplica inmediata,
antes bien, sugieren afirmaciones que se encuentra implicita en la pregunta
misma.

A este tipo de cuestionamientos se les conoce como preguntas retoricas,
interrogaciones retoricas o erotemas y tienen como intencion acentuar o re-
afirmar un determinado punto de vista, es decir, buscan persuadir al oyente
para que su criterio se ajuste al sentido de las afirmaciones del hablante. Del
mismo modo, tienden a provocar reflexiones en el auditorio para dudar o
modificar su postura en favor del que esta haciendo uso de la palabra.

4.5.3. Preguntas al puiblico

Para cultivar debidamente el arte de hablar en publico y obtener una adecua-
da pronunciacion de los discursos en los diferentes contextos de la argumen-
tacion, es indispensable atraer la atencion del auditorio, esto es, conectar con
las y los interlocutores. Una forma eficaz de realizarlo consiste en efectuar de
manera estratégica y ordenada diversas preguntas acerca del asunto sobre el
que versa el discurso con la finalidad de orientar a los oyentes a obtener una
respuesta que ayude a identificar ideas concretas sobre la tesis que se esta
abordando.
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De esta manera se facilita la obtencion de nuevos saberes, se fomenta el
aprendizaje y la reflexion, el pensamiento critico, asi como la problematiza-
cion de las cuestiones planteadas por los oradores. Con este ejercicio mayéuti-
co realizado a través del binomio orador-auditorio se posibilita la interacciéon
comunicativa y se permite llegar a deducciones concretas en el escenario dia-
l6gico.

En este capitulo analizamos la elocucion y sus caracteristicas, tales como:
elegancia y refinamiento, seleccion y uso correcto de las palabras, evitar tecni-
cismos, la frase y sus caracteristicas entre otras. A continuacion, revisemos los
elementos de la accion y la pronunciacion.
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Capitulo 5
ACCION-PRONUNCIACION

Roberto Carlos Fonseca Lujan”

Objetivo Particular: las y los alumnos(as) diferenciaran la Elocucién de la Alocu-
ci6én a fin de organizar de la mejor manera, los puntos esenciales del discurso
y los fundamentos y evidencias que correspondan para alcanzar una comunica-
cion efectiva utilizando citas y pardfrasis.

5.1. PROSODIA. PREPARACION DE LA VOZ
Y CAMBIOS DE TONO

La prosodia se define como el conjunto de elementos relativos al sonido de
la voz (entonacion, acentuacion, ritmo, velocidad de habla) que los expertos
denominan “fenémenos suprasegmentales”, porque comprenden mas de un
fonema o segmento del habla. Estos elementos son fundamentales para la
comunicacion; se afirma que “la prosodia cumple una funcién clave en la
organizacion e interpretacion del discurso y, ademas, transmite informacion
emotiva, sociolinguistica y dialectal”.!

La adecuada prosodia exige el dominio del proceso complejo del habla. Se-
gun explican Pazo Quintana y otros, la emision verbovocal es el resultado de la
interaccion entre cuatro procesos realizados por distintos 6rganos en el cuerpo:

Licenciado, Maestro y Doctor en Derecho por la Facultad de Derecho de la Universidad
Nacional Auténoma de México. Master en Justicia Criminal por la Universidad Carlos III
de Madrid, Espana. Diplomado en Justicia y Pluralismo por la Facultad de Ciencias Politi-
cas y Sociales de la UNAM. Profesor de tiempo completo en la Facultad de Derecho de la
UNAM en las areas de Derecho Constitucional y Derecho Penal. Miembro del Sistema Na-
cional de Investigadores del Consejo Nacional de Ciencia y Tecnologia (CONACYT) como
Investigador Nacional Nivel I. Autor de cuatro libros sobre temas juridicos. Ha publicado
20 articulos de investigacion en revistas juridicas. Participa constantemente como ponen-
te en la UNAM y otras instituciones nacionales, sobre temas de derecho penal, derecho
constitucional, derecho procesal penal y derechos humanos.

1 Diccionario de términos clave de ELE, Centro Virtual Cervantes, Instituto Cervantes, 2001 [en
linea], < https://cvc.cervantes.es/ensenanza/biblioteca_ele/diccio_ele/indice.htm>,
[consulta: 12 de mayo, 2021].
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respiracion, fonacion, resonancia y articulacién.? El conocimiento de estos pro-
cesos es fundamental para cualquier persona que busque hacer un uso profesio-
nal de la palabra, como son locutores, actores, oradores y maestros.

La preparacion de la voz implica un entrenamiento que no se limita a cier-
tos cuidados unas horas antes de presentar un discurso o una clase; exige
practicas constantes de higiene del habla necesarias incluso para prevenir da-
nos en el aparato fonador. Este entrenamiento requiere poner atencion en los
siguientes cinco aspectos fundamentales descritos por Pazo Quintana.?

a. Relajacion. —La relajacion del cuerpo es el primer requisito para el
habla 6ptima. La rigidez y tensiéon muscular en el cuello, los hom-
bros, la boca, la mandibula y en los musculos faciales en general son
enemigos de la voz. Para evitarlos, la persona debe incorporar en su
rutina ejercicios diarios de relajacion que incluyan tanto la relajacion
total del cuerpo en diferentes posturas, como la relajacion del aparato
fonoarticulatorio mediante masaje suave de los musculos de la caray
cuello, movimientos de mandibula, bostezos, suspiros y fonaciones de
vocales ligadas al suspiro.

b.  Respiracion. —La mejor inspiracion es por la nariz, promoviendo una
respiracion costodiafragmatica, en la cual desciende el diafragma, los
pulmones aumentan de volumen y se expande el abdomen. Luego,
durante la espiracion, el habla requiere una dosificacion y alargamien-
to consciente de la salida de aire mediante la contraccion abdominal.
Los ejercicios de respiracion fortalecen estas funciones: se inspira, se
contiene y se espira el aire, contando tiempos en cada fase que han
de incrementarse progresivamente. Cuando se domina el movimiento
respiratorio, se puede vincular el ejercicio a la emision de sonido.

c. Fonacion. —La voz se produce en la laringe, con la vibracion de las
cuerdas vocales. De las caracteristicas fisicas de estos 6rganos depen-
den las cualidades de la voz como tono o timbre. La persona ha de
tomar conciencia de estas cualidades, las impostaciones de voz que
no coinciden con el timbre natural repercuten negativamente en el
rendimiento vocal. Asimismo, la persona ha de cuidar estos 6rganos,
evitando factores autoagresivos como gritar, hablar mucho, fuerte y
rapido, o no descansar luego de un habla prolongada (mas de una

Pazo Quintana, Telma et al., El arte de educar el habla y la voz, México, Paso de Gato, Centro
de Estudios para el Uso de la Voz, Instituto Cultural de Le6n, Universidad de Guadalajara,
UNAM, 2014, p. 73.

> Ibidem, pp. 74-151.



Accion-pronunciacion 113

hora). Igualmente se han de evitar los habitos de toser y aclarar la
garganta en exceso.

Resonancia. —Las estructuras resonanciales se dividen en infragloti-
cas y supragloticas. Los ejercicios resonanciales y de colocacion del so-
nido buscan la identificacion de los distintos resonadores para lograr
su maxima utilizacion. Para el ejercicio es util la musitacion, con base
en la onomatopeya de la letra M prolongada. El sonido se coloca en
la mascara 6sea facial mediante la vibracion, tomando conciencia de
la sensacion. Tras la musitacion se hacen ejercicios de vocalizacion,
tomando igualmente conciencia del impacto vibratorio en los resona-
dores de cada uno de los fonemas vocales.

Diccion y articulacion. —Se requiere trabajar para lograr la pronun-
ciacion exacta de las vocales, la articulaciéon neta de las consonantes
de modo acentuado, la distincion de cada silaba y la elocucién correc-
ta de cada palabra. Para esto pueden realizarse ejercicios de gimnasia
bucal, que incluyen movimientos de la lengua en cuatro direcciones;
giros de la lengua en torno de los labios; labios en posicion de sonrisa
forzada y labios fruncidos. Igualmente, es 1util practicar los funciona-
lismos de los distintos fonemas, junto con la practica de trabalenguas,
lecturas fraseologicas, y la individualizacion de sonidos. Hay que evitar
defectos de la diccion como el transporte inadecuado de la lengua, la
apertura bucal insuficiente y la superficialidad articulatoria.

La preparacion de la voz para un profesional de la palabra, como es el do-

cente, requiere tomar consciencia de este proceso organico de emision de la
voz para optimizar su uso. En un segundo momento, ya durante el ejercicio
del habla, es conveniente tener en cuenta las multiples recomendaciones hi-
giénicas y preventivas que aparecen en la literatura sobre el tema.

Entre estas recomendaciones estan, por ejemplo: evitar la resequedad de

garganta, bebiendo agua constantemente; no subir el volumen de la voz exce-
sivamente cuando haya ruido ambiental (trafico de carros, musica), mas bien
esperar a que cese el ruido; dirigir la voz siempre directamente hacia el escu-
cha; no apretar los dientes durante el habla; utilizar el tono 6ptimo, sin forzar
la escala hacia lo muy agudo o lo muy grave; hacer pausas frecuentes entre las
frases; dejar descansar la voz luego de un uso prolongado y, particularmente,
si se presentan sintomas de fatiga vocal como dolor de garganta, sequedad,
carraspera, ronquera o ardor.*

4

¢fr. Rivas Reyes, Maricela et al., “El cuidado de la voz en la actividad docente”, op. cit.



114 Roberto Carlos Fonseca Lujan

5.1.1. Proyeccion de la voz

La proyeccion de la voz es el uso intencionado del habla con la finalidad de
llegar a los escuchas. La voz proyectada es una voz enérgica que, sin gritar,
alcanza a los otros como lo hace la mirada. Como establece Pazo Quintana, la
proyeccion “es lanzar la voz a la distancia, hacer llegar al publico una imagen
por medio del sonido”. Para esto, la cavidad oral funciona auténticamente
como “una bocina direccional” que lleva la voz hacia afuera, para “dirigirla a
puntos de mediana y larga distancia teniendo en cuenta el apoyo respirato-

rio”.?

Una adecuada proyeccion requiere el dominio de los procesos de la emi-
sion verbovocal comentados en el punto anterior. Es fundamental una buena
respiracion, respaldada en los musculos abdominales, que forme una colum-
na de aire estable para la necesaria intensidad de la voz. Emitido el sonido, la
vibracion debe colocarse correctamente en los resonadores del paladar duro,
la frente, nariz y boca. Ademas, se requiere una articulacion y diccioén correc-
tas.’

5.1.2. Entonacion y ritmos, velocidad

Los elementos prosédicos mas importantes en el idioma espanol son la acen-
tuacion y la entonacion. Un tercer elemento es el ritmo, que consiste en la
agrupacion de “los sonidos del discurso en bloques, llamados palabras fénicas
o grupos ritmicos, con el fin de facilitar la descodificaciéon y comprension del

mensaje”.’

El tono es el sonido de la voz, dado por su posicion en una gama musical.
Puede ir de lo grave a lo agudo, dependiendo de la vibracion de las cuerdas
vocales. LLos cambios de tono dirigidos se conocen como entonacion, y pue-
den ocurrir durante fonaciones especificas, en palabras u oraciones. Los cam-
bios tonales e inflexiones tienen un componente emotivo, asi como cultural.
La suma de estos cambios tonales crea la melodia del habla.?

El control consciente de la entonacion es una herramienta fundamental
para la expresion de un discurso. Con los cambios tonales se proporciona
informacion al escucha sobre la carga emotiva del discurso, asi como se da

5 Pazo Quintana, Telma et al., Pazo Quintana, Telma et al., op. cit., pp. 152-153.
5 Ibidem, p. 153.

Diccionario de términos clave de ELE, op. cit.

Pazo Quintana, Telma et al., op. cit., pp. 106 y 113.
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énfasis a ciertas partes del mismo. Un discurso monétono resulta poco natu-
ral y dificilmente logra captar el interés de un escucha. Un habla profesional
requiere tener en cuenta que el uso de la voz es auténticamente una actividad
musical; la melodia es fundamental para que la voz resulte agradable a quien
la escucha.

En la comunicacion cotidiana los cambios de melodia son muchas ve-
ces inconscientes; los descensos de tono para cerrar un periodo se cono-
cen como cadencias, y las elevaciones de tono en silabas finales se conocen
como anticadencias. Cuando no hay elevacion ni descenso se presenta una
suspension, lo que se da durante una frase continua. Cuando no se alterna
entre anticadencias y cadencias se presenta un discurso sin matices, planoy
monétono.”

La velocidad puede entenderse simplemente como rapidez en el habla o
namero de palabras dichas por unidad de tiempo. Segun el Instituto Cervan-
tes, en el idioma espanol se calcula que la velocidad normal de articulaciéon
estd entre las 150 y las 200 palabras por minuto.!”

Los cambios en la velocidad son una herramienta para lograr captar la
atencion del escucha; un habla lenta y pausada puede ayudar a dar mayor
importancia y peso a las palabras, mientras que un aumento de velocidad pue-
de imprimir cierta tension; sin embargo, hay que considerar que demasiada
velocidad repercute negativamente en la comunicacion porque es dificil y
cansado para el escucha seguir a un hablante acelerado. Lo ideal en todo caso
es cambiar la velocidad, y prevenir igualmente un discurso uniforme que se
vuelve monotono.

El ritmo es “la disposicion periédica y armoniosa de voces y clausulas en
el lenguaje!”. El ritmo se da por el movimiento ordenado en la secuencia
en el habla, mediante la consciente alternancia en los elementos prosodicos:
variacion entre sonidos de volumen bajo y fuerte, entre silabas con o sin acen-
tuacion, asi como entre velocidades en la pronunciacién. El ritmo del habla
expresa emociones y transmite informacion sobre el estado o las circunstan-
cias del hablante. Cada hablante utiliza de manera natural diversos ritmos,
definidos por elementos como los tiempos de la respiracion entre el estado
de calmay la agitacion, o las modulaciones de volumen entre los susurros y el
grito. El profesional de la voz requiere tomar consciencia de esos ritmos en

9 Ibidem, p. 191.
19 Diccionario de términos clave de ELE, op. cit.

" Pazo Quintana, Telma ¢t al., op. cit., p. 192.
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su entorno cultural y usarlos deliberadamente cuando desea que su mensaje
transmita determinada emocion o caracterizar una voz determinada.

5.1.3. Enfasis a ideas relevantes

La construccion de un discurso involucra la organizacion de ideas en distintos
niveles. Las ideas principales son aquellas que componen el motivo central de
la exposicion. Las ideas secundarias acompanan al motivo central, sea para
darle respaldo o complemento. Para una comunicacion eficaz, es recomen-
dable que la organizacion y presentacion de las ideas dé realce al motivo cen-
tral. En este sentido, debe quedar claramente establecida la relacion entre las
ideas secundarias y la idea principal; asimismo, debe evitarse la inclusion de
ideas sin conexion directa con el motivo central o digresiones, que tienen un
efecto distractor en el escucha.

Los elementos prosédicos son fundamentales para dar énfasis a las ideas
principales. Mediante la modulacion de la velocidad o los cambios de tono, el
hablante puede indicar al escucha cuales partes de su discurso reclaman ma-
yor atencion, por contener los motivos centrales. Una pronunciacion pausada
y remarcada de las oraciones puede generar este efecto.

La utilizacion de pausas y silencios en el habla es otra herramienta util
para enfatizar. Como apunta Carretero, cuando se hace una parada en algin
momento del discurso, “el auditorio puede comprender que hay una cuestion
relevante”. De igual modo, un silencio genera interés: “si hay un silencio en
mitad de una frase, el auditorio, sea de uno o de muchos, mirara al hablante

para intentar comprender qué ocurre y el motivo de la pausa”.'?

Ademas de las variaciones en el ritmo, la presentacion del contenido pue-
de ser util para dar énfasis. Una forma adecuada para esto es la repeticion.
Mediante la reiteracion de una misma idea central en distintos momentos del
discurso, se muestra al escucha la importancia de ésta, ademas de que se busca
que esta idea quede presente un tiempo después de oido el discurso.

La repeticion puede combinarse con otras formas de organizacion de la
informacién como son capitulos o esquemas. Por ejemplo, un discurso puede
comenzar senalando la idea principal, seguida en un primer capitulo de las
ideas de respaldo; luego repetir la idea principal, seguida de las ideas comple-
mentarias; y concluir con la reiteracion de la idea central.

12 Carretero Gonzalez, Cristina, Comunicacion para juristas, Valencia, Tirant lo Blanch, Uni-

versidad Pontifica Comillas, 2019, p. 187.
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5.2. TECNICAS DE ELOCUCION

Segun refiere Beristdin, la elocucion en la tradicion retorica grecolatina es
la tercera fase en la preparacion de un discurso. Consiste en la expresion de
las ideas mediante la formulacion lingtistica del discurso, lo que involucra
la eleccion de las palabras y la construccion de las oraciones. Las cualidades
de la elocucion son: “correccion, derivada de la regularidad gramatical de las
construcciones; claridad, proveniente de la propiedad y disposicion légica de
las expresiones; elegancia, lograda con el uso oportuno y discreto de las figuras

retoricas”.!?

Las cuestiones de la elocucion se asocian con las cuestiones de estilo, que
incluyen la sintaxis correcta, el uso de la puntuacion, el dominio del vocabu-
lario y, particularmente cuando se preparan discursos que seran presentados
en voz alta, la consciencia del sonido de los distintos fonemas y palabras. El
primer requisito de un estilo adecuado es cumplir con las reglas gramatica-
les; satisfecho esto, cultivar un estilo propio es parte del desarrollo de todo
profesional de la palabra, a partir de la lectura y la practica constante en la
elaboracion de textos.

El dominio competente del lenguaje solo se logra mediante su ejercicio
constante, es decir, escribiendo y hablando. El profesional de la palabra re-
quiere incorporar en su rutina la lectura de textos de multiples géneros, tanto
aquellos propios de su campo profesional, como otros del ambito de la crea-
cion literaria. Siempre que haya dudas sobre un tema de redacciéon hay que
acudir a los manuales de gramatica; igualmente, a los diccionarios si no se esta
seguro sobre el sentido que tiene una palabra. Muchos vicios en el estilo se
producen por imitacion: las personas copian la manera de escribir o de hablar
de otras, sin reflexionar sobre si la practica imitada es correcta y eficaz.

Por otro lado, la imitacion puede ser una herramienta util para desa-
rrollar un buen estilo cuando el modelo es excelente. Un buen ejercicio
consiste en analizar un discurso, un texto literario o una conferencia de un
profesional de la palabra reconocido o exitoso en su campo, para identifi-
car sus elementos constitutivos y la secuencia como éstos se presentan. El
practicante podra entonces imitar ese esquema estructural, construyendo
un texto propio a partir de ese esqueleto. El estudio de estas estructuras,
enriquecido con la propia practica, conducird de modo consciente al desa-
rrollo de un estilo propio.

13 Beristain, Helena, Diccionario de retorica y poética, México, Porrua, 1995, p. 164.
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Cuando se trata de preparar un discurso destinado a la comunicacion oral,
es pertinente tener en cuenta las caracteristicas del estilo oratorio. Segin reco-
mienda Carretero, es fundamental cuidar la puntuacion, y hacerla armoénica
con la respiracion del hablante. Para esto es necesario realizar lecturas previas
en voz alta de la pieza, para identificar las pausas respiratorias. Es preferible
evitar el fraseo largo en la expresion oral, pues puede provocar que se “pierda
el hilo del discurso”. Por lo que hace a la eleccion del vocabulario, esta puede
ser mas limitada en el lenguaje oral, pues las palabras pueden no venir con
la requerida oportunidad a la mente. Cuando se requiere un momento de
reflexion, hay que tener cuidado con el abuso de “las muletillas que afean el
discurso”. En general, hay que evitar defectos comunes del mal comunicador,
como son la improvisacion o el “no saber empezar ni saber terminar”, entre
otros.!* A continuacién veamos el aporte de ensayar frente al espejo y otras
personas.

5.2.1. Ensayos frente espejo y otras personas

La presentacion exitosa de un discurso requiere de ensayos previos, preferen-
temente frente a otras personas que pueden aportar un comentario critico
sobre los argumentos y sobre la manera de presentarlos. La ayuda en estos
ensayos de un profesor o de un experto es lo mas recomendable; sin embargo,
también resulta de utilidad presentarse frente a personas con caracteristicas
similares (edad, escolaridad, conocimiento del tema) a las del auditorio que
escuchara el mensaje final.

Es conveniente pedir a las personas frente a quienes se practica que res-
pondan algunas preguntas concretas, y no solo que den una opinién general.
Por ejemplo, puede pedirseles que digan si el objetivo del discurso fue claro;
si se mantuvo el hilo conductor o se identificaron digresiones; si los argumen-
tos aparecieron solidos y justificados en evidencia suficiente; si hubo partes
aburridas; si se aparent6 nerviosismo o falta de naturalidad; o si el tono, volu-
men y velocidad de la voz eran pertinentes.

Para practicar el uso de la voz, los ensayos han de realizarse en un espacio
similar a aquel en que se presentara el discurso, si no es posible practicar
directamente en dicho sitio. Hay que informarse de algunas caracteristicas
del lugar como son las dimensiones, acustica, posibles ruidos ambientales y
capacidad, que deben tenerse en cuenta en los ensayos.

4 Carretero Gonzilez, Cristina, op. cit., pp. 193-194.
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Cuando no es posible ensayar frente a otros, puede ser de utilidad que
la persona repase su texto frente a un espejo. Esto puede ayudar a ganar
seguridad sobre el discurso; sin embargo, no debe perder de vista que el
espejo muestra solo una imagen. El practicante debe tener presente que
los escuchas haran una interpretacion de su imagen desde su propia sub-
jetividad, por lo que no puede confiar en que lo veran como €l se mira en
el espejo.

La practica de los ensayos en solitario puede resultar mas eficaz si se
cuenta con un dispositivo que permita a la persona grabarse a si misma,
ya sea en un video o en una pista de audio. Esta grabacion puede después
compartirse con un experto o con algunas otras personas para recibir re-
troalimentacion.

Previo a practicar el discurso frente a otras personas o frente al espejo,
resulta de gran utilidad leer el texto en voz alta en multiples ocasiones. Esto
ayuda al hablante a tomar consciencia de la puntuacion, del sonido de las pa-
labras y del ritmo requerido; igualmente, puede ser de utilidad para atender
problemas de diccion y articulacion.

5.2.2. Redondear cifras

El uso de ntiimeros en un discurso puede ser necesario en ciertas materias,
cuando las evidencias incluyen, por ejemplo, informacion estadistica. Para
aligerar el discurso y no abrumar al escucha con nimeros, es recomendable
incluir solo aquellos nimeros que resulten indispensables. Asimismo, tratan-
dose de cifras decimales, puede aplicarse un redondeo al uso para dar clari-
dad y brevedad al discurso: tratandose de decimales, se descartan para ajustar
la cifra al nimero entero mas cercano.

No obstante, lo anterior, si el tema del discurso amerita exactitud y preci-
sion en las cifras que se ofrecen, serd recomendable mantener el nimero con
los digitos significativos tal y como se obtiene de la fuente de informacion,
o bien, sugerir que se ha hecho un redondeo con el uso de adverbios como
aproximadamente o alrededor de.

En general, salvo que se trate de informes estadisticos cuyo propdésito es
justamente comunicar nameros, €l uso de cifras en un discurso ha de limitar-
se a lo indispensable. En materias en las que se discuten fenémenos dificiles
de cuantificar aritméticamente, como son las ciencias sociales y las humanida-
des, el uso innecesario de niumeros puede derivar en falacias como la genera-
lizacion precipitada o la falsa precision.
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5.3. LENGUAJE CORPORAL Y CONTACTO VISUAL

El lenguaje no verbal es parte importante en la comunicaciéon humana, aun-
que el estudio del mismo no es una disciplina exacta. Abundan los manuales
de literatura comercial y de superacion personal que dan interpretaciones
supuestas a ciertos gestos o movimientos corporales, por ejemplo, cruzar
los brazos, tocarse la nariz o mirar de cierta manera; sin embargo, esto en
muchas ocasiones es poco acertado. Como apunta James, “a veces los gestos
o movimientos de las manos o los brazos pueden ser una guia de sus pen-
samientos o emociones subconscientes, pero a menudo esos indicios son

» 15

erroneos”.

La interpretacion de los gestos del interlocutor es un proceso que se rea-
liza de manera inconsciente durante la comunicacion, con base en pautas
culturales. El escucha atiende al hablante, y complementa la informacién
que se dice con la informaciéon que se observa a partir de los gestos y movi-
mientos corporales. En este sentido, un lenguaje corporal adecuado cumple
la finalidad de acompanar la expresion oral, y refuerza el mensaje que se
busca transmitir.

Para un profesional de la palabra es importante tomar consciencia de las
pautas de su entorno cultural sobre el lenguaje corporal, no tanto para pre-
tender incorporar estratagemas de vendedor a sus presentaciones orales, sino
para evitar movimientos y gestos inconscientes que pueden distraer la aten-
cion del escucha. Estos pequenos gestos pueden interpretarse en su conjunto
como senales de nerviosismo, falta de interés en el asunto, desatencién hacia
el interlocutor o simplemente antipatia.

Entre estas senales, que James llama “filtraciones” negativas, se pueden
mencionar las siguientes: !

a. Movimientos que aparentan nervios: piernas y/o los brazos cruzados;
apretar libros o papeles contra el pecho; arrellanarse en el asiento;
sentarse en el borde de la silla; retorcerse las manos; golpetear con
el pie; balancear la pierna; tamborilear con los dedos; comerse las
unas; jugar con el cabello, con el reloj o los accesorios; taparse la boca
con la mano cuando se habla; balancearse en la silla; rascarse mucho;
aclararse la voz demasiado a menudo; arreglarse la corbata; meter las
manos en los bolsillos.

15 James, Judi, £l lenguage corporal, Barcelona, Paidés, Booket, 2003, p. 53.

Ibidem, pp. 56y ss.

16
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b. Movimientos que aparentan agresividad: cruzar los brazos sobre el pe-
cho; mirar fijamente al interlocutor; senalar con el dedo; apretar los
punos; inclinarse sobre alguien.

c.  Conductas descorteses: trabajar mientras alguien esta hablando direc-
tamente; fumar y lanzar bocanadas de humo; tratar a los demas con
demasiada familiaridad; sonreir de manera artificiosa; murmurar en-
tre dientes; hacer sonar los nudillos; acicalarse; acercarse demasiado a
los demas; guardar los documentos y papeles antes que haya conclui-
do la reunion; estrechar la mano demasiado fuerte o, al contrario, dar
débiles apretones de manos; bostezar; mirar el reloj.

No hay que olvidar, sin embargo, que no se pueden inferir conclusiones
a partir de un gesto aislado; no se trata de férmulas para adivinar los pensa-
mientos del hablante. Como refiere Carretero, es importante asumir que el
lenguaje corporal es un todo; hay que “observar todo el conjunto de gestos y
no solo uno de forma aislada [...] Uno de los errores mas graves que puede
cometer un novato en el lenguaje del cuerpo es interpretar un gesto aislado

de otros y de las circunstancias”.!”

Muchos de estos movimientos son llevados a cabo por el hablante de ma-
nera inconsciente; son un mal habito. Mas alla del significado que pueda in-
terpretarse a partir de los mismos (nerviosismo, aburrimiento, desinterés), es
precisamente su ambigtiedad lo que convierte estos gestos en enemigos de la
comunicacion eficaz; razon por la cual se debe practicar para evitarlos. Un pe-
queno gesto fuera de lugar puede sugerir al interlocutor que se esta distraido
o pensando en otra cosa, o simplemente que no se estd seguro de lo que se
dice, lo que muy probablemente habra de interpretarse negativamente.

El control de esos pequenos movimientos y gestos involuntarios amerita
concentracion. El hablante debe mantener bajo control su cuerpo y ensenar-
lo a no moverse por su cuenta cuando no viene al caso. Esta es la verdadera
utilidad del conocimiento sobre el lenguaje corporal: no el empleo excesivo
de gestos deliberados o movimientos intencionales que hacen el discurso una
presentacion artificiosa y chocante, sino la capacidad de eliminar los movi-
mientos innecesarios, para lograr un trazo corporal que acompane organica-
mente el discurso, logrando una imagen de naturalidad que resulta agradable
para el auditorio.

Un aspecto importante del lenguaje corporal es la mirada. En occidente se
considera que es importante siempre mirar al interlocutor o a los miembros

17 Carretero Gonzalez, Cristina, op. cit., p. 220.
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del auditorio, aunque manteniendo un delicado equilibrio entre mirar y no
mirar, porque una mirada demasiado insistente facilmente se torna ofensiva.

Como apunta Carretero: “cuando mire a su interlocutor, dirija la mirada a
sus 0jos, pero no de forma fija, sino intercalandola, a proposito, con vistazos a
otros lugares cercanos —por ejemplo, a sus folios, a las manos, etc., de modo
que no parezca invasivo, aunque tampoco distraido”.'® El cruce de miradas es
fundamental, incluso cuando se habla frente a un auditorio. En la medida de
lo posible, hay que mirar sucesivamente a todos los que estan recibiendo el
mensaje.

5.3.1. Dominio del espacio y no hacer movimientos exagerados

Es importante conocer con anticipacion el lugar donde se presentara el dis-
curso, o cuando menos sus caracteristicas generales. No es lo mismo hablar
frente a un puablico en un salon de clases que en un auditorio o en una plaza
publica. El orador debe tener en cuenta esas circunstancias desde el momen-
to de planear su presentacion.

El dominio del espacio se logra sintiéndose comodo en el mismo, con la
mentalidad de que la presencia y la voz llenaran el espacio. De preferencia,
hay que mostrarse abiertamente a la audiencia evitando cualquier tipo de ba-
rrera fisica (muebles, atriles, pantallas para proyeccion). Si el sitio es pequeno
puede ser recomendable mantenerse estable en el punto central del escena-
rio o aula, con una posicion bien plantada en el suelo. Si el sitio es amplio
pueden hacerse desplazamientos suaves para tener un mejor control sobre la
audiencia.

La mejor imagen es aquella que transmite naturalidad, haciendo aparecer
la presentacion como si fuera espontanea. Como refiere Carretero: “los me-
jores discursos [son] aquéllos que parec[en] fluir con mayor naturalidad y
en los que se adivin[a], subyacente, una gran elaboracion. La naturalidad se

adquiere con preparacion, ensayo, repeticion y esfuerzo”.!?

Efectivamente, la naturalidad requiere dominio del tema y de la presencia.
Una vez que se domina el discurso oral, el disertante ha de preguntarse cual es
el movimiento natural que mejor acompanaria cada una de sus expresiones,
y hacer multiples ensayos. Es importante trabajar para lograr una apariencia
que transmita a la audiencia la impresion de que el orador esta relajado y esta

18 Ibidem, p. 227.
19 Ibidem, p. 172.
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siendo €l mismo. A continuacion, examinemos el control de las gesticulacio-
nes nerviosas y malas posturas.

5.3.2. Control de las gesticulaciones nerviosas, y malas posturas

Los nervios son una reaccion humana instintiva frente a una situacion que se
interpreta como riesgosa. Hablar en publico puede ser un gran generador de
estrés para muchas personas, que se sienten expuestas a la mirada y el juicio
de los demas. Los nervios no se pueden eliminar de un dia para otro; en reali-
dad, ese no debiera ser el proposito del entrenamiento para el habla profesio-
nal. Mas bien, se trata de controlar los nervios o de aprovecharlos.

Se pueden controlar los nervios mediante ejercicios de respiracion pausa-
da, que induzcan a la relajacion de la mente y del cuerpo. Beber un poco de
aguar puede tener también un efecto relajante, asi como realizar estiramien-
tos suaves antes de pasar a la presentacion publica. El orador o profesor debe
darse la oportunidad de tener un momento de soledad consigo mismo antes
de su presentacion, durante el cual pueda respirar, estirar el cuerpo y focalizar
su mente en el acto que esta por desarrollar.

Por otro lado, conforme se gana dominio en la expresion frente a publico,
el profesional de la voz ha de irse dando cuenta de que los nervios, mas que
negarse, deben aprovecharse. El estado de alerta que genera una situacion
estresante otorga a la persona una energia extra que puede ayudarle a ganar
presencia en el escenario. El profesional de la voz canalizara esa energia adi-
cional para su performance, de modo que el publico perciba que las acciones
desplegadas por el orador ocurren en un plano superior al de las pequenas
acciones de la vida ordinaria.

Otra herramienta adicional para evitar los gestos nerviosos es el entrena-
miento de la postura. Una buena postura permite al cuerpo tener un balance
adecuado, lo que previene movimientos involuntarios, como el balanceo o el
juego con los pies. Asimismo, la postura idonea permite una respiracion ade-
cuada, lo que relaja el cuerpo para la expresion.

Una postura corporal correcta para el habla profesional se describe de la
siguiente manera:

“l. Pies ligeramente separados y el peso del cuerpo distribuido por igual en-
tre ambos.

2. Alargar la columna vertebral de la cintura hacia arriba.

3. Hombros relajados.

4. Elevar la cabeza, pero sélo alargando la nuca.
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No elevar la barbilla.

La cabeza debe apoyarse sobre la columna.

Relajar la mandibula (sensacion que cuelga de las orejas).

5
6
7. Relajar todos los musculos especialmente los de los brazos, manos y dedos.
8
9. Los dientes separados.

1

0. Labios que contactan suavemente.”?

En el ambito juridico, es mas comun que el profesional deba presentar su
discurso mientras permanece sentado, sin oportunidad de ponerse de pie.
Hay que cuidar que la posicion muestre compostura y, a la vez, permita una
adecuada respiracion para el habla. Es importante sentirse comodo, pero sin
denotar desidia, cansancio o extremo relajamiento.

Carretero recomienda que en la postura idénea “la espalda esta erguida y
alineada, apoyada en el respaldo de la silla, las rodillas en angulo recto y los
pies apoyados en el suelo”. Respecto a los miembros superiores, es recomen-
dable “mantener los brazos extendidos enmarcando, por la derecha y por la
izquierda, los autos o expediente (o folios o similares) que tenga que leer”.
Los brazos se recargan asi sobre una mesa, rodeando los papeles que apoyan
el discurso. Un movimiento prudente con las manos es recomendable, siem-
pre que no sea excesivo, para no distraer al interlocutor. Igualmente, hay que
evitar que las manos muestren nerviosismo, de preferencia no agarrar objetos,
y si es necesario, hacerlo sin fuerza, con suavidad.?!

Como se aprecia en este capitulo examinamos la accion y la pronuncia-
cion, con caracteristicas como la prosodia, la proyeccion de la voz, la entona-
cion y ritmos, énfasis a ideas relevantes, técnicas de elocucion, entre otras. En
el siguiente capitulo examinaremos el debate politico, juridico y cientifico.
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Capitulo 6

DEBATE POLITICO, JURIDICO
Y CIENTIFICO

Roberto Carlos Fonseca Lujan®

Objetivo Particular: las y los alumno(as) investigaran y desarrollardn temas po-
lémicos, para confrontarlos con los de otros debatientes, con base en razona-
mientos y argumentaciones estructurados desde una opinién o posicion deter-
minada demostrable con evidencias.

6.1. EL DEBATE COMO PROCESO DIALECTICO
(CONFRONTACION, DISCUSION O COMPETENCIA
DE ARGUMENTOS, A FAVOR Y EN CONTRA SOBRE UN TEMA
ENTRE DOS O MAS PERSONAS)

En la cultura contemporanea, el debate es posiblemente una de las formas
de argumentacion mas conocidas y practicadas. Hay un debate cuando dos o
mas partes, asumiendo posiciones adversarias, confrontan argumentos sobre
una cuestion. Generalmente, los debatientes no buscan convencerse entre
si, ni llegar a una posicion compartida; el proposito del debate es influir en
la opinién de un tercero que presencia el intercambio de argumentos sin
intervenir en el mismo. En este sentido, el debate es distinto de la discusion
académica y cientifica, en la cual quienes polemizan si pretenden convencer
a la contraparte de que tienen la razoén. De igual manera, el debate es distinto
de una mera disputa, en la cual los discutidores solo pretenden atacar con
palabras al oponente.

Licenciado, Maestro y Doctor en Derecho por la Facultad de Derecho de la Universidad
Nacional Auténoma de México. Master en Justicia Criminal por la Universidad Carlos III
de Madrid, Espana. Diplomado en Justicia y Pluralismo por la Facultad de Ciencias Politi-
cas y Sociales de la UNAM. Profesor de tiempo completo en la Facultad de Derecho de la
UNAM en las areas de Derecho Constitucional y Derecho Penal. Miembro del Sistema Na-
cional de Investigadores del Consejo Nacional de Ciencia y Tecnologia (CONACYT) como
Investigador Nacional Nivel I. Autor de cuatro libros sobre temas juridicos. Ha publicado
20 articulos de investigacion en revistas juridicas. Participa constantemente como ponen-
te en la UNAM y otras instituciones nacionales, sobre temas de derecho penal, derecho
constitucional, derecho procesal penal y derechos humanos.
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En los estudios sobre la argumentacion, el debate forma parte del género dia-
l6gico. Hay un dialogo siempre que se presenta una conversacion racional entre
personas orientada a un proposito determinado. Walton identifica ocho clases
de didlogo argumentativo, entre los cuales se incluyen la discusion critica, la de-
liberacion, la negociacion, la contienda, el didlogo pedagogico y el debate. Wal-
ton precisa que en el debate los adversarios tienen como objetivo persuadir a un
tercero, que segun el ambito institucional puede ser una audiencia o un juez. El
debate se rige por reglas que, por lo general, son permisivas desde una perspec-
tiva l6gica, de modo que admiten el uso de recursos emotivos de relevancia cues-
tionable y posibilitan enfrentamientos rispidos. Aunque no hay una exigencia de
racionalidad para el tercero que decide el resultado del debate, este dialogo trae
como beneficio la clarificacion de las distintas posiciones sobre la cuestion.!

De este modo, en tanto especie de dialogo argumentativo, el debate es en
esencia un proceso dialéctico. Segun Alcolea, la dialéctica se define como “el
arte de la conversacion, el dialogo, la discusion, la disputa, la controversia,
el razonamiento o la argumentaciéon”.? Para Beristdin, la dialéctica, con su
origen en la antigiedad grecolatina, se concibe en la Edad Media como una
“ciencia del espiritu”; consiste en el “arte de discutir intercambiando argu-
mentos, o de razonar desarrollando ideas mediante el encadenamiento de
juicios o de hechos tendientes a demostrar algo, persuadiendo ya sea a través
de convencer o de conmover y teniendo en consideracion el juicio que acerca

de lo tratado tiene el receptor”.’?

En la actualidad, tras la recuperacion de estas disciplinas en la segunda
mitad del siglo XX, los estudios de dialéctica integran una de las tres perspec-
tivas fundamentales —junto con la perspectiva logica y la perspectiva retori-
ca— desde las cuales se estudia la argumentacion. Esta perspectiva dialéctica
se interesa por esclarecer los “procedimientos” que se siguen en las contien-
das argumentativas y las reglas que deben respetar los participantes en estas
confrontaciones. Estas reglas componen un “cédigo de buena conducta argu-
mentativa”, establecido para garantizar el desarrollo correcto de la discusion
y el buen desenlace de todo debate.*

Walton, Douglas N., “What is reasoning? What is an argument?”, en The Journal of Philo-
sophy, vol. 87, nam. 8, agosto, 1990, pp. 399-419 [en linea], <https://www.jstor.org/sta-
ble/2026735>, [consulta: 22 de noviembre, 2018].

Alcolea, Jesus, “Dialéctica”, en Luis Vega Renén y Paula Olmos Gomez, eds., Compendio de
logica, argumentacion y retorica, Madrid, Trotta, 2011, pp. 194-200.

Beristain, Helena, Diccionario de retorica y poética, México, Porrua, 1995, p. 143.

Vega, Luis, “Argumentacion, teoria de la Argumentacién”, en Luis Vega Renoén y Paula
Olmos Gomez, Palestra, Espana, 2015, op. cit., pp. 55-64.
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De esta manera, el desarrollo de un debate contemporaneo requiere un
conocimiento de la dialéctica, tanto en lo que toca a las recomendaciones a
seguir por las partes para lograr un buen desempeno como debatientes, como
en lo relativo al marco de reglas que se han de observar para que la practica
cumpla su proposito colectivo. Las recomendaciones a los debatientes se ins-
piran en el contenido sustantivo de este arte de discutir, ya perfilado en sus li-
neas generales desde la antigiiedad grecolatina. De este contenido se ocupan
puntualmente distintos capitulos de este manual.

Por otro lado, por lo que hace a las reglas procesales del debate, estas depen-
den totalmente del ambito institucional en el que ocurre la practica. Por ejem-
plo, el debate juridico en una audiencia involucra un sistema sofisticado de
reglas para que dos partes adversarias presenten sus posiciones ante un juez o
jurado que, siendo imparcial a la contienda, ha de definir quién gana el debate.

El debate se ha consolidado como una estrategia de ensenanza efectiva,
orientada al desarrollo en los alumnos de competencias comunicativas e inter-
personales. Las explicaciones siguientes se ocuparan principalmente de esta
forma didactica de debate propia de las aulas que persigue adiestrar a los es-
tudiantes para las distintas formas institucionalizadas de debate que se dan en
vida social. A continuacion, revisemos los requisitos para un debate exitoso.

6.2. REQUISITOS PARA UN DEBATE EXITOSO

Desde la posicion parcial de los debatientes, el debate es exitoso cuando se
alcanza el proposito de convencer al tercero espectador sobre la preponde-
rancia de los argumentos propios. Desde la perspectiva colectiva, el debate
es exitoso cuando se logra llevar a la practica un escenario de confrontacion
equilibrado, en el cual se esclarecen los argumentos opuestos, independien-
temente de quien venza.

Hay algunas pautas minimas que se deben seguir para lograr el éxito del
debate como ejercicio grupal. En principio, el profesor o el equipo organi-
zador del debate han de establecer reglas claras sobre la preparacion y el
desarrollo de la practica. Las partes debatientes han de contar con tiempo
suficiente para llevar a cabo una investigacion adecuada del tema y para la
preparacion de sus argumentos. En la mayor medida posible, el profesor ha
de acompanar en este proceso de preparacion y organizar ensayos con las
partes por separado.

Durante la realizacion del debate, se presentaran las intervenciones de
manera ordenada y respetuosa, cumpliendo las reglas predeterminadas. El
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propio profesor puede conducir la discusion, o encargar a otro miembro del
grupo la moderacion. Finalmente, como se trata de una actividad didactica,
se ha de prever una forma de evaluacion para el debate, que puede ser la
co-evaluacion con base en una rubrica. El profesor ha de explorar la opinion
de quienes hayan sido el auditorio para obtener conclusiones grupales sobre
el tema.

6.2.1. Estudio profundo del tema

Aunque es una obviedad, resulta necesario afirmar que: no se debe debatir
sobre un tema que se desconoce. Estar suficientemente enterado sobre el
asunto es requisito para poder elaborar una argumentacién idonea. Quien
desee desempenarse exitosamente en un debate debe precaverse frente a las
actualizaciones de la figura —malentendida— del sofista que se presentan en
la cultura contemporanea con recetas facilonas del tipo: como ganar una discu-
sion sin saber de lo que se habla en cinco pasos.

Como recomienda Carri6 a los jévenes abogados (aunque con cierta re-
ticencia por la perogrullada): “el caso [juridico] debe ser estudiado bien, lo
mejor posible”, haciendo a un lado los escepticismos sobre la importancia del
estudio.’ Lo mismo para el debate, ninguna clase de habilidades sustituyen el
estudio profundo del tema.

6.2.2. Definir elementos de apoyo

El debate es una actividad oral, de manera que el elemento preponderante
a usar por cada una de las partes es el discurso verbal. Por supuesto, el éxito
depende de que la expresion oral se apoye en otros recursos indispensables.
Al comienzo de la etapa de preparacion, los debatientes con ayuda del pro-
fesor han de definir sus elementos de apoyo minimos, como son los recursos
informativos, los recursos argumentativos, los recursos retoricos y los recursos
paralingtisticos.

El contenido de cada uno de estos elementos de apoyo es objeto de desa-
rrollo en las distintas unidades de este manual. En este apartado se hace refe-
rencia a los recursos informativos y los recursos argumentativos.

5 Carri6, Genaro R., Como estudiar y como argumentar un caso. Consejos elementales para abogados
jovenes, Buenos Aires, Abeledo Perrot, 2003, p. 15.
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6.2.3. Evidencias

En un sentido amplio, las pruebas son toda clase de elementos o informacio-
nes que una parte ofrece para establecer la verdad o validez de sus tesis. El
éxito en el debate depende de que cada una de las tesis a defender por las
partes adversarias cuente con este respaldo probatorio suficiente.

Las pruebas han de estar en funcion de la naturaleza de la cuestion a de-
batir. Por ejemplo, si se trata de una cuestion factica como es la existencia o
no de un hecho, la mejor evidencia consistira en informacién veraz y objetiva
con sustento cientifico, que provenga de una fuente fiable. Las informaciones
a titulo individual aportadas por testigos pueden también ser ttiles para pro-
bar hechos, pero requeriran pruebas adicionales que muestren porqué esos
dichos cuentan con credibilidad.

Cuando se trata de cuestiones valorativas como la emisiéon de un juicio
respecto a un objeto o una persona, ademas de las informaciones veraces rela-
tivas a las caracteristicas relevantes de ese objeto o persona, puede requerirse
prueba para establecer la validez de los canones con base en los cuales se for-
mula el juicio. Igualmente, trataindose de debates sobre cuestiones normativas
referentes a algo que es debido hacer, se requerira prueba sobre la validez de
los principios.

La investigacion para el debate es fundamentalmente una busqueda de
pruebas. Al hacer la evaluacion inicial de sus elementos de apoyo, las partes
debatientes habran de establecer qué informacién requieren como prueba
para el debate y definir un protocolo basico para realizar esa indagacion. Vea-
mos la importancia de preparar argumentos y razonamientos.

6.2.4. Preparar argumentos y razonamientos

Al definir los elementos de apoyo, los debatientes evaluaran sus recursos argu-
mentativos; esto es, su conocimiento preliminar de las formas argumentativas
y el tipo de argumentos que se han de utilizar en el debate. Esta evaluacion
es fundamental para el desarrollo de una estrategia argumentativa, que es la
planeacion de fondo de la defensa que se presentara en el debate, a partir de
la organizacion de la informacion probatoria que se recaba.

Un argumento es un “conjunto de razones o pruebas en apoyo a una con-
clusion”.® Los argumentos son el contenido sustantivo del discurso que se pre-

6 Weston, Anthony, Las claves de la argumentacion, Barcelona, Ariel, 2006, p. 11.
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sentara en un debate. Aunque la comunicacion de este contenido se realiza
de forma oral, resulta 1til, para una mejor planeacion de la estrategia argu-
mentativa, elaborar durante la etapa de preparacion mapas o diagramas de los
argumentos como el siguiente.

Figura 1. Mapa de un argumento.’

Aseveracion.
Enunciado con el tema
principal a debatir
]
porque. pero...
Razdn de primer nivel Objecion
Enunciado que sustenta Informacion que refuta
directamente la aseveracidn | directamente la aseveracidn
] ]
| | | |
DOTqUE.. DOTUE.. p:::r;.. sin embarga..
Razon de segundo nivel Razon de segundo nivel ikl e respaldada Refutacion
Enunciado que respaldala Enunciado que respaldala obijecin Informacion que contradice la
Taz6n de primer nivel razfin de primer nivel objecion

El diagrama muestra graficamente lo que significa argumentar: no se trata
solo de presentar informacion, sino de establecer conexiones de sentido entre
las distintas ideas. La planeacion del debate inicia cuando a los participantes
se les asigna la postura que han de defender; esta posicion habria de poder ex-
presarse como una sola aseveracion susceptible de ser disputada. Por ejemplo:
“el gobierno actual ha hecho un buen trabajo en materia de politica social” o
“la experimentacion de productos cosméticos en animales debe prohibirse”.
La busqueda del argumento inicia cuando el participante cuestiona la aseve-
racion: Jpor qué se puede afirmar esto? Para responder el cuestionamiento es
necesario identificar una buena razon.

Tomado de: Rapanta, Chrysi y Walton, Douglas N., “The Use of Argument Maps as an As-
sessment Tool in Higher Education”, en International Journal of Educational Research, vol. 79,
2016, pp. 211-221 [en linea], <http://dx.doi.org/10.1016/]j.ijer.2016.03.002>, [consulta:
23 de noviembre, 2018].



Debate politico, juridico y cientifico 133

Las razones “son enunciados que no estan en disputa, capaces de justifi-
car enunciados que si estan en disputa”. Las razones cumplen “una funcién
comunicativa especial”, que se relaciona con la denominada “transferencia
de aceptacion”, segtuin la cual, “si uno acepta determinadas razones, enton-
ces también debe aceptar la conclusion que de ellas se deriva”. Las razones
valiosas no lo son “intrinsecamente”, sino de modo funcional: adquieren “su
peculiar capacidad de justificacion, en virtud de su singular funcién en un

argumento”.®

Asi, el participante ha de buscar buenas razones que resulten aceptables
en el contexto de argumentacion, y que cuenten con la capacidad suficiente
para justificar —no explicar— la aseveracion disputada. Un argumento mi-
nimo encadena razones en dos niveles, como se observa en el lado izquierdo
del diagrama: para justificar directamente la posicion del debatiente y, en un
segundo momento, para respaldar la razon de primer nivel. Paralelamente,
un buen argumento requiere adelantar sus posibles objeciones e identificar
las razones que podra encontrar la parte contraria. Como se observa en la
rama derecha del diagrama, el debatiente ha de preparar una refutacion que
oponer a esa objecion.

Una argumentacion exitosa requiere precision. Es indispensable que cada
tesis que se piense plantear a propésito del tema sea desarrollada con el sufi-
ciente detalle, identificando de modo suficiente las razones de respaldo, sus
posibles objeciones y la refutacion de estas.

6.2.5. Imagen

En el mundo contemporaneo la comunicacion es preponderantemente vi-
sual. En esa medida, una persona es una imagen que se muestra ante los de-
mas. La pauta en el trato social indica que, antes de interactuar o de conversar
con cualquier persona, se le ve y se le juzga a partir de la informacion que se
obtiene de su imagen. Si bien este primer juicio pasa a segundo plano con-
forme aumenta la convivencia o el trato con una persona, la gran mayoria de
los individuos con los que se interactia nunca pasan de ser solo una imagen.

En esa medida, el debatiente ha de poner atencion en la imagen que mos-
trara en el momento de su intervencion. Posiblemente, mas que pretender
comunicar algo de manera deliberada, lo mas importante es que el debatiente

8 San Juan, Lino, “Razén/razones”, en Luis Vega Renon y Paula Olmos Gomez, Compendio

de Logica, Argumentacion y Retorica, Trotta, Espanal, 2011, op. cit., pp. 506-508.
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prevenga que su imagen transmita un mensaje involuntario. En esa medida,
lo ideal seria lograr una imagen neutral, lo que significa que la misma pasara
desapercibida para el auditorio, de manera que éste podra concentrarse en el
discurso y en los argumentos que se van a presentar.

Una parte central de la imagen es la vestimenta, la cual ha de ser la mas
adecuada para la situacion. El debatiente en cuestiones juridicas ha de tener
en cuenta que en un ambito formalizado como el de la practica legal, una
imagen adecuada requiere formalidad y cuidado en la vestimenta. Como se-
nala Carretero Gonzalez, en el ambito juridico se espera que abogadosy otros
funcionarios vistan formalmente, con la indumentaria apropiada, limpia y
cuidada. Hay que impedir “que el estado de [la] indumentaria reste impor-
tancia [al] discurso y sea un factor a comentar o de distraccion”.?

Ademas de la vestimenta, una imagen neutral requiere un comportamiento
apropiado. Cuando no esté interviniendo, el debatiente ha de mantener una
actitud reservada y prudente, asi como evitar pequenas conductas que puedan
molestar, distraer o resultar inapropiadas para los demas participantes o para
el publico. Por ejemplo, hay que evitar tomar alimentos, cuchichear, jugar o
hacer ruidos con plumas o papeles, gesticular a propoésito de la intervencion
del adversario, o manipular el teléfono celular mostrando desinterés.

6.2.6. Ensayo, entrenamiento y preparacion

En la pedagogia contempordnea, se sabe que el aprendizaje se produce de
acuerdo con un modelo en “espiral”: es a través de la repeticion planificada de
una practica que el novato avanza hacia el grado de la experticia.'” Dado esto,
en el debate, al ser una actividad que involucra el desarrollo de competencias
cognitivas y comunicativas, entre otras destrezas, la experticia solo se alcanza
por via de la practica reiterada.

Es recomendable que el debatiente tenga preparado un primer apunte de
su estrategia argumental con la suficiente anticipacion para realizar ensayos
de la presentacion, sea entre los propios companeros de equipo o ante el
profesor. El docente puede fungir como entrenador y elaborar para los deba-
tientes un programa calendarizado que incluya los ensayos y otras practicas

Carretero Gonzilez, Cristina, Comunicacion para juristas, Valencia, Tirant lo Blanch, Uni-
versidad Pontifica Comil!as, 2019, p. 222.

Lopez Carrasco, Miguel Angel, Aprendizaje, competencias y TIC, México, Pearson Educacion,
2013, pp. 6-7.

10
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especificas para trabajar elementos concretos como los recursos argumentati-
vos o paralinguisticos.

Evidentemente, ensayar ante un experto que pueda proporcionar retro-
alimentacion precisa es lo idoneo; sin embargo, también puede ser de gran
utilidad presentar los argumentos frente a un tercero no involucrado en la
practica, para que €ste aporte una opinion respecto a la claridad e interés del
discurso preliminar. Veamos la importancia de la investigacion sobre el tema.

6.3. INVESTIGACION SOBRE EL TEMA

Al definir preliminarmente los elementos de apoyo, los debatientes evaluaran
sus recursos informativos. Se requiere establecer qué informacion se requiere
para el debate, cudles conocimientos ya se disponen y el alcance de la inves-
tigacion a emprender. En este punto se definiran igualmente las fuentes y el
protocolo basico para la investigacion.

Investigar es simplemente realizar una buisqueda o pesquisa. Segtin resena
Garza, la investigacion “es una actividad que tiene por objeto proporcionar in-
formacion importante, fidedigna e imparcial, por medio de la cual es posible
extender, verificar, corregir o aplicar los frutos obtenidos previamente por el

hombre en los distintos niveles del conocimiento humano”.!!

El propésito de la investigacion para el participante en el debate sera fun-
damentalmente la localizacion de los elementos de prueba y de la informa-
cion necesaria para formular sus razones en los argumentos. Una investiga-
ci6én exitosa requiere seguir una adecuada metodologia; la busqueda para el
debate suele ser principalmente una investigacion de caracter documental,
aunque si hay suficiente tiempo, también se puede recabar informacioén por
alguna via empirica como encuestas o entrevistas. Sin ser el proposito de este
manual abundar en el tema de la metodologia, se formulan algunas recomen-
daciones minimas sobre el uso de las fuentes de investigacion mas usuales.

6.3.1. Fuentes bibliogrdficas

Los textos disponibles en las bibliotecas han sido la fuente de investigacion
documental por excelencia. Es importante que todo debatiente, en tanto estu-
diante, esté familiarizado con la organizacion de la biblioteca de su institucion

I Garza Mercado, Ario, Manual de técnicas de investigacion para estudiantes de Ciencias sociales,

México, Universidad de Nuevo Leén, 1967, pp. 4-5.
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y el funcionamiento de sus catalogos, de manera que pueda buscar y localizar
de manera eficiente los textos especializados sobre las distintas materias. La
intervencion del profesor es importante en este terreno, pues como conoce-
dor del tema habra de proponer a los participantes una bibliografia inicial.

Cuando no se tiene claridad sobre las fuentes especializadas, siempre es
de utilidad comenzar la busqueda con una revision de obras generales. Pre-
cisamente, estas “obras de consulta, o de referencia, estan destinadas por su
contenido, estructura y presentacion, al uso constante del lector que requiere
informacion breve y general sobre topicos especificos”. Particularmente, son
de utilidad las enciclopedias, que exponen “los aspectos mas sobresalientes
del conocimiento humano en general o sobre determinada materia en espe-
cial”.!?

6.3.2. Fuentes hemerogrdficas y periodisticas

En este rubro se incluyen las publicaciones periédicas, que pueden tener como
proposito la comunicacion de resultados de investigaciones a un publico es-
pecializado (revistas cientificas), la comunicaciéon de conocimiento cientifico
basico a un publico general (revistas de divulgacion) o la comunicacion de
noticias y comentarios de opiniéon de interés general (medios periodisticos).

Estas fuentes tienen la ventaja de que proporcionan informaciéon de la ma-
yor actualidad, frente a las obras bibliograficas que por su propia naturaleza
implican un tiempo mayor para su elaboracion y publicacion. Sin embargo,
la misma inmediatez temporal de estas publicaciones puede suponer que su
informacion quede rapidamente desactualizada o sea modificada. Es impor-
tante que durante la planeacion de la busqueda se haga una seleccion de
publicaciones por su seriedad y reputacion; tratindose de publicaciones aca-
démicas habra que atender a cuestiones como su inclusion en indices y si los
procedimientos de publicacion incluyen arbitrajes.

6.3.3. Entrevistas

La entrevista consiste en un cuestionario que se aplica a una o varias personas,
para obtener la informacion que poseen. Se trata de una “técnica de investi-
gacion sobre las personas”, que puede ser “estructurada”, cuando consiste en
la aplicacion de un cuestionario previamente redactado, o “libre”, cuando

12 Ibidem, pp. 49y 61.
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es semejante a una conversacion conducida por una “lista de topicos” como
guion. En una variacion, cuando se realizan varias entrevistas al mismo tiempo
se presenta un “panel”.!?

Las entrevistas resultan tutiles cuando se busca presentar un argumento de
autoridad, por el cual se defiende una postura con respaldo en la opinion de
un experto acreditado sobre el tema. En un debate juridico, la prueba de los
hechos requiere aplicar entrevistas a testigos, quienes aportan informacion
sobre su vivencia de ciertos sucesos, asi como a peritos, quienes aportan infor-
macion sobre aspectos técnicos con base en su conocimiento especializado.

6.3.4. Ciberespacio

En la actualidad, el internet (particularmente la World Wide Web o Red Mun-
dial de Informacion) se esta convirtiendo en la fuente de investigacion docu-
mental privilegiada para llevar a cabo investigaciones en cualquier materia.
Para hacer un buen uso de esta fuente, es necesario que el debatiente esté
familiarizado con el funcionamiento de los motores de busqueda general,
asi como de los principales sitios de busqueda académica, como bibliotecas
virtuales o repositorios de publicaciones electronicas.

El mayor problema con las busquedas de internet suele ser que los estu-
diantes se conforman con lo primero que encuentran, sin preocuparse por la
fiabilidad de la fuente. Asimismo, las busquedas en internet facilitan el plagio
académico cuando el estudiante no cuenta con una formacion sélida en me-
todologia de la investigacion. El profesor debe estar al tanto de esas circuns-
tancias y proporcionar lineamientos y herramientas basicas para la realizacion
de la busqueda.

De igual manera, resulta util seguir un procedimiento de busqueda defini-
do previamente en el protocolo, para evitar el trabajo intuitivo o desordena-
do. Existen distintos métodos para hacer busquedas eficientes de informacion
en la web, entre ellas resulta interesante el modelo “Big Six”, que incluye seis
etapas, en cada una de las cuales hay que responder determinadas preguntas.
Por su utilidad se incluyen las preguntas a continuacion:

“Etapa 1. Definicién de la tarea. — ¢Cuadl es el problema a resolver? ;Qué infor-
macion se necesita para resolver el problema? :Qué es lo que se requiere para

13 Gonzalez Galvan, Jorge Alberto, La construccion del derecho. Métodos y técnicas de investigacion,

Meéxico, Instituto de Investigaciones Juridicas, UNAM, 2007, pp. 156-157.
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realizar la tarea? ¢;En qué orden se debe proceder y cudl es el tiempo mdximo
para completar los pasos a seguir?

“Etapa 2. Desarrollo de estrategias de busqueda de la informacién. — ;Cémo
debo buscar? ¢Cuales son las posibles fuentes de informacion? ¢Cudles son las
mejores posibilidades? ¢Cuales son los métodos alternos para obtener informa-
cion?

“Etapa 3. Localizacién y acceso de la informacién. — :Qué obtuve? ;Dénde
estan las fuentes? ;Dénde esta la informacion dentro de cada fuente?

“Etapa 4. Uso de la informaciéon. — ¢:Qué es lo importante? :Qué informaciéon
ofrece la fuente? ;Qué informacion especifica vale la pena utilizar para el tra-
bajo que se va a realizar?

“Etapa 5. Sintesis. — ¢A quién va dirigida la informacién? :Cémo se une la
informacién que proviene de distintas fuentes? :Coémo se presenta mejor la
informacion?

“Etapa 6. Evaluacion. — :Qué aprendi? ¢El problema de informacién quedo
resuelto? ¢Se obtuvo la informacién que se necesitaba? :Se tom¢ la decision co-
rrecta? ¢Se resolvi6 la situaciéon? ¢El producto obtenido cumple con los requisi-
tos establecidos en un principio? :Qué criterios se pueden usar para establecer
evaluaciones?”!

6.4. ESTRUCTURA DEL DISCURSO CON BASE
EN RAZONAMIENTOS

El concepto de razonamiento suele confundirse en el lenguaje natural con el
de argumento. Con precision, razonamiento se define como “cualquier pro-
ceso inteligente de interrelacion y tratamiento secuencial de ideas o pensa-
mientos, a través del cual pasamos desde cierta informacion o ciertas presun-
ciones, creencias o actitudes, adoptadas o tomadas en consideracion, hasta
alguna otra posiblemente nueva”.’s El razonamiento, como proceso discursi-
vo, es una inferencia que permite avanzar desde determinadas premisas hacia

una conclusion.

Un argumento es un razonamiento, pues justamente se compone de una
inferencia que afirma una conclusién a partir de determinadas razones. No
obstante, no todos los razonamientos son argumentos. Solo hay argumento
cuando el razonamiento se ofrece en un contexto de argumentacion; esto es,
de didlogo entre distintos interlocutores.

14

Lépez Carrasco, Miguel Angel, op. cit., p. 116.

15 Vega, Luis, “Razonamiento”, en Luis Vega Renén y Paula Olmos Gémez, op. cit., p. 509.
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La logica se ocupa del estudio de las estructuras del razonamiento, per-
mitiendo identificar formas validas de pensamiento, asi como invalidas (fala-
cias). En el marco del debate, cada una de las partes ha de cuidar que sus razo-
namientos respeten una forma valida y, por supuesto, estar atento al discurso
del contrario para en su caso denunciar razonamientos falaces.

6.4.1. Razonamiento Deductivo

La deduccion es el “proceso para determinar que una conclusion se sigue de
ciertas premisas [...] o es una consecuencia logica de tales premisas”.'® De
manera comun, el razonamiento deductivo se identifica con el silogismo de-
ductivo, en el cual el razonamiento infiere una conclusion particular de una
premisa general. Los ejemplos mas comunes de este silogismo refieren a la
obra de Aristoteles: “Todo hombre es mortal, todo griego es hombre; luego,
todo griego es mortal”.!?

En la légica juridica, el silogismo subsuntivo es una version de esta forma
de razonamiento deductivo. En el silogismo subsuntivo, la premisa mayor es
una norma que asocia un supuesto con una consecuencia (si ocurre p, debe
ser ¢). La segunda premisa consiste en la afirmacion del supuesto de la nor-
ma. La conclusion es la decision de que debe darse la consecuencia normativa
por haberse subsumido la premisa menor en la norma (en el caso se presento
p, se decide la consecuencia ¢).

6.4.2. Razonamiento Causa-Efecto

Este razonamiento se basa en la afirmacion de una regla de causalidad, que
permite identificar un determinado fenémeno como efecto o resultado de
otro fenémeno que se asume como causa. La explicacion de las relaciones de
causalidad es uno de los objetos mas relevantes del conocimiento humano,
tanto empirico como cientifico.

La fuerza de este razonamiento depende de la fuente de la regla de cau-
salidad que se afirma como respaldo, de manera que es fundamental que el
debatiente identifique dicha fuente. Una ley cientifica crea una inferencia s6-
lida, mientras que las causalidades basadas en creencias personales o inclusive
en prejuicios dan lugar a razonamientos que pueden ser infundados o falaces.

16 Corcoran, John, “Deduccién/ Deducibilidad”, en Luis Vega Refnién y Paula Olmos Gémez,
op. cit., p. 168.

17" Vega, Luis, “Silogismo”, en Luis Vega Renén y Paula Olmos Gémez, op. cit., pp. 558-559.
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Es fundamental que el debatiente analice sus razonamientos causales para
evitar confundir causalidad con mera correlaciéon. Para esto, es de utilidad
emplear preguntas criticas que examinen la relaciéon entre los dos fenome-
nos. Por ejemplo: ¢existe un numero suficiente de casos en los que el hecho A
se correlaciona con el hecho B?; ¢se correlacionan otras variables distintas del
hecho A con el hecho B?;y spuede el hecho Bexistir también sin el hecho A?'®

6.4.3. Razonamiento Ejemplificativo

En este razonamiento, como sugiere la denominacion, se aportan ejemplos
para ilustrar alguna idea abstracta o general presentada en el discurso. Estos
se introducen con el uso de los conectores 16gicos pertinentes, como son: por
ejemplo, a saber, o verbigracia.

Mis que un recurso argumentativo, la presentacion de ejemplos tiene un
proposito explicativo, andlogo al que persigue un profesor en una exposicion
didactica. Los ejemplos aportan claridad y permiten una mejor conexion en-
tre el debatiente y la audiencia. El ejemplo debe distinguirse de la enume-
racion, en la cual se exponen sucesivamente los distintos elementos de un
conjunto determinado.

6.4.4. Razonamiento Comparativo

Mediante el razonamiento comparativo se explica una idea a partir de sus
similitudes o diferencias con otra. Este razonamiento permite comparar cual-
quier tipo de objetos, hechos o fenémenos entre si. La comparacion se in-
troduce con el uso de los conectores 16gicos pertinentes para relaciones de
similitud o de contraste, como son: de igual o distinto modo, de la misma o
distinta manera, asi como o inversamente.

El razonamiento comparativo es un elemento central en un argumen-
to analogico, en el cual las premisas tienen en cuenta la existencia de una
semejanza esencial entre dos objetos. En un debate juridico, el argumento
analogico es util para proponer que se extienda el ambito de aplicacion de
una norma a un sujeto u objeto que no reune las propiedades expresamente
senaladas, pero si otras que tienen un parecido o semejanza esencial con lo
expresamente senalado en el supuesto de la norma.

18

Rapanta, Chrysi y Walton, Douglas N., op. cit., p. 215.
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6.4.5. Razonamiento Problema-Solucion

El propdsito de un debate puede ser discutir sobre la mejor solucion o res-
puesta a un problema determinado. Se habla de un problema cuando se
identifica alguna cuestion dificil o que obstaculiza el logro un propoésito. El
razonamiento que propone una soluciéon ha de ir mas alla del diagnéstico del
problema, y postular una respuesta con base en otros argumentos.

La propuesta de una solucion puede fundarse en diversas clases de argu-
mentos. Un argumento analogico a partir del razonamiento comparativo pue-
de proponer la aplicacién al problema de la solucion dada a otros problemas
similares. El razonamiento causa-efecto puede proponer la eliminacién de
las causas identificadas como origen del problema. En un debate juridico,
la respuesta a un problema puede consistir en la invocacion de una norma
general que prevé ese problema como supuesto, en el marco de un silogismo
subsuntivo.

Como se aprecia en este capitulo examinamos las principales caracteristicas
del debate politico, juridico y cientifico. Entre los elementos fundamentales
se encuentran el debate como proceso dialéctico, requisitos para un debate
exitoso, estudio profundo del tema, definir elementos de apoyo, la importan-
cia de las entrevistas y las fuentes, entre otras caracteristicas. A continuacion,
analicemos la estructura, evidencias y advertencias.
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Capitulo 7

ESTRUCTURA, EVIDENCIAS
Y ADVERTENCIAS

Yvonne Georgina Tovar Silva®

Objetivo Particular: 1as y los alumnos(as) planificaran un discurso de un debate,
con una buena estructura, evidencias y advertencias.

7.1. CONSIDERACIONES INICIALES

El objetivo de este capitulo 7 es que el alumnado de la Licenciatura en Dere-
cho planifique un discurso de un debate, con una buena estructura, eviden-
cias y advertencias. El desarrollo de la Unidad se integra por un total de doce
horas, de las cuales cinco corresponden a horas teoéricas, seis horas de investi-
gacion, estudio y practicas, fuera del salon de clases, y una hora practica, en la
cual se pretende que se realice el debate.

En este marco, en el presente apartado se abordaran los aspectos mas rele-
vantes de la estructura del discurso de un debate con la finalidad de identifi-
car los aspectos centrales a considerar en la preparacion de un debate, como
la argumentacion y la presentacion de evidencias que sustenten la postura
asumida. Asimismo, se realizard una referencia a los tiempos y advertencias a
considerar como aspectos colaterales dentro del debate. Finalmente, se reali-
zara una referencia a las ventajas y desventajas de la improvisacion, asi como a
los recursos permanentes para improvisar.

La referencia al tema de la presente Unidad es un punto de partida signifi-
cativo para familiarizar al estudiante con el tema del debate que habra de ser
relevante tanto para concursos estudiantiles y dinamicas de clase, como para
los distintos debates que se presenten en la vida profesional y politica. Igual-
mente, es posible identificar que la participacion en los debates se vincula con

Doctora, Maestra y Licenciada en Derecho por la Facultad de Derecho de la Universidad
Nacional Auténoma de México. Magister en Derecho Internacional: Comercio, Inversio-
nes y Arbitraje, por las Universidades de Chile y Heidelberg. Profesora de la Facultad de
Derecho de la Universidad Nacional Auténoma de México. Correo electronico: <ygto-
vars@derecho.unam.mx>.
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el desarrollo de habilidades, destrezas y valores que comprenden desde el res-
peto por los otros participantes en el debate, la adquisicion de nuevos cono-
cimientos, sensibilizar al estudiante con la necesidad de sustentar las posturas
asumidas, asi como el desarrollo de la facilidad de palabra, que son relevantes
en la formacion del jurista.

7.2. ESTRUCTURA DEL DISCURSO EN UN DEBATE

Para Guillermo A. Sanchez Prieto un debate es “cualquier proceso de inter-
cambio dialéctico entre dos o mads partes que tenga por objetivo el voto favo-

rable o aprobacion de un tercero”.!

Dentro del debate estaran presente el jurado que corresponde al elemento
humano que ademas de moderar el debate, decide qué debatiente o equipo
ha defendido mejor la postura,? los debatientes (participantes) que sosten-
dran sus posturas a favor (convencer que la proposicion es verdadera) o en
contra (convencer que la proposicion es falsa),® asi como la audiencia que
podra presenciar el debate.

La estructura basica del discurso de un debate requiere contextualizarse
dentro de un tiempo limitado, en el cual se exponga la introduccion, la des-
cripcion del tema y presentacion de argumentos a favor, apoyados con las
respectivas evidencias, seguido por la refutacion, contra argumentacion y con-
clusiones, temas que se exploraran en los siguientes apartados.

7.2.1. Saludo, introduccion y objetivo

El saludo es el primer contacto con la audiencia, moderador y los otros par-
ticipantes en el debate. Asimismo, es significativo para presentar a la persona
que participard para defender un punto de vista.*

Posterior al saludo, es significativo continuar con la introduccién, que per-
mita contextualizar el tema y las definiciones® y el objetivo que permitira que

Sanchez Prieto, Guillermo A., Educar en la Palabra. Manual de Técnicas de debate, oratoria y
argumentacion, Madrid, Grupo Blu, 2015, p. 14.

2 Cfr Ibidem, p. 25.

> Cfr Ibidem, p. 35.

Cfr. Montalvillo Coracho, Sonia y Maria del Carmen Lopez Pérez, Manual de Debate. Guia
para realizar un debate académico en el aula, Andalucia, Comunica Debate, Junta de Anda-
lucia, s/a, [en linea], <https://www. juntadeandalucia.es/educacion/portals/delegate/content/
0b87e7f5-f5b3-4231-abfa-7741398912¢1> [ Consulta: 25 de mayo de 2021].

5 Cfr Idem.
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la audiencia determine la finalidad con la cual se realiza el debate y sus impli-
caciones en un ambito tedrico o practico. En esta etapa se plantea la proposi-
cion, referente a la pregunta o tema debate, que es la cuestion concreta sobre
la cual se va a debatir.® Con esta primera etapa se busca captar la atencién de
la audiencia para exponer los principales puntos objeto del debate. A conti-
nuacion, veamos la importancia de la descripcion del temay de la argumenta-
cion con evidencias demostrables.

7.2.2. Descripcion del tema

En la descripcion por su parte, se empleara el lenguaje para alcanzar determi-
nados propositos, que pretende de dar una vision general de un determinado
topico,” que en este caso corresponderia a ofrecer un panorama del tema vy
problema a tratar en el debate.

7.2.3. Argumentacion con evidencias demostrables

Para Dehesa, el argumentador debe preparar con anticipacion la estrategia
argumentativa que empleara en la discusion, debate, conferencia, foro, etc.,
lo cual ayudara para la exposicion de cualquier argumento.® Ciertamente, en
el debate desempena un rol significativo la argumentacion, que en la perspec-
tiva de Plantin, se concibe como:

El conjunto de técnicas (conscientes o inconscientes) de legitimacion de las
creencias y de los comportamientos. La argumentacion intenta influir, trans-
formar o reforzar las creencias o los comportamientos (conscientes o incons-
cientes) de la persona o personas que constituyen su objetivo.’

En general el argumento apunta a concebir la expresion linguistica formal
de un razonamiento.'’ Para Bucio Estrada es posible concebir como argumen-
to “una razén formulada por medio de un enunciado, a favor o en contra de

Cfr. Sanchez Prieto, Guillermo A., Educar en la Palabra. Manual de Técnicas de debate, oratoria
y argumentacion, op. cit., p. 25.

Cfi. Suirez Romero, Miguel Angel y Conde Gaxiola, Napoleon, Argumentacion Juridica,
México, Universidad Nacional Auténoma de México, 2009, p. 24.

Cfr. Dehesa, Gerardo, Elementos indispensables de retorica para jueces, litigantes y priblico en gene-
ral, 2* edicion, México, Suprema Corte de Justicia de la Nacion, 2010.

Plantin, Christian, La argumentacion, trad. de Amparo Tuson, Barcelona, Ariel, 2009, pp.
39-40.

Cfr. Larios Velasco, Rogelio y Caballero Gutiérrez, Lucila, Las directivas de interpretacion
Juridica, México, Fontamara, 2011, p. 33.

10
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una determinada tesis, expresada también en forma de enunciado”.'’ Asimis-
mo, se requiere explorar la solidez del razonamiento, el lenguaje empleado y
la consideracion del tipo de evidencias a considerar.

Para Weston, la construccion de argumentos requiere considerar lo si-
guiente:

*  Determinar qué se intenta probar y cudl es la conclusion, es decir, la
afirmacion a favor de la cual se estan dando las razones.

®  Desarrollar las ideas de orden natural, de tal manera que ayuden al
lector a seguir la linea del pensamiento.

*  Construir premisas fidedignas y consistentes, que faciliten una defen-
sa convincente.

o Emplear términos concretos, coherentes y concisos.
e  Ofrecer pruebas para apoyar la conclusion
e  Explorar la cuestion.

El intento de buscar los objetivos dentro del debate apunta a considerar
la importancia de las evidencias. Para Guillermo Sanchez, “la evidencia de
un argumento es cualquier hecho verdadero que nos ayuda a persuadir a los
que juzgan que nuestro razonamiento es cierto”.!? Por su parte Walter Beller
Taboada considera que las evidencias aportan las razones (apoyadas en infor-
macion) en la que se basa la asercion (premisa o tesis) y con ello generar cre-
dibilidad y establecer la base de toda la argumentacién.lg Asi, las evidencias
(pruebas, razones o motivos), constituyen los motivos a favor de la pretension
que sean relevantes y suficientes, o sea, los hechos particulares y concretos del
caso, las cuales se usan y precisan para apoyar datos y hechos especificos del
caso comprendido en la tesis, cuya naturaleza varia de acuerdo con el tipo de
argumentacion de que se trate.!*

Las evidencias requieren incorporar el elemento de la garantia para ob-
tener una asercion, la cual funciona como conexion entre la evidencia y la
asercion. Beller ejemplifica esta relacion de la siguiente manera:

1 Cfr. Bucio Estrada, Rodolfo, Guia del discurso y argumentacion juridica, México, Porrua,

2014, p. 154.
12 Sanchez Prieto, Guillermo A., Educar en la Palabra. Manual de Técnicas de debate, oratoria y
argumentacion, op. cil., p. 65.
Cfr. Beller Taboada, Walter, Elementos de logica argumentativa para la escritura académica, Mé-
xico, Universidad Auténoma Metropolitana, 2018, p. 128.
4 Cfr. Ibidem, p. 139.
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Evidencia: “El nino tiene fiebre”. Asercion: “Tiene una infecciéon”. Garan-

tia: “La fiebre es un indicio de infeccion”.1®

Aqui, incluso adquiriria una relevancia significativa el enfoque argumen-
tativo de Stephen Toulmin, en tanto que permitiria apreciar quien centra su
atencion en la elaboracion de un argumento que respalde la conclusion, cuya
referencia excede de los alcances del presente trabajo.!®

En este marco, la demostracion es significativa para proporcionar un sis-
tema de hechos comprobados y de normas para el encadenamiento de los
enunciados que permitan poner a prueba el discurso argumentativo.!” De
manera enunciativa, mas no limitativa, es posible aportar como evidencias
definiciones, testimonios, estudios cientificos e investigaciones, estadisticas,
entre otros aspectos.'®

Lo anterior apunta a considerar la necesidad de sustentar debidamente las
posturas asumidas en el debate con la finalidad de generar una conviccion en
el jurado y la audiencia de los argumentos invocados.

7.2.3.1. Evidencias recientes y localizables

Se recomienda contar con evidencias recientes y localizables, con la finalidad
de que la contraparte, el jurado y la audiencia o publico puedan constatar que
la postura asumida se encuentra sustentada en estudios, documentos, estadis-
ticas recientes y corroborar los alcances de la evidencia, para lo cual es nece-
sario indicar el lugar en donde puede ser consultado determinada fuente. Al
mostrar evidencias recientes es posible fortalecer la idea de que la postura
defendida corresponde a una propuesta de comprension o solucion actual
del tema, como veremos a continuacion.

7.2.3.2. Evidencias imparciales

Las evidencias imparciales apuntan a considerar la especializacion, se basa en
datos objetivos, asi como que la fuente empleada no tiene perjuicios, ni ideo-
logia, ni intereses particulares.

15 Cfr. Ibidem, p. 140.

16 Véase Toulmin, Stephen E., Los usos de la argumentacion, trad. de Maria Morras y Victoria
Pineda, Barcelona, Ediciones Peninsula, 2007, pp. 36-37; 135-147.

Cfr. Plantin, Christian, La argumentacion, op. cit., pp. 35.

Cfr. Sanchez Prieto, Guillermo A., Educar en la Palabra. Manual de Técnicas de debate, oratoria
y argumentacion, op. cit., pp. 63-70.
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7.2.3.3. Evidencias relevantes y verificables

Las evidencias relevantes apuntan a que tengan que ver con el tema y razo-
namiento planteado y demuestre lo que se quiere probar.!® En cuanto a las
evidencias verificables, se busca demostrar que es fiable la evidencia presenta-
da,?” la cual puede ser consultada por la contraparte, jurado o audiencia y se
basa en aspectos medibles y comprobables.

— Ejercicio propuesto de identificacion de evidencias:

Consulte algun debate politico realizado en México y determine si se
aportaron suficientes evidencias por parte de cada candidato. Asimis-
mo, determine el tipo de evidencias que se proporcionaron.

7.3. TIEMPOS DEL DEBATE

El debate requiere una debida organizacion en cuanto a la manera en que se
presentara el tema, la argumentacion y evidencias a sustentar, la refutacion y
contra argumentacion, asi como la conclusion de cada una de las partes en el
debate. Esta organizacion, sin embargo, requiere realizarse en un tiempo deter-
minado con la finalidad de dar dinamismo y orden al debate. Para tales efectos,
los participantes habran de asumir un compromiso por circunscribir su inter-
vencion en el tiempo asignado, en tanto que el moderador debera tener super-
vision constante de que las intervenciones se realicen en el tiempo previsto.

En este orden de ideas a continuacion se realiza una breve propuesta de
los tiempos a considerar en cada etapa, asi como la referencia a las actividades
que se deberan realizar. Dicha propuesta de fijacion de tiempos es solamente
ejemplificativa, ya que puede variar en funcion de los temas que estén sujetos
a debate.

7.3.1. Exposicion Inicial: 4 minutos

Durante los cuatro minutos recomendables para la exposicion inicial, el parti-
cipante en el debate procurara dejar en claro el principal tema de debate, asi
como su postura inicial en torno al tema, para lo cual aportara los argumentos
y evidencias que sustenten su postura, con la finalidad de convencer a la con-
traparte, moderador y audiencia del punto de vista asumido.

' Cfr. Ibidem, p. 73.
20 Cfr. Idem.
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7.3.2. Refutacion: 5 minutos

La refutacion es el momento del debate en que se tienen que responder las
cuestiones que el otro equipo lanzo6 sobre los argumentos y poner en tela de
juicio los argumentos presentados por el otro equipo para defender su postu-
ra en el debate.?!

Asi, el objetivo de la refutacion es mostrar las debilidades del argumento
del oponente, para lo cual se podran desacreditar datos y fuentes utilizadas
por los adversarios por ser inadecuadas o no estar lo suficientemente actua-
lizadas, utilizar preguntas retoricas para generar dudas en los oyentes y de-
mostrar con una breve explicacién lo equivocado de su razonamiento.?* Se
prevén 5 minutos como tiempo razonable para que de manera contundente
se expongan las debilidades de la argumentacion.

7.3.3. Contra refutacion: 5 minutos

En contra refutacion se requiere defender el punto de vista asumido en el
debate, con la respectiva consideracion de las objeciones planteadas por la
contraparte y darles respuesta. Dicha actividad debera realizarse en un tiempo
sugerido de 5 minutos con la finalidad de favorecer la dinamica del debate.

7.3.4. Conclusion

En la etapa de conclusion se deja en claro la tesis defendida y exponer la ma-
nera en que se refutaron los postulados de la otra parte en el debate. Se trata
de un resumen de la postura planteada, por lo que ya no se permite introdu-
cir nuevos argumentos ni posicionamientos distintos a aquellos que fueron
expuestos en el debate.

7.4. ADVERTENCIAS

Las advertencias representan un conjunto de aspectos a considerar con la
finalidad de tener un 6ptimo desempeno en el debate. Las advertencias com-
prenden desde el respeto de los tiempos, el respeto a los que participan en el

21 Cfr. Pagan Castano, Esther et. al.,, Manual de Debate, Madrid, Esic Editorial, 2017.
22 Cfr. Montalvillo Coracho, Sonia y Lopez Pérez, Maria del Carmen, Manual de Debate. Guia
para realizar un debate académico en el aula, op. cit.
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debate (contraparte y jueces) hasta el adecuado uso del lenguaje que habra
de ser significativo para favorecer la comprension de la postura asumida.

Aqui adquiere relevancia lo que advierte Guillermo A. Sanchez Prieto en
el sentido de que el debate ensena a asumir valores y actitudes, discusion criti-
ca, pensamiento estratégico, conocimiento de otras areas, asi como fomentar
la tolerancia y busqueda de verdad de las cosas.?> Como se podra apreciar a
continuacion junto con el respeto por los otros participantes, moderador y
audiencia, los participantes adquieren habilidades que comprenden desde
la paciencia, capacidad de analisis y sintesis, hasta favorecer la comunicacion
efectiva. En este marco, cuando sea procedente se agregaran algunos ejem-
plos de preguntas bajo las cuales el participante en el debate podra determi-
nar si se han considerado las advertencias, con la finalidad de identificar los
puntos basicos a considerar dentro del debate, asi como desarrollar determi-
nadas habilidades, valores y actitudes.

7.4.1. No interrumpir a la contraparte

El debate cuenta con una estructura particular, ordenada y circunscrita a un
tiempo determinado, en donde como se indic6 previamente se cuenta con de-
terminados minutos para realizar la introduccion, exponer el tema, plantear
la argumentacion, refutar la tesis contraria y dar conclusiones. Por lo anterior,
es importante no interrumpir a la contraparte cuando exponga su tema o
realice el planteamiento de su argumentacion o contraargumentacion, ya que
el formato del debate dara el debido tiempo para exponer los puntos de vista
planteados.

El triunfo del debate estara dado por la solidez en la argumentacion y re-
futacion de los puntos de vista contrarios, no en las interrupciones que se rea-
licen a la contraparte. Es importante mantener en todo momento el debido
respeto en la conduccion del debate.

7.4.2. Respetar los tiempos

El respeto a los tiempos es de particular relevancia dentro del debate. Al efec-
to, en la estructura del debate se les indicara a los participantes el tiempo que
dispondran para exponer su tema, argumentar, refutar, contraargumentar y
dar sus conclusiones. Por lo anterior, es significativo tener una preparacion

23 Sanchez Prieto, Guillermo A., Educar en la Palabra. Manual de Técnicas de debalte, oratoria y

argumentacion, op. cil., p. 15.
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adecuada por parte de los participantes con la finalidad de ajustar sus inter-
venciones al tiempo previsto para desarrollar el debate.

En este marco dentro de la preparacion del debate se requerira consi-
derar si la exposicion, defensa del argumento y conclusiones preparadas
se puede plantear dentro de los minutos asignados en el transcurso del
debate.

7.4.3. Pedir permiso a los moderadores para agregar algo

Alo largo del debate, los participantes tendran que dirigirse respetuosamente
a los moderadores para agregar alguna cuestion adicional a su participacion.
En este punto, es importante que los participantes guarden el debido respeto
al moderador a quienes se dirigiran para aclarar o manifestar algo, el cual a su
vez determinara si es procedente la solicitud de los participantes.

7.4.4. Contar con las fuentes a la mano

En el debate, las fuentes adquieren un papel significativo en tanto que contri-
buyen a mostrar la fiabilidad de una premisa y favorecen que el oyente pueda
encontrar la informacién necesaria.**

Bajo este panorama, es conveniente que durante la preparacion del deba-
te el participante busque fuentes cualificadas, imparciales y que estén com-
probadas las fuentes.? Durante el debate, sera significativo contar con las
fuentes al alcance para apoyar debidamente su postura y sustentarla en las
fuentes.

Con la finalidad de contar con las fuentes idoneas para la participacion del
debate habran de considerarse las siguientes preguntas:

®  Durante la preparacion del debate: :Se tienen fuentes confiables para
sustentar el punto de vista? ¢Es imparcial y comprobable la fuente a
citar? ¢Se cuentan con las fuentes necesarias para sustentar el punto
de vista?

®  Previo al debate: ;Se tienen debidamente organizadas las fuentes?
¢Son facilmente identificables las fuentes a referir en el debate?

24 Cfr. Weston, Anthony, Las claves de la argumentacion, trad. de Mar Vidal, México, Ariel,
2013, pp. 56-57.
% Cfr. Ibidem, pp. 57-64.
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7.4.5. Supervision del uso de tecnicismos o palabras extranjeras.

En la perspectiva de Dehesa, en un debate tiene que existir claridad que apun-
ta a considerar que se encuentre bien orientado el tema de una discusion o
debate cuando corresponda a lo que se pregunta, lo cual se realiza con el uso
preciso del vocabulario y evitar el uso de palabras vagas o ambiguas.?® En este
marco de claridad se tiene que cuidar la manera en que se utilizan los tecni-
cismos o palabras extranjeras, cuyo uso puede dificultar la claridad en la cual
se exponen los puntos de vista en un debate. Para tales efectos, es menester
utilizar palabras que sean comprendidas por el publico y que se expresen en
espanol.

En este marco, como preguntas preparatorias se pueden senalar las si-
guientes: ¢es claro el lenguaje empleado? ¢se justifica el uso de tecnicismos
y/o palabras extranjeras? ;existe alguna palabra que sustituya el uso de tecni-
cismos y/o palabras extranjeras?

7.4.6. Procurar frases cortas y comprensibles

Una recomendacion significativa en el marco de los debates radica en el ade-
cuado empleo del lenguaje y la claridad con la que se expresan las ideas.

Aqui resultaria conveniente referir a Anthony Weston, quien exhorta a pre-
sentar las ideas en un orden natural, usar un lenguaje concreto, especifico
y definitivo, asi como emplear términos consistentes.?’” La brevedad y com-
prensibilidad de la exposicion de las ideas adquieren particular relevancia si
se considera los minutos limitados con que se desarrollara el debate. Aunado
a lo anterior, es significativo el tono de voz, gestos y lenguaje no verbal que
favorezcan la comunicacion entre el participante y la audiencia.

La utilizacion de frases cortas y comprensibles en el debate requerira una
preparacion previa del participante en el cual se tomen como referentes las
siguientes interrogantes ¢son claras las ideas planteadas? ¢es posible sinteti-
zar las ideas? ¢es adecuada la sintaxis empleada? ¢es comprensible la postura
para el publico especializado y no especializado? ¢es adecuado el tono de voz?
¢como se percibe el lenguaje no verbal?

26 Cfr. Dehesa, Gerardo, Elementos indispensables de retorica para jueces, litigantes y publico en gene-
ral, op. cil., p. 50.

27 Cfr. Weston, Anthony, Las claves de la argumentacion, op. cit., pp. 22-27.
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7.4.7. Control de nervios, olvido de experiencias desafortunadas, dominio del
tema

La preparacion del debate e investigacion del tema es significativa para te-
ner un dominio en el tema y dar seguridad a los participantes en el debate
para que sus ideas sean expuestas con claridad. Como bien lo indica Sanchez
Prieto, el orador ha de infundir respeto y seguridad ante su auditorio y jura-
do.? Al efecto, es importante detectar aquellas causas que pueden generar
ansiedad y realizar las acciones necesarias para tener un control de los nervios
y olvidar las experiencias desafortunadas que puedan incidir negativamente
en el desempeno del participante en el debate. Al efecto, es posible tener un
debido estudio del tema, el control interno, la preparacion previa que tenga
el participante para realizar ejercicios previos de hablar frente al publico, para
lo cual incluso se recomienda practicar el discurso frente a un espejo, la respi-
racion, destensar los musculos, entre otros aspectos.?

En la medida en que los participantes se familiaricen con este tipo de ac-
tividades poco a poco disminuira la sensacion de inseguridad que se puede
presentar en las primeras ocasiones.

7.5. IMPROVISACION

La improvisaciéon apunta a la accion de hacer algo de pronto, sin estudio ni
preparacién®. En el debate, la improvisacién apunta a la intervencién en al-
guna de las etapas sin la debida preparacion. Una etapa en donde podra ser
posible la improvisacion dentro del debate es en la refutacion y contraargu-
mentacion, ya que el participante no podra hacer un discurso tal y como lo
habia preparado, el cual sera distinto conforme se vaya desarrollando el de-
bate.?!

La improvisacion, sin embargo, requiere considerar algunas ventajas y des-
ventajas, su distinciéon con la preparacion, asi como algunos recursos perma-
nentes para improvisar, con la finalidad de identificar sus alcances dentro del
debate.

28 Sanchez Prieto, Guillermo A., Educar en la Palabra. Manual de Técnicas de debate, oratoria y

argumentacion, op. cil., p. 15.

2 Cfr. Ibidem, pp. 61-63.

% Voz “improvisar”, Diccionario de la Real Academia de la Lengua Espaniola, <https://dle.rae.
es/improvisar2m=form>.

3 Cfr. Pagan Castano, Esther et. al., Manual de Debate, op. cit.
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7.5.1. Ventajas y desventajas de la improvisacion

Una de las ventajas de la improvisacion radica en desarrollar la creatividad
para estar preparado para responder a cualquier eventualidad. Asimismo, fa-
cilita la fluidez en la que se desarrollara el debate, al no estar circunscrito a
un guion a seguir.

La desventaja de la improvisacion radica en que la falta de planificacion
puede incidir en que el participante en el debate se contradiga, se perciba
una falta de orden o incluso presente debilidades o inconsistencias en la ar-
gumentacion, lo cual puede dar la impresion de que se carece de seguridad
al momento de participar en un debate. Igualmente, puede favorecer el ner-
viosismo en el debate si no se tiene un adecuado control o enfoque sobre el
tema planteado.

7.5.2. Preparacion versus improvisacion

Un punto en comun que se puede apreciar tanto en la preparaciéon como en
la improvisacion se requiere contar con conocimientos previos del tema para
tener éxito en el planteamiento del argumento dentro del debate. La dife-
rencia radicarda en que mientras la preparacion requiere considerar aspectos
como el tiempo a utilizar y la enumeracion de argumentos, en la improvisa-
cion de manera espontanea se externan los puntos de vista, que van surgiendo
conforme a las ideas que presenta por parte del participante.

7.5.3. Recursos permanentes para improvisar

Los recursos permanentes para improvisar requieren considerar aspectos
como la respiracion, el control del aspecto emocional, asi como el adecua-
do uso del lenguaje no verbal. Asimismo, es significativo ordenar las ideas,
reforzar el punto de vista, centrarse en el tema y partir de ideas conocidas.?
La relatoria de historias o de anécdotas también puede ser un buen referente
para captar la atencion de la audiencia.

Como se puede observar la improvisacion requiere desde el control de los
propios impulsos y emociones, hasta contar con conocimientos previos y con-
centracion con la finalidad de tener eficacia en la participacion del discurso.

32 Cfr. Fuentes, Enrique, ; Como improvisar un buen discurso en piiblico? [en linea], <https://com-
petenciasdelsiglo21.com/como-improvisar-un-buen-discurso-en-publico/> [Consulta: 25 de mayo
de 2021].
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7.5.4. Ejercicio de discurso sobre algiin tema abierto

Con base en lo estudiado en la presente Unidad 7 prepare una participacion
en un debate, en la cual considere la necesidad de expresarse en un lenguaje
claro y conciso, asi como dar el debido sustento a su postura.

De la referencia a la aportacion de Bernardo Vazquez Gonzalez, Claudia
Pleguezuelos Saavedra y Maria Loreto Mora Olate, es posible planear dentro
de las aulas un debate con la finalidad de contribuir a favorecer el aprendizaje
activo de los alumnos de educacién superior,* y que para efectos de planea-
cion de las aulas es posible considerar las siguientes fases:

— Fase 0. Preparacion previa al debate: el docente explica la metodo-
logia y el sentido de la actividad de debate, complementado con una
guia de preparacion del debate que incluye la descripcion de las fases,
sus momentos de desarrollo y criterios de evaluacion. Posteriormente
se organizan y conforman los equipos de trabajo, con la asignacion de
las posturas a defender que los estudiantes tendran que desarrollar e
investigar.

— Fase l. Introduccion al debate, consistente en que los equipos se reu-
nen para compartir argumentos, complementar ideas y tomar decisio-
nes para el debate, asi como seleccionar los oradores que participaran
en el debate oficial, quienes presentaran el tema de debate, asi como
el problema o controversia que éste presenta.

— Fase ll. Argumentacion: los oradores de cada equipo presentan alter-
nadamente los argumentos principales que respaldan su posicion y
fundamentan sus ideas con evidencias.

— Fase lll. Contraargumentacion: cada posicion realiza preguntas y des-
cargos, para lo cual se ha de buscar resta valor al argumento del otro,
refutar evidencia cuando no es verdadera o evidencia que las fuentes
no parecen fidedignas o plantea las inconsistencias de la contraparte.

— Fase IV. Cierre: cada equipo formula su conclusion, a cargo de un ora-
dor.

A manera de ejemplo, bajo un eje de transversalidad con los estudios de
licenciatura en Derecho se pueden tomar como referencia debates contem-

¥ (CfrVazquez Gonzdlez, Bernardo et. al., “Debate como metodologia activa: una experiencia
en educacion superior”, Revista Universidad y Sociedad, vol. 9, nim. 2, abriljunio 2017. [en
lineal, <http://scielo.sld.cu/scielo.php 2script=sci_arttext&pid=S2218-> [Consulta: 26 de mayo

de 2021].
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poraneos en temas de Bioética y Biotecnologia, Usos de la Inteligencia Arti-
ficial en el Derecho, la participacion del Estado en la Economia, reformas al
Poder Judicial de la Federacion, Derecho y Globalizacion, Género y Derecho,
Educacion Juridica.

De lo estudiado en la presente unidad es posible apreciar que el conoci-
miento de la estructura del debate, evidencias, advertencias y la referencia a la
improvisacion y preparacion es un punto de partida significativo para estar en
posibilidades de tener un 6ptimo desempeno en la participacion del debate,
en donde el participante requiere tener una atencion particular en la argu-
mentacion, la persuasion y el adecuado uso del lenguaje.

En este marco, desde las aulas es significativo que se realicen esfuerzos
tendientes a incorporar el debate como parte de la diddctica juridica, con la
finalidad de familiarizar al estudiante en torno a la preparacion y realizacion
de los debates que les permita tener asertividad en los debates propios de la
practica juridica cotidiana.

Como examinamos en este capitulo, la estructura, las evidencias y adver-
tencias en el discurso son muy importantes, entre otros elementos, conside-
ramos las ventajas y desventajas de la improvisacion, asi como los recursos
permanentes para improvisar. A continuacion analizaremos las técnicas de
preparacion de un debate.
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Capitulo 8

TECNICAS DE PREPARACION
DE UN DEBATE

Aida del Carmen San Vicente Parada®

Objetivo Particular: 1as y los alumnos(as) ponderaran la importancia de la prepa-
racion fisica, emocional e intelectual del Jurista para ser un orador con control
de las variables que inciden en la comunicacion eficaz.

Para abordar este tema resulta necesario establecer ¢qué es un debate? Y ;qué
fines persigue? De acuerdo con la Real Academia Espanola un debate es: con-
troversia, discusion, contienda o combate.! “La palabra, como tal, procede del
verbo debatir, y este a su vez del latin debattuere, que significa ‘discutir’, ‘com-
batir’.? Otra acepcion seniala que un debate es una técnica de comunicacion
que consiste en la confrontacion de ideas, argumentos, opiniones sobre un
tema en especifico.

En sintesis, un debate es un intercambio de ideas contrarias o antagénicas
respecto de un tema en especifico, el objetivo de dicha contienda intelectual
es alcanzar un acuerdo o punto en comun, un debate pretende intercambiar
ideas para que el publico asuma una posicion respecto al tema. No se trata
de ganar o perder sino de informar y comprender lo que el contrario piensa.

Doctora en Derecho, con mencién honorifica, por la UNAM, recipiendaria de la Medalla
Alfonso Caso 2014. Actualmente se desempena como catedratica de la Division de Estudios
de Posgrado de la Facultad de Derecho, maestra fundadora de la especialidad en derecho
sanitario de la Facultad de derecho de la UNAM y de la maestria en inclusiéon de la Uni-
versidad Westhill. Autora de material didactico, guias de estudio, plataformas educativas
para la UNAM, Westhill, UVM, TFJA, es también articulos arbitrados, voces juridicas para
la Real Academia Espanola y de los libros: Recursos virtuales para el diseno instruccional,
La bioética y el bioderecho en defensa de los derechos de los animales, Manual de derecho
civil. Personas, acto y negocio juridico. Miembro del Comité de Etica en Investigacion de la
Universidad Westhill. Es expresidenta del Grupo de Retérica y Argumentacion de la UNAM
y columnista de Latitud Megalopolis. Correspondencia: acsanvicente@gmail.com.

! Real Academia Espanola disponible en: https://dle.rae.es/debate (28 de mayo de 2021,

12:01 hrs.).
2 Disponible en: https://www.significados.com/debate/ (28 de mayo de 2021, 12:24 hrs.).



160 Aida del Carmen San Vicente Parada

En el debate hay refutacion, éste puede concluir con la adherencia por
parte del auditorio o bien en el rechazo, las audiencias son un debate porque
se contraponen dos posiciones: la del acto y la del demandado, cado uno
defendera e informara al juez sobre su posicion y defensa, finalmente el juez
sera el publico del debate y tendra que dar la razén a alguna de las partes o
bien establecer que ninguna de ellas acredita los extremos de su accién o
excepcion. El mejor escenario en el debate es el convencimiento de la au-
diencia, es decir, lograr la modificacion de la conducta, que el otro asuma un
cambio. Lo anterior supone argumentar, es decir, esgrimir una serie de justi-
ficaciones que solventen la posicion que se asume o las convicciones que son
presentadas por una persona.

Un debate se integra por los siguientes elementos:

®*  Moderador o coordinador: determina el tiempo de la exposicion, in-
troduce el tema, establece el orden de participacion y asigna los tiem-
pos de participacion. Debe ser un tirano del tiempo y debe asumir una
postura imparcial.

e  Secretario: Es el escribano del debate, le corresponde anotar las ideas
principales de cada equipo o de cada participante. Al final realiza un
resumen o una sintesis del debate, en todo momento debe ser impar-
cial.

®  Participantes: Son quienes esgrimen argumentos a favor en contra
de un determinado tema. Deben investigar profundamente sobre el
tema, han de conocer los puntos débiles de sus argumentos, incluso
anticiparse a la contrargumentacion, a la par de ello deben escuchar
atentamente los argumentos de la contraparte. Un participante debe
buscar informacion y hechos en diversos medios. El debate de tipo
académico se lleva a cabo en equipo, esto se integran por 4 miembros,
debe ser dos equipos (uno a favor y otro en contra).

e  Publico: el auditorio debe tener disposicion e interés por el tema.

®  Jurado: en algunos casos puede evaluarse el debate tarea que estara a
cargo de un jurado, se estila el uso de éste en debates académicos.

8.1. PREPARACION FISICA

v Respire utilizando el estomago. Es necesario tumbarse en una cama
bocarriba, colocando sus manos sobre su estomago. Inhale, pero guar-
de el aire en el estomago. Con las manos usted percibira como la parte
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alta del estomago aumenta de volumen. Retenga el aire durante un
instante y luego exhale lentamente.

v/ Manténgase hidratado.

v

Inhala lenta 1
y profundamente

S
St
4

Exhalay
contrae el
estbmago

El abdomen
sc levanta

Recuerde no ingerir alimentos pesados antes de un debate o de una
exposicion.

8.1.1. Vocalizacion y/o calentamiento de la voz

v

AN

S X X K

Antes de hablar en publico es necesario calentar la voz para una en-
tonacion adecuada y evitar la disfonia, durante el debate refresque su
garganta es decir, manténgala hidratada, pero no consuma bebidas
frias sino calientes o tibias.

No debe ingerir bebidas frias.
Se sugiere beber té para que la garganta esté tibia.

Cante melodias cortas, use vocales. LLos sonidos deben surgir del dia-
fragma.

Bostece en silencio dos o tres veces.
Deje la boca en posicion de bostezo y cante o entone una vocal.
Ponga sus manos en el estomago y sienta el ritmo de su respiracion.

Haga sonido de “ZZZ777” y ponga dos dedos en la garganta para sen-
tir la vibracion.
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Pronuncie trabalenguas.
Lea diariamente en voz alta.
Pronuncie sus argumentos en voz baja, repita esto al menos unas 6 veces.

Grabe su voz escuchela.

SR S XX

i jercici improvisacio T un publi ui
Realice ejercicios de improvisacion solo v frente a un publico a en
puede preguntar si es convincente lo que esta diciendo.

8.1.2. Ejercicios de respiracion

v Respire por la nariz y llene el estomago de aire, expulse el aire por la
boca. Repitalo de 3 a 5 veces.

¢ Inhale por la nariz y cuente hasta 4 y luego exhale por la nariz. Puede
hacer este ejercicio por 5 minutos.

v Inhalar (2-3 segundos), retener (2-3 segundos), exhalar (4-6 segundos).

8.2. PREPARACION EMOCIONAL

Antes de exponer es bueno distraerse, salga a caminar o a mirar la naturaleza,
o vea una pelicula cuya trama sea sencilla, se trata de distraerse, evite saturarse
de mas ideas, esto solo lo agobiara.

8.2.1. Actitud mental positiva

La inteligencia emocional es la clave para controlar los nervios, recuerde que
el publico no sabe que usted esta nervioso, por ello le sugerimos hablar con
una sonrisa en el rostro, centre su mirada en un punto al fondo de la habita-
cion y antes de la presentacion reafirmese con pensamientos de seguridad. El
publico no sabe que usted esta nervioso, ellos dan por sentado que conoce el
tema, aproveche ese punto.

Es fundamental llegar puntual a la cita y en un estado de animo tranquilo,
si usted llega tarde se pondra mas nervioso, pues estara en una posicion inc6-
moda y desfavorable, asi que evite ponerse en esa posicion.

Aprender a relativizar es esencial, es decir, reflexionar sobre el peor esce-
nario, lo peor que puede suceder y determinar como se puede evitar. Lo peor
que puede pasar es evidenciar el desconocimiento sobre el tema, el caso y las
leyes aplicables al mismo, por ello es esencial dominar el tema, sin el dominio
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del tema es imposible controlar los nervios, porque supone una posicion muy
vulnerable para el orador, por ello evite ponerse en esa posicion y estudie el
tema a profundidad. Una ventaja que tendrd es que en ese momento usted
conoce mejor que nadie el tema.

No olvide que antes de exponer es necesario conocer el tipo de publico,
si es un publico muy especializado debera prepararse con mayor ahinco, eso
no implica perder el respeto al publico, si éste no es un publico especializado,
usted tiene la responsabilidad de adentrarlo en el tema para que quede claro
y las personas no se aburran con su intervenciéon. También es conveniente co-
nocer el espacio fisico, si es un lugar amplio o no, si cuentan con microéfono,
si es un lugar bien ventilado o no, pues todo esto es importante para saber a
qué se enfrenta.

Es de mucha utilidad aprender a estructurar un argumento para ello es
esencial el razonamiento o justificacion del argumento que conecta la afir-
macion con la evidencia permitiendo al orador la exposicion del argumento
precedido de la conjuncion “porque” (también “ya que”, “puesto que”, “dado
que”). Se sugiere centrarse en la solidez del razonamiento, debe impedir al
equipo oponente realizar una contrargumentacion convincente.

El conocimiento de los distintos tipos de razonamientos (deductivos, in-
ductivos, por analogia, causales) la combinacion de ellos facilitara tanto la jus-
tificacion de su argumento; también es menester detectar falacias del equipo
contrario.

v Enderece su postura, camine con la espalda recta.

v No hable con personas pesimistas y demasiado criticas antes de llevar
a cabo el debate.

v Hable en tono alegre y entusiasta. Las personas pesimistas acostum-
bran a hablar de forma lenta y cansada.

¢ Inunde su mente de ideas positivas, no piense en el fracaso, concén-
trese en lo que hara y no en los resultados.

v Seaseguro de si mismo.

v Visualice su presentacion teniendo en cuenta cudl seria para usted el
mejor escenario (imagine los aplausos, el reconocimiento).

8.2.2. Control de las emociones y motivacion

Motivacion significa “flundamento para la accion”. Es un proceso mental:
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Deseo — Dopamina (neurotransmisor que activa el sistema de recompensa
obtenida una vez que se ha obtenido una meta).

Accion — Adrenalina (es una hormona y neurotransmisor que produce
una respuesta encamina a la accion como huir, luchar, reaccionar).

Satisfaccion — Serotonina (neurotransmisor que ayuda a regular la aten-
cion, la conducta y la temperatura corporal, ayuda a sentir relajado y feliz).

En los procesos mentales los neurotransmisores regulan la conducta de
acuerdo con el estimulo del exterior, es importante que comprenda que cuan-
do esté realizando una accién estos neurotransmisores estaran inmiscuidos y
ademas son esenciales para el mecanismo de la motivacion.

Existen dos tipos de motivacion:

1) Intrinseca: identificada como el interés por parte del sujeto en desa-
rrollar y mejorar su capacidad, generando con ello un patron motiva-
cional denominado de “dominio” que le lleva a aceptar y plantearse
retos y desafios para aumentar sus conocimientos y habilidades.

2)  Extrinseca: que reflejan el deseo del sujeto por mostrar a los demas su
competencia y obtener juicios positivos.

Las emociones influyen en estos dos tipos de motivacion.

Las emociones prospectivas: estan ligadas directamente a los resultados de
la tarea, como las alabanzas.

Las emociones retrospectivas como son la alegria por los resultados, la de-
cepcion, el orgullo, la tristeza, la vergtienza o la ira, actian fundamentalmen-
te como reacciones retrospectivas tienen una funcién evaluativa, de modo
que experiencias agradables que se asocian a resultados positivos y el hecho
de sentirse orgulloso incrementa la apreciacion subjetiva, mientras que ex-
perimentar decepcion o vergiienza conduce a alcanzar resultados negativos.
Por tanto, las emociones evaluativas pueden servir de base para desarrollar la
motivacion extrinseca.

8.3. PREPARACION INTELECTUAL

Para desahogar este punto es menester resaltar la importancia de la argumen-
tacion en un debate:

Estructura basica de un argumento:
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Los tipos de evidencias son:

Hechos y ejemplos
(noticias nacionales Definiciones
(diccionarios)

3 : esti i
e internacionales, Testimonios

anécdotas

Estadisticas o datos Documentos,
numeéricos reportajes

En el devenir de la vida cotidiana, debemos asumir una posicién o un pun-
to de vista, al momento de tomar una decision, desde que se opta por una ruta
para llegar al trabajo, hasta para contratar a un asistente, estamos asumiendo
una opinién, un criterio o un punto de vista, el reto es que esa posicion sea
justificada y una mera corazonada o decisiéon empirica —por llamarla de algu-
na manera. Pues se asume una decision porque ésta se solventa en una serie
de pruebas o argumentos que conducen a una toma de decisiones adecuada
y no un mero arrebato, o una cadena de falacias.

Ahora bien ¢qué entendemos por argumentacion? Dar argumentos, signi-
fica ofrecer una serie de razones o de pruebas para apoyar una conclusion. Es
decir, que al momento de emitir una decision o punto de vista nos apoyamos
en un argumento (razones validas), verbigracia cuando se examina un tema
en una discusion, la cuestion subsistente es mediante qué razones la persona
asumio esa posicion o como arribé a esa conclusion, en otras palabras, qué
respalda tal punto de vista. Por lo tanto, argumentar sirve para ponerse de
acuerdo, para que las dos posturas dialoguen, y lleguen a un consenso.

De ahi que Weston senalé que la argumentacion es una forma de indaga-
cion, pues ella permite explicar por qué se lleg6 a ese punto de vista. Es menes-
ter senalar que un argumento es un grupo de enunciados compuestos por pre-
misas y una conclusion, pues estos enunciados preceden y se concatenan con la
conclusion, porque la conclusion esta motivada por las premisas (las razones).

Existen argumentos inductivos y deductivos, los primeros se verifican cuan-
do una propiedad se adjudica o se generaliza porque se observa en un niime-
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ro suficiente de individuos, en atencion a ello la conclusion suele redactarse
con un probablemente. Por su parte en los argumentos deductivos la validez
parte de la estructura y no del contenido, pues la conclusion se sigue nece-
sariamente —aqui es pertinente conocer los tipos de argumentos que mas
adelante se detallaran en este texto.

Si las premisas son verdaderas, la conclusion también debera serlo, por eso
se habla de que el argumento es valido porque conserva la verdad. En ese sen-
tido cabe destacar que las premisas pueden ser erroneas, porque en lugar de
apelar a razones aluden a falacias, en el siguiente apartado se detallara acerca
de las falacias.

De acuerdo con lo anterior, para preparar un debate, es menester, prime-
ro, articular los argumentos, asumir una posicion informada, que evite los
sesgos epistemologicos o ideolégicos. Empero hay otros pasos a seguir que
son igual de importantes, a continuacion, los analizaremos de manera breve y
sencilla, a través de ejemplos.

* Sugerencia: anote las ideas y los argumentos y repaselos constante-
mente, preséntelos a otras personas y pidales su parecer.

Otras sugerencias:

* Recuerde que la redaccion de los argumentos depende de los temas.
Los argumentos y convicciones deben ajustarse al tema ya sea, politi-
co, teodrico, pedagogico economico, filosofico, juridico, entre otros.

Caso: se argumenta en contra de la aplicacion del régimen patrimonial
de mancomunidad de bienes en el concubinato. Este tema se puede analizar
desde dos enfoques: 1) ambito politico-juridico o 2) ambito factico, tomando
en cuenta el alcance y contenido del concepto o bien la evolucién histérica
de la institucion.

Verbigracia: es incorrecto que la sociedad conyugal sea aplicada al concu-
binato. El argumento principal o la justificacion de tal aseveracion, es que el
concubinato como union de hecho no retune las solemnidades del matrimo-
nio, por consiguiente no se puede aplicar a la sociedad conyugal como el ré-
gimen econémico que rige un acto juridico solemne como es el matrimonio,
ya que el concubinato no observa los mismos requisitos que el matrimonio;
su constitucion es de hecho, por lo que no hay una manifestacion externa de
voluntad que adopte el régimen patrimonial de sociedad conyugal. Aunado
a lo anterior el concubinato busca que quienes lo integran lleven a cabo una
vida en comun, en consecuencia, la administracion de los bienes no es parte
de los fines del concubinato.
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Por el contrario, situando al concubinato en un ambito factico podemos
senalar que el concubinato genera relaciones familiares, es decir, es fuente
de la familia al igual que el matrimonio. Tanto el concubinato como el matri-
monio se definen como la union de dos personas, de ello se colige que son
figuras afines. El fin del concubinato es proteger a la familia, brindarle certeza
y seguridad juridica, por lo tanto, se debe aplicar el mismo régimen patrimo-
nial que de manera supletoria se observa en el matrimonio.

Como se puede observar el tema o proposicion —matrimonio, concubina-
toy régimen patrimonial— deben contextualizarse, deben ser ubicadas desde
diversos enfoques para desarrollar una argumentacion pertinente y aunque el
debatiente no comulgue con las ideas, ello no es 6bice, pues quien argumen-
ta esta obligado a conocer los puntos de vista, debe estar abierto las diversas
concepciones.

a) El tema debe ser interesante para el debatiente. Si al debatiente no
le apasiona o no le resulta interesante el tema no tendra una buena
actuacion. El tema debe suponer un reto cognitivo, debe ser atractivo
para que la pasion sea transmitida al momento de llevar a cabo el de-
bate, esto también abona al uso de argumentos al pathos.

b) El debate también debe ser atractivo para la audiencia. Para lograr
tal cometido se sugiere que el tema del debate debe ser actual, esto
no implica que las cuestiones historicas no sean trascendentales, se
puede presentar un debate sobre quien fue mejor si Benito Juarez o
Porfirio Diaz, aqui lo importante es saber como lo presentamos.

c) Eltema debe ser oportuno. Si bien el tema debe ser controversial, esto
no debe confundirse con la adherencia o empatia del publico, sino en
la seleccion del tema de acuerdo con el auditorio, por ejemplo, frente
a un auditorio que se caracteriza por creencias judeo-cristianas, no
es factible debatir sobre la legalizacion del aborto o de la mariguana,
porque ellos ya han asumido un sistema de creencias que no dara pie
a escuchar los argumentos a favor, esto crea barreras innecesarias que
predisponen al rechazo y vez de convertirse en un espacio de libre in-
tercambio de ideas, habra mucha animadversion, en este caso las po-
sibilidades de éxito seran muy reducidas. Este punto también implica
el respeto a las convicciones morales de los demas.

d) El tema debe ser expuesto en un tiempo adecuado. Los participantes
deben exponer sus argumentos durante 3 minutos maximo 5, debe
ser la misma cantidad de tiempo para las dos posturas. Siempre co-
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e)

g)

mienza con el argumento a favor y se concluye con el argumento en
contra. Un bate debe durar en total entre 30 y 90 minutos.

Uso de medios audiovisuales para auxiliar la exposicion oral. Algunos
recursos que se pueden utilizar son imagenes, graficas de estadisti-
cas, para evocar los sentimientos respecto al tema o crear una imagen
mental y enganchar al publico. No deben ser usados en exceso porque
distrae a la audiencia y pueden ser una muleta para que el expositor
se exprese libremente e improvise.

La exposicion de argumentos y la refutacion debe ser hecha en un
lenguaje claro y sencillo, sin abusar de tecnicismos, datos historicos,
un léxico sofisticado o datos que no resulten esenciales.

El tema debe ser provocativo. Para ello es necesario plantearse las si-
guientes preguntas: ¢ces actual?, sen interesante?, ;provoca desacuer-
do?, ¢hay evidencias suficientes?

8.3.1. Estudio e investigacion de los temas y de la audiencia

Adquiera progresivamente el habito de leer e investigar informacion reciente
todos los dias sobre ese tema en particular. Es importe que de 15 a 20 minutos
diarios ordene sus ideas y las escriba. Cuidado con las noticias falsas en estos
dias es muy usual encontrar informacion falsa debido a los algoritmos de la
inteligencia artificial, sea muy suspicaz al momento de buscar informacion,
corrobore sus fuentes.

Primero debe observar detenidamente el problema, analice sus efectos y
los diversos puntos de vista. Para ello se sugiere lo siguiente:

Determinar el objeto, situacion, caso, entre otros aspectos (que se va a
observar).

Determinar los objetivos de la observacion (para qué se va a observar).
Determinar la forma con que se van a registrar los datos.

Observar cuidadosa y criticamente.

Registrar los datos observados.

Analizar e interpretar los datos.

Elaborar conclusiones.

Elaborar el informe de observacion (este paso puede omitirse si en la
investigacion se emplean también otras técnicas, en cuyo caso el infor-
me incluye los resultados obtenidos en todo el proceso investigativo).
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8.3.2. Ejecucion de resimenes de lecturas y/o de esquemas de conferencias,

congresos, seminarios

Puede elaborar:

Fichas.
Récords Anecdoticos.
Grabaciones.

Fotografias.

Listas de revision de datos.

Cuadros de doble entrada.

Mapas mentales.
Mapas conceptuales.
Diagramas de flujo.
Infografias.

Lineas del tiempo.

8.3.3. Mensajes clave

Algunas técnicas para memorizar o para recuperar informacion son:

a)

b)
c)
d)

8.3.4.

Incluir imagenes de lugares en la presentacion del debate, los nom-
bres de esos lugares deben evocar o recordar ideas importantes.

Si lo prefiere haga asociaciones libres para recordar las ideas.

Puede crear palabras con las iniciales de cada oracion.

Puede anotar en un papel o tarjeta las palabras que se le dificultan

para recurrir a ellas.

Concentracion

Estudiar siempre un mismo lugar, con buena iluminacion, sin ruidos,
no se ponga tan comodo, espalda recta y la cabeza levemente incli-
nada hacia adelante. Piernas y muslos deben estar en angulo de 90

grados, con los pies en el suelo.

Deje el celular y los distractores lejos de usted.
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® Descanse antes de estudiar al menos durante 30 minutos, puede to-
mar una siesta, salir a caminar, leer o ver un programa.

*  Planifique y organice previamente los contenidos que estudiara.
*  Establezca un horario.

° Cierre los ojos por b minutos, respire tranquilamente.

¢ Leadurante 10 o 15 minutos, para que repase los contenidos.

¢ Imagine los temas.

e  Memorice

e  Haga un resumen de lo estudiado.

®*  Duerma bien, los ciclos del sueno son necesarios para que el cerebro
realice procesos cognitivos.

¢ En los tiempos actuales la atencion esta dividida o intermitente, de-
bido al bombardeo de redes sociales e informacion, por ello si desea
concentrarse es menester que se aleje de las pantallas, pues sobre es-
timulan al cerebro y producen atencion diferida, es decir, que no se
puede poner atencion a una determinada actividad por mas de mi-
nutos, esta situacion es contraproducente para el estudio donde se
necesita una atencion permanente para memorizar e interiorizar los
conceptos.

8.4. PREVENCIONES. A CONTINUA(;ION ENLISTAMOS
LOS TIPOS Y CARACTERISTICAS

8.4.1. Prevencion de daiio moral

El dano moral de acuerdo con la Suprema Corte de Justicia de la Nacion es:
la alteracion profunda que una persona sufre en sus sentimientos, afectos,
creencias, decoro, honor, reputacion, vida privada, configuracién y aspectos
fisicos, o bien, en la consideracion que de si misma tienen los demas, produ-
cida por un hecho ilicito. Por tanto, para que se produzca el dano moral se
requiere: a) que exista afectacion en la persona, de cualesquiera de los bienes
que tutela el articulo 1916 del Codigo Civil; b) que esa afectacion sea conse-
cuencia de un hecho ilicito; y, ¢) que haya una relaciéon de causa-efecto entre
ambos acontecimientos.

El dano moral es el menoscabo que una persona sufre en su integridad
fisica, psiquica, su honra, su vida privada, sus sentimientos, afecciones, honra
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o reputacion, derechos legislados en el articulo 1916 del Codigo Civil para el
Distrito Federal y que también son conocidos como derechos de la persona-
lidad. Los derechos de la personalidad son de acuerdo la Ley de Responsa-
bilidad Civil para la Proteccion del Derecho a la Vida Privada, el Honor y la
Propia Imagen en el Distrito Federal, articulo 7, fraccién IV, los derechos de
la personalidad son: los bienes constituidos por determinadas proyecciones
fisicas, sociales o psiquicas del ser humano, relativas a su integridad fisica y
mental, que las atribuye para si o para algunos sujetos de derecho y que son
individualizadas por el ordenamiento juridico.

Los derechos de personalidad tienen, sobre todo, un valor afectivo, por lo
que componen el patrimonio moral de las personas —conjunto de bienes no
pecuniarios, obligaciones y derechos de una persona, que constituyen una
universalidad de derecho, se conforma por los derechos de personalidad.

Es importante senalar que el dano moral, debe ser reparado —pues la res-
ponsabilidad civil alude a responder por lo actos que han causado una afec-
tacion en la esfera juridica. La reparacion debe ser mediante una indemni-
zacion pecuniaria con independencia de que se haya causado dano material
(ver articulo 1916 C.C.D.F. en relacion articulos: 39 y 41 de la ley de responsa-
bilidad civil). De igual manera la reparacion comprende la publicacion o di-
vulgacion de la sentencia condenatoria, a costa del demandado, en el medio
y formato donde fueron difundidos los hechos y/u opiniones que constituye-
ron la afectacion al patrimonio moral (a manera de disculpa publica que a su
vez restituye la reputacion de la persona).

Recuerde no calumniar, ni hacer senalamientos falsos, no hay que ofender
a la parte contraria baja ninguna circunstancia aunque medie provocacion,
tampoco hay que hablar a la ligera sobre determinados temas, el orador debe
ser prudente.

8.4.2. Prevencion de ilicitos penales por falsedad ante autoridad judicial y/o
ante autoridad distinta de la judicial

Recuerde siempre verificar sus fuentes evite utilizar noticias falsas. Considere
que la forma es fondo, esto quiere decir que no basta con aplicar la teoria
en la practica y contar con un marco juridico robusto para defender o abo-
gar por nuestro caso, es necesario presentar nuestra defensa de una manera
adecuada; en las siguientes lineas vamos a senalar algunas consideraciones,
consejos y advertencias que usted debe considerar al momento de presentarse
ante el juzgado para exponer su posicion, como ya se mencioné las audiencias
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son debates publicos ante una autoridad jurisdiccional, por ello es esencial
guardar las formas.

Cabe agregar que la comparecencia en las audiencias debe ser siempre
respetuosa de conformidad con el articulo 58 del Codigo Nacional de Proce-
dimientos Penales, que establece lo siguiente: Deberes de los asistentes. Quie-
nes asistan a la audiencia deberan permanecer en la misma respetuosamente,
en silencio y no podran introducir instrumentos que permitan grabar image-
nes de video, sonidos o graficas. Tampoco podran portar armas ni adoptar un
comportamiento intimidatorio, provocativo, contrario al decoro, ni alterar o
afectar el desarrollo de la audiencia.

Lo anterior en relacion con el articulo 354. Direccion del debate de juicio:
El juzgador que preside la audiencia de juicio ordenara y autorizara las lectu-
ras pertinentes, hara las advertencias que correspondan, tomara las protestas
legales y moderara la discusion; impedira intervenciones impertinentes o que
no resulten admisibles, sin coartar por ello el ejercicio de la persecucion pe-
nal o la libertad de defensa. Asimismo, resolvera las objeciones que se formu-
len durante el desahogo de la prueba.

Si alguna de las partes en el debate se inconformara por la via de revoca-
cion de una decision del Presidente, lo resolvera el Tribunal.

La falsedad ante autoridades es un delito de acuerdo con los articulos 311 a
316 del Codigo Penal para el Distrito Federal. Nos permitimos reproducir los
articulos, la sancion es de 2 a 6 anos de prision y multa, el tipo penal también
comprende el falso testimonio, es decir, inculpar o exculpar a alguien indebi-
damente en calidad de testigo o denunciante, la misma situacion se actualiza
con los peritos.

Articulo 311. Quien al declarar ante autoridad en ejercicio de sus funcio-
nes o con motivo de ellas, faltare a la verdad en relacion con los hechos que motivan
la intervencion de ésta, serda sancionado con pena de dos a seis anos de prision y de cien
a trescientos dias multa. Si la falsedad en declaracion se refiere a las circunstan-
cias o accidentes de los hechos que motivan la intervencion de la autoridad,
la pena sera de uno a tres anos de prisiéon y de cincuenta a ciento cincuenta
dias multa.

Articulo 312. A quien con el propésito de inculpar o exculpar a alguien
indebidamente en un procedimiento penal, ante el Ministerio Publico o ante
la autoridad judicial, declare falsamente en calidad de testigo o como denun-
ciante, ademas de la multa a que se refiere el primer parrafo del articulo 311,
sera sancionado con pena de tres a siete anos de prision si el delito materia de
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la averiguacion previa, la investigacion o del proceso no es grave. Si el delito
es grave, se impondra de cinco a diez anos de prision.

Articulo 313. Al que examinado como perito por la autoridad judicial o
administrativa dolosamente falte a la verdad en su dictamen, se le impondran
de tres a ocho anos de prision y de cien a trescientos dias multa asi como
suspension para desempenar profesion u oficio, empleo, cargo o comision
publicos hasta por seis anos.

Articulo 314. Si el agente se retracta espontaneamente de sus declaracio-
nes falsas o de su dictamen, antes de que se pronuncie resolucion en la etapa
procedimental en la que se conduce con falsedad, s6lo se le impondra la mul-
ta a que se refiere el articulo anterior. Si no lo hiciere en dicha etapa, pero si
antes de dictarse en segunda instancia, se le impondra pena de tres meses a
un ano de prision.

Articulo 315. Al que aporte testigos falsos conociendo esta circunstancia, o
logre que un testigo, perito, intérprete o traductor falte a la verdad o la oculte
al ser examinado por la autoridad publica en el ejercicio de sus funciones, se
le impondran de seis meses a cinco anos de prision y de cincuenta a doscien-
tos dias multa.

Articulo 316. Ademas de las penas a que se refieren los articulos anteriores,
se suspendera hasta por tres anos en el ejercicio de profesion, ciencia, arte u
oficio al perito, intérprete o traductor, que se conduzca falsamente u oculte la
verdad, al desempenar sus funciones.

8.4.3. Prevenciéon de no incurrir en pomposidad y grandilocuencia

Evite actitudes pedantes, que sus gestos, posturas, lenguaje corporal no de-
note infulas. Nunca exagere siempre sea sobrio y moderado, evite que su dis-
curso sea tachado de frivolo, no abuse de los tecnicismos, hable con recato y
con un lenguaje sencillo de lo contrario el publico no sera receptivo hacia su
discurso.

En esa linea de pensamiento, pomposidad: “deriva de “pomposus”, que sig-
nifica “lujoso” y que se encuentra compuesto de dos partes diferenciadas:

— El sustantivo “pompa”, que es sinénimo de “cortejo”.

— Elsufijo “0s0”, que puede traducirse como “abundancia”.’?

3

Disponible en: https://definicion.de/pomposo/ (11 de junio 2021).
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De acuerdo con la RAE:

“1. adj. Ostentoso, magnifico, grave y autorizado.
2. adj. Hueco, hinchado y extendido circularmente.
3. adj. Dicho del lenguaje, del estilo, etc.: Demasiado solemne y adornado.

4. adj. Dicho de una persona: Que se expresa de forma pomposa”.

Un discurso pomposo es sinonimo de exceso de ornamentacion, por ello
es tachado de superficial. Aunado a lo anterior debemos hablar de la grandi-
locuencia:

“Procede del latin y es fruto de la suma de dos componentes léxicos de dicha
lengua:

— El adjetivo “grandis’, que puede traducirse como “enorme”.

— Elverbo “logui”’, que es sinénimo de “hablar”.

— El sufijo “-encia”, que se usa para indicar “cualidad de un agente”.

El primer paso que vamos a dar antes de entrar de lleno en el significado
del término grandilocuente es conocer su origen etimologico. En este caso,
hay que exponer que procede del latin y es fruto de la suma de dos compo-
nentes léxicos de dicha lengua:

— El adjetivo “grandis”, que puede traducirse como “enorme”.
— Elverbo “logqui”’, que es sinénimo de “hablar”.
— El sufijo “encia”, que se usa para indicar “cualidad de un agente”.

El adjetivo grandilocuente se emplea para calificar a quien se expresa con gran-
dilocuencia: es decir, con pomposidad e infulas”.®

Grandilocuente alude a un estilo pomposo, ostentoso y exagerado. Se incu-
rre en grandilocuencia cuando se imprime mucha importancia a los hechos,
palabras o conceptos, a pesar de que en la realidad no tienen tanto valor; en
este caso el orador usa esos términos para magnificar artificialmente la tras-
cendencia o significado de las palabras, pero esto no ayuda a la claridad del
debate ni abona a los argumentos.

8.4.4. Uso de informacion real, veridica reconociendo la fuente

Los abogados deben poseer habilidades y destrezas que los ayuden a desarrollar
su propio juicio y una postura critica frente a la informacion y el conocimien-

4

Disponible en: https://dle.rae.es/pomposo (11 de junio de 2021).
5 Disponible en: https://definicion.de/grandilocuente/ (11 de junio de 2021).
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to, puesto que sus argumentos ayudan a construir un sistema juridico que res-
ponda a la problematica social. El trafico de noticias falsas promueve: posturas
politicas falaces, prejuicios, compras de panico, paranoia, agresiones, violencia,
bloqueos, saqueos, ingesta de medicamentos contraindicados, entre otras situa-
ciones en las que se denota la ignorancia colectiva y la falta de juicio o criterio
ante las noticias. No basta la comunicacion en red ni el esparcimiento de infor-
macion de forma acelerada y en grandes cantidades, la sociedad en red necesita
una educacion que la prepare para enfrentar su realidad.

No basta la comunicacion en red ni el esparcimiento de informacién de
forma acelerada y en grandes cantidades, la sociedad en red necesita una
educacion que la prepare para enfrentar las noticias falsas o fake news. No es po-
sible, qué en la era del conocimiento y la informacion, fruto de revoluciones
cientificas, la poblacion sea tan pasiva e ignorante al momento de reproducir
noticias que no tienen fundamento.

El analisis de esta ultima circunstancia podria parecer frivolo, o de poca
importancia frente a problemas como la pobreza, empero llama la atencién
qué al acceder a diversas redes sociales, se reproducen en un 70% las noticias
falsas en comparacion con las noticias verdaderas.

Las noticias falsas mejor conocidas como fake news en inglés, son noticias
que carecen de veracidad reproducidas en medios de comunicacion o redes
sociales como si fueran reales. Su objetivo es manipular la opinion de las per-
sonas en el ambito de la politica, la economia, incrementar las visitas a sitios
web o portales de noticias, influir en la conducta de las personas e incre-
mentar el consumo de pseudociencia, principalmente. Su divulgaciéon no es
accidental, ni es una simple broma, basta ver el caso de Cambridge Analytica,
cuyo fin fue alterar los resultados de la votaciéon por Donald Trump, para que
la balanza se inclinara a su favor o en otros casos como el Brexit donde se ma-
nipulé la opinién publica para salir de la Unién Europea.®

A continuacion, algunos consejos para identificar noticias falsas:

a) Desconfie de los titulos grandes y en mayusculas: usualmente las no-
ticias falsas tienen titulares disenados para apelar a la emotividad y
generar interés en redes sociales.

Para mayor informacion sobre los procesos legales y las acusaciones hacia Facebook y
Cambridge Analityca por parte del Parlamente inglés, se sugiere ver el documental: Nada
es privado de Karim Amer y Jehane Noujaim (2019), donde se demuestra que Cambridge
Analytica obtuvo datos personales, auspiciada por Facebook para en el caso de las elec-
ciones de 2016 en Estados Unidos difamar y calumniar a Hillary Clinton. Después de las
acusaciones Cambridge Analytica se declar6 en bancarrota y dejo de existir.
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b)

Acto seguido, verificar la seccion “acerca de” o “about”’ del sitio: en los
medios mas confiables, esta parte de la pagina incluye datos importan-
tes acerca del sitio, el financiamiento, la direccién, donde funciona el
medio, el contacto u otras caracteristicas. Es importante senalar que,
en sitios creados para difundir contenido falso, esta seccion general-
mente no existe o esta incompleta.

Revisar las ligas y las citas: es necesario verificar las fuentes que tiene la
noticia, silos vinculos que se indican como fuente no funcionan o re-
dirigen a paginas que no estan relacionadas con el articulo. Se deben
contrastar las citas en buscadores, para verificar las declaraciones.

Desconfiar de URL similares a sitios conocidos: una estrategia usual de
los sitios que difunden noticias falsas es valerse de vinculos similares a
portales conocidos con el fin de que el lector difunda datos falsos.

Consultar una fuente local y consultarla.

Buscar las imagenes contenidas en el articulo, ya que muchas veces el
contenido enganoso utiliza fotos fuera de contexto, con la busqueda
de imagenes en Google, se puede desestimar la informacion.

Anexo:

Estructura de un debate:

Introduccioén a Introduccion en

favor (3 contra (3
minutos) minutos)
Refutacidon a Refutacion

— favor (3 —| en contra (3
minutos) minutos)

Refutacidn a Refutacion

— favor (3 —| en contra (3
minutos) minutos)

Conclusion a Conclusion

— favor (4 —| en contra (4
minutos) minutos)
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Etapas de un debate:

F:Introduccit’)n' "QRefutaciones F;‘Conclusic’m

—

Acciones para seguir en un debate por parte del moderador.

Presentacion del tema.

1) Exordio: Mover y captar la atencién del auditorio, es la frase
de apertura para preparar idéneamente el 4nimo del piblico.
Que animo quiero transmitir rechazo, odio, solidaridad etc.
Aqui se utilizan argumentos morales (ethos y pathos). Existen
dos géneros, dependiendo de la causa, si es ficil es proemio y
si no es facil se le llama insinuacién.

2) Saludo y presentacion del equipo.

Predmbulo del tema, contextualiza del
mismo, conceptos y definiciones del mismo.

Cierre y despedida.

Acciones para seguir en el desarrollo de un debate a cargo de los refuta-
dores:
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F: o se puede
mastrar la i

Presentacién

Exposicién argumentos a favor y en contra
(los argumentos se estrcuturan con:
afirmacidn, razonamiento y evidencia)

Refutacion de las ideas del equipo contrario

|_?: o se puede
mastrar la i

Respuesta a las posibles preguntas que el
otro equipo pueda hacer (maximo 2

preguntas por refutador)

El primer/a refutador/a sera el encargado de exponer uno de los tres ar-
gumentos del equipo mientras que el tercer refutador debera prolongar en el
tiempo las posibles refutaciones y exponer el tltimo argumento del equipo.

Sugerencias para la introduccion del debate: esta parte es la que se puede
preparar mejor, incluso se sugiere memorizarla, a través de numerosos ensa-
yos para ajustar los tiempos de intervencion.
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Apertura del debate. Puede iniciar con una historia, para
presentar metaféricamente el tema a debatir, no debe
durar mas de 1 minuto. Su objetivo es captar la atencién,
puede ser un poco teatral y emplearse argumentos al ethos
y al pathos.

Saludos y presentacion del equipo.
Saludar al auditorio, al moderador, al
jurado, al equipo contrario. Detallar el rol
de los integrantes del equipo

Contextualizacion del tema, definion del
tema, los conceptos mas relevantes y
definir la actualidad del tema.

Posicionamiento del equipo. Al final
pueden enumerar los argumentos.

Sugerencias para llevar a cabo la refutacion. Recuerde que la refutacion es
el cuerpo del debate porque en ésta se observa cabalmente el ejercicio argu-
mentativo.

Cada orador/a comienza su intervenciéon rebatiendo los argumentos del
equipo contrario, para ello puede valerse de sus propias evidencias y argu-
mentos.
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Escuchar Comprender Contrarrestar

L
™= | Desacreditar datosy fuentes
por ser insuficientes,
descontextualizadas o
desactualizadas.
A
Utilizar preguntas retoricas,
para generar dudad en los
oyentes.
=
imagean.
Explicar brevemente porque
esté equivocado el
plantemiento.
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Exposicion de las conclusiones a cargo de los refutadores: deben hacerlo
en 3 minutos, se sugiere la siguiente estructura para exponer las conclusiones:

1) Presentacién

2) Agradecimientos

3) Destacar los puntos mas interesantes
de sus partcipaciones

4) Descatar los argumentos de la parte
contraria y de manera resumida sefialar
como fuero refutados.

5) Enumerar los argumentos expuestos,
destacando las evidencias.

6) Conclusion, epilogo o peroracion:

Recapitulacion de lo sucedido y
despedida.

—

La conclusion cierra el debate y sirve para realizar el resumen de todos
los datos y argumentos expuestos. Se inicia recordando los argumentos del
equipo contrario y mostrando como han sido refutados para posteriormente
el orador/a pasar a recordar los argumentos de su equipo. Es aceptable apro-
vechar los errores cometidos por el equipo contrario, la ambigtiedad de sus
argumentos o su falta de credibilidad, pero siempre mostrando una actitud
respetuosa, no agresiva pero contundente. Hay que cerrar con fuerza porque
es la tltima impresion que el publico tendra. Recuerde no aportar nuevos ele-
mentos ni evidencias en las conclusiones. La peroracion debe ser congruente
con el exordio.

En este capitulo examinamos las técnicas de preparacion de un debate con
base en la vocalizacion y/o calentamiento de la voz, ejercicio de la respira-
cion, preparacion emocional, actitud mental positiva, control de emociones,
motivacion y prevenciones, entre otros elementos. En el siguiente capitulo
analicemos los argumentos en un debate.
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Capitulo 9
ARGUMENTOS EN UN DEBATE

Miguel Eduardo Morales Lizarraga®

Objetivo particular: las y los alumnos(as) disenardn argumentos con base en los
distintos tipos de falacias propias para la estructura de un discurso.

9.1. CLASIFICACION DE LAS FALACIAS

Las falacias se pueden dificilmente clasificar en formales e informales y tam-
bién en deductivas e inductivas; igualmente se pueden dividir en intencio-
nales o sofismas e inintencionales o de buena fe; estas ultimas, falacias en
estricto sentido. Una falacia es un argumento aparente, tanto en su forma
como en su fondo, o sea, aparentemente es verdadero y aparentemente hay
enunciados o proposiciones que se siguen de otras proposiciones, pero no es
asi, como en las falacias informales; asimismo aparentemente se llega a una
conclusion, pero la forma es incorrecta por lo que la conclusion no se sigue
de las premisas como en las falacias formales.

José Ferrater Mora senala que:

En ocasiones se distingue entre ‘sofisma’y ‘falacia’ indicindose que mientras el
primero se caracteriza por ser “intencional” —por ser el tipo de razonamiento
producido por un “sofista” con el fin de derrotar y confundir al contrario—, la
segunda se caracteriza por ser simplemente un “error” o descuido en el razona-
miento. Segun esta distincion, el sofisma es una argucia retdrica, mientras que
la falacia es un tipo de argumento no vilido.!

Licenciado en Derecho por la Universidad Marista de México, Maestro y Doctor en Dere-
cho por la UNAM, con estudios terminados de Filosofia por la UNAM, profesor definitivo
B por oposiciéon de las materias de Filosofia del Derecho y Derechos Humanos en la Fa-
cultad de Derecho de la UNAM, profesor de asignatura de Teoria del Derecho Iy II de la
Universidad Iberoamericana. Especializado en filosofia del derecho, derechos humanos y
filosofia de los derechos humanos y ética, en su vertiente critica. Autor de varios articulos
en sus lineas de investigacién y del libro Etica posmoderna y Derechos Humanos. Antro-
pologia filoséfica juridica, editado por la CNDH en 2019.

Ferrater Mora, José, Diccionario de filosofia, Ariel, Barcelona, tomo ER-J, p. 1208.
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Pareciera que José Ferrater tiene una nocion moderna de la retérica que la
menosprecia como sofisteria, sin embargo, en la actualidad hay una revalora-
cion de la retérica como arte de discurrir, discutir, dialogar, debatir, persuadir,
convencer, no necesariamente con mala intencion. LLa mala intencion en la
argumentacion retorica se llama eristica® y en ella si se emplean sofismas con
la intencién de enganar y derrotar de la manera que sea (el fin justifica los
medios) al contrincante. Daniel Marquezmuro al respecto llama a las falacias
“silogismos sofisticos” senalandola como toda argumentacion incorrecta o fal-
say distingue tres tipos:

“Paralogismos. Se da este nombre a las argumentaciones viciosas en su for-
ma, es decir, que no siguen las reglas generales del silogismo. También se
da el nombre de paralogismo a la argumentacion viciosa o incorrecta, usada
de buena fe, es decir, cuando no se tiene la intenciéon de enganar. Llamase
paralogismo porque en el fondo no se es un silogismo, sino tan sélo parece
silogismo, sin serlo.

“Falacias. Se da este nombre a la argumentacion viciosa en general, sin
distinguir si es de buena o mala fe. Falacia viene de falaz, es decir, lo que no
es cierto.

“Sofismas. Se reserva este nombre a la argumentacion viciosa usada de mala
fe, es decir, cuando voluntariamente y con toda conciencia se trata de presentar
como cierto lo que no es. El nombre de sofisma se ha tomado de los sofistas,
quienes, como dice Ciceron, “Filosofaban no para llegar a la verdad, sino tan
solo por ostentacion y vanidad ”.?

9.1.1. Formales e informales

La clasificacion de las falacias es altamente dificil y solo por simpleza casi vana
se ha reducido a dos conjuntos que tampoco estan correctamente delimitados,

Diccionario de filosofia del Nodulo Materialista de la Universidad de Oviedo, accesible en ht-
tps://www.filosofia.org/enc/ros/eris.htm consulta de fecha 12 de abril de 2021, “(griego
eristikos: que discute.) Arte de sostener disputa, que se desarroll6 sobremanera entre los
sofistas antiguos griegos. Surgié como método de busqueda de la verdad por medio de la
discusion; al poco tiempo se dividié en dialéctica y sofistica. La primera fue desarrollada
por Sécrates en su método. Procurando s6lo conseguir la victoria sobre el contrincante,
la sofistica redujo la eristica a la suma de procedimientos con cuya ayuda se podia demos-
trar y refutar con igual éxito cualquier afirmacion, por lo cual Arist6teles no establecia ya
diferencia entre la eristica y la sofistica”.

Marquezmuro, Daniel, Ligica, 2* ed. Porria, México, 11955, p. 171. La cita de Cicerdn estd
tomada de los Académicos, Libro II capitulo 32, citado por Marquezmuro.
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no por falta de capacidad, sino por la propia naturaleza del fenémeno. Esta
division clasica es entre falacias formales e informales o entre sofismas logicos
y sofismas retéricos.* Sobre todo, de estas tltimas, informales o retéricas, es im-
posible dar un catdlogo delimitado de las mismas, lo mas que podemos hacer
es identificar las mds comunes, nombradas por la tradicion y estar prevenidos
ante cualquier argumentacion para detectar fallos en la misma, ya la propia, ya
la ajena, aunque no tenga las caracteristicas de las falacias enumeradas.

Las falacias se pueden clasificar de diversas maneras, la mds comun es,
como ya senalamos, la que divide entre formales e informales. Dowden de-
fine: “A formal fallacy can be detected by examining the logical form of the
reasoning, whereas an informal fallacy depends upon the content of the rea-
soning and possibly the purpose of the reasoning ”.° Esto ultimo es muy im-
portante, pues hay argumentaciones que en un contexto y con un proposito
determinado son falaces y en otro contexto y otro proposito como el juridico
no lo son, como tendremos ocasion de ver mas adelante.

Las falacias formales, evidentemente, son una falla en la 16gica formal, vio-
lan alguna de sus leyes y tenderan a coincidir con las falacias en la deduccion.
Las informales, que tenderan a coincidir con las inductivas, aunque no nece-
sariamente, introducen premisas falsas o recursos sentimentales. Las falacias
formales tienden a responder a las mismas reglas para descubrirlas, pero sera
diferente la metodologia si nos ubicamos desde la logica tradicional aristoté-
lica o silogistica, que es mas complicada y no tan util, que en la légica clasica
simbolica que ha logrado simplificar y hacer mas sencilla la deteccion de fa-
lacias formales.

Desde el punto de vista de los modos del silogismo (silogismo categorico
que contiene proposiciones categoricas) aristotélico y teniendo en cuenta el
cuadro de oposiciones de contradiccion pudiendo haber enunciados univer-
sales afirmativos (A), universales negativos (E), particulares afirmativos (I), y
particulares negativos (O) (los cuatro tipos de proposiciones categoricas po-
sibles) debemos seguir las siguientes reglas para evitar argumentos invalidos:®

Orrego, Cristobal, Filosofia: conceptos fundamentales, Instituto de Investigaciones Juridicas,
UNAM, México, 2020, p. 145.

Una falacia formal puede ser detectada examinando la forma légica del razonamiento
(i.e. las formas de la 16gica simbolica clasica son el modus ponendo ponens, el modus tollendo
tollens, el silogismo hipotético etcétera —la logica tradicional es la aristotélica, la silogis-
tica cuyas formas argumentales son los modos del silogismo, referidos por los nombres
medievales, por ejemplo, Barbara, Celarent, Darii, Ferio, etcétera), mientras que una falacia
informal depende del contenido del razonamiento y posiblemente de su propésito.

6 Sintesis de Orrego, C. op. cit. p. 131-132.

ot
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Miguel Eduardo Morales Lizarraga

El término medio —el concepto comun en las premisas, que las en-
laza—, debe usarse en el mismo sentido. Si hay equivocidad o ambi-
gluiedad no habra esa conexion, aunque formalmente la hubiera en
apariencia. Todos los hombres son racionales. Diotima no es hombre.
Diotima no es racional (también hay confusion de género y especie,
asi como negacion del antecedente).

El término medio debe usarse de manera universal por lo menos una
vez. Si el término medio no es universal en ninguna de las premisas
el argumento es invalido. Algunos hombres son inmortales. Socrates
es hombre. Socrates es inmortal (bien podria Sécrates pertenecer al
conjunto de algunos hombres no inmortales).

“Los extremos no pueden poseer mas universalidad en la conclusion
que en las premisas”. Todos quienes buscan justicia son abogados. Al-
gunos luchadores sociales buscan justicia. Todos los luchadores socia-
les son abogados (s6lo se puede concluir un particular, por lo que
viola la regla 4 siguiente también).

“La conclusion sigue a la cantidad o calidad mas débil de las premisas”.
Ante una premisa universal y otra particular o una premisa negativa
y otra afirmativa, solo se puede concluir una proposicion particular o
negativa respectivamente.

“Nada se sigue de dos premisas negativas.”

Desde el punto de vista de la l6gica clasica hay diferentes tipos: del hombre
en mascarado o epistémica, del medio no distribuido, falacias del consecuen-
te (son las mas comunes: la falacia de afirmacion del consecuente y la de ne-
gacion del antecedente), falacias modales, falacias probabilisticas, falacia del
jugador, falacia de la conjuncién y falacia ad légicam;” s6lo describiremos las
mas sencillas y comunes por razones de espacio:

1.

Falacia de hombre enmascarado. Es una falacia de falta de conoci-
miento o conocimiento parcial, por lo que el resultado no es el mismo
si se conocen todos los datos que sino se conocen, por ejemplo: Edipo
quiere casarse con Yocasta. Yocasta es la madre de Edipo. Edipo quiere
casarse con su madre. Aqui la palabra clave es “quiere” que implica
voluntad. Edipo no quiere casarse con su madre pues no tiene conoci-
miento de que Yocasta lo sea que si lo supiera no lo querria. La segunda

Bordes Solanas, Monserrat, Las trampas de Circe: falacias logicas y argumentacion informal,

Cdtedra, Madrid, 2011, p. 159 y sigs.
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premisa introduce un conocimiento para el lector que es vedado para
el protagonista.®

2. Afirmacion del consecuente. Si p entonces q; es el caso que q, por lo
tanto p. Si llueve el suelo se moja; el suelo esta mojado, por lo tanto,
ha llovido. El suelo puede estar mojado por otras razones y haber un
dia soleado.

3. Negacion del antecedente. Si p entonces q; es el caso que no p, por
lo tanto, no q. Si llueve el suelo se moja; no ha llovido, por lo tanto, el
suelo no esta mojado.

9.1.2. Ambigiiedades, anfibologia, acento del lenguaje

Las falacias informales también se pueden clasificar en falacias de no per-
tinencia o extra dictionem o no linguisticas, donde el argumento es falaz por
contexto o intencion (i.e. falacia ad ignorantiam o falacia ad baculum);y falacias
de ambigtiedad en general o intra dictionem o lingtiisticas que son ocasionadas
por una falta de conciencia de buena o mala fe acerca de las caracteristicas del
lenguaje en general y por tanto de un uso incorrecto del lenguaje. Una de las
diferencias entre la légica tradicional aristotélica y la 16gica simbolica clasica
es justo ésta, que la simbolizacion o formalizacion del lenguaje nos ayuda a
sortear las trampas de las caracteristicas de éste.

El lenguaje tiene cuatro caracteristicas generales que desde un punto de
vista expresivo son virtudes de éste, pues permiten expresar a los hablantes
cosas que de otro modo serian muy dificiles de expresar o serian inefables
de plano. La plasticidad del lenguaje, la literatura en toda su diversidad que
es reflejo de la gran diversidad de la vida humana y la diversidad de culturas
tanto en el tiempo reales como en mundos posibles de ficcion y fantasia, es
debida a estas virtudes o caracteristicas. Pero en el lenguaje cientifico, en un
sector del lenguaje filos6fico como por ejemplo en la filosofia analitica y en la
deliberacion, didlogo y debate racionales se precisa mas regularmente evitar
estas caracteristicas que desde este punto de vista son miradas mas bien como
defectos del lenguaje. Estas caracteristicas del lenguaje son:

a) Ambiguedad. Es una caracteristica de cualquier idea, concepto, térmi-
no o palabra de tener dos o mas significados o ser susceptible de dos o
mas interpretaciones; en ocasiones no es intrinseca (la palabra es cla-

Ejemplo tomado de https://www.falacias.org/falacias/falacia_del_hombre_enmascara-
do/ consulta del 20 de mayo de 2021.
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ra no tiene otros significados) sino contextual, i.e. banco, institucion
financiera; banco, depésito de 6rganos o sangre para donacién; ban-
co, instrumento que sirve para sentarse que no tiene respaldo; banco,
conjunto de peces. Fui al banco y me senté en un banco. “El Derecho
es una ciencia. (No! es una técnica o una practica social. {No! es una
direccion”. (El derecho como fenémeno empirico es una técnicay es
una practica social —como el elefante— y no es una ciencia; pero la
dogmatica juridica —entre otras— es la ciencia del derecho que estu-
dia al derecho y que también llamamos Derecho).

Vaguedad. “Puede definirse como la imprecisiéon o indeterminacion
en el significado de un término. Los términos son vagos cuando se re-
fieren a cualidades que las cosas pueden poseer en un grado indeter-
minado sin que el contexto permita precisar. Asi sucede, por ejemplo,
con los términos comparativos y aquellos que indican cantidad (sin
precisarla cuantitativamente), como «bastante, «mucho», «grande»,
«apenas», o aquellos cuyas propiedades se aplican a un area indefi-
nida de objetos, como «contexto», «calidad de vida», «clima sano»,
«joven», «de edad madura», etc. La vaguedad se diferencia de la ambi-
guiedad en que ésta no permite decidir en cudl de los posibles sentidos
se toma un término, mientras que aquélla no permite decidir si el
significado del término se aplica o no, o en qué grado”.? El ejemplo
clasico del derecho es tomado de Hart cuando senala “Prohibido en-
trar al parque con vehiculos”. No hay ambigtiedad en el sentido de la
palabra vehiculo, pero hay vaguedad ya que un vehiculo es desde un
triciclo hasta una graa de gran calado.

Textura abierta. Es la vaguedad potencial de todo el lenguaje, asi
como la vaguedad es en acto, presente. Es potencial pues siempre
hay situaciones nuevas que deberan ser nombradas y la plasticidad
del lenguaje se mueve en esta penumbra de significados para abar-
car esas nuevas situaciones. Podemos emplear las palabras de formas
que no se empleaban antes para nombrar y comunicar nuevas situa-
ciones.

Emotividad. El lenguaje expresa emociones. Por ejemplo, puede estar
en modo imperativo cuando ordenamos o mandamos que algo sea
hecho, aunque en muchas ocasiones la propia palabra no lo revele en
si misma sino la forma en que se expresa; i.e. cuando un cirujano en

Enciclopedia Herder, consultable en https://encyclopaedia.herdereditorial.com/wiki/

Vaguedad acceso del 25 de mayo de 2021.



Argumentos en un debate 191

plena operacion le ordena a su enfermero asistente jbisturi! La pala-
bra no esta en modo indicativo descriptivo, esta en imperativo, la frase
completa seria jpaseme el bisturi! (el segundo Wittgenstein pone al-
gunos ejemplos de este tipo). Alf Ross se adscribe al emotivismo ético
al senalar que la palabra Justicia (o injusticia) no tiene referente em-
pirico, es decir, no se usa nunca en modo indicativo descriptivo sino
siempre expresa la carga emotiva de que algo no nos parece segun
nuestra subjetividad.'’ La emotividad genera falacias extra dictionem de
apelacion a los sentimientos, como ad baculum, ad verecundiam, ad po-
pulum, etcétera.

Las falacias de ambiguiedad pueden dividirse a su vez en falacias de equi-
voco (semantica), uso y mencion (semantica), anfibologia (sintactica) y de
énfasis o acento (pragmatica). Por semantica, sintdctica y pragmatica nos
referimos a dimensiones del lenguaje, la primera referida a su significado,
sentido o posible interpretaciéon en si mismo, (en relacion con otras pala-
bras), la segunda respecto a las relaciones con otros signos o palabras (las re-
glas de organizacion de relaciones entre signos y palabras, el significado que
pueden tener en su propio contexto lingtistico) y la tercera, referente a las
relaciones entre los enunciados, sus significados semanticos y sus relaciones
sintacticas con respecto a los intérpretes y los contextos de uso: i.e. —¢hacia
donde esta la facultad de derecho?; —jderecho! (el segundo hablante sena-
la una direccioén, el primer hablante debe entender, por el contexto de uso
que esta enunciando que el segundo hablante le esta dando una direccion,
seria torpe en interpretar que le estan repitiendo la especialidad de la facul-
tad de derecho).

a) Equivoco. Utiliza una misma palabra con significados ambiguos. “El
fin de una cosa es su perfeccion, la muerte es el fin de la vida. La
muerte es la perfeccion de la vida”.!! La palabra fin se esta utilizan-
do en sentidos distintos, la primera como meta u objetivo la segunda
como término o “acabose”.

b) Uso y mencion. “Transfiere propiedades de los nombres a los refe-
rentes de los nombres y viceversa”. ¢Se llama Patricia? Debe ser una
mujer noble (falaz, pues de que el significado de la palabra patricia

19 Una sencilla explicacién de estas cuatro caracteristicas puede ser vista en Vazquez, Rodol-

fo, Teoria del derecho, Oxford, México, 2008, p. 5-9.
Copi, 1. Introduccion a la logica, Buenos Aires, Editorial Universitaria de Buenos Aires, 1969,
p. 77, cit por. Orrego, op. cit. p. 146.

11
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sea mujer noble no se sigue que la persona que se llame patricia sea
necesariamente noble).!?

c¢) Anfibologia. Es sintactica pues la estructura de la oraciéon o afirma-
cion esta mal hecha y puede entenderse en dos o multiples sentidos.
Patricia fue a ver al presidente en su carro ¢de quién es el carro, del
presidente o de Patricia? La ambigtuedad esta en la estructura de la
oracion, no en los significados de las palabras.

d) Enfasis o acento. “El significado cambia segtin la parte de la oracién
que se resalte fonicamente”. No debemos hablar mal de nuestros
amigos; no debemos hablar mal de nuestros amigos; no debemos
hablar mal de nuestros amigos; no debemos hablar mal de nuestros
amigos.

9.1.3. Inductivas y deductivas

Dowden senala que los argumentos falaces también se pueden clasificar en
deductivos e inductivos: “depending upon whether the fallacious argument
is most properly assessed by deductive standards or instead by inductive stan-
dards. Deductive standards demand deductive validity, but inductive standards
require inductive strength such as making the conclusion more likely”.! y fi-
nalmente nos previene en que un argumento es una falacia si, siendo invalido
es presentado como valido o es inductivamente mas débil de lo que es pre-
sentado; si tiene una premisa injustificada; o si alguna evidencia relevante a la
induccion ha sido ignorada o suprimida.

Las falacias inductivas como su nombre lo indica, sostienen sus premisas,
sobre todo la mayor, a partir de la inducciéon empirica. El razonamiento in-
ductivo se da por inferencia a partir de una muestra de un conjunto, por lo
que se basa en la buena formulaciéon de conjuntos o clases de objetos por
caracteristicas representativas que sean realmente semejantes en los objetos

12 Ibarra, Alejandro, “falacias informales”, Diplomado de logica y argumentacion, Instituto de

Investigaciones filosoficas, Unam, México, 2018, apuntes de clase sin editar.

13 Idem.

14 _..dependiendo de si el argumento considerado falaz puede ser juzgado por estindares
deductivos o inductivos. Los estindares deductivos demandan validez deductiva, pero, los
estandares inductivos requieren fuerza inductiva para hacer la conclusion mas probable
(i.e. que la muestra de la que se induce sea una muestra representativa y suficiente). Dow-
den, op. cit.
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agrupados, pues si se hacen clases de objetos a partir de caracteristicas contin-
gentes las clases estaran mal construidas.

Como puede inferirse, la induccion, epagoge de Aristoteles, esta basada en
la capacidad del ser humano de realizar operaciones conceptuadoras a partir
de la observacion, y de ahi la descripcion, analisis, comparacion. La clasifica-
cién puedes operarse después o durante la operacion de las anteriores, pero
dificilmente se pueden hacer clasificaciones efectivas antes de hacer otras
operaciones. Las falacias inductivas mds comunes son: la falsa generalizacion
o generalizacion apresurada o precipitada, la muestra no representativa (muy
comun en encuestas, estadisticas y metodologias sociolégicas), la falsa analo-
gia, la induccion despreciada y la falsa exclusion.

a) Muestra no representativa. La muestra que se toma de un conjunto o
clase de objetos no es representativa de ese conjunto o clase de obje-
tos. Por ejemplo, para saber la opinién de las personas sobre la despe-
nalizacion del aborto a nivel nacional tomamos una muestra de 1000
personas de una ciudad X caracterizada por ser ultraconservadora. La
encuesta afirma que a nivel nacional las personas estan en contra de la
despenalizacion. El argumento de la encuesta es falaz pues la muestra
no es representativa.

b) Falsa analogia. Precisamente porque una clasificacion debe agrupar en
una misma clase objetos que compartan caracteristicas relevantes entre
s 0 mejor aun caracteristicas necesarias, cuando se agrupan objetos por
caracteristicas contingentes o accidentales se comparan entre ellos y se
sacan conclusiones pretendidamente necesarias de dicha comparacion
se comete esta falacia. Consiste entonces es concluir que porque dos
objetos son similares en algin aspecto lo deben ser en otros aspectos.
Por ejemplo: “El gobierno es como un negocio, al igual que el negocio
debe tener ganancias”. “Las mujeres como las escopetas, cargadas y en
el rincon” (no solo es falaz, es indeciblemente mis6gino y machista).

c¢) Induccion despreciada. En el caso de la adopcion homoparental, las
posturas en contra argumentan que la orientacion sexual de los pa-
dres o madres afectara la orientacion sexual de los hijos adoptivos y
que estos también seran homosexuales. Se desprecia la induccién a
partir de la muestra que representa una mayoria de homosexuales hi-
jos de familias heteroparentales “normales” y que la heterosexualidad
de sus padres no afect6 su orientacion sexual.

d) Exclusion de evidencia. Se excluye evidencia que cambiaria el razo-
namiento. El equipo de futbol X ha ganado 9 partidos, asi que pro-
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bablemente gane el siguientes. Se omite decir que ha ganado 8 de
esos partidos contra equipos que estdn hasta abajo en la tabla y que el
siguiente partido los enfrentara al lider de la tabla.

9.1.4. Uso de falacias en medios de comunicacion y politica

De siempre, por lo menos en la politica, se ha echado mano del discurso falaz
y eristico. En la era de la opinion publica (siglo XIX y principalmente prime-
ra mitad del XX que cuenta ya con muestreos metodicos de opinién ademas
de la prensa “libre”, aunque encontramos antecedentes tan remotos como
la doxa griega y el vox populi medieval),'® la propaganda moderna (inventada
por Goebbels) y la publicidad, asi como su masificacion en los medios de co-
municacion ahora ya globalizados mediante las tecnologias de la informacion
y comunicacion, asistimos a fenémenos muy acusados y generalizados: info-
demia, postverdad, posthistoria y efecto Dunning-Kruger. Estos fen6menos se
fomentan y fomentan el uso falaz del lenguaje ya sea de manera manipulado-
ray consciente o de maneras cadticas inconscientes, inintencionales. Utilizan
principalmente argumentos de apelacion a las emociones (consecuencias, ba-
culum, misericordiam, ad verecumdiam, ad populum, etcétera).

La infodemia es la sobre informacion, la epidemia de informacién que la
vuelve caodtica y contradictoria y no permite a los no avisados formarse un cri-
terio o utilizar herramientas para navegar sin perderse en esa sobre informa-
cion. La postverdad es un fenémeno en el que no importa la verdad, importa
que la informacion se conforme con mi manera de pensar y principalmente
con mis emociones, con lo que siento acerca de mi manera de pensar y la de
los otros, apela a la persuasion emocional y no al convencimiento racional. La
postverdad como fenémeno es aprovechada por los medios de comunicacion
coptados por factores reales de dominio, ya publicos ya privados, para dirigir
la opinion publica. La posthistoria es un fenémeno parecido a la postverdad,
tiene sus mismas caracteristicas y esta relacionado a su vez con el revisionis-
mo historico, por ejemplo, afirmar que los nazis no cometieron genocidio y
que se les ha valorado mal, o que el nacional socialismo es socialista porque
“en el nombre llevan la penitencia” o adoptar posturas abiertamente fascistas
refutando las arbitrariedades cometidas y las consecuencias negativas de esas
posturas politicas. El efecto Dunning-Kruger, relacionado con la infodemia
y con la postverdad, es un sesgo cognitivo en el que los incompetentes (to-

15 Vid. Habermas, |, Historia y critica de la opinion publica, Barcelona, Editorial Gustavo Gili,

2009.
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dos somos incompetentes en algin area) sobreestiman su conocimiento, i.e.
durante la pandemia resulté que todo el mundo era experto epidemidlogo
o situaciones asi; inversamente las personas altamente competentes suelen
subestimar su conocimiento, algo asi como lo que decia Bertrand Russell y
que repite Charles Bukowski: los inteligentes estan llenos de dudas y los igno-
rantes de certezas.

9.2. FALACIAS

Lo primero que tenemos que habriamos de hacer para comenzar esta unidad es
indicar a qué nos referimos cuando usamos la palabra falacia, para después sena-
lar las dificultades de su clasificacion y después referenciar la clasificacion clasica.

“El término ‘falacia’ no es un término preciso. Una razén es su ambigue-
dad. Puede referirse a: (a) un tipo de error en un argumento, o (b) un tipo
de error en el razonamiento (incluyendo argumentos, definiciones, explica-
ciones y otras cosas por el estilo), o (c) una creencia falsa, o (d) la causa de
cualquiera de los errores anteriores, incluidas las que cominmente se cono-

cen por técnicas retoricas”. !

La falacia es un error intencional o de buena fe en la argumentacion o
en el razonamiento. Es un tipo de argumento que puede ser incorrecto o
invalido o falso o ambas, tanto incorrecto o invalido como falso, esto es asi
pues efectivamente los argumentos pueden ser validos y falsos o argumentos
solidos, que son validos y verdaderos. Sin embargo, aunque podamos tener
una definicion general de falacia que nos permita ser operativos la realidad
es que no se ha podido decir con claridad qué fenémenos designa el término
y por lo mismo es imposible una clasificacion de las falacias mas alla de dos
conjuntos simples y vagos.

Por ello debemos hacer algunas precisiones, primero, entre razonamiento
(o silogismo) y argumento y después entre la buenay la mala intencion. Irving
Copi (citado por Caceres) senala que “El razonamiento es la clase especial de
pensamiento llamada inferencia, en la que se sacan conclusiones a partir de

16 Dowden, Bradley. “Falacias” en Internet Encyclopedia of Philosophy, accessible en: https://iep.
utm.edu/fallacy/ consulta del 10 de abril de 2021, cit. por. Vega Renon, Luis. Las falacias: una
introduccion, Documento de Trabajo, Universidad Nacional de Educacion a Distancia, Espana,
p- 46. The term “fallacy” is not a precise term. One reason is that it is ambiguous. It can refer
either to (a) a kind of error in an argument, (b) a kind of error in reasoning (including argu-
ments, definitions, explanations, and so forth), (c) a false belief, or (d) the cause of any of the
previous errors including what are normally referred to as “rhetorical techniques.”
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premisas. Si las premisas son fundamento adecuado para aceptar la conclu-
sion, si afirmar que las premisas son verdaderas garantiza afirmar la verdad
de la conclusién, entonces el razonamiento es correcto”.!” Respecto del ar-
gumento “puede definirse como un conjunto cualquiera de proposiciones
o enunciados de los cuales se afirma que hay uno que se sigue de los demas
considerando éstos como fundamento de la verdad de aquel”.!®

La diferencia entre razonamiento y argumento es que en el primero se lle-
ga a una conclusion y la forma argumental o estructura formal garantiza que,
en caso de ser verdaderas las premisas la conclusion también lo sera. Por ello
el razonamiento puede ser valido formalmente pero falso materialmente. El
argumento no necesariamente llega a una conclusion, solo es una secuencia
de proposiciones donde unas se siguen de otras. El uso mas comun de la pala-
bra falacia se refiere a falsedad, pero en el suso comun técnico de los 16gicos y
los retoricos se refiere a error en la argumentacion principalmente.

Hay algunas preguntas que nos ayudan a defendernos de las falacias de
una manera sencilla y rapida en la mayoria de los casos, en otros se reque-
rira mayor profundidad de andlisis; por ejemplo, podemos preguntarnos si
aquello que nos argumentan es asi siempre, en todos los casos y/o de manera
necesaria; también podemos preguntarnos si hay evidencia suficiente o se ha
ocultado alguna parte de ella o si la clase de fenémenos desde los que se hace
la inferencia es un conjunto con caracteristicas pertinentes o semejantes.

9.2.1. Argumento a silentio

Todos hemos escuchado, nos han dicho o le hemos dicho a alguien aquella
frase de que “el que calla otorga”. Esto significaria que, frente a un razona-
miento, tal vez mentiroso o falaz o agresivo, el interlocutor queda en silencio
y nosotros u otros infieren que es o porque ha concedido en nuestras afirma-
ciones o porque ignora el asunto. Esto es la falacia del silencio, concluir falaz-
mente que una persona no sabe o concede en nuestros argumentos porque
guarda silencio. Pero, puede suceder que calle simplemente porque no desea
discutir con personas agresivas o razonar con argumentos absurdos.

Por supuesto en derecho tenemos la figura de la afirmativa ficta que legal-
mente vuelve el silencio de la autoridad en una concesion.

7 Copi, Irving, Ldgica simbolica, trad. Andrés Sestier, Ed. Continental, México, 1982, p. 16,

cit. por. Caceres, Enrique, Introduccion practica al calculo logico aplicado al derecho, Porria,
México, 2014, p. 6.

18 Cdceres, op. cit. p. 7.
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9.2.2. Argumento ad antiquitatem

Seguramente lo hemos hecho o nos han argumentado de esta manera: siempre
ha sido asi, asi siempre se ha hecho, esa es la costumbre o esa es la tradicion;
pero el que inclusive en las circunstancias iniciales que dieron origen al acto
que después se reitero en el tiempo se haya hecho de una manera determinada
no significa que sea correcto, y menos aun, cuando las circunstancias cambian.

Un ejemplo claro serian las fiestas tradicionales donde se maltratan anima-
les, el maltrato no se justificaba ni siquiera en su propia época y solo la igno-
ranciay la reiteracion lo volvieron costumbre tradicional. Ahora sabemos bien
la capacidad de sufrir y de tener conciencia del sufrimiento de muchos de los
animales que nos acompanan en sociedad por lo que no es valido seguirlo
sosteniendo solo por esas —falaces— justificaciones.

Eso si, hay que tener cuidado de descartar la tradicién y la costumbre siem-
pre y en toda circunstancia como falaz. Algo asi hizo la modernidad, el racio-
nalismo y cientificismo del proceso de secularizacion que, en su lucha contra
el dogmatismo de la religion dominante desech6 o quiso desechar toda tradi-
cion. A veces lo tradicional pasa la prueba del tiempo porque simplemente se
han ensayado diversas formas de hacer las cosas a lo largo de décadas y siglos
y por ensayo y error se ha encontrado que la forma tradicional es la mejor.

9.2.3. Argumento ad baculum”

El argumento ad baculum es una falacia doblemente falaz por asi decirlo. Es
un argumento que, respaldado por la amenaza del uso de la fuerza se presen-

19 “Popper confiesa en su autobiografia de 1974, Unended Quest, que, desde hacia algun tiem-

po, ardia de impaciencia por probarle a Wittgenstein que si existian, y de qué modo, los
problemas filosoficos. Asi que fue aquella noche a la reunién del Club de Ciencia Mo-
ral de Cambridge con la espada desenvainada. Popper comenzoé su exposicion, a partir
de notas, negando que la funcién de la filosofia fuera resolver adivinanzas y empezo6 a
enumerar una serie de asuntos que, a su juicio, constituian tipicos problemas filoséficos,
cuando Wittgenstein, irritado, lo interrumpio, alzando mucho la voz (solia hacerlo con
frecuencia). Pero Popper, a su vez, lo interrumpi6 también, tratando de continuar su ex-
posicion. En este momento, Wittgenstein cogio6 el atizador de la chimenea y lo blandi6 en
el aire para acentuar de manera mas grafica su airada refutacion a las criticas de Popper.
Un silencio eléctrico y atemorizado cundié entre los apacibles fil6sofos britdnicos presen-
tes, desacostumbrados a semejantes manifestaciones de tropicalismo austriaco. Bertrand
Russell intervino, con una frase perentoria: “jWittgenstein, suelte usted inmediatamente
ese atizador!”. Segin una de las versiones del encuentro, a estas alturas, todavia con el
atizador en la mano, Wittgenstein aulld, en direcciéon a Popper: “jA ver, deme usted un
¢jemplo de regla moral!”. A lo que Popper respondié: “No se debe amenazar con un
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ta como racional, 16gico y verdadero, pero la amenaza de ninguna manera
es racional, asi que tanto el respaldo del argumento, como el argumento son
falaces. Por ejemplo, los padres que, para evitar explicaciones arguyen “lo
debes de hacer por qué lo digo yo” (implicaria también falacia de autoridad
y asumiriamos que la autoridad esta facultada para amenazar con el uso y
usar la fuerza). El argumento es falaz cuando la consecuencia de un “golpe
de baculo” no es consecuencia logica o causal del antecedente, por ejemplo,
esta justificado que le digamos a una persona que, si bebe, puede tener un
accidente; la amenaza esta plenamente justificada.

La estructura de las normas juridicas que, sustituye el nexo causal en la
condicional por un nexo de imputaciéon en donde el consecuente es una san-
cién negativa racionaliza un argumento ad baculum en la estructura de un
modus ponendo ponens P entonces Q: es el caso que P, por lo tanto Q. Si comen-
tes delito de homicidio entonces seras privado de la libertad, hasta aqui la
racionalizacion estd justificada (por prudencial), pero imaginemos esto otro
en la legislacion nacional socialista de la Alemania antisemita: si eres judio,
date por muerto, es el caso que eres judio, por lo tanto, te vamos a asesinar.
La estructura logica es racional, el contenido es no sélo falaz ad baculum sino
una canallada.

9.2.4. Argumento ad consequentiam

Es parecido al argumento del baculo o apelacion a la fuerza, también es un
argumento de apelacion a las emociones, en el caso del baculo al miedo de
sufrir un dano y en el caso de la consecuencia, que ésta sea indeseable pero no
necesariamente danosa. Hay que distinguir amos, como ya lo hicimos con el
baculo, de los argumentos prudenciales, de lo que es prudente hacer para evitar
un dano que es consecuencia logica del antecedente en el argumento. Ejemplo:
“Si vigjamos en avion podemos tener un accidente mortal; no es bueno tener un
accidente mortal, por lo tanto no debemos viajar en aviéon”; o “Si distribuimos
preservativos, entonces la gente se sentira segura para tener relaciones sexuales
y aumentara la epidemia de SIDA; no queremos que aumente la epidemia, por

atizador a los conferenciantes”. Se escucharon algunas risas. Pero Wittgenstein, verde de
ira, arrojo el atizador contra las brasas de la chimenea y salié de la habitaciéon dando un
portazo. Segun la otra version, la broma de Popper sélo fue dicha cuando Wittgenstein ha-
bia ya salido de la habitacién y tanto Russell como otro de los filésofos presentes, Richard
Braithwaite, trataban de aquietar las aguas de la tormenta”. Vargas Llosa, Mario, “Duelo
de gigantes”, El pais, Espana, 30 de noviembre de 2003, accesible en: https://elpais.com/
diario/2003,/11/30/opinion/1070146807_850215.html consulta del 25 de mayo de 2021.



Argumentos en un debate 199

lo tanto, no debemos distribuir preservativos” (también hay ocultamiento de
evidencia, la probada por la OMS de que los preservativos son altamente efecti-
vos para evitar enfermedades de transmision sexual incluido el VIH).2

9.2.5. Argumento ad crumenam

Esta falacia consiste en inferir razon, verdad o cualidades positivas, valores, vir-
tudes de una persona o de su argumentacion, aunque sea falaz solo por ser rico
(crumena lat. morral, cartera, bolsillo de dinero) o poseer bienestar material o
dignidades y titulos. Por ejemplo, “—Este hombre es muy estipido; —zestapi-
do?, jpero si gana mas que Usted! ”.?! la idea aparejada en el capitalismo a la
riqueza de que quien es rico lo es por mérito propio o meritocracia o que si se
es rico se es por emprendimiento o propio esfuerzo; o aquella idea de que una
persona con doctorado es una persona conocedora e inteligente o con mejor
calidad humana cuando sabemos que “el doctorado no quita lo tarado”.

9.2.6. Argumento ad hominem

Esta es la falacia mas socorrida de la politica y la que, junto con la generaliza-
cion apresurada, mas suele cometer cualquier persona en una discusion. En
ella se ataca a la persona en lugar de atacar el argumento, como cuando en el
lenguaje coloquial una persona critica a otra senalando sus defectos y la per-
sona criticada se defiende senalando a su vez los defectos de la persona que la
critica en primer lugar, algo asi como —ay eres una persona muy chismosa y
criticona; —aja, jpero si ti no vendes pinas!— (en la jerga citadina de Ciudad
de México y en México en general, significando que la persona que critica no
ofrece algo diferente —pinas— sino que es igual a lo que critica) que el criti-
c6n tenga también defectos incluso los mismos defectos no invalidan ni hacen
falso que la persona criticada tenga los defectos senalados.

Ejemplo, el diputado x argumenta que el punitivismo no ofrece verdaderas solu-
ciones pues esta probado que el aumento de penasy la criminalizacion de conduc-
tas no es una buena solucion a ciertas conductas antisociales las cuales es mejor ata-
car preventivamente, es decir, desde la raiz; pero el diputado x es un corrupto de un
partido corrupto, por lo tanto, su argumento no puede ser ni valido ni verdadero.

20 Bordes Solanas, op. cit., pp. 222-224.
21 Ejemplo tomado de https://www.retoricas.com/2015/03/ejemplos-de-falacia-ad-cru-
menam.html consulta del 27 de mayo de 2021.
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El argumento ad hominem, contra el hombre, no contra la validez del argu-
mento mismo, tiene diferentes versiones: abusiva, cuando se atacan caracteris-
ticas personales “Son homosexuales, ya sabes, que defienden la existencia de
matrimonios gays simplemente por interés personal. Y no te digo nada mas
sobre lo terrible que sera que lleguen a criar hijos”.?? circunstancias, ahora se
ataca al adversario por sus circunstancias (como el ejemplo de corrupcion ya
expuesto); culpable por asociacion o de las malas companias tipo, su argumen-
to no puede ser bueno pues se junta o se hace acompanar por malas personas
(no puede ser un argumento racional sino solo un aullido pues quien con lobos
anda )o Hitler era vegetariano, por lo tanto los vegetarianos son malos; pozo
envenenado, con este ad hominem se intenta desacreditar al adversario antes
de que exponga su argumento “No eres una mujer, asi que no puedes opinar
sobre el aborto” o “No tienes hijos, asi que no puedes hablar de maternidad o
paternidad”.® tu quoque, en la que se acusa a la persona de inconsistencia, es de-
cir, de hacer lo contrario alo que afirma en su argumento tipo —hijo, no fumes,
te va a hacer dano; —ti qué me dices papa si tu fumas mucho (légicamente es
un argumento invalido, moral mente desacredita la solvencia moral de quien
sostiene una afirmacién que no respalda con sus actos, aunque en el caso del
fumador, lo respalda su experienciay el dano que se ha provocado a si mismo).

9.2.7. Argumento ad ignorantiam

Afirma la verdad de un argumento s6lo porque no hay prueba de la falsedad
de este y viceversa. Debe ser verdad X ya que se ignora o no se ha probado
que sea mentira. Debe ser falso Y ya que se ignora o no se ha probado que sea
verdad. No se ha probado que mi cliente sea culpable, por lo tanto, debe ser
inocente. En este caso no opera la falacia de ignorancia, ya que la presuncion
de inocencia es un derecho, no se trata de que la falta de prueba de culpabili-
dad pruebela inocencia, sino que no desvirtaa la presuncion de la misma.

9.2.8. Argumento ad lazarum

Esla “contraria” a la falacia ad crumenam. En esta se infieren buenas cualidades
de una persona por provenir de la pobreza; “mi cliente ha sido de extracto
humilde toda su vida, dice la verdad”.

22 Bordes Solanas, op. cit. p. 206.
- Idem, p. 209 ambos ejemplos.
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9.2.9. Argumento ad logicam

O falacia ad logicam. Consiste en afirmar que una conclusion es falsa porque es
consecuencia de un argumento invalido. El argumento puede ser invalido pero
la conclusion puede ser verdadera circunstancial. B no es necesariamente falso,
aunque el argumento en el que A implica B sea falso. Los perros tienen cuatro
patas. Rocky tiene cuatro patas. Rocky es un perro. Aunque tenga cuatro patas
no necesariamente es un perro, puede ser un gato. Rocky es un gato.

9.2.10. Argumento ad misericordiam

“iProfesor, le ruego que no me repruebe, tengo beca, si me reprueba perderé la
becay tendré que abandonar la escuela! En primer lugar, yo no repruebo a nadie,
se reprueban solos, si dependias de una beca para continuar tus estudios, debiste
de haber estudiado con responsabilidad y entregar todas tus tareas y no pasarte
las clases en la cafeteria, no puedes pretender pasar una materia por compasion,
las materias se pasan porque se aprueban los examenes y las evaluaciones”. La
falacia de apelacion a la piedad o misericordia quiere hacer pasar por valido un
argumento con base en la compasion que se suscite en el oponente.

El condenado por asesinato no debe ir a la carcel, ya que sufrié abuso en su
infancia y eso lo llevo a asesinar (muchos asesinos seriales estan en este caso y
no es una atenuante). A veces la apelacion a la piedad puede tener éxito si es
relevante, por ejemplo, una mujer que ha padecido violencia doméstica por
parte del marido y finalmente lo asesina, puede obtener una menor senten-
cia.?! Por supuesto, si el estudiante, fue responsable, pero tuvo efectivamente
problemas familiares (como en la pandemia de COVID hubo muchos casos)
es posible hacer una excepcion.

9.2.11. Argumento ad nauseam

Se atribuye a Joseph Goebbels, secretario de propaganda la frase aquella de
que una mentira dicha mil veces termina por convertirse en verdad. Bueno,
no es que se convierta en verdad es que surte efecto un sesgo cognitivo que

2t Puede verse el amparo directo en revisién 6181/2016 en el que se sienta un precedente

muy importante pues obligara a todos los jueces a aplicar perspectiva de género. Es un
caso de “inversion de la ventaja” es decir, en un primer momento a la mujer se le condena
por homicidio agravado en grado de parentesco, pero la tinica forma que tenia de elimi-
nar la ventaja de su marido abusivo era matandolo dormido. La SCJ no la absuelve por
supuesto, pero determina que la sentencia es un poco menor.
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hace las veces de falacia ad populum, muchos lo dicen, muchos lo repiten, lo
repiten muchas veces ha de ser cierto/correcto.

9.2.12. Argumento ad novitatem

Cuando sale la ultima version del teléfono movil de moda, mucha gente se apre-
sura a adquirirlo, algunos s6lo por moda, otros por el estatus que esta propor-
ciona o alguna situacion similar. Algunos mas, muchos, lo hacen en la creencia
de que, al ser el ultimo modelo, el mas moderno debe ser mejor, trae las ultimas
actualizaciones y los tltimos adelantos tecnologicos. Lo adquieren solo para com-
probar que no ha cambiado en nada o que inclusive ha retrocedido en algunos
aspectos como capacidad de almacenamiento y duracion de bateria, en fin, un
timo. Se basaron en el argumento, falaz de que si es nuevo debe ser mejor. Es la
falacia contraria a ad antiquitatem, si es viejo o antiguo o tradicional es mejor.

9.2.13. Argumento ad populum

La apelacion al pueblo tipo vox populi vox dei, 1a voz del pueblo es la voz de
dios, como si el argumento fuera valido o verdadero solo por clamor popular
o por qué esta de moda. La opinién de la mayoria no es prueba suficiente de
la validez o verdad de una afirmaciéon. Lo mismo sucede en la democracia
instrumental o procedimental, la democracia de numeros, pues una decision
no es correcta s6lo porque sea sostenida por la mayoria, en todo caso dicha
mayoria habria de ser una mayoria ilustrada. Stanley Milgram realiz6 un ex-
perimento de psicologia social en el que un grupo de personas que conocian
la naturaleza del experimento afirmaban que algo era lo que claramente no
era, asi, la persona objeto de experimentacion que desconocia el mismo, a su
turno afirmaba lo mismo que la mayoria, incluso s6lo por no disentir.

En este sentido puede entenderse como una version de falacia de autori-
dad que esta relacionada con otro experimento de Milgram en el que se hacia
creer a una persona que mediante una maquina administraba choques eléctri-
cos a otra y se le ordenaba seguir haciéndolo. LLa mayoria, aunque poniendo
reparos continuaba ejerciendo la “tortura” s6lo porque se lo decia una autori-
dad; Hannah Arendt nos advierte de ello con su concepto sobre la banalidad
del mal, con el que se refiere a la obediencia que prestaban los nazis como
Eichmann a las 6rdenes de asesinar judios.?

% Vid. Zimbardo, Philip, El efecto Lucifer. EL porqué de la maldad, Barcelona, Paidés, 2007; y
Arendt, Hannah, Eichmann en Jerusalén. Un estudio sobre la banalidad del mal, Barcelona,
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9.2.14. Argumento ad verecundiam

En la baja Edad Media, después del redescubrimiento de las obras de Arist6-
teles se solian zanjar las discusiones diciendo magister dixit o sea, apelando a la
autoridad del maestro o “El fil6sofo”. Sin embargo, es ya sabido, por ejemplo,
que muchas de las proposiciones del maestro acerca de la fisica son errores.
En el salon de clases, los estudiantes muy regularmente confian en lo que les
es ensenado por sus profesores es cierto; demasiadas veces confian demasia-
do, por ejemplo, desde el primer semestre de la carrera la mayoria tal vez de
profesores repite la “vieja confiable” definicion de derecho como conjunto
de normas juridicas coactivas, definicion que repiten los estudiantes como un
mantra y que es incorrecta de cabo a rabo. Es una apelacion a la autoridad.
Otro ejemplo en la publicidad “avalado por doctores” o “certificado ante no-
tario”; son falaces pues la autoridad debe estar identificada y debe ser efecti-
vamente perita en la materia.

9.2.15. Post hoc ergo propter hoc

Se comete cuando se establece una relacion causal entre dos sucesos s6lo por-
que uno sigue a otro. Una persona sale de casa con impermeable y botas de
lluvia, ese dia no llueve, alterna dias saliendo con y sin preparacion para la
lluvia, cuando sale sin preparacion, llueve, cuando sale prevenido no llueve y
concluye que la causa de la lluvia jes que el no salga prevenido!

En el ambito médico es muy comun caer en esta falacia y también en la in-
vestigacion sociologica cuando se aplica el método de concomitancia (hechos
sociales que aparecen concomitantemente pueden ponerse distraidamente
en una relacion causal que no existe realmente). Se da un tratamiento para
una enfermedad y ésta remite, se asume que la causa de la remisiéon o cura
es el tratamiento, pero puede ser que sea la simple evolucion etiologica de la
enfermedad que termina su ciclo.

9.2.16. Conclusion irrelevante

También llamada Ignoratio Elenchi se comete cuando se “ignora”, se pasa por
alto, se descuida u olvida el tema del argumento, el tema de las premisas (se
ignora el “elenco?®”, la lista de ideas que deben llevar a un lugar y lleva a otro)

Lumen, 1999.
Elenco, elenchi, significa originalmente en griego, argumento, refutaciéon o prueba, pero a
modo de listar dichos argumentos refutaciones o pruebas. Se usé por extension para de-

26
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y, siendo correcto el argumento, se llega a una conclusion irrelevante o que
no se sigue de las premisas, o inclusive que siguiéndose de las premisas, no
se sigue con toda la fuerza légica del argumento, no se sacan todas las con-
secuencias y la conclusion es débil. El argumento prueba algo diferente a lo
querido por probar cuando se pone la conclusion primero.

En el derecho, por ejemplo, las pruebas circunstanciales no son admitidas
como concluyentes. Si detienen a una persona en la calle senalada de haber
cometido un delito hace unos momentos (no hay flagrancia) y resulta que esa
persona es una de buena reputacion y probada honradez, estas circunstancias
pueden obrar a su favor reforzando su presuncion de inocencia (es mas dificil
que haya cometido el delito) pero no lo excluyen como sospechoso (no es
imposible que lo haya cometido), intentar exculpara a una persona por evi-
dencia circunstancial es ignorar el elenco de pruebas duras.

9.2.17. Peticion de principio

También conocida por circulo vicioso, en donde las premisas de un argumen-
to contienen la conclusion o la conclusion remite para su prueba a las premi-
sas y éstas remiten para su prueba a la conclusion en una recursividad circular.
En la pelicula irani El circulo se presenta esta falacia de la siguiente manera:
la ley establece que ninguna mujer puede estar en la calle sin compania de
un varéon familiar, si salen a la calle sin compania de varén son encarceladas,
cuando cumplen la condena las excarcelan, pero nadie va a recogerlas por-
que han deshonrado a la familia, vagan en la calle solas hasta que las vuelven
a arrestar y asi, unay otra vez. Los migrantes necesitan encontrar trabajo para
tener permiso de residencia y necesitan el permiso de residencia para que les
den trabajo.

Hume incurre de manera curiosa en esta falacia cuando, en su demostra-
cion de la falta de prueba empirica de la causalidad, utiliza el método induc-
tivo para probar que la induccion no puede probar la capacidad del método
inductivo de establecer la causalidad.?’

signar listados o catdlogos e inclusive indices y, en las obras teatrales, el listado de persona-
jesy actores, justamente el elenco. Véase http://etimologias.dechile.net/?elenco consulta
del 01 de junio de 2021.

Consultese: https://encyclopaedia.herdereditorial.com/wiki/Razonamiento_circular ac-
ceso del 01 de junio de 2021.
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9.2.18. Falacia del hombre de paja

En esta falacia el adversario elabora sutilmente una version caricaturizada, un
“espantapajaros” o testaferro del argumento de su rival para ridiculizarlo y
que sea mas facil el ataque. El argumento bajo ataque se puede caricaturizar
ya sea simplificandolo, distorsionandolo o extrapolando inferencias que no
estan implicadas en €l. Por ejemplo, el gobierno sostiene que se daran subsi-
dios a adultos mayores, madres solteras y jovenes desempleados y la oposicion
sostiene que “nos quieren convertir en Venezuela” (aludiendo al comunis-
mo). El gobierno modifica la ley federal del trabajo para integrar los contratos
de flotacion, la oposicion sostiene que el gobierno va a permitir el despido
arbitrario sin indemnizacion.

El principio de caridad interpretativa senala que hay que dar a los argu-
mentos del oponente la mejor interpretacion posible. Mediante el hombre de
paja se da la peor interpretacion. —Eso no fue muy inteligente de tu parte;
—me estas diciendo tonto? (que en un momento dado una persona cometa
un acto poco inteligente no significa que sea tonta).

9.2.19. Falacia ecologica

Si en México una persona come dos pollos al dia y la otra nada, la estadisti-
ca dird que ambas comen un pollo al dia. La falacia ecolégica es un tipo de
argumento falaz que se comete al malinterpretar estadisticas o al hacer apre-
ciaciones estereotipadas. Es una falacia de ambigtiedad por division, es decir,
se atribuye a los individuos caracteristicas que so6lo son atribuibles al grupo.

Cuando se habla de que la economia de un pais ha crecido porque el PIB
ha crecido, y se concluye que debe haber un mayor grado de bienestar en la
poblacion o que la economia individual de las familias debe haber mejorado
se comete esta falacia, sobre todo en paises con gran desigualdad como el
nuestro.

Otro caso frecuente es que, ante la epidemia de feminicidios que asola
nuestro pais y la region, algunas personas arguyen que “a los hombres nos
matan mas” (y se muestran las estadisticas) o que como las mujeres también
matan, no hay violencia de género y que “no viola un hombre, viola un viola-
dor” (que en la gran mayoria de los casos es hombre). Lo que no muestran
las estadisticas es que las causas y condiciones y las circunstancias en las que
mueren los hombres a manos de otros hombres en la mayoria de los casos son
muy distintas a las causas, condiciones y circunstancias en las que estan siendo
asesinadas las mujeres en la mayoria de los casos.
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9.2.20. Generalizacion apresurada

La induccion precipitada o falsa generalizacion es la mas comun y la mas facil
de cometer de todas las falacias. Consiste en que a partir de una muestra in-
suficiente se generaliza alguna caracteristica de los elementos de la muestra a
todos los miembros del género o especie; o en que, a partir de unas cuantas
experiencias se extrapola un enunciado universal totalizante, se pasa inde-
bidamente del, unos cuantos y a veces, al siempre y en todos los casos. En
el transcurso de mi vida amorosa, algunas mujeres me trataron con desdén
jtodas las mujeres son iguales! Hay muchos casos de pederastia en las filas del
sacerdocio catolico jla Iglesia Catolica es pederasta! La falsa generalizacion es
formada y forma en un circulo vicioso, nuestros prejuicios.

Hay que tener mucho cuidado en acusar de falsa generalizacion un argu-
mento. En la era del #metoo o del #blacklivesmeter, los grupos reaccionarios
se escudaron con frases como #notallmen o #notallwhite en contra de quienes
exigian respeto a sus derechos cometian falsa generalizacion. Efectivamente
las generalizaciones son insidiosas, pero la defensa al decir not all men es falaz,
es justamente un hombre de paja. Pero muy probablemente no haya genera-
lizacion precipitada pues los hombres buenos blancos o los hombres buenos
varones, no resultan tan buenos cuando, si bien no agreden mujeres o perso-
nas negras, no hacen nada por confrontar a quienes si lo hacen y se excusan
en frases hechas espantapdjaros como si, pero yo no.

Como examinamos, en este capitulo analizamos la importancia de los argu-
mentos en un debate considerando la clasificacion y uso de las falacias en me-
dios de comunicacion y politica, asi como la argumentacion, los tipos y carac-
teristicas. En el siguiente capitulo analicemos como redactar textos juridicos.
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Capitulo 10
REDACCION DE TEXTOS JURiDICOS

Manuel de J. Jiménez Moreno®

Objetivo Particular: 1as y los alumnos(as) se ejercitaran en la elaboracion de tex-
tos juridicos.

10.1. LA REDACCION JURIDICA

El lenguaje juridico, como producto cultural, puede observarse como uno de
los mas antiguos. En la amplia cultura mesopotamica, que va desde los sume-
rios en el ano 3000 a. C. hasta la invasion persa en el 539 a. C., ya se conocen
documentos formularios, contratos y cuerpos legales, de los cuales el Codigo
de Hammurabi es parte de una genealogia de piezas arqueoldgicas que pue-
den visibilizar todo un género de escritura arcaico. En este sentido, se puede
reconocer que la redaccion juridica es un arte que se remonta a los albores
de la civilizacién humana. Sea para darle forma y soporte a los mandatos de la
palabra soberana o para celebrar un convenio entre particulares, la redaccion
juridica es el instrumento fundamental para plasmar las reglas legales.

Por supuesto que la redaccion juridica cambia considerando el contexto
cultural, politico e histérico de las civilizaciones. La manera en como enten-
dian el derecho y lo escribian los antiguos romanos (ius scriptum) es signifi-
cativamente diferente al actual, aunque partamos de la idea de que nuestra

Doctor en Estudios Latinoamericanos (darea literatura y critica literaria) y Maestro en De-
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cho de la UNAM y subdirector académico en la Revista de la Facultad de Derecho de México.
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tradicion juridica es parte de la familia neorromanista. De muchas maneras, la
lengua determina el modo de percibir y comprender el derecho. El derecho
inglés es diferente del derecho chino y estos los son respecto del derecho que
se escribe en espanol. Esto no sélo debido a las tradiciones literarias presen-
tes en las culturas, sino por la dimension morfosintactica, 1éxica, semantica y
pragmatica que demanda cada lengua en concreto. Todo lo anterior puede
proyectarse a partir de la tradicion retérica occidental, en lo concerniente a
la elocutio (puritas, perspicuitas, ornatus), dispositioy compositio.

Para el caso del espanol juridico, se tiene registro que, desde la alta Edad
Media, el derecho era escrito por funcionarios reales y notarios en un castella-
no antiguo. Una de las primeras modalidades de escritura juridica en nuestra
lengua, ademas de la dada por la accion legislativa, fue por la actividad nota-
rial. Los notarios establecieron paulatinamente un lenguaje estandarizado y
formulario para darle validez a los actos juridicos.

A partir de las disposiciones de la Nueva Recopilacion de 1567, Diego de
Ribera dice que “cada uno de los escribanos del reino sean obligados a tener un
libro que llaman, las leyes dichas, ‘protocolo’, de pliego de papel entero, encua-
dernado, en el cual escribian por extenso las escrituras que ante ellos pasaren”.!
Lo fundamental en dicha actividad es puntualizar registros de hechos. También
hay que notar el paso de una cultura juridica oral con «leyes dichas» a una
cultura protocolaria. No es casual que, desde la teoria literaria y narratologica,
se sustente la tesis de que fue la escritura notarial en el proceso de Conquista
y después de colonizacion, la que posibilité un punto de vista narrativo nuevo
que ayudo a la construccion de la novela moderna latinoamericana.?

10.2. TECNOLECTO LEGAL

Lo que comenzo en la Edad Media y en el Siglo de Oro espanol como una
profesionalizacion en la redaccion juridica por parte de notarios, oidores y
letrados, propicié un codigo de especializacion que gener6 un lenguaje juri-
dico moderno. Este lenguaje juridico de la modernidad devino en la practica
en un tecnolecto, es decir, un repertorio de recursos idiomaticos que, en teoria,

Martinez Lopez-Cano, Ma. Del Pilar (coord.), La politica de escrituras de Nicolas de Yrolo Ca-
lar, México, UNAM, 1996, p 243. La cita se toma del capitulo primero de la obra Primera
Parte de Escrituras y orden de particion y cuenta y de residencia y judicial ctvil y criminal, con una
instruccion a los escribanos del reino al principio y a su arancel al fin, enmendado y anadido por
Diego de Ribera, escribano de Granada, publicado en esa ciudad andaluza alrededor de 1577.
Cfr. Gonzilez Echevarria, Roberto, Mito y archivo. Una teoria de la narrativa latinoamericana,
trad. Virginia Aguirre Munoz, 2" ed., México, FCE, 2011.
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buscan facilitar los procesos de comunicacion entre sujetos que comparten
una profesion. En realidad, el tecnolecto muchas veces implica una forma de
comunicacion exclusiva que se vale de jergas técnicas, entendidas como el vo-
cabulario especifico de una ciencia o arte, no siempre al alcance del hablante
comun. Existen muchos tecnolectos entre profesiones y oficios, como el de la
médica, mecanica, informatica, musical, entre otras.

Sin embargo, lo primordial para los estudiantes y estudiosos del derecho
es el domino del tecnolecto legal. Un profesional del derecho ya sea abogado
postulante, juez, profesor, legislador, entre otros, se distingue porque puede
leer, interpretar y (re)crear un tecnolecto legal particular. Para crear y recrear
dicho tecnolecto, el sujeto debe redactar juridicamente considerando el horizonte
formal y material de esa actividad. Sabemos que redactar escritos es una habili-
dad que se adquiere durante la educacion basica, mientras que redactar juridi-
camente documentos es una habilidad que debe ensenarse en las facultades y
escuelas de derecho. Independientemente de las asignaturas de derecho positi-
vo y las dogmaticas en cuestion (civil, penal, constitucional, laboral, etcétera.),
el estudiante debe recibir las herramientas indispensables para generar textos
como contratos, convenios, demandas, recursos, reclamaciones, entre otros.

Recientemente, la RAE ha publicado obras que fortalecen la dimension
filologica del estudio del espanol juridico, cuestion que puede ayudar para
lograr una mejor redaccion juridica en Hispanoamérica y Espana. De la mano
de su director, el jurista Santiago Munoz Machado, se publicé en 2017 un Dic-
cionario panhispanico del esparnol juridico en dos volimenes y finalmente se ha-
bilité dicha obra en el sitio virtual de la RAE para acceso gratuito. Asimismo,
ese mismo ano aparecio el Libro de estilo de la _Justicia, en cuya contraportada
se advierte que buena parte “esta dedicada a advertir sobre los malos usos y
equivocaciones corrientes en la organizacion de los parrafos, la utilizacion del
género, el numero, los latinismos, el régimen de las concordancias, o sobre
como evitar los errores de construcciéon o anacolutos. Aparecen, unas tras
otras, las reglas generales, pero siempre considerando sus aplicaciones y par-
ticularidades en el lenguaje juridico”.?

10.2.1. Elementos del estilo juridico en el espariol

El espanol juridico, como la particularizacion del lenguaje legal en nuestra
lengua, contiene notas distintivas de estilo e incluso se comprenden dentro de

3 Cfr. Munoz Machado, Santiago (dir.) Libro de estilo de la Justicia, Madrid, RAE-Espasa-Con-
sejo General del Poder Judicial, 2017.
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éste diversos géneros. Por ejemplo, en el Libro de estilo de la Justicia se elabora
una clasificacion interesante. LLos géneros juridicos pueden especificarse en
funcion de su tipologia textual (normativos, jurisdiccionales y juridico-admi-
nistrativos), en funcién de su macroestructura, en funciéon de su contenido y
en funcion de su fuente. Ademas, se enuncian subgéneros considerando tipos
de sentencias, autos y decretos.* En lo relativo a la disciplina que podemos
comprender como estilistica juridica, es decir, el estudio filolégico de las ex-
presiones legales, el libro recoge en una lista los principales «rasgos de estilo»
caracteristicos de este lenguaje. Vale la pena trascribirla completamente:

e Kl lenguaje juridico, especialmente el que se desarrolla en escritos
como las sentencias, presenta con bastante frecuencia un estilo acu-
mulativo, de parrafos largos llenos de enumeraciones, perifrasis, cir-
cunloquios, frases hechas, redundancias

° En ocasiones, el estilo es desbordado, confuso, monétono, farragoso'y
de dificil legibilidad.

* Abundan las expresiones explicativas, guiadas por un deseo obsesivo
de matizar bien los significados.

®  Proliferan los incisos que aluden a disposiciones legales. Su finalidad
es lograr mayor precision y fundamentar las justificaciones y los argu-
mentos. Pero cuando la referencia legal aparece in extensoy ademas se
incluye el texto citado literalmente, el punto se alarga de forma ilimi-
tada y es causa de que los textos resulten abstrusos e incomprensibles.

o Son comunes los parrafos largos y complejos, formados por una mara-
na de oraciones coordinadas y subordinadas. Es motivo de que algu-
nos escritos juridicos sean dificiles de leer y de comprender.

®  Suestilo culto puede resultar distante y frio a causa de la abundancia
de tecnicismos y latinismos, asi como por su compleja sintaxis.

*  Optan por una prosa conservadora y arcaizante, que se manifiesta en
su léxico, en sus expresiones estereotipadas y en formas verbales obso-
letas, como el futuro de subjuntivo.

®  Se recurre a giros retoricos y formularios de otros tiempos, que, por
ser obsoletos y pomposos, dotan al lenguaje de un tono ritual, muy
alejado de la forma de expresarse los ciudadanos.

4 Cfr. Munoz Machado, Santiago (dir.), op. cit., pp. 20-24.
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Se acude con mucha asiduidad a las construcciones absolutas de par-
ticipio: trascurrido el plazo, informados los comparecientes, visto el expediente
de gerundio: habiéndose personado el testigo, siendo oido el acusado.

Abundan los hipérbatos, a veces forzados y generalmente innecesa-
rios, como las anteposiciones de adjetivos al nombre que, sin ser agra-
maticales, resultan extranas en el uso comun de la lengua: el suprimido
decreto, la expresada prohibicion, el susodicho demandante, la referida norma.

Prolifera el uso de adjetivos encadenados: clausulas juridicas generales,
obstruccion legal arbitraria'y burocratica entorpecedora.

Abundan las construcciones reiterativas con caracter enfatico: debo
condenar y condeno; es nuestro deber notificar y notificamos. ..

Se registran muchas repeticiones sinonimicas: se personen y comparez-
can; seran nulos y careceran de validez; danios y perjuicios; rinias o pendencias;
abogado o letrado; actor y demandante; premios, recompensas, subvenciones,
auxilios o préstamos; cargas y gravamenes; inspeccion y vigilancia; se cila,
llama y emplaza; paradero o situacion; debo condenar y condeno; asi lo pro-
nuncio, mando y firmo. En principio, poseen la finalidad de realzar lo
expresado, pero, alargando y alargando, el estilo se resiente.

En la misma linea, abundan las expresiones redundantes. Se compo-
nen normalmente de dos términos que incluyen total o parcialmente
la misma informacion: idénticamente iguales, idiosincrasia propia, divisas
extranjeras, prever con antelacion.’

Por su parte, Enrique Alcaraz Var6 y Brian Hughes hablan de «tendencias
léxico-estilisticas» en el espanol juridico y abandonan la idea fisonémica de
atender solo a los «rasgos». De este modo, consideran cinco tendencias clave:®

a)

El gusto por lo altisonante y lo arcaizante. Es la frecuencia por un léxico
altisonante, culterano, que busca grandilocuencia. Los autores consi-
deran que esto ocasiona, en muchos casos, exageracion o afectacion.
Lo altisonante, que no se trata tanto por los autores, puede ilustrarse
con palabras cercanas al latin como «usufructo» (usufructus), «juris-
consulto» (iuris consultus), «venia» (venia). Para elementos arcaizan-
tes: «<senoria» o «pedimento» y férmulas como «so pena de...».

6

Ibidem, pp. 10-11.
Cfr. Alcaraz Var6, Enrique y Hughes, Brian, El espariol juridico, 2* ed., Barcelona, Ariel,
2009, pp. 24-32.
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b)  El apego a formulas estereotipadas. Se trata del uso reiterado de expresio-
nes formularias que, en ciertos casos, tienen un sentido solmene y ne-
cesario para la validez de actos juridicos como sucede en protestas de
cargos publicos o juramentos. En otros, resultan superfluas. Ejemplos:
«protesto cumplir y hacer cumplir», «salvo disposiciéon en contrario»,
«las demas contenidas en esta ley».

¢) La audacia en la creacion de nuevos términos. Uso de expresiones técnicas
novedosas, neologismos y demds palabras no reconocidas por el dic-
cionario, que pueden ser incluidas posteriormente. En ciertos casos
son necesarias para dar cuenta de un nuevo concepto o fenémeno
juridico, en otras, resultan vicios lexicales. Ejemplos: «anticonvencio-
nalidad», «iusrealismo», «alimentante».

d) La redundancia expresiva léxica. Empleo de expresiones tautologicas o
reiterativas que buscan fijar el sentido de un modo mas concreto pero
que, en realidad, pueden tener significaciones aproximadas. Esto se
ve en féormulas como «se cita, notifica y emplaza».

e)  La inclinacion hacia la nominalizacion. Ocurre cuando convertimos una
oraciéon en un sintagma nominal. Algunos ejemplos son cuando se
prefiere la frase «dictar una resolucion» en vez de «resolver» u «ofre-
cer pruebas» en vez de «probar».

10.2.2. Los problemas de la redaccion

«Redactar» proviene del latin redactum. Los antiguos romanos usaban el verbo
redigere para ilustrar la acciéon de recoger maderos y formar una hoguera o
tomar diversos materiales para usarlos en una construccion. En este sentido,
significa poner en orden los materiales. Mas tarde, como se puede inferir,
se empleo para ordenar las palabras en el flujo de un escrito. Debido a los
rasgos de estilo y las tendencias l1éxico-estilisticas que se citaron y expusieron
con anterioridad, pueden suscitarse problemas al momento de redactar or-
denadamente cualquier documento legal. A su vez, esto se puede volver mas
complejo atendiendo a los distintos géneros que componen el universo de los
textos juridicos.

Por ejemplo, no es lo mismo escribir una demanda que redactar una ley.
La primera, ademas de exigir pericia del postulante, dada quizas a través de
anos de ejercicio profesional, puede tener como modelo algun formulario
especifico de la materia en cuestion. Estos formularios y prontuarios para abo-
gados abundan en las editoriales especializadas en derecho. Para el caso de la
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segunda, se puede pensar en la labor del legislador y su equipo de asesores.
Entre ellos, es necesario contar con los servicios de alguien que sea experto
en técnica legislativa para llevar a buen término el proyecto de ley. De este
modo, “la redacciéon normativa consiste en poner en orden por escrito una
serie de normas juridicas, a través del uso correcto de términos compresibles,

necesarios y suficientes”.”

Se pueden agrupar los problemas mas frecuentes en la redaccion de textos
juridicos en tres categorias. 1) Sintdcticos. Uso de oraciones largas, hipérbaton
innecesario, pérdida del sujeto, elipsis, mal uso de la voz pasiva, omision de
particulas linguisticas, entre otros. 2) Estilisticos. Abuso de expresiones for-
mularias, perifrasis, invencion de términos técnicos, redundancia expresiva,
uso excesivo de mayusculas, etc. 3) Ortograficos. Mala puntuacion, ausencia
de tildes, errores al conjugar verbos, abuso de gerundios y problemas con las
normas de concordancia.

10.2.3. Ejercicios de redaccion bdsica para abogados

A) A partir del siguiente articulo, elabore una propuesta con una sintaxis
mas amable y adecuada.

Articulo 2,311.—Si se rescinde la venta, el vendedor y el comprador
deben restituirse las prestaciones que se hubieren hecho; pero el ven-
dedor que hubiere entregado la cosa vendida, puede exigir del com-
prador, por el uso de ella, el pago de un alquiler o renta que fijaran
peritos, y una indemnizacion, también fijada por peritos, por el dete-
rioro que haya sufrido la cosa. (Codigo Civil para el Distrito Federal).

B) Identifique los vocablos altisonantes, arcaizantes y/o expresiones téc-
nicas en el siguiente parrafo. Realice una propuesta que modifique y
actualice estos elementos.

CESION DE DERECHOS EN MATERIA AGRARIA.
REQUISITOS PARA SU VALIDEZ (NUEVA LEY AGRARIA).

Una recta interpretacion de su articulo 80 permite concluir valida-
mente que si bien éste faculta a los ejidatarios para enajenar sus dere-
chos parcelarios a otros ejidatarios o avecindados del mismo ntcleo
de poblacion, lo cierto es que tal potestad no es irrestricta ni arbitraria
sino que deben cumplirse los siguientes requisitos que en el propio

Lopez Ruiz, Miguel, Redaccion de textos normativos, 2* ed., Porria, México, 2015, p. 39.
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precepto se consignan: a) La conformidad por escrito de las partes
ante dos testigos; b) Que se notifique lo pactado al Registro Agrario
Nacional para que éste expida los nuevos certificados a efecto de que
el Comisariado Ejidal haga la inscripcion en el libro correspondien-
te. Ademas, cuando existe conyuge o hijos del enajenante o cedente,
éstos gozaran del derecho del tanto, por lo que debe notificarseles la
intencion del titular de vender o ceder, para que en un término de
treinta dias naturales contados a partir de la notificacion, estén en
condiciones de hacer valer sus derechos, so pena de caducidad; de tal
suerte que si la cesion o enajenacion se llevo a efecto con ausencia de
alguno de los mencionados requisitos, los Tribunales Unitarios Agra-
rios deben resolver lo pertinente supliendo incluso la deficiencia de
los planteamientos de derecho que autoriza la ley en cita. (Tesis Aisla-
da XIX.10.9 A, registro 197756)

Identifique la redundancia expresiva en el siguiente texto jurispru-
dencial y redacte una propuesta mas apropiada.

DIVORCIO. LA NEGATIVA DEL DEBITO CARNAL
AUN CUANDO NO SE CONSIDERA COMO CAUSA DE AQUEL,
CONSTITUYE UNA CONDUCTA OFENSIVA QUE POR S
U GRAVEDAD PUEDE ACTUALIZAR LA CAUSAL DE INJURIA
GRAVE (LEGISLACION DEL ESTADO DE OAXACA).

La “injuria grave”, contemplada en el articulo 279, fracciéon XI, del
Codigo Civil para el Estado de Oaxaca, como causal de disolucion del
vinculo matrimonial, se constituye no sé6lo por la expresion injuriosa,
sino también por el acto o conducta, productor de vejacion, menos-
precio, ultraje u ofensa contra la mutua consideracion, respeto y afec-
to que ambos conyuges se deben proporcionar y que hagan imposible
la vida conyugal, debido a la intencion de humillar y despreciar con la
que profirieron las palabras o se ejecutaron los hechos. En ese orden
de ideas, la negativa del débito carnal, aun cuando no esta considera-
da especificamente como causa de divorcio, constituye, una conducta
ofensiva hacia el otro conyuge, de tal manera injuriosa, que por su gra-
vedad puede llegar a actualizar la causa de divorcio apuntada. (Tesis
Aislada XIII.30.4 C, registro 176554)

Corrija los errores ortograficos en el siguiente borrador de contrato.
2. Duracién

El presente Contrato Individual, comenzara el [insertar fecha], y
vencera una vez que se cumplio satisfactoriamente con los servicios



Redaccion de textos juridicos 217

descritos en los Términos de Referencia mencionados arriba, pero
no mas tarde del [insertar fecha] a menos que sea rescindido previa-
mente conforme a los términos del presente Contrato. Asimismo, este
Contrato estd sujeto a las Condiciones Generales de Contratos para
Contratistas Individuales que se encuentra disponible en el Anexo 1
de este instrumento.

10.3. CITAS Y PARAFRASIS

Dentro del ambito discursivo en general, ya sea desde la oratoria parlamen-
taria, homilistica, pedagogica, publicitaria, entre otras, es importante el uso
de la argumentacion y el soporte dado a las razones empleadas por el emi-
sor. Una de las posibilidades es el uso de un argumento de autoridad, pues
por medio de éste se hace referencia expresa o tacita a lo establecido por
algtin autor, doctrinario, estudioso y otro tipo de autoridades para respaldar
los argumentos o dichos del orador. Si éste no lo hace de un modo correcto y
adecuado dentro del enclave contextual, el argumento ad verecundiam puede
convertirse en una falacia de autoridad y volverse contraproducente para los
fines del discurso.

En muchas ocasiones para ilustrar el argumento de autoridad se em-
plean citas de un autor competente o reconocido en un tema especifico. Estas
citas pueden ser textual —ya sea destacada o integrada—, de parafraseo —se
emplean ideas y descripciones de otro autor con palabras propias—, de apoyo
—a manera de referencia sobre algun concepto de autoria ajena— o, en su
caso, lo que se conoce como cita de cita, es decir, cuando se toma un frag-
mento de una obra citada previamente por otro autor. El contraste entre el
empleo de la cita textual y de parafrasis tienen consecuencias en el rigor ex-
positivo. En su clasico El libro y sus orillas, Roberto Zavala advierte lo siguiente:
“la cita debe ser textual, exacta, fiel, pues de otro modo se convertira en para-
frasis involuntaria. Resulta enojoso confrontar una supuesta cita con el texto
del que se tom6 y comprobar que buena parte del escrito original se cambi6

sin advertirlo al lector, quien merece respeto”.?

Por lo que se refiere a la parafrasis voluntaria, ademas de lo ya dicho
como tipo de cita, hay que tener en cuenta que se trata de una estrategia dis-
cursiva cultivada desde la antigtiedad. «Parafrasis» proviene del latin paraphra-
sis, que a su vez tiene un origen griego. Etimolégicamente se entiende como

8 Zavala Ruiz, Roberto, El libro y sus orillas. Tipografia, originales, redaccion, correccion de estilo y

de pruebas, 3" ed., México, UNAM, 2003, p. 116.



218 Manuel de J. Jiménez Moreno

aquello que esta junto a la expresion. Quien parafrasea, elabora algo paralelo
a la expresion original o, de alguna manera, recrea el discurso con su estilo
propio. Muchas veces, sobre todo en el ambito académico, se malentienden
los sentidos de la parafrasis, pues se vinculan con el plagio, la falta de origi-
nalidad y hasta con la burda copia. Sin embargo, la parafrasis es muy usual y
pertinente en muchos casos, tal cual nos lo hace ver Helena Beristain:

Parafrasis. Enunciado que describe el significado de otro enunciado, es decir, es
un desarrollo explicativo, producto de la comprensién e interpretacion; una
especie de traduccién de la lengua a la misma lengua, pues el significado es
equivalente pero se manifiesta mediante un significante distinto, mediante un
sinénimo, ya que la parafrasis no agrega nada al contenido del enunciado que
es su objeto.?

La investigadora mexicana relaciona la actividad de parafraseo con la tra-
duccion. De esta manera la pardfrasis se asemeja materialmente a la labor del
traductor, aunque el sistema lingtistico de referencia sea el mismo. Se trata
de una traduccion a la «misma lengua» que podria ser objeto de analisis de la
traductologia. Por otro lado, también la enlaza con el uso de sinébnimos por
parte del emisor. Esto es importante porque cuando un individuo esta elabo-
rando un informe de lo que se revisé en una ponencia o conversacion, esta
usando la parafrasis. También sucede con frecuencia en la actividad expositi-
va, docente, periodistica u otros ambitos cotidianos.

10.3.1. Citas textuales en discursos orales o escritos

Como se observo, existen varios tipos de citas. Entre ellas, la que implica mas
rigor y exactitud es la cita textual. La pulcritud de este tipo de citas, conside-
rando puntuacién y cuestiones orto-tipograficas, dotan al escrito o discurso
de rigor metodologico e investigativo. De este modo, “Las citas textuales in-
cluidas en la obra tendran, siempre, su respectiva referencia bibliografica, a
la cual remitiran mediante un namero en su superindice —pospuesto a los
signos de puntuacion—, que ha de concordar con el nimero de nota corres-

pondiente”.!

En las obras escritas, siguiendo estas recomendaciones, las citas textuales se
plasmaran de la siguiente manera, salvo que el manual de estilo de la editorial
o revista indiquen lo contrario: “En su composicion se utilizara tipo regular

9 Beristain, Helena, Diccionario de retorica y poética, 7* ed., México, Porraa, 1995, p. 381

Lopez Valdés, Mauricio, Guia de estilo editorial para obras académicas, México, El Ermitano/
CRIM-UNAM, 2009, p. 83.

10
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mediano, e iran delimitadas por comillas dobles cuando el fragmento citado
abarque, a lo mas, cuatro lineas de la cuartilla, pero si excede tal extension, se

pondrda —sin comillas— en parrafo aparte”.!!

Por lo que respecta a los discursos orales, la situaciéon cambia considera-
blemente pues no existe soporte de la palabra en la mayoria de los casos,
aunque en otros el orador puede ayudarse de diapositivas donde colocar las
citas empleadas. Para el primer supuesto, es importante que el orador men-
cione invariablemente el nombre del autor, aunque sea so6lo su apellido. Por
ejemplo: «De acuerdo con Kant, la ética del sujeto moral (...) » y, para hacer
el corte del discurso propioy la cita, se pueden usar las formulas siguientes: «a
continuacion cito un fragmento de la obra (...) », «el autor lo expresa de la
siguiente manera (...)» o «textualmente el autor lo dice asi (...) ».

10.3.1.1. Citas de acuerdo con “Lineamientos Editoriales parala Facultad
de Derecho de la UNAM”

Las universidades, entidades académicas, casas editoras y revistas especiali-
zadas muchas veces establecen directrices o manuales editoriales donde se
contemplan los modos especificos de citar. En el caso de nuestra alma mater,
los “Lineamientos Editoriales para la Facultad de Derecho de la UNAM”, pu-
blicados en su primera edicion el 5 de enero de 2014, elaborados por Claudio
Vazquez Pacheco y aprobados por el Consejo General Editorial de la Facultad
de Derecho —ahora Comité Editorial-, otorgan al investigador la manera ade-
cuada de citar texto.

Las notas al pie se encuentran contempladas en el subtema “D) De las par-
tes de la obra” que a su vez se encuentra en el rubro “1. La forma del material
literario”. Aqui se hace mencién a las referencias que se van a insertar en el
cuerpo del trabajo. Sobre esto se dice:

Las notas a pie de pdgina pueden contener informacién bibliogréfica o bien
comentarios un tanto al margen del tema principal que trata la obra. Para el
primer caso, las referencias bibliograficas deben aparecer completas la primera
vez que se mencionen y llevaran el siguiente orden: nombre del autor, empe-
zando por apellidos; nombre del libro en cursivas; pie de imprenta (ciudad
de publicacion, editorial, ano de edicion); y la pagina o paginas consultadas.'?

W Idem.

12 Lineamientos Editoriales para la Facultad de Derecho, UNAM, México, Facultad de Derecho
de la UNAM, 2015, p. 10. Consultado en: <http://www.derecho.unam.mx/investigacion/
Criterios-Editoriales.pdf> [29-mayo-2021].
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Las indicaciones son pertinentes y claras. Resulta familiar que en el campo
del derecho —sobre todo en nuestra Universidad- se emplee el estilo Oxfor-
d,’® que es el que se sugiere en la anterior cita y que también utiliza, con
minimas diferencias, el Instituto de Investigaciones Juridicas de la UNAM. En
nuestros Lineamientos éste también se reafirma en el apartado de “Fuentes.
Bibliografia”. De este modo, se intuye que la eleccion de este sistema de re-
ferencia proviene de una tradiciéon dentro de la academia juridica, aunque a
veces se empleen otros estilos como APA o MLA.

Por lo que respecta a la forma correcta de citar material jurisprudencial -
ya sea tesis aislada, jurisprudencia u otros— resulta muchas veces confuso por
los diversos modos que cada tribunal considera como oficiales. L.a manera de
citar jurisprudencia establecida en los Lineamiento nos remite al sistema de
Suprema Corte de Justicia de la Nacion (SCJN):

El modelo que se empleara al citar jurisprudencia serd el que la Suprema Corte
de Justicia de la Nacién establece, cuyo orden es el siguiente: nimero de tesis
en redondas y en altas y bajas, titulo de la publicacién en cursivas y en altas y
bajas, seccién o complemento en cursivas y en altas y bajas, época en redondas
y en altas y bajas, tomo en bajas y empleando las abreviaciones ¢. o ¢s. en redon-
das, fecha en el formato mes y ano, y nimero de pagina en bajas empleando las
abreviaciones p. o pp. en redondas.'*

El estilo proviene del sitio electréonico oficial de la SCJN, replicado por el
famoso IUS del Semanario Judicial de la Federacion. Sin embargo, no todas
las jurisprudencias provienen de la Corte, habria que considerar aquellas sen-
tencias y criterios que se sustraen de organismos internacionales como cortes
supremas extranjeras, Corte Interamericana de Derechos Humanos, Corte
Penal Internacional, entre otras. Es importante tener en cuenta que muchas
de estas autoridades no mantienen los mismos elementos que la SCJN, por
ejemplo: numero de tesis, época, tomo, etc. Por esta razon, es necesario ana-
dir aqui otros criterios mas generales para citar jurisprudencia.

10.3.1.2. American Psychological Association (APA)

El Manual de publicaciones del APA es un documento que contiene los lineamien-
tos editoriales de la American Psychological Association. Entre otros aspectos,

13 Si se busca conocer el estilo Oxford, se puede revisar el Oxford Standard for the Citation of
Legal Authorities. Consultado en: <https://www.derecho.unam.mx/integridad-academica/
pdf/Oxford-OSCOLA_4th_2010.pdf> [12-mayo-2019].

Y Ibidem, p. 13.
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es frecuente el empleo del sistema de citas establecido en sus paginas. Ademas,
contiene directrices sobre referencias bibliograficas, titulos, contenido, tablas
y figuras. Originalmente el Manual aparecié en 1952 y cada ano se publica en
inglés, adjuntando criterios y modificaciones, segtin sea el caso, para cada edi-
cion. Suele usarse ampliamente en el campo académico y de la investigacion
cientifica, especialmente en las dreas de las ciencias sociales y las humanidades.

De acuerdo con el APA, existen dos clases de citas de referencia: directa
o textual y parafraseo o resumen. El sentido general del sistema APA puede
comprenderse de la siguiente manera: “Si la cita es directa, escribamos, ade-
mas del apellido del autor y el ano, la pagina de donde tomamos la cita. La in-
formacion completa de las fuentes aparece al final en la lista de referencias!'®”.

Si la cita directa contiene menos de cuarenta palabras, se trascribe entre
comillas y se incluye al final, entre paréntesis, el apellido del autor, ano de
publicacién y pagina. Ejemplo:

Sobre el antecedente vivencial, hay que remontarse a la época mexicana de
Henriquez Urena. “En septiembre de 1921, se organiz6 en México un Congre-
so Internacional de Estudiantes, al que concurrieron delegaciones de distin-

tas naciones americanas. P. H. U. fue envestido, por sus jévenes compatriotas,
como representante de su amada Quisqueya” (Barcia, 1994, p. 38).

Si excede de cuarenta palabras, se eliminan las comillas y el texto se coloca
en “a bando”, es decir, con una sangria mayor a la del cuerpo textual y, segiin
algunos manuales editoriales, con un tamano de letra menor. A continuacion,
se ilustra con otro ejemplo:

Asi se explica el contexto y antecedente de la publicacion:

La raiz de la conferencia “La utopia de América”, en lo que hace al poder
dindmico delconcepto utépico, como revelador de la inquietud del progreso
y el ansia de perfeccion moral y espiritual, estd en un par de pardgrafos de su
discurso “La cultura de las humanidades”, pronunciado en la inauguraciéon de
las clases del ano 1914, en la Escuela de Altos Estudios de la Universidad de Mé-
xico. Doce anos mas tarde habra de proyectar aquel concepto sobre la realidad
hispanoamericana. En cuanto a “Patria de la justicia”, es, como dice el propio
autor, corolario de la alocucién de 1922 (Barcia, 1994, p. 121).

Por su parte, la cita de parafraseo o resumen, se escribe sin comillas con el
mismo esquema referencial anterior, pero omitiendo la pagina:

15 Moreno C., Francisco et al., Como escribir textos académicos segin normas internacionales, Ba-

rranquilla, Ediciones Uninorte, 2010, p. 145.



222 Manuel de J. Jiménez Moreno

Para alcanzar un cambio en la aplicacién del derecho, ya sea desde el aula o en
la judicatura, varios cultivadores del movimiento de Derecho y Literatura han
propuesto la lectura de ciertas novelas como vehiculo para motivar una sensibi-
lidad humanistica en los abogados, particularmente en el juez, quienes pueden
desdoblarse a través de la literatura en un ejercicio empdtico que motive una
mejor decision (Nussbaum, 1997).

10.3.1.3. Encuestas, estadisticas y tendencias

El empleo de elementos de apoyo técnico en el campo de la argumentacion
discursiva es fundamental para alcanzar los objetivos planteados, tanto en el
campo de la argumentacion légico-formal como en el de la argumentacion
retorica. El discurso puede ilustrar las razones esgrimidas en encuestas, esta-
disticas, graficas, ilustraciones, fotogramas y otro tipo de materiales graficos o
cuantitativos que el orador o escritor estime necesarios para apoyar cada uno
de sus argumentos. Para el orador, el empleo de estos materiales puede darse
por medio de la proyeccion de diapositivas en el auditorio. Desde el punto de
vista editorial, estos materiales deben ser legibles y presentados por separa-
do del documento principal en formato de alta calidad. Ademas, dentro del
texto, el autor debe colocar la informacion de la fuente en el pie de imagen.

10.3.2. Técnicas de parafraseo

Anteriormente se reviso el concepto de parafrasis (10.3). Se puede afirmar
que la accion de la figura conocida como parafrasis, se da con el verbo para-
frasear. Los cuentos, conversaciones, disposiciones legales y otro tipo de for-
mas discursivas son susceptible de ser parafraseadas por un intérprete. Es una
herramienta retorica de desarrollo explicativo que, como ya se apunto, puede
emparentarse con el oficio del traductor. De acuerdo con Helena Beristain,
se trata “de una variedad de la sinonimia que no involucra palabras o frases
aisladas sino enunciados completos desde el punto de vista del significado.
Consiste pues en presentar proposiciones equivalentes en el significado, pero

no en el significante”.'

La parafrasis también es una manera libre de interpretar y ampliar un tex-
to. De este modo, los fines de las técnicas de parafraseo pueden ser diddacticos
o literarios. Este ultimo, se muestra con la recreaciéon poética de un topico
o locus en el devenir de la historia de la literatura occidental. De este modo,

16 Beristain, Helena, op. cit., p. 381.
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existen textos clasicos o modelos cuyo estilo influye en escritores posteriores.
En este rubro, se puede hablar de la imitatioy de la elaboracion de glosas, si se
piensa en métodos de escritura.

Una técnica simple de parafraseo puede darse con el uso de la sinonimia
en sustantivos, adjetivos y verbos. Para ello, es indispensable el amplio vocabu-
lario del orador o, en su caso, el uso de diccionarios de sinénimos al momento
de escribir. Actualmente, los procesadores de textos, como Word, ofrecen al
escritor la herramienta de «Sin6énimos» que despliega automadticamente un
listado que puede ser muy util para parafrasear un texto. Una técnica mas
depurada, sera aquella que no sélo sustituya las palabras por sinénimos, sino
que modifique la sintaxis de la oracion.

La cuestion puede complejizarse cuando se busca parafrasear en relacion
con el empleo de un estilo. Por ejemplo, pasar de un estilo llano a un estilo
culto. Si en el texto original se lee «el nino jugé en la calle» y la parafrasis dice
«el parvulo se recre6 en la via publica», se observa un cambio expresivo sig-
nificativo donde se ganan palabras, pero se pierde naturalidad. Esto también
se observa con el transito de las proposiciones equivalentes entre dialectos,
sociolectos o tecnolectos. Sirvase el siguiente ejemplo para observar varias
parafrasis en relacion con estos elementos:

a) Enlaresidencia se present6 un funcionario judicial indagando por el
senor Guillermo. Temo que termine en la penitenciaria (sociolecto).

b) Llegé al canton un don del Juzgado preguntando por el Memo. Tengo
miedo de que se lo lleven al tambo (sociolecto).

c) Vino a casa un tipo del Juzgado preguntado por Guille. Me preocupa
que acabe en cana (dialecto argentino porteno).

d) Acudi6 al domicilio senalado el actuario para notificar al C. Guillermo
X quien, de no presentarse en el Juzgado X después de x dias, el juez
podra girar orden de aprension en su contra (tecnolecto legal).

Es de esta manera que hemos examinado las implicaciones de la redaccion
de textos juridicos contemplando la redaccion juridica, los elementos del es-
tilo juridico, asi como los problemas de la redaccion, las citas y la parafrasis
entre otros elementos.

BIBLIOGRAFIA

ALCARAZ VARO, Enrique y Hughes, Brian, El espariol juridico, 2* ed., Barcelo-
na, Ariel, 2009.



224 Manuel de J. Jiménez Moreno

BERISTAiN, Helena, Diccionario de retorica y poética, 7* ed., México, Porrua,
1995.

GONZALEZ ECHEVARRiA, Roberto, Mito y archivo. Una teoria de la narrativa
latinoamericana, trad. Virginia Aguirre Munoz, 2* ed., México, FCE, 2011.

LOPEZ RUIZ, Miguel, Redaccion de textos normativos, 2* ed., Porraa, México,
2015.

LOPEZ VALDES, Mauricio, Guia de estilo editorial para obras académicas, México,
El Ermitano/ CRIM-UNAM, 2009.

MARTINEZ LOPEZ-CANO, Ma. Del Pilar (coord.), La politica de escrituras de
Nicolas de Yrolo Calar, México, UNAM, 1996.

MUNOZ MACHADO, Santiago (dir.) Libro de estilo de la [usticia, Madrid,
RAE-Espasa-Consejo General del Poder Judicial, 2017.

ZAVALA RUIZ, Roberto, El libro y sus orillas. Tipografia, originales, redaccion,
correccion de estilo y de pruebas, 3* ed., México, UNAM, 2003.

Lineamientos Editoriales para la Facultad de Derecho, UNAM, México, Facultad de
Derecho de la UNAM, 2015, p. 10. Consultado en: <http://www.derecho.
unam.mx/investigacion/Criterios-Editoriales.pdf>

https://www.derecho.unam.mx/integridad-academica/pdf/Oxford-OSCO-
LA_4th_2010.pdf>



tirant

PRIME
Inteligencia juridica

en expansion

Trabajamos para ‘
mejorar el dia a dia

del operador juridico _

Adéntrese en el universo
de soluciones juridicas

'8 +52155 65502317 }“ atencion.tolmex@tirantonline.com.mx















